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Запустіть свій успіх
Цей посібник "Починайте" — ваша карта для досягнення рівня Еліт, основи всіх рангів у 
dōTERRA.  
Ваш успіх залежить від вас. Довіртеся процесу, щоб досягти успіху!

1–2 тижні до запуску Місяць запуску

Відстежувач  
успіху

''Здоров'я
 – це просто''

Натуральні  
засоби 
 Роздатко-
вий мате-
ріал для 
заняття

dōTERRA's Approach

•  Addresses body's needs  

and root causes
•  Extracted from plants 

•  Enhances overall wellness

•  Safe benefits

• Designed to manage symptoms 

•  Made from isolated synthetic agents

• Side effects (known and unknown)

•  About € 6 trillion/year spent on  

global healthcare
• Are we better off?

 

Why a new standard of quality? 

dōTERRA's QUALITY 

and PURITY Standard

Grades of Essential Oils

SYNTHETIC

FOOD

Tested. Trusted. 

• Plants harvested in their natural habitat. 

•  Verified pure; free of fillers and harmful contaminants.

•  Stringent testing ensures authenticity and potency.

Natural Solutions
for simple, empowered living

Modern Approach

Do you need safe, effective and affordable health solutions?

YOU HAVE CHOICES

HOW TO USE dōTERRA OILS

ESSENTIAL  OILS  ARE EFFECTIVE dōTERRA IS  SAFE AND 100% PURE

There are many ways to use dōTERRA essential oils. Whether 

it’s as a flavourful ingredient in your favourite sweet or 

savoury dish, as a support around the home, or an addition 

to your daily facial and skin care routine, you’ll find the 

perfect use for each oil!

™

Nature's Effective 
Solution
•  Compounds extracted and 

distilled from plants for  

their benefits.

•  Contain hundreds of  

different compounds,  

providing complex and  

versatile abilities to 

provide a variety of 

benefits.

•  Work with the body to 

address issues and root 

causes.

• Affordable. 
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Peppermint Leaf Oil Sac

• �Поділитися із 45+ 
людьми

• �Зареєструвати 15+ 
учасників

• �Долучити 
1–3 розбудовувачів

Віра
У ПРОДУКТ

• Змінює життя
• �Особистісний 

розвиток
• �Створення 

залишкового доходу*

+ Дія = Результат

P PI

Prepare  
(Готуйтеся)

Invite  
(Запрошуйте)

Present  
(Презентуйте)

• Підживіть свій запуск (стор. 4)
• �Заплануйте свій успіх (стор. 6) 
• Уточніть список імен (стор. 7)

• �Презентуйте до 30+ людей  
(стор. 10) 

• �Забронюйте заняття від  
 занять (стор. 10)

• �Спілкуйтесь і діліться природньо 
(стор. 8) 

• �Запросіть 45+ людей, щоб 
дізнатися більше (стор. 9)

> >
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КРОКИ ДО УСПІХУ

Місяць запуску

* Особистий заробіток може варіюватися залежно від таких чинників, як-от час, який ви присвячуєте роботі, індивідуальні навички й обсяг продажу продукції.
** Показані заробітки засновано на річному середньому значенні на 2022 рік. Ці потенційні заробітки не є гарантованими, а особистий заробіток може бути меншим або більшим за вказаний.

Посібники 
"Живіть", 
"Діліться",
"Створюйте"

Посібник 
"Починайте"

SHARE
dōTERRA

™ Naturally BUILD
A dōTERRA™ Business

СПОНУКАЙТЕ ВАШИХ  
ТРЬОХ РОЗБУДОВУВАЧІВ ОТРИМАТИ 

РАНГ ЕЛІТ

Срібло: Від £1150 до £2250 / місяць** 
Від €1325 до €2625 / місяць**

ВАШІ РОЗБУДОВУВАЧІ КОЖЕН  
ДОЛУЧАЄ ТРЬОХ УЧАСНИКІВ ЗДОБУТИ 

РАНГ ЕЛІТ
Платина: Від £3975 до £7400 / місяць** 

Від €4625 до €8600 / місяць**

С

E E E
E E E

С

E E E

С

E E E

ПОЧНІТЬ СВІЙ ШЛЯХ ДО 
РАНГУ ЕЛІТ

Еліт: 3000 PV
Від £150 до £300 / місяць** 
Від €175 до €350 / місяць**

Еліт

> >

Срібло Платина

E S

Present  
(Презентуйте)

Enrol  
(Реєструйте)

Support  
(Підтримуйте)

• �Презентуйте до 30+ людей  
(стор. 10) 

• �Забронюйте заняття від  
 занять (стор. 10)

• Реєструйте успішно (стор. 11)
• �Консультація з питань 

оздоровлення (стор. 12) 

• �Подальша підтримка нових 
учасників (стор. 13)

• Стратегія залучення (стор. 14)
• �Знайдіть своїх розбудовувачів 

(стор. 15)  

> >
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УСПІХ ПОЧИНАЄТЬСЯ З ВАС

 �Установіть шаблон LRP на 
100 PV+, щоб отримувати 
комісійну винагороду. 

 �Виконайте щоденний план 
оздоровлення, який ви 
створили в посібнику "Живіть" 
(стор. 22).

 �Дізнайтеся більше, регулярно 
користуючись посібником 
з олій і беручи участь у 
програмах �підвищення 
кваліфікації.�

 �Поділіться своєю пристрастю 
до здорового способу життя з 
dōTERRA й надихніть оточуючих 
бути відкритими до навчання, 
щоб зробити те саме. 

 �Скористайтеся посібником 
"Діліться", щоб успішно ділитися 
та запрошувати. 

 �Відвідайте doterra.com 
> Empowered Success 
(Натхненний успіх), щоб 
переглянути інструменти й 
відео.

 �Зверніться до служби підтримки 
вашої команди вищого рівня:

Ключова підтримка:�______________
Електронна пошта:�_ _____________
Телефон:_______________________

Дзвінки команди / вебсайт / 
група (-и) у Facebook:
_______________________________
_______________________________

 �dōTERRA — це потужний 
інструмент, який допоможе вам 
досягти бажаного результату. 
Розширте встановили цілі ваші 
шляху з посібника "Створюйте" 
нижче:

УМІННЯ ДІЛИТИСЯ ЗМІНЮЄ ЖИТТЯ БУДУЙТЕ СВОЇ МРІЇ

Підживіть свій запуск
Ваша віра в те, що продукти й фінансові можливості dōTERRA можуть змінювати життя, 
зокрема й ваше власне, є єдиним і найкращим джерелом мотивації для запуску вашого 
бізнесу. Що вищий ваш рівень віри, то легше вам ділитися тим, що ви любите.

Мета досягти рангу ЕЛІТ 
(обведіть один варіант)

90-денна ціль Ціль на 1 рік

30 днів  

Ідеально

€___________________________________ /міс. 

_______________________________________________      

                                       Ранг

€___________________________________ /міс. 

_______________________________________________    

                                       Ранг

Ставте цілі й дійте

Коли ви ставите перед собою бізнес-цілі й уживаєте рішучих заходів, ви пов’язуєте свої зусилля з баченням кращого 
майбутнього. Такий свідомий зв’язок неодноразово надихає вас, навіть коли ви перебуваєте поза зоною комфорту.

> >
60 днів  

Ціль

90 днів  

Стандарт
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Вибираючи бути постачальником рішень у себе вдома, ви  
спонукаєте інших ділитися своїм досвідом. Під час кожної взаємодії з 
потенційними учасниками малюйте картину самостійного управління 
оздоровленням.

Програма dōTERRA "Натхненний успіх" допоможе вам 
надати іншим можливість змінити їхнє життя. 

Велнес Консультант dōTERRA ділиться новим підходом щодо 
оздоровлення. Ми навчаємо ''за допомогою книги й коробки'' 

(довідника з олій і коробки ефірних олій dōTERRA CPTG™), ви можете 
вирішити багато своїх пріоритетів щодо оздоровлення вдома. Щодо 
решти, ми запрошуємо вас до співпраці з медичними працівниками, 

які підтримують ваше прагнення використовувати прості рішення.

Будьте відданими своїм зобов’язанням і плануйте свої 
заходи PIPES (Prepare / Invite / Present / Enrol / Support 
(Готуйтеся / Запрошуйте / Презентуйте / Реєструйте / 
Підтримуйте)). У цьому посібнику ви дізнаєтесь детальну 
інформацію про те, як ефективно взяти участь в основних 
етапах запуску вашого бізнесу.

Станьте 
постачальником рішень

ПОРАДИ
• �Будьте справжніми собою та 

природно діліться своїм досвідом, 
щоб показати іншим можливості. 

• �Маючи позитивний вплив, 
запросіть своїх потенційних 
клієнтів дізнатися більше на 
заняттях або індивідуальній 
презентації, де ви запропонуєте 
можливість зареєструватися. 

Основні навички запуску

1

2

3

4

ЗАПРОШУЙТЕ на презентації продуктів і бізнесу.

НАВЧАЙТЕ презентації продуктів і бізнесу.

ПІДТРИМУЙТЕ НАДАЛІ за допомогою консультації 
із питань оздоровлення.

ЗАПУСКАЙТЕ Й ПІДТРИМУЙТЕ своїх нових 
розбудовувачів. 
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15:00 індивідуальна 
зустріч із Оленою

16:00 індивідуальна 
зустріч із Джеймсом

Місяць запуску: 15 реєстрацій × 200 PV середня реєстрація = 3000 OV Еліт.

Неділя Понеділок Вівторок Середа Четвер П’ятниця Субота

13:00 
індивідуальна 

зустріч із Марією

18:00  
заняття з набором 

"Натуральні 
засоби"

12:00  
індивідуальна 

зустріч із Карлом

Обідня перерва: 
мінізаняття у 

фітобарі

19:00  
заняття з офірних 

олій

ПРОТЯГОМ МІСЯЦЯ ЗАПУСКУ:
1.	 Запросіть 45 людей на заняття.
2.	 Заплануйте 3 заняття або 15 індивідуальних 
	 (або комбінованих) занять.
3.	 Виділіть час для інвестування у свій бізнес.
4.	 Запитайте себе й сплануйте відповідні дії:
    	• �Кому потрібне знайомство з оліями в 

наборі "Натуральні засоби"?
    	• �Кому потрібна подальша підтримка до 

реєстрації?
 	 • �Кому потрібна консультація з питань 

оздоровлення?
	 • Кому потрібен вступ до "Створюйте"?
	 • Хто готовий провести заняття?

УДОСКОНАЛЮЙТЕ СВОЇ 
ПЕРСПЕКТИВИ

Розширюйте свій вплив
Що більше людей сприймають ваше послання, то більше людей реєструються й то більше життів 
ви змінюєте, зокрема своє власне. Почніть ділитися зі своїм власним ''теплим'' ринком (людьми, 
із якими ви маєте довірчі / налагоджені стосунки). Щойно вони полюблять dōTERRA, то стануть 
постійним джерелом контактів.

"Не оцінюйте 
кожен день 

за урожаєм, який 
ви збираєте, а за 

насінням, яке ви сієте",  
— Роберт Луїс  

Стівенсон

Заплануйте свій успіх

   Приготуйте 
100 імен

Запросіть 
45 осіб

Презентуйте 30+ 
особам

Зареєструйте 
15+ учасників

Підтримуйте 
1–3 розбудовувачів
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Відстежувач успіху
Уточніть свій список імен (із посібників "Створюйте" й "Діліться") і відстежуйте свою діяльність за програмою 
PIPES (Prepare / Invite / Present / Enrol / Support (Готуйтеся / Запрошуйте / Презентуйте / Реєструйте / Підтримуйте)) 
із вашими 45 найкращими потенційними клієнтами. Шукайте серед своїх телефонних контактів і друзів у 
соціальних мережах ідеї людей, які цінують благополуччя й оздоровлення, мету й свободу. 
По мірі того, як нові люди спадатимуть на думку й входитимуть у ваше життя, додавайте їх до свого списку, щоб 
продовжити спілкування. Визначте потенційних розбудовувачів, які мають вищу здатність досягати успіху (див. 
стор. 15).
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1 П Б

2 П Б

3 П Б

4 П Б

5 П Б

6 П Б

7 П Б

8 П Б

9 П Б

10 П Б

11 П Б

12 П Б

13 П Б

14 П Б

15 П Б

16 П Б

17 П Б

18 П Б

19 П Б

20 П Б

21 П Б

22 П Б

23 П Б

24 П Б

25 П Б

26 П Б

27 П Б

28 П Б

29 П Б

30 П Б

31 П Б

32 П Б

33 П Б

34 П Б

35 П Б

36 П Б

37 П Б

38 П Б

39 П Б

40 П Б

41 П Б

42 П Б

43 П Б

44 П Б

45 П Б

3+45+ 30+ 15+

Ім’я Ідеї для зразків продукту (-ів)
Найкращий спосіб 

зв’язку

Відстежуйте прогрес ваших 45 найкращих 
потенційних клієнтів тут.
Укажіть розбудовувачів зверху
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Звертайтеся до людей по іменах. Ставте запитання та слухайте відповіді, щоб з’ясувати їхні інтереси 
й потреби. Будьте щирими й будуйте довірливі стосунки. В однаковій манері спілкуйтесь із новими 
друзями й тими, кого ви вже знаєте.

Поділіться рішенням, шукаючи способи додати цінність і природно узгоджуючи свій продукт або 
бізнес-рішення з їхніми потребами.

Люди люблять говорити про себе. Ставте запитання про ті сфери їхнього життя, про які, на вашу 
думку, їм буде цікаво поговорити. Знайдіть спільну мову й вибудовуйте близькі взаємовідносини, коли 
зустрічаєте когось нового.

Спілкуйтеся з людьми щиро й відверто

Поділіться із цими людьми своїми рішеннями

Здається дедалі важливішим краще харчуватися, більше займатися спортом, якісно спати й позбуватися 
токсичних продуктів у домі. Ви здебільшого розділяєте мої погляди? Чим ви займаєтесь зі своєю 
родиною?  Що вам відомо про ефірні олії?

Ви коли-небудь пробували щось із наших продуктів? Я із задоволенням поділюся з вами цим продуктом. 
Тоді я просто зв’яжуся з вами через пару днів, щоб дізнатися вашу думку.

Познайомтеся із кимось новим. Ставте запитання про їхню роботу, щоб ви могли персоналізувати свою 
відповідь і бути зрозумілими. Незалежно від того, що вони скажуть, сприймайте їх як когось, із ким ви можете 
працювати або вже працювали. Я працюю з батьками й навчаю їх, як природно піклуватися про свою сім’ю, 
використовуючи ефірні олії та інші продукти. АБО Я працюю з хіропрактиками та навчаю їх створювати 
додаткове джерело доходу у своєму кабінеті, розповідаючи своїм клієнтам, як вести здоровий спосіб життя, 
використовуючи ефірні олії*. Якщо вам потрібно почати розмову першими: Я люблю те, що роблю… А чим 
займаєтесь ви?

Хтось, кого ви вже знаєте

Хтось, кого ви вже знаєте

Хтось новий

Хтось новий

Як справи? Як ваша родина? АБО Розкажіть мені про останні події — що відбувається у вашому 
житті? Я бачив (-ла) ваш пост про те, що ваша дитина погано почувається. Як ви обоє справляєтеся?  
(Скоригуйте відповідно до інтересів наявних контактів.)

Спілкуйтесь, діліться  
та запрошуйте
dōTERRA — це бізнес, в основі якого покладено взаємовідносини. Ваше ставлення має 
ґрунтуватися на щирому переконанні, що турбота — це найважливіший дар, який ви 
даруєте всім, із ким спілкуєтеся. Чи то з людиною, з якою вже є взаємовідносини, чи з 
кимось новим, будуйте довіру в кожній взаємодії. Прагніть змінювати життя, ділячись тим, що 
ви любите, незалежно від того, де ви перебуваєте й з ким ви.

* Особистий заробіток може варіюватися залежно від таких чинників, як-от час, який ви присвячуєте роботі, індивідуальні навички й обсяг продажу продукції.
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Один на один
Привіт ________________________________________________, у вас є хвилинка? Чудово, я вас надовго не 
затримаю. Я звертаюся до своїх друзів, які дбають про своє здоров’я, щоб домовитися про 30-хвилинну бесіду, щоб 
обговорити їхні цілі щодо здоров’я, поділитися кількома простими порадами щодо використання ефірних олій та інших 
натуральних продуктів, а потім розглянути деякі з найпопулярніших варіантів. Якщо ви знайдете щось, що підходить 
вам або вашій родині, чудово! Якщо ні, то взагалі не варто хвилюватися. Ви б не хотіли поглянути? Чудово! Вам би 
краще підійшло завтра о 13:00 чи в четвер о 19:00?

Вебінар

Я знаю, що ви казали, що вас цікавить ______________________________________________ (тема). Якби я 
надіслав (-ла) вам доступ до вебінару на тему ______________________________________________ (тема), чи 
подивилися б ви його?

Заняття
Я вивчаю ефірні олії, і вони мають величезне значення для мене та моєї родини. Ми використовуємо їх всюди.  
Я знаю, що вдома ви стикалися з ________________________________________________ (наприклад, дитячі 
сезонні труднощі, напруга), та я подумав (-ла) про вас. Я проводжу короткий семінар на тему здоров’я та буду 
радий (-а), якщо ви станете моїм особистим гостем. Я чекаю вас у себе вдома в четвер о 19:00, або ми можемо 
зустрітися наступного тижня. Що найкраще підходить саме вам?

Консультація з питань оздоровлення
Я хочу переконатися, що ви знаєте, як використовувати свої нові продукти та максимізувати свої винагороди. 
Наступний крок — домовитися про коротку телефонну розмову, щоб скласти ваш список бажань, показати, як зробити 
замовлення, і надати найкращі поради та рекомендації щодо отримання максимальної користі від безкоштовного 
продукту. Це триватиме приблизно 30–40 хвилин. Мета полягає в тому, щоб ви могли самостійно замовляти в будь-
який час, коли вам зручно. Як вам така пропозиція?…Чудово! У мене є вікно в середу о 13:00 або в четвер увечері. 
Який час вам краще підходить?

Бізнес огляд
Є три способи, якими я підтримую своїх клієнтів на їхньому шляху  
з dōTERRA. Перший спосіб — допомогти вам навчитися 
користуватися продуктами, отримати більше інформації та 
порекомендувати друзів, які зацікавлені відвідати заняття. 

Другий спосіб — допомогти отримати оплату за вашу продукцію та, 
можливо, навіть заробити трохи грошей, поділившись продуктами 
dōTERRA з тими, кого ви любите.

А третій спосіб для тих, хто каже: Я знаю, що важливо мати кілька 
джерел доходу, і я захоплений (-а) ідеєю природного здоров’я. Я б 
дуже хотів (-ла) мати можливість створити бізнес,  займаючись цим 
неповний робочий день із дому.

Отже, яким із цих трьох способів мені буде найкраще  
підтримати вас?

Коли вони вибирають другий або третій варіант, скажіть:  
Я щотижня виділяю час, щоб поділитися тим, як �це працює. У мене 
є час у вівторок о 19:00 і в четвер опівдні. Який час вам найкраще 
підходить?

Залучення до презентації 
Ось кілька способів запросити на різні заходи, щоб дізнатися більше. Зверніться до посібника 
"Діліться", щоб отримати додаткові інструкції.

Запрошуйте змінювати життя
Вам не потрібно бути експертом, щоб успішно запрошувати людей стати власними постачальниками 
рішень. Дізнайтеся, що найважливіше для кожної людини, щиро цікавлячись тим, ким вона є, що вона 
переживає й як ви можете ї ї підтримати.

Допоможіть людям 
сказати "Так"
•  �Чітко поясніть, на яку подію ви їх  

запрошуєте (наприклад, заняття для 
пошуку рішень проблем зі здоров’ям)

•  �Дайте їм зрозуміти цінність інвестування  
їхнього часу

•  �Наведіть два варіанти, які можуть їм 
підійти (наприклад, заняття в класі або 
індивідуальні заняття)

•  �Зміцнюйте стосунки, будуйте довіру через 
численні взаємодії та тримайте своє 
слово
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dōTERRA's Approach
•  Addresses body's needs  

and root causes
•  Extracted from plants 
•  Enhances overall wellness
•  Safe benefits

• Designed to manage symptoms 
•  Made from isolated synthetic agents
• Side effects (known and unknown)
•  About € 6 trillion/year spent on  

global healthcare
• Are we better off?

 

Why a new standard of quality? 

dōTERRA's QUALITY 
and PURITY Standard

Grades of Essential Oils

SYNTHETIC

FOOD

Tested. Trusted. 
• Plants harvested in their natural habitat. 
•  Verified pure; free of fillers and harmful contaminants.
•  Stringent testing ensures authenticity and potency.

Natural Solutions
for simple, empowered living

Modern Approach

Do you need safe, effective and affordable health solutions?

YOU HAVE CHOICES

HOW TO USE dōTERRA OILS

ESSENTIAL  OILS  ARE EFFECTIVE dōTERRA IS  SAFE AND 100% PURE

There are many ways to use dōTERRA essential oils. Whether 
it’s as a flavourful ingredient in your favourite sweet or 
savoury dish, as a support around the home, or an addition 
to your daily facial and skin care routine, you’ll find the 
perfect use for each oil!

™

Nature's Effective 
Solution
•  Compounds extracted and 

distilled from plants for  
their benefits.

•  Contain hundreds of  
different compounds,  
providing complex and  
versatile abilities to 
provide a variety of 
benefits.

•  Work with the body to 
address issues and root 
causes.

• Affordable. 

NATURE PRODUCES        AD
D

R
ESSES ROOT CAUSE        MEETS B

O
D

Y’
S 

N
EE

D
S

SYMPTOMS

ROOT CAUSE

MAN PRODUCES          A
D

D
R

ESSES SYMPTOMS       
   N

EED
S 

R
EM

A
IN SYMPTOMS

ROOT 
CAUSE

=   
1 kg Peppermint  

leaves
15 ml Bottle

Essential Oils 
Pass Through 

Cell Membrane

PEPPERMINT 
LEAF

MAGNIFIED

Peppermint Leaf Oil Sac

Розширте свою мережу контактів, запросивши учасників провести власне заняття. 
Запропонуйте бонус за планування (наприклад, брелок з олією).

Я впевнений (-а), що ви думали про людей, яких ви знаєте, яким би був корисний 
такий самий досвід. Якщо ви бажаєте влаштувати власну зустріч, зверніться до 
когось із нас пізніше. А якщо ви вирішите прийти на зустріч сьогодні ввечері, то 
заберете додому цей брелок! (Покажіть брелок)

ПРОДУКТ (40–50 ХВ)   
Мета:

Зібрати людей, 
вислухати їхні 
потреби, дозволити їм 
спробувати ефірні олії. 
Зробити це весело.

Зосередитися на 
потребах учасників; 
поділитися найкращими 
рішеннями.

Заняття, зустріч один на один 
або тристоронній дзвінок, 
вебінар, відеозв’язок або 
соціальні мережі.

У вас вдома чи в друзів, у фітобарі 
чи кав’ярні, у хіропрактика чи 
робочому кабінеті.

БІЗНЕС (20–60 ХВ)   
Мета:

Зібрати людей, 
вислухати  
їхні потреби, ознайомити 
їх із можливостями 
dōTERRA.

Зосередитися на 
потребах учасників; 
знати й діліться тим, як ця 
можливість може бути 
для них корисною.

•  �5 хв: установіть зв’язки / розкажіть свою історію 
(1–2 хв)

•  1 хв: сформулюйте наміри

•  10 хв: чому ефірні олії / чому dōTERRA? (стор. 1)

•  5 хв: пріоритети оздоровлення (стор. 3)

•  �10–20 хв: навчання ефірним оліям і  
добавкам (стор. 2–3)

•  ��9 хв: поясніть варіанти членства й наступні 
кроки  
(решта роздаткового матеріалу) 

•  �Подавайте легкі закуски й напої та відповідайте 
на запитання

•  Допоможіть гостям із реєстрацією

•  �2–5 хв: установіть зв’язки / розкажіть свою 
історію (1–2 хв)

•  1 хв: сформулюйте наміри

•  �2–5 хв: дізнайтеся про їхню ситуацію ("відра" 
проти  
"трубопроводу", стор. 2)

•  2–5 хв: чому dōTERRA? (стор. 4–5)

•  2 хв: що для цього потрібно? (стор. 6–7)

•  2 хв: компенсаційний план (стор. 8–9)

•  4–5 хв: уявіть і виберіть шлях (стор. 10)

•  �5 хв: наступні кроки (стор. 11) 

•  �Запитання та відповіді: що ще вони хочуть 
знати? 

деЯк

Презентації можуть проходити по-різному. Робіть те, що найкраще підходить  
саме вам.

Виберіть свою презентацію

ПЛАНУЙТЕ ЗАНЯТТЯ ВІД ЗАНЯТТЯ

Презентуйте ідею
Наступним кроком для ваших потенційних клієнтів після того, як їх запросять дізнатися більше, 
буде ознайомлення з інформацією про продукти, що змінюють життя, і можливості отримання 
доходу, які пропонує dōTERRA. 

Особистий заробіток може варіюватися в залежності від таких факторів, як час, який ви присвячуєте роботі, індивідуальні навички й обсяг продажу продукції.
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Реєстрація — це вершина презентації, коли учасники вирішують змінити своє життя, придбавши 
продукти. Під час заняття з’ясуйте, що привело людей на ці заняття, і будьте готові запропонувати 
рішення, які відповідають їхнім потребам. Допоможіть новим учасникам вибрати членство й набори або 
продукти, які найкраще підходять саме їм.

Поради щодо реєстрації
• Заохочуйте потенційних клієнтів купувати набір або комплект, щоб у них було під рукою кілька продуктів, а не лише один чи два. 
• Поділіться тим, що вам подобається в наборі або продуктах, які, на вашу думку, найкраще підходять для них.
• Пов’яжіть усе з їхніми пріоритетами щодо здоров’я та тим, як набори розроблено для надання конкретної підтримки. 
• �Розгублений розум каже "ні". Не показуйте занадто багато елементів. Покажіть кілька, запропонуйте щось особливе й 

поводьтеся просто.
• �Зареєструйте майже кожного як Оптового клієнта. Зареєструйте тих, хто хоче поділитися або розвинути свою діяльність, як 

Велнес Консультантів. 

Подолання заперечень
•  �Не знаю, який набір замовити: “Над чим ви працюєте?” Перегляньте їхні пріоритети щодо оздоровлення; запропонуйте їм знайти 

рішення в довіднику. ”Який набір найкраще відповідатиме вашим потребам?” Зробіть свої пропозиції. “Якби я був (була) на вашому 
місці, я б…”�

•  �Не впевненість у типі членства: ”Які фактори ви враховуєте?” Вислухайте й врахуйте їхні бажання чи проблеми. Зробіть пропозиції. 

• Фінансові проблеми: “Чи хотіли б ви провести заняття, щоб заробити гроші, необхідні для придбання потрібного вам набору?“

• �Не знаю, із чого почати: "Чи було б вам корисно вибрати кілька продуктів відповідно до ваших велнес пріоритетів, а потім, набувши 
досвіду, ви могли б підібрати свій набір?" 

НАСТУПНІ КРОКИ
• Згадайте будь-які пропозиції реєстрації та як отримати право на участь. Чітко й лаконічно висловлюйтесь. 

• �Повідомте їм, що вони можуть додавати окремі пункти для певних пріоритетів. Підготуйте для них довідник, щоб вони могли 
�знайти потрібну інформацію.

• Нагадайте їм, що вони можуть отримати безкоштовний подарунок, якщо пройдуть реєстрацію сьогодні.

Виберіть комплект або продукти, які найкраще підходять для вас і вашої родини.

• �Запропонуйте їм переглянути реєстраційну форму, поясніть, що таке Оптовий клієнт і Велнес Консультант, а також навчіть, �як 
заповнювати їхні форми.

Насолоджуйтесь освіжаючими напоями з додаванням ефірних олій. Якщо у вас є �будь-які питання, ___________ (особа, яка виступає 
в ролі господаря) я можу допомогти вам �відповісти на них.

На початку я обіцяв (-ла) показати вам, як �використовувати ці олії у вашому домі. Давайте розглянемо ваші варіанти. 
Розкажіть їм про варіанти членства. 

Варіант 1 

Зараз я покажу вам два наших найпопулярніших набори, щоб ви могли розпочати своє знайомство з оліями. Це 
''Домашній набір ефірних олій'', який постачається з багатьма продуктами, про які ми щойно говорили.Найбільшим 
фаворитом є набір "Натуральні засоби". Він постачається майже з усім, що ви бачите у шафці у ванній кімнаті 
(перегорніть сторінку назад і вкажіть) і навіть більше. Це справді набір для покращення способу життя, який охоплює 
всі три основні сфери інтересів: підготовку, догляд за собою та щоденні звички. Він постачається із чудовим дифузором 
і коробкою для зберігання ваших олій.

ЗАКРИТТЯ 

Варіант 2

Зараз я покажу вам два наших найпопулярніших набори, щоб ви могли розпочати своє знайомство з оліями. Це набір 
"Фемілі Есеншіелз". Швидше �зразок або дорожній набір із 85 краплями в кожному флаконі. Набір для реєстрації "Набір 
нового учасника" містить схожі олії, але з 250 краплями в кожному флаконі й дифузором. Це втричі більше олії за менш 
ніж вдвічі більшу ціну. Будь-який із наборів містить наші 10 найкращих олій і є чудовими варіантами для початку.

Реєструйте успішно
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1   Ознайомлення із таблицею способу життя й велнесу dōTERRA

            Попросіть їх оцінити себе (стор. 3).
            Познайомте їх зі способом життя dōTERRA (стор. 4–19).
            Запропонуйте їм створити свій список бажань (стор. 20–21).

2  Консультація з питань оздоровлення

            �Допоможіть їм скласти свій щоденний план оздоровлення 
(стор. 22).

            �Обговоріть їхній 90-денний план і наступні три замовлення за 
програмою заохочення лояльності.

            �Розкажіть їм про LRP та допоможіть їм оформити перше  
замовлення.

Мета консультації з питань 
оздоровлення  
Допомагайте КОЖНОМУ новому учаснику:
• Використовуйте продукти, які в них є.
• Складіть щоденний план оздоровлення.
• Максимізуйте їхнє членство через LRP.
• Надайте доступ до ресурсів. 
• Запрошуйте змінювати життя.

Контрольний список 
консультацій із питань 
оздоровлення

 �Заплануйте консультацію з питань оздоровлення 
незабаром після очікуваного надходження їхніх 
продуктів.

 �Рекомендуйте переглянути будь-які відповідні 
відео dōTERRA.

22

Wellness Consult

Create your daily wellness plan.
Begin with the foundational daily habits listed below. Then add the natural solutions you need and organize them into your daily plan.  

    1–3 drops Lemon in water†

    Diffuse 4–5 drops dōTERRA On Guard®

    Apply Deep Blue® after workout 

    1–3 drops Lemon in water†

    2 drops Frankincense on bottoms of feet 
or under tongue† 

    2 drops dōTERRA Balance® on bottoms 
of feet 

    2 drops Frankincense on bottoms of feet or 
under tongue† 

    2 drops dōTERRA Balance® on bottoms  
of feet  

    Apply Deep Blue® where needed 
    Diffuse 3–5 drops Lavender at bedtime

    dōTERRA Lifelong Vitality Pack®* 
(2 Alpha CRS+®, 2 Microplex VMz®,  
2 xEO Mega®) 

   1–2 dōTERRA TerraZyme™ 

   1 sachet MetaPWR® Advantage 
 

    dōTERRA Lifelong Vitality Pack®* 
(2 Alpha CRS+®, 2 Microplex VMz®,  
2 xEO Mega®) 

   1–2 dōTERRA TerraZyme™ 

   1 MetaPWR® Assist before dinner 
   1–2 dōTERRA TerraZyme™ with dinner 
   1–2 PB Restore™ at bedtime

*When beginning dōTERRA Lifelong Vitality Pack®, start with half doses for two weeks.

AFTERNOON EVENING
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 with Meal

Live empowered with natural solutions.
Create a 90-day wellness plan by adding the product you need to your loyalty orders (recommended to run between the 5th—15th).

4

2

Write down your health priorities and find solutions. 
Top Health Priorities for You  

and Your Family Natural Solutions You Have Natural Solutions You Need 

1 1 1

2 2 2

3 3 3

1

TOTAL PV

MONTH 1 LRP /Date:

TOTAL PV

MONTH 2 LRP /Date:

TOTAL PV

MONTH 3 LRP /Date:

What other wellness choices could support your goals? 
(e.g., water intake, sleep, exercise, dietary changes)

3

MORNING

†See individual labels for ingredients, cautions, and instruction for use. 

3
  Доступ до освіти й спілкування із громадою

            Порекомендуйте свій улюблений довідник або додаток.
            �Запропонуйте інструменти, щоб дізнатися, як продукти сприяють 

досягненню їхніх 90-денних цілей.
            �Зв’язуйтеся 2–3 рази протягом першого місяця; продовжуйте 

періодично перевіряти, особливо протягом перших 90 днів.  

3

Live a Wellness Lifestyle
The dōTERRA Wellness Lifestyle Pyramid illustrates the partnership between lifestyle and healthcare. When lifestyle is the focus, 
health is naturally achieved and maintained. As you use these powerful products and live healthy daily habits, you’ll experience 
new levels of wholeness. 

Envision a life where finding solutions is simple. With an essential oil reference guide and a box of dōTERRA CPTG® essential oils 
at your fingertips, you’ll be prepared to address 80% of your health priorities. For those times when you need additional care, 
partner with practitioners who support you in finding the best proven natural solutions. 

Fuel, Support, and Fortify
Maximize your daily nutrient intake with the 
dōTERRA Lifelong Vitality Pack®, a trio of 
power-packed supplements designed to 
fuel your body. 

Support your digestion with dōTERRA 
TerraZyme™.* 

Fortify your systemic health, digestion, 
metabolism, immunity and more with 
dōTERRA PB Restore™.

Much of the evidence supporting these claims is based on  
pre-clinical studies. More confirming research is needed, and 
dōTERRA is committed to the science and research of essential oils.

Protect and Restore
Ingest dōTERRA On Guard® to support  
immunity and Frankincense to promote  
healthy cellular function.*

Cleanse and Detoxify
Add a citrus oil of your choice to your  
water to support you in detoxifying.*

Calm and Ground
Use Lavender to create a restful 
environment. Diffuse Adaptiv® to  
create a calm, centered atmosphere.

Soothe and Optimize
Apply Deep Blue® Stick topically before and 
after your workout where needed. Integrate 
the 3-step MetaPWR® system into your daily 
habits for optimal metabolic function.*  

Rate yourself in each area (1–10)

INFORMED SELF-CARE

PROACTIVE  
MEDICAL CARE

REDUCE TOXICITY

REST & MANAGE STRESS

MOVEMENT & METABOLISM

NUTRITION & DIGESTION

H
EA

LT
H

C
AR

E
LI

FE
ST

YL
E

*These statements have not been evaluated by the Food and Drug Administration. 
These products are not intended to diagnose, treat, cure, or prevent any disease.

†See individual labels for ingredients, cautions, and instruction for use. 

Удача 
полягає  

в подальшій 
підтримці.

Консультація з питань оздоровлення

Підтримуйте потреби своїх учасників і заслужіть право залишатися їхніми 
клієнтами в майбутньому. Нові учасники можуть налаштувати свою Програму 
заохочення лояльності (LRP) під час реєстрації.Віддані клієнти — це те, що справді 
створює стабільні продажі.
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4   Підтримка нових учасників

 Запросіть ділитися або створювати в dōTERRA

У вас є час до 10-го числа місяця після реєстрації, щоб знайти найкраще місце для кожного нового 
учасника, якого ви зареєструєте. Ваша рання взаємодія з учасниками, яких ви зареєстрували, має 
вирішальне значення для їхнього довгострокового успіху. Використовуйте наведений нижче процес для 
управління подальшою підтримкою. Щоб по-справжньому змінити життя, сприймайте ці перші дні їхнього 
членства як свою інвестицію, яка забезпечить успіх вам обом, — і все, що для цього потрібно, це трохи 
вашого часу. Моделюючи цю підтримку, ваші розбудовувачі набагато більше схильні робити те саме.

© 2025 dōTERRA Holdings, LLC  EU_20250226

Wellness Advocate Agreement – Europe  

 

☐ I want to be a Wellness Advocate of dōTERRA. I have read and agree to the terms and conditions of this Wellness Advocate Agreement (form 2011-C) and the policies in the 
dōTERRA Policy Manual. I agree that I do not currently have an interest in any dōTERRA account, or if I do have or ever have had such an interest, my application for this account 
does not breach dōTERRA policies. (This form can also be found at www.doterra.com/ME/en_ME/europe-english-information) 

Applicant Signature 

 

 Co-Applicant Signature  Date 

<Also sign on the back> 

WELLNESS ADVOCATE AGREEMENT– Terms and Conditions

1. doTERRA Global Limited, having its principal place of 
business at 32 Molesworth Street, Dublin 2, Ireland, 
(hereinafter “dōTERRA”) is the party with whom you 
contract. 
 

2. OObblliiggaattiioonnss  aanndd  RReepprreesseennttaattiioonnss.. I understand 
that as an WA of dōTERRA: 

• I must be over 18 years old. 
• I have the right to offer for sale dōTERRA 

products in accordance with the terms and 
conditions of this Wellness Advocate 
Agreement. 

• I have the right to build a dōTERRA sales 
organisation. 

• I will train and motivate the WAs in my 
downline organisation. 

• I will comply with all laws applicable to the 
conduct of my business as a WA. 

• I will perform my obligations as a WA with 
honesty and integrity. 

• I will use only the official dōTERRA sales 
agreements and order forms and I will 
follow all policies and procedures 
established by dōTERRA relative to such 
agreements and orders.
 

3. PPrreesseennttiinngg  ddōōTTEERRRRAA  PPrroodduuccttss.. I understand 
dōTERRA sells a range of essential oils and other 
products and that sales of these products are 
made by the Wellness Advocates (“WA” or in 
plural “WAs”) who are independent distributors. 
As a WA, I agree to present the dōTERRA business 
opportunity, Compensation Plan and dōTERRA 
products only as set out in official dōTERRA 
literature and presentations. 
I will at all times act in a proper ethical, legal, 
moral and financially sound manner and I will not 
use any misleading, deceptive or unfair recruiting 
methods.
 

44.. IInnddeeppeennddeenntt  CCoonnttrraaccttoorr  SSttaattuuss.. I agree that as a 
dōTERRA WA, I am an independent contractor and 
not an employee, agent, partner, legal 
representative or franchisee of dōTERRA. I am not 
authorised to and will not incur any debt, expense, 

or obligation, or open any account on behalf of, 
for, or in the name of dōTERRA.  

I understand that I have the right to determine 
my own hours of business. I understand that I 
shall control the manner and means by which I 
operate my dōTERRA business, subject to my 
compliance with this Wellness Advocate 
Agreement, the dōTERRA Policy Manual 
including the dōTERRA Compensation Plan (all 
of which are collectively referred to as the 
“Contract”). 

I agree that I will be solely responsible for paying 
all expenses I incur, including but not limited to 
travel, food, accommodation, secretarial, office, 
long distance telephone, and other expenses. I 
understand that I am personally liable for any 
taxes or duties required by law, including income 
tax, national insurance contributions and the 
proper collection and payment of VAT on sales, 
bonuses and commissions, and I will keep all 
such proper records as are necessary to ensure 
the proper assessment and payment of any such 
taxes or duties. I UNDERSTAND THAT I WILL NOT 
BE TREATED AS AN EMPLOYEE OF dōTERRA FOR 
TAX PURPOSES OR EMPLOYMENT LAWS. I 
acknowledge and agree that dōTERRA is not 
responsible for withholding and shall not 
withhold or deduct from my bonuses and 
commissions, if any, taxes of any kind, unless 
such withholding becomes legally required. I 
agree to be bound by all sales tax collection and 
remittance agreements between dōTERRA, all 
appropriate taxing jurisdictions, and all related 
rules and procedures.
 

5. ddōōTTEERRRRAA  PPoolliicciieess.. I have carefully read and agree to 
comply with the dōTERRA Policy Manual including the 
dōTERRA Sales Compensation Plan, both of which 
separate documents are hereby expressly 
incorporated into the Wellness Advocate Agreement by 
this reference and become part of the Contract. I 
understand that I must not be in breach of any of the 
terms of the Contract in order to be eligible to receive 

any bonuses or commissions from dōTERRA.
 

6. TTeerrmm  aanndd  TTeerrmmiinnaattiioonn.. The term of the Contract 
and each subsequent renewal is one year. 
Unless a party notifies the other of its intent to 
terminate the Contract, I understand and agree 
that the Contract is renewed automatically each 
year on its anniversary date. I understand and 
agree that I will need to pay a renewal fee each 
year to renew my Contract with dōTERRA. I agree 
that dōTERRA may automatically charge my 
credit card each year in the amount of 15,00 €, 
VAT exclusive, during the anniversary month of 
my Contract.  
 
dōTERRA may terminate my Contract at any time 
for breach of the terms and conditions of the 
Contract including any amendments thereto. 
 
If my Contract is cancelled or terminated for any 
reason, I understand and agree that I will 
permanently lose all rights as an WA and I shall 
not be eligible to sell dōTERRA products or to 
receive commissions, bonuses, or other 
remuneration from my own activities or the 
activities of my former downline sales 
organisation. In the event of cancellation, 
termination, or nonrenewal, I agree to forfeit and 
waive all rights I have, including but not limited 
to property rights, my former downline 
organisation, and any commissions, bonuses, or 
other remuneration derived through the sales 
and other activities of my former downline 
organisation. 
 
If my Contract is not renewed, or if it is cancelled 
or terminated for any reason, I agree to 
immediately discontinue use of any and all 
dōTERRA trademarks, service marks, and 
copyrighted materials. I also agree that during 
the term of this Contract and for one (1) year 
following the termination or cancellation of this 
Contract, regardless of the reason for 
termination or cancellation, I will not directly or 
indirectly solicit or recruit, as defined in the 

Applicant Name 
 

Shipping Address 
 
 

☐ Same as Billing Address 

Co-Applicant Name (if applicable) 
 

Province, Country, Postal Code 
 
 

Company Name (if applicable, requires business application addendum) 
 
 

Primary Phone 
 

National Insurance No. or Tax ID No. (optional) 
 

Mobile Phone 
 
 

Billing Address 
 

Email Address 
 
 

Province, Country, Postal Code 
 

Date of Birth 
 
 

Co-Applicant Date of Birth 
 

Enrolling Sponsor 
 

Phone No. or Wellness Advocate No. 
 

Placement Sponsor (if different) 
 

Phone No. or Wellness Advocate No. 
 
 

dōTERRA's Approach
•  Addresses body's needs  

and root causes
•  Extracted from plants 
•  Enhances overall wellness
•  Safe benefits

• Designed to manage symptoms 
•  Made from isolated synthetic agents
• Side effects (known and unknown)
•  About € 6 trillion/year spent on  

global healthcare
• Are we better off?

 

Why a new standard of quality? 

dōTERRA's QUALITY 
and PURITY Standard

Grades of Essential Oils

SYNTHETIC

FOOD

Tested. Trusted. 
• Plants harvested in their natural habitat. 
•  Verified pure; free of fillers and harmful contaminants.
•  Stringent testing ensures authenticity and potency.

Natural Solutions
for simple, empowered living

Modern Approach

Do you need safe, effective and affordable health solutions?

YOU  HAVE C HOI C ES

HOW TO U SE dōTER R A OI LS

ES S ENTIA L  O ILS  AR E EF F EC TI VE dōTER R A I S  SAF E AND  100% P U R E

There are many ways to use dōTERRA essential oils. Whether 
it’s as a flavourful ingredient in your favourite sweet or 
savoury dish, as a support around the home, or an addition 
to your daily facial and skin care routine, you’ll find the 
perfect use for each oil!

™

Nature's Effective 
Solution
•  Compounds extracted and 

distilled from plants for  
their benefits.

•  Contain hundreds of  
different compounds,  
providing complex and  
versatile abilities to 
provide a variety of 
benefits.

•  Work with the body to 
address issues and root 
causes.

• Affordable. 

NATURE PRODUCES        AD
D

R
ESSES ROOT CAUSE        MEETS B

O
D

Y’
S 

N
EE
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S

SYMPTOMS

ROOT CAUSE

MAN PRODUCES          A
D

D
R

ESSES SYMPTOMS       
   N

EED
S 

R
EM

A
IN SYMPTOMS

ROOT 
CAUSE

=   
1 kg Peppermint  

leaves
15 ml Bottle

Essential Oils 
Pass Through 

Cell Membrane

PEPPERMINT 
LEAF

MAGNIFIED

Peppermint Leaf Oil Sac

КЛІЄНТ
• �Використовує продукти для  

доброго самопочуття
• Реєструється як Оптовий клієнт
• �Може бути, а може не бути 

учасником програми LRP

УЧАСНИК
• �Хоче поділитися з іншими,  

провівши заняття або 
індивідуальні заняття

• �Реєструється як Оптовий 
клієнт або Велнес Консультант 
(щоб реєструвати інших та 
отримувати комісійні)

РОЗБУДОВУВАЧ
• Хоче створювати дохід 
• �Реєструється як Велнес 

Консультант
• �Зобов’язується щомісяця робити 

замовлення на суму 100 PV+ LRP, � 
щоб отримувати комісію

• �Підраховує для визначення 
потенціалу (стор. 15)

ENROL 
(РЕЄСТРУЙТЕ)

КОНСУЛЬТАЦІЯ 
З ПИТАНЬ 

ОЗДОРОВЛЕННЯ 

Вступ до посібника 
"Як проводити 

заняття"

Проведення 
занять

Вступ до посібника 
"Створюйте"

Вступ до посібника 
"Починайте"
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Рівень 1: ваші ділові партнери 
	

Рівень 2: розбудовувачі й учасники 
		

Рівень 3+: клієнти+

Поради для всіх нових 
учасників
• �Залучіть кожного учасника туди, де він найкраще процвітатиме 

й отримуватиме підтримку. Виберіть довгострокове бачення й 
успіх замість короткострокових потреб.

• �Спонсорство можна змінити один раз протягом періоду 
початкового переміщення спонсора. 

• �Зверніться до свого наставника вищого рівня або перейдіть 
на вкладку Team (Команда) > Placements (Залучення) у вашому 
віртуальному офісі dōTERRA Office, щоб отримати підтримку 
щодо стратегії залученн я.

Залучення та структура 
команди
Темпи розбудови структури команди різняться. Залежно від 
того, коли ваші розбудовувачі або ділові партнери залучаються, 
визначається швидкість запуску кожної нової ланки. Наприклад, 
деякі починають із одного розбудовувача та розвиваються 
звідти, тоді як інші можуть почати з трьох (наприклад, можливо, 
вони почали з більшої мережі або раніше встановлених 
стосунків).

Розуміння ролей
Реєстратор

• �Особа, яка привела учасника до dōTERRA (Чий це контакт? Хто 
запросив учасника?).

• �Отримує бонуси "Швидкий старт" за покупки своїх нових 
учасників протягом перших 60 днів після реєстрації.

• �Співпрацює зі спонсором (якщо він відрізняється), щоб 
визначити, хто надаватиме консультації з питань оздоровлення, 
забезпечить подальший супровід і постійну підтримку.

• �Зареєстрований враховується для підвищення рангу учасника 
(один на фізичну гілку).

• �Реєстратор може змінити спонсора нового учасника один 
раз будь-коли протягом періоду початкового переміщення 
спонсора у віртуальному офісі dōTERRA Office.

Завжди зберігайте список ваших зареєстрованих учасників, 
доки не з’явиться сенс перенести їх до їхнього спонсора 
іншого розбудовувача для підвищення рангу й довгострокових 
стратегій розвитку.

 
Спонсор

• �Особа, під керівництвом якої безпосередньо перебуває 
зареєстрований учасник (також називається його 
безпосереднім керівником вищого рівня).

• Переваги від "Сила трьох" та однорівневих бонусів.
• �Допомагає з консультаціями з питань оздоровлення та іншими 

подальшими потребами (залежно від домовленостей).

Підвищення або переміщення 
Оптових клієнтів 
• �Розмістіть їх у команді, де вони можуть мати схожі інтереси з 

тими, кого вони вже знають. 
• �Можна перемістити один раз протягом періоду початкового 

переміщення Спонсора, якщо їхнє залучення буде кориснішим 
в іншому місці.

• �Можуть вирішити підвищити свій статус до Велнес 
Консультантів � (WA) у своєму віртуальному офісі dōTERRA Office.

• �Після підвищення статусу до Велнес Консультанта вони мають 
право на зміну спонсора, якщо відповідають таким критеріям:
– �якщо вони особисто зареєструють нового учасника з 

мінімальним замовленням на реєстрацію в розмірі 100 PV;
– �якщо запит на зміну спонсора подається до 10-го числа 

місяця, наступного за реєстрацією нового учасника, або 
раніше;

– �вони ніколи не мали учасників на нижчих рівнях своєї ланки.

Щоб змінити спонсора протягом 
початкового періоду зміни 
спонсора, зробіть такі кроки: 
віртуальний офіс dōTERRA Office 
> Team (Команда) > Sponsor 
Changes (Зміни спонсора)

Щодо питань із переміщення перейдіть на вкладку Team (Команда)  > Placements (Залучення) у вашому віртуальному офісі 
dōTERRA Office. 
Щодо запитів на переміщення та зміни надсилайте електронні листи на адресу europeplacements@doterra.com.

Стратегія залучення
Успішне залучення ваших учасників має вирішальне значення для вашого зростання, підвищення 
рангу й кваліфікації для отримання комісійних бонусів. Установіть чіткі очікування для захисту 
стосунків і забезпечення найкращого залучення. Дехто вибирає свій шлях одразу, іншим потрібен час, щоб 
вирішити вийти за межі простого клієнта. Вивчіть усе, що можна, а потім ухваліть найкращі рішення щодо 
залучення не пізніше 10-го числа місяця після реєстрації (період початкового переміщення спонсора).

Як
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Що презентувати
Люди вибирають можливості в dōTERRA з різних причин. Дехто 
приходить заради додаткового доходу, інші — заради місії. Під 
час вивчення вступу до посібника "Створюйте" зосередьтеся на 
тому, що для них важливо. Дозвольте розмові йти як заплановано 
в посібнику "Створюйте". Знання їхніх бажань допомагає вам 
пов’язати їхні цілі з рішеннями dōTERRA.

Крок 1: презентуйте в умовах індивідуальних або групових зустрічей.
Крок 2: �запрошуйте кваліфікованих потенційних клієнтів стати 

діловими партнерами.
Крок 3: �нові розбудовувачі починають роботу з кроків, описаних у 

цьому посібнику.

Віддані й здібні розбудовувачі

Що робити далі
Надайте кожному з ваших нових розбудовувачів інформацію зі вступу до посібника "Починайте", 
поділившись перевіреним шляхом до довгострокового успіху. Запросіть їх почати ділитися та 
запрошувати одразу, навіть до місяця запуску. 

Щотижневі перевірки стратегії забезпечують:
• можливість вимірювати кроки успіху. 
• відчуття зв’язку й підтримки. 
• постійне усвідомлення, як найкраще підтримати.

Продовжуючи реєстрацію, подумайте про те, щоб розмістити деякі реєстрації під керівництво 
відданих розбудовувачів, які активно реєструють учасників і підтримують свою команду. Зрештою, 
підтримка їх у досягненні їхніх цілей допомагає вам досягти ваших.

Де я їх можу знайти?
Визначення ваших ділових партнерів є життєво важливим для побудови 
процвітаючого бізнесу. Почніть шукати розбудовувачів серед ваших 
наявних і потенційних клієнтів. Багато хто починає як користувачі 
продукту або ж діляться ним лише з кількома людьми. Заохочуйте досвід 
використання продукту, здійснюйте відповідні подальші дії та створюйте 
бачення можливого. Із часом з’являються розбудовувачі. 

Якщо ви не знайдете розбудовувачів одразу, продовжуйте реєструвати 
учасників. Відповідно до статистичних даних, рано чи пізно 1–2 з кожних 
10 учасників проявляють цікавість у створенні бізнесу разом із dōTERRA. 
Поставте собі за мету знайти трьох розбудовувачів протягом перших 
30–90 днів. Коли члени вашої команди залучають інших і вирішують 
будувати, життя значніше змінюється та ваша команда зростає 
швидше!

ХТО, З ТИХ КОГО ВИ ЗНАЄТЕ…

• �Орієнтований на стосунки або впливовий

• �Відкритий для природного, здорового, активного способу  
життя або його дотримання

• Цілеспрямований, самомотивований, амбітний

• Позитивний, пристрасний, натхненний

• Демонструє підприємницьку ініціативу, має досвід у продажах

• Перебуває на життєвому етапі, який сприяє побудові бізнесу

• Шукає покращення фінансового положення або кращого майбутнього

Перейдіть до свого Відстежувача успіху (стор. 7). Оцініть своїх потенційних клієнтів, ставлячи бали за кожну якість, перелічену 

вище. Запишіть вище імена з найбільшою кількістю балів у підрахунку.

Потенційні ділові партнери

"Щоб 
вплинути на 

когось, потрібно  
знати, що на нього 

вже впливає",  
— Тоні Роббінс

Знайдіть своїх розбудовувачів

Віддані — 

Здібні — 

виконують кроки для запуску,  

як зазначено в цьому посібнику.

реєструють учасників 

самостійно протягом перших 

14 днів після зобов’язання 

будувати.

Особистий заробіток може варіюватися в залежності від таких факторів, як час, який ви присвячуєте роботі, індивідуальні навички й обсяг продажу продукції.



Джастін Гаррісон 
Головний дистриб’ютор

Ми використовуємо олії, 
ми ділимося оліями й ми 
навчаємо інших робити  
те саме.

Зверніть увагу, що продукти й інформація, наведені в цій брошурі, можуть бути 
змінені й відрізнятися від представлених. Найактуальнішу інформацію можна знайти 
на сайті shop.doterra.com. 

За винятком окремо зазначених випадків, усі слова із символами торгових марок 
або зареєстрованих торгових марок є торговими марками або зареєстрованими 
торговими марками dōTERRA Holdings, LLC. 
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