
新人入會獎勵活動：2021/7/1～8/31 

讓自己與家人朋友天天「健康滿點」就是現在！

多特瑞精油獨特的大自然防禦力量，是與您一起打拼健康生活的最佳盟友。

把握活動期間邀新朋友加入，您和新朋友就有機會各得50點產品點數， 

兌換商品，防護升級，讓您所愛的人全都健康100！

於2021/7/1～8/31活動期間加入成為dōTERRA美商多特瑞台灣市場健康倡導者或愛用會員。
新人首購單筆訂單滿125PV(含)以上並成功付款，可獲得50點產品點數，同時介紹人也將獲得50點產品點數(介紹人必須
為台灣市場之健康倡導者且當月須完成單筆100PV「LRP忠誠顧客獎勵計畫」台灣市場訂單)。
新人首購訂單亦須為台灣市場訂單，方符合獎勵資格。
若新人入會者在當月活動期間內也介紹其他新人入會，亦可得到50點產品點數，但須於隔月訂購100PV的LRP忠誠顧客
獎勵計畫訂單並成功付款，介紹人點數也將在完成LRP訂單的隔月發放。
點數將於2021年8月～2021年10月中旬前發放。
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7月份介紹人A介紹一位新人B入會，達成此活動條件，則介紹人
A及新人B於次月(8月)可各獲得50點產品點數。同時新人B於7月
份介紹了新人C入會，新人B並於8月份完成LRP 100PV，則新人
B可於再次月(9月)獲得擔任介紹人的50點產品點數。
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首購訂單的定義：首購訂單是新人入會時所完成的第一張訂單，包括入會資料袋(NT$800入會費)。
請確認新人首購訂單單筆達125PV(含)以上及介紹人LRP訂單單筆達100PV。訂單完成後，即無法再做變更，且不接受補單或合併訂單。請注意：新人首購訂單若只有入會
費，則無法計為合格訂單，必須於該張首購訂單有訂購125 PV(含)以上的產品或入會套裝。
健康倡導者及愛用會員必須維持新入會的介紹人資格至點數發放完畢後才能提出變更申請。凡於活動期間申請介紹人變更者，獲得的產品點數將由新的介紹人承接。
新人入會最遲必須於2021年8/31前(含)完成入會作業並於營業時間內完成付款合格的首購訂單，方可獲得點數。凡於考核期間前後(2021/6/30之前或9/1之後)入會之新人，
將無法獲得產品點數，亦無法被計算在此獎勵活動合格新人數中。
此獎勵計畫僅接受第一次加入的台灣市場健康倡導者及愛用會員；重新啟動及轉讓帳戶承接者，不符合此獎勵方案，且不會有任何特例。
凡於活動期間推薦加入的新健康倡導者及愛用會員，於一年內辦理退貨或終止直銷權，公司有權追回與相關獎勵獎項等値的金額。
活動未盡事宜，美商多特瑞台灣分公司保有活動最終解釋權及變更內容之權利。如果您對此獎勵方案有任何疑問，請在2021/10/31前，可透過客服專線向公司洽詢。
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溫 馨 提 醒

野橘12PV+茶樹25PV+檸檬13PV

提升防禦 50 PV

順暢清新26PV+西伯利亞冷杉24PV

森林饗宴 50 PV
冬青26PV+馬鬱蘭23PV

靈活走跳 49 PV
雪松16PV+天竺葵37PV

晶瑩美肌 53 PV
基本精油套裝22PV+靑橘34PV

平衡情緒 56 PV

黑胡椒26PV+安定平衡25PV

暖心守護 51 PV

舒壓23PV+薰衣草28PV

放鬆減壓 51 PV
葡萄柚22PV+清迎31PV

曼妙緊實 53 PV
樂活40PV+精油修護凝膠12PV

舒緩不適 52 PV
全方位綜合維生素45PV+保衛複方

淨化噴霧8PV

健康衛你 53 PV

集點換
商品

＊以上商品搭配建議僅供兌換參考，需以您實際可兌換的點數進行同等點數的兌換。想要兌換之商品若超出50PV，歡迎加入LRP計劃另外累積點數。兌換時需付手續費$100。



Q & A

Q1：

A1：

請問新人在任何市場加入都有機會獲得產品點數嗎？

此活動僅限台灣市場之新入會夥伴；首購單筆訂單達125PV(含)以上，且需為台灣市場訂單。

Q2：

A2：

若以入會費800元加入便完成付款訂單，之後再訂購一張125PV訂單並成功付款，請問這樣是否
符合新人獲得點數資格？

不符合。新人首購訂單若只有入會費，則無法計為合格訂單，必須於該張首購訂單中，有訂購
125 PV(含)以上的產品或入會套裝。

Q3：

A3：

我是介紹人，推薦新人的當月份在海外市場有100PV LRP訂單，我一樣可以享有50點產品點數嗎？

不可以。介紹人的100PV LRP訂單須為台灣市場訂單，方符合產品點數獲得資格。

Q4：

A4：

重新啟動轉讓帳戶承接者，是否可以計入此獎勵活動參與資格？

不可以。此獎勵活動僅接受第一次加入多特瑞台灣市場的新健康倡導者或愛用會員。

Q5：

A5：

介紹人所介紹之新人入會數，是否可以累計獲得加乘產品點數？

可以。例如：小多於7月份共介紹6位合格新人入會，並於當月完成100PV LRP忠誠顧客獎勵計畫
訂單，則小多可獲得產品點數300 (50乘6)，以此類推。

Q6：

A6：

請問此獎勵活動所發放的產品點數，與LRP忠誠顧客獎勵計畫的回饋點數及公司其他活動的點數
 1 是否可以合併累計用來兌換產品？
 2 是否有產品兌換的有效期限？

 1 可以。您於活動期間所累計獲得的產品點數均可與公司活動贈予的點數加以合併來兌換產品。
    (兌換手續費$100) 
 2 有。於產品點數發放後一年內皆可進行產品兌換。 


