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前言

美商多特瑞公司的根本理念是要成為一股積極正面的影響力，讓所接

觸的每個人，不論是顧客、健康倡導者、員工、供應商和工作夥伴都

因而受益。我們的做法是：

1. 經商秉持誠實正直的原則。

2. 善待並尊重接觸到的每一位人士。

3. 秉持服務與關懷精神與他人互動。

4. 認真工作並妥善運用公司資源。

5. 展現笑容與幽默，振奮團隊工作士氣。

6. 對成功心懷感激，並多加給予他人肯定。

7. 對社會和世界上的不幸慷慨解囊。
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多特瑞會員個人促銷活動指南 
 

親愛的健康倡導者您好： 

台灣分公司宣布了會員「個人促銷活動指南」，我們在此提醒您，讓您瞭解並且有效運用此一方法

來宣傳多特瑞產品。 

1. 這些促銷活動不能公開宣傳，但可以透過私訊的方式向他們的下線宣傳 (文宣不可外流) 。 

2. 促銷活動不能減損產品價值及品牌形象-例如，如果促銷購買一項產品的同時，可得到免費產品，

該免費產品的價值不應超過所購買產品的一半（50% 規則）。當公司有促銷活動時，若您有自

己的促銷品，其促銷品價格需加上公司所贈之產品價格，其總和不可高於所購產品價格的 50%。 

3. 促銷活動結束後，業績應來自團隊成員自己的帳戶所購買。這是為了確保太陽系獎金能發給保

薦人，保薦人應合理地從其下線獲得所有的業績獎金。 

• 正確的例子：領導人 A 正在促銷購買保衛複方精油可免費獲得一瓶檸檬精油。下線 B 在

自己的帳戶下訂單購買保衛複方精油。領導人 A 在確認下線 B 帳戶訂購了保衛複方精油，

可交給下線 B 檸檬精油。 

• 不好的例子：領導人 A 正在促銷購買保衛複方精油可免費獲得一瓶檸檬精油。下線 B 打

電話給領導人 A，告訴領導人 A 他們想要什麼產品。然後，領導人 A 為了下線 B ，在他

們自己組織內需要業績的下線 C 帳戶內下訂單。下線 B 直接向領導人 A 付款。然後領導

人 A 將下線 B 訂購的產品連同免費檸檬精油一起給下線 B。下線 B 的帳號沒有下訂單，

本來應從下線 B 的訂單中獲得太陽系獎金的人，都將錯過獎金。 

如果被查到，這筆訂單將被轉移到付款人的帳戶（在上述情況下，指下線 B），因此合法

的獎金收入者可以從該訂單中賺取獎金，初次違規的健康倡導者將被罰款。超過一次以上

違反規定者，將導致更高額的罰款／處罰，包括可能終止健康倡導者的帳戶。 

4. 會員不得在社群媒體之交換平台上銷售產品。這會降低 dōTERRA 產品價值並稀釋公司的銷售獎

勵制度。遵循 dōTERRA 的商業模式將有助台灣市場永續經營。 

5. 其他市場的 dōTERRA 產品可以購買供個人使用，但不能在台灣銷售。未經台灣註冊的產品不得

零售、不得在網路上提供或在交換平台上銷售。使用其他帳戶購買的訂單將被轉移到原購買者

的帳戶之下，以便合法會員獲得相應的獎金。 

 

未遵守促銷活動指南時的規範: 

• 初犯者：教育、信函、保留 20%的獎金三個月。會員可以有資格重新獲得這些獎金。 

• 第二次犯規者：教育、信函、保留 40%的獎金六個月。會員可能不會有資格再獲得這些獎金。 

• 第三次犯規者：信函，由公司審查案件以做出最終決定。   
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