
Una dintre modalitățile cele mai eficiente de a-ți crește comunitatea 
dōTERRA este să îți încurajezi noii membri ai echipei să țină un curs 
introductiv. Ghidul Împărtășește facilitează acest lucru, deoarece le 
explică pas cu pas cum să țină un curs sau o întâlnire unu-la-unu. 
Ocazional, noii Builderi sunt pregătiți să predea singuri (după ce au 
fost formați corespunzător), dar, de cele mai multe ori, succesul 
obținut este mult mai mare dacă noii Builderi au alături un Lider  
din Linia Ascendentă pentru primele lor trei prezentări. Până la  
al patrulea curs, vor fi pregătiți să-și ia zborul singuri!

Formează Builderii pentru a 
deveni prezentatori

Prima 
PREZENTARE

A 2-a 
 PREZENTARE

A 3-a 
 PREZENTARE

De la a 4-a 
 PREZENTARE

•	 Introduce prezentatorul (tu)

•	 Împărtășește o experiență 
legată de un produs

•	 �Ajută la înscrierea oaspeților

•	 Efectuează follow-up cu cei 
nou înscriși

•	 Introduce prezentatorul (tu)

•	 Ține o parte din prezentare

•	 Împărtășește o experiență 
legată de un produs

•	 Ajută la înscrierea oaspeților

•	 Efectuează follow-up cu cei 
nou înscriși

•	 Ține cea mai mare parte  
sau toată prezentarea

•	 Invită oaspeții să se înscrie

•	 Conduce procesul de 
înscriere

•	 Efectuează follow-up cu cei 
nou înscriși

•	 Builderul tău este acum 
prezentatorul din Linia 
Ascendentă pentru  
noul său Builder

•	 Împreună, folosesc  
același proces bazat 
pe 3 prezentări pentru 
reproducerea modelului

•	 Introduci gazda  
(Builderul tău)

•	 Ții toată prezentarea

•	 Inviți oaspeții să se înscrie

•	 Conduci procesul de 
înscriere

•	 Introduci (Builderul tău)

•	 Ții o parte din prezentare

•	 Inviți oaspeții să se înscrie

•	 Conduci procesul de 
înscriere

•	 Introduci prezentatorul  
(Builderul tău)

•	 Ții o parte mai mică/nicio 
parte din prezentare

•	 Împărtășești o experiență 
legată de un produs

•	 Ajuți la înscrierea oaspeților

>>>
ROLUL  

BUILDERULUI  
TĂU

ROLUL 
TĂU

COACHING DE SUCCES PENTRU GAZDE
Dăruiește fiecărui nou Builder ghidul Împărtășește, 
împreună cu provocarea de a ține un curs în prima  
lună a sa. Împreună, folosiți un Class Planner pentru  
a asigura un succes mai mare, a îmbunătăți frecvența  
și a crește înscrierile.
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REPRODUCEREA MODELULUI ÎN 3 PREZENTĂRI
Dacă îți susții noul Builder în calitate de prezentator invitat, nu uita să dai acestuia tot mai multe responsabilități de fiecare dată, astfel încât 
să fie pregătit să țină singur prezentări după al treilea curs. Reține că secretul reproducerii modelului tău este simplitatea, care îi face pe cei 
care te privesc să-și spună: „Și eu pot să fac asta!”

2  NEXT CLASS Invite guests to bring a friend to your next class 

Host: 
   Title: 

   Date: 

Location:    Presenter: 

Class Planner
Host: 

   Title: 
   Date: 

Location:    Presenter: 

 Invite & Confirm Attendees • Invites are best issued about 2 weeks in advance. Typical ratio: 15 invites  7-10 attendees.

 Prepare Attendees • Share an oil experience if possible

• Use Healthy Can Be Simple
• Follow the invitation script in the Share guide

 Prepare Room
• Good lighting and well-ventilated area

• Only put out a few chairs; bring in more  

as needed

• Create a space for presenter with a simple 

product display area

• Check DVD needs: TV/sound/cables (optional)

 Prepare Refreshments 
     (optional)

• Drinking Water: add Lemon, Wild Orange,  

or Tangerine

• Food ideas: (oil-infused refreshments: see blog  

for ideas)
• Best served after class so guests remain

 Set Goals
• Number of attendees             

• Number of enrollments          

• Number of classes booked      

• New builder(s) found                

  Bring Teaching Supports 

(Determine which of you is 

bringing/providing these items)

• Diffuser

• Essential oil reference guides

• Pens

• Natural Solutions handouts

• Oils to pass around

• Product to display (Natural Solutions Kit 

items, any specials, etc.)

Optional:
• Drawing entry forms to gather info about guests

•  Drawing giveaways

• Host gift

• Incentives (e.g. Wild Orange from Class in a Box 

or Diamond Club monthly incentive)

• Additional class handouts and product info

• Product guide(s)

• Book-a-class incentives

• Invites/flyer for next class/event(s)

 Bring Closing Tools • Live, Share & Build guides

• Blank calendar page to book classes and Lifestyle Overviews  

 
Note: Ideal ratio is one Wellness Advocate per 3-4 guests  

to ensure proper enrollment support

 1  PREPARATION 
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Meet together, in advance, as host and presenter to divide responsibilities and prepare for successful presentations (classes or 

one-on-ones). Great planning allows both of you to focus more successfully on your guests!

Persoanele care încearcă pentru prima dată 
experiența de gazdă pot fi Shareri ocazionali 
sau Builderi implicați – sau orice alt nivel 
intermediar! 

Unii dintre Builderii cei mai implicați ies 
la iveală tocmai datorită unei experiențe 
pozitive la găzduirea unui curs împreună  
cu Linia Ascendentă.

 Sfat

Folosește resursa Class Planner din dōTERRA Europe DMK


