Lista de verificare pentu noii Buildexi

Nume:

,Scopul” sau:

Puncte tari:

Sustinere cheie/stimulente necesare:

a N

| Realizeaza o prezentare generald a afacerii folosind ghidul Empowered Success Construieste (pagina 11) si
ajutd-l sd intocmeasca Lista de nume a persoanelor cdrora vrea sd le schimbe viata.

[ Adauga noul Builder in lista de adrese de e-mail a echipei tale si in eventualele pagini ale echipei pe social media.
[ Invitd-ti noul Builder la apeluri cu echipa si oportunitdti de formare adecvate.

| Furnizeazs ghidul Empowered Success Lanseazd noului tdu Builder si ajutd-I sa planifice pasii esentiali de urmat.
PREPARE (PREGATESTE-TE)

[ ] Incurajeaza-ti noul Builder s3 isi stabileasca un obiectiv pe 90 de zile.

[ Roaga-| sd planifice 3 cursuri sau 15 intélniri unu-la-unu (sau o combinatie intre acestea).

[ Invatd-ti noul Builder s isi perfectioneze Lista de nume si sa foloseasca instrumentul Success Tracker din
ghidul Lanseazd, pagina /.

INVITE (INVITA)
| Tnvat noii Builderi:
- Sa interactioneze cu oamenii In mod autentic si sincer
- Sd invite oamenii sa afle mai multe la cursuri sau intalniri unu-la-unu
- Sd exerseze conversatiile din ghidul Lanseazd, paginile 8-9
[ I ss planifice un apelin 3 cu un Lider din Linia Ascendenta (daca este cazul).
PRESENT (PREZINTA)

[] Revizuiti ghidul Empowered Success Impdrtdseste, astfel incat noul tdu Builder s& se simtd increzdtor atunci
cand va tine primul sdu curs.

[ Formeaza-ti noul Builder astfel incat s& tind prezentari de impact, ardtandu-i cum se face prin exemplul propriu.
" | Permite-i sd-si asume tot mai multe responsabilitati cu fiecare nou curs, pand cand se simte pregatit sa prezinte singur.
ENROL (INSCRIE)

[ Ajutd-ti noul Builder sd inscrie Clienti la primul sau curs.

[ Revizuiti sfaturile pentru inscriere si réspunsul la obiectii din ghidul Lanseazd (pagina 11.

SUPPORT (SUSTINE)

[] Ajuta-Il sa tind prima sa prezentare generald a stilului de viata.

[] Ajutd-l sa tind prima sa prezentare generald a afacerii.

L] Ajutd-ti noul Builder sd lanseze noul sdu Builder.

[] Dupé ce atinge rangul Elite, prezinta-i ghidul Formeazd.

__| Pentru dezvoltarea sigurantei de sine In vanzari, prezintd-i Ghidul de Vénzdri (Sales Guide).
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