
ÎMPĂRTĂȘEȘTE
dōTERRA™ în mod natural
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Bine te-am găsit!
Când descoperi ceva minunat care face diferența în viața ta, e 
firesc să-ți dorești să împărtășești acel lucru cu cei dragi.  

Acum este momentul perfect să începi să împărtășești soluțiile 
naturale pe care le îndrăgești cu persoanele la care ții cu adevărat. 
Folosește acest ghid care te va ajuta să împărtășești stilul de viață 
axat pe starea de bine și produsele dōTERRA familiei și prietenilor. 
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Cum să  
împărtășești  

 
Este simplu și plăcut să 
împărtășești universul 
dōTERRA! În paginile 

următoare, vei descoperi 
mai multe despre acești trei 
pași de împărtășire, pentru a 

începe să schimbi vieți.

Pasul 1: apreciază
Folosește produsele dōTERRA și  

puterea poveștii tale. 

Pasul 2: împărtășește
Împărtășește dōTERRA în moduri semnificative și 

creează un impact în viața celorlalți.

  

Pasul 3: câștigă
Bucură-te de recompensele† care îți revin pentru  

simplul fapt că împărtășești. 

†Câștigurile personale pot varia în funcție de factori precum timpul dedicat, 
structura echipei și numărul de persoane pe care le înscrii în  

Linia Descendentă. 



Pasul 1: 
apreciază 
Cunoașterea motivelor pentru care apreciezi 
personal produsele te va face să te gândești în 
mod firesc la alte persoane care pot beneficia de 
soluții naturale asemănătoare. Gândește-te puțin la 
produsele tale preferate și la persoanele pentru care 
ar putea fi benefice. 

Primul pas din activitatea de împărtășire este să te concentrezi pe produsele pe care le apreciezi. Fă o listă 
a primelor tale trei produse preferate. 

1. 

2. 
3. 

Acum, gândește-te la cinci persoane care ar putea beneficia de acele soluții naturale.

Produs
1.    

2.  

3.   

4.    

5.  

Nevoie
1.    

2.  

3.   

4.    

5.  

Persoană
1.    

2.  

3.   

4.    

5.  
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Înainte ca dōTERRA să facă parte din viața ta, cu ce probleme te confruntai tu sau o persoană dragă? 

Cum ai început să folosești produsele dōTERRA? Care au fost primele tale experiențe pozitive?

Cum ți-au schimbat produsele dōTERRA obiceiurile de wellness și rutinele de acasă? 

Reunește-ți răspunsurile într-unul sau două paragrafe simple și de impact prin care să-ți spui povestea. 
Expune-o într-un loc unde o vei vedea des – pe oglindă, pe ușa frigiderului sau pe fundalul telefonului – 
pentru a-ți reaminti de ce îți place să împărtășești și ce să spui când faci acest lucru.

Scrie-ți povestea 
Povestea ta este cel mai puternic mod de a împărtăși. Scrie răspunsurile la întrebările următoare, 
gândindu-te la experiențele tale cu produsele dōTERRA.  
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Pasul 2: împărtășește 
Oportunitățile de a împărtăși se prezintă în fiecare zi și oriunde te-ai afla. Dacă-ți spui 
povestea și descrii experiențele pozitive pe care le-ai avut cu produsele, oamenii tind să accepte 
invitația de a afla mai multe. Iată patru moduri simple și eficiente de a împărtăși.

Împărtășește-ți povestea 
Oamenilor le place să audă despre rezultatele pozitive pe care le-a obținut cineva. Folosește-te de 
povestea scrisă anterior și de următoarele sfaturi când îți spui povestea. 

Sfaturi pentru a-ți spune povestea: 
Folosește produsele zilnic. Cu cât folosești mai mult soluțiile tale preferate, cu atât poți împărtăși mai 
multe experiențe celorlalți. 

Folosește produsele oriunde te duci. Folosirea produselor preferate când ești în compania altor persoane 
dă acestora ocazia să le observe și să pună întrebări. 

Împărtășește cu dragoste și compasiune. Pune întrebări, încearcă să înțelegi problemele cu care se 
confruntă ceilalți, demonstrează interes față de nevoile lor și găsește momentul potrivit pentru a-ți 
împărtăși povestea și soluțiile. 
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Împărtășește o experiență legată de un produs 
Experiențele imediate cu produsele permit celorlalți să înceapă să simtă beneficiile produselor dōTERRA™, 
experimentând personal impactul lor pozitiv alături de tine. 

Sfaturi pentru împărtășirea unei experiențe:   
Folosește uleiurile esențiale acasă. Poți crea ocazia de a vorbi oaspeților tăi despre beneficiile 
uleiurilor, integrându-le subtil în ambianța de acasă și pregătind o atmosferă primitoare pentru a le stârni 
curiozitatea. 

Ia produsele cu tine. Fii atent(ă) la nevoile celorlalți și oferă-le pe loc soluții de la dōTERRA. De exemplu, 
poți să oferi spray-ul dōTERRA sun cuiva care spune că și-a uitat produsul de protecție solară într-o zi 
însorită. 

Construiește relații. Dedică timp pentru a-i cunoaște pe ceilalți și a crea relații autentice. O persoană cu 
care ai o relație reală va fi mai deschisă la propunerile tale. 
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Oferă o mostră 
Mostrele conțin o cantitate suficientă pentru una sau mai multe aplicări și oferă oamenilor  
ocazia de a încerca produsele dōTERRA.

Sfaturi pentru oferirea de mostre:   
Personalizează mostrele. Tot ce trebuie să faci este să identifici o nevoie și să o asociezi cu o soluție 
specifică pe care o apreciezi și o ai la îndemână. 

Oferă mostre de produse cu impact imediat. Deep Blue™, dōTERRA Air™, On Guard™, MetaPWR™, 
Portocală Sălbatică și Mentă sunt opțiuni excelente pentru a oferi experiențe simple, dar puternice cu 
ajutorul mostrelor. 

Folosește mostrele preambalate de la dōTERRA. Pachetele de mostre de Unguent Deep Blue sunt foarte 
simplu de împărtășit. Ca alternativă, poți crea flacoane mai mici cu uleiurile tale esențiale preferate, ideale 
pentru călătorii și utilizare rapidă. 
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Împărtășește prin mijloace virtuale 
Crește-ți impactul dincolo de persoanele cu care te întâlnești față în față. Oamenii sunt receptivi și deseori 
vizualizează conținutul linkurilor trimise prin e-mail și postările de pe social media. 

Sfaturi de împărtășire prin mijloace virtuale:   
Distribuie linkuri. Distribuirea de conținut educativ, videoclipuri, podcasturi, pagini web, postări de pe 
social media și imagini stârnește interesul. 

Povestește despre parcursul tău. Postează despre experiențele tale cu produsele și uleiurile tale 
esențiale preferate pe social media sau un blog. Fotografiile, mărturiile și sfaturile utile sunt toate mijloace 
excelente de a atrage interacțiuni. 

Interacționează cu publicul tău Interacționează frecvent cu urmăritorii și răspunde la comentarii. Crearea 
de contacte online crește încrederea oamenilor și impactul experiențelor cu produsele pe care le propui.
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Împărtășirea dōTERRA schimbă vieți și îți poate 
aduce împliniri personale și chiar un venit 
suplimentar†. Modelul de recompensare dōTERRA™ 
te răsplătește pentru că-i susții pe alții cu soluții 
naturale.

Pasul 3: câștigă

Fast Start 
Acest bonus te recompensează săptămânal pentru 
înscrieri. Poți câștiga bonusul Fast Start pentru 
comanda de înscriere a unui membru nou și toate 
comenzile suplimentare pe care le plasează acesta 
în primele sale 60 de zile. Pentru a te califica, 
creează un Șablon LRP de 100 PV și plasează o 
Comandă de Loialitate de 100 PV în fiecare lună.

Power of 3
Acest bonus te recompensează lunar pentru că îți ajuți echipa 
să-și creeze obiceiuri de wellness și să le mențină prin Comenzi 
de Loialitate. În vederea calificării pentru bonusul de nivelul 1 
(45 €) trebuie:

1. Să plasezi o Comandă de Loialitate de 100 PV sau mai mult

2. Să-ți ajuți clienții să plaseze Comenzi de Loialitate

3. Să ai un pod LRP de minimum 500 PV pe primul nivel al 
organizației tale.

Află cum poți câștiga cu dōTERRA prin intermediul bonusurilor ca următoarele:

Pentru a afla mai multe, vorbește cu cineva din Linia ta Ascendentă sau consultă broșura Planul de 
recompensare disponibilă la www.doterra.com/ME/en_ME/compensation-plan. După accesarea paginii, 

poți selecta versiunea în limba dorită pentru vizualizare sau descărcare.

TU

20%

MEMBRU NOU

Comandă de 200 CV

TU

LRP de 100 sau mai mult

Pod LRP de 500 sau mai mult

†Câștigurile personale pot varia în funcție de factori precum timpul dedicat, structura echipei și numărul de persoane pe care le înscrii în Linia Descendentă. 
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Amplifică 
impactul 
împărtășirii
Mulți promotori aleg să amplifice impactul 
propriilor eforturi, ținând cursuri în parteneriat 
cu un Consultant.

De ce să ții un curs 
dōTERRA? 
Cursurile dōTERRA îți permit să împărtășești 
mai multor persoane în același timp. 
Acestea creează un context prietenos, 
pentru educație, susținere și experiențe cu 
produsele dōTERRA, unde oamenii pot găsi 
răspunsuri la preocupările lor unice.

Cum se ține un curs? 
Împreună cu Consultantul partener, decideți 
formatul cursului și rolul fiecăruia. De 
obicei, Consultantul se ocupă de partea 
educațională și elementele necesare și ajută 
cu invitațiile și crearea atmosferei potrivite. 
Împreună, aveți grijă să oferiți invitaților o 
experiență semnificativă și să identificați 
soluții de wellness.

Angajează-te să ții cursuri! 
Împreună cu Consultantul, stabiliți data și 
ora primului curs. Notează-ți așteptările și 
împărtășește-le pentru a primi susținere 
suplimentară. 



Împărtășirea aduce bucurie! 
Susținându-i pe alții cu soluții 
naturale, îți faci un bine și ție. 

*60232089*
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De reținut: produsele și informațiile prezentate în această broșură pot fi modificate 
și pot varia comparativ cu cele afișate. Vizitează shop.doterra.com pentru cele mai 
recente informații.
 
Dacă nu se specifică altfel, toate cuvintele care conțin simbolul de marcă în curs 
de înregistrare sau marcă înregistrată sunt mărci în curs de înregistrare sau mărci 
înregistrate ale companiei dōTERRA Holdings, LLC. 
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