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M PRZYCHODZI NATURALNIE

Kiedy doswiadczasz czegos cudownego, co zmienito twoje zycie, w naturalny sposob
chcesz dzieli¢ sie tym z osobami, o ktére sie troszczysz!

Dlaczego warto dzieli¢ sie dOoTERRA?

[0 POMAGASZ INNYM

Zorganizuj szkolenie, aby
przedstawi¢ dOTERRA swoim
znajomym i rodzinie oraz pomoc

im w znalezieniu naturalnych
rozwigzan przydatnych w ich zyciu.

Zapisujac kolejne osoby, mozesz
otrzymac bezptatny produkt

lub prowizje. (Popros lidera

na wyzszym poziomie o szczegoty.)

Twoérz dochéd i buduj strumien
finanséw, dzielagc sie dOTERRA

i zmieniajgc zycie innych.

ORGANIZUJ SZKOLENIA GRUPOWE LUB INDYWIDUALNE

Mozesz poprowadzi¢ szkolenie grupowe lub indywidualne, osobiscie lub przez internet. Zaplanuj swoje wydarzenie z liderem lub skorzystaj

ze szkolenia dOTERRA™ Class Kit, bedgcego pomoca w prezentacji. Sporzadz liste 0sob, ktore chcesz zaprosi¢ na spotkanie.

Czyje zycie chcesz zmieni¢? (Zaznacz najlepsza opcje)
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Wykonaj te proste czynnosci, aby skutecznie zaprosi¢ znajomych i rodzine na prezentacje dotyczaca
produktow lub firmy i pomoc im dowiedzie¢ sie wiecej na temat doTERRA.

-

DOSWIADCZENIEM
Czy chciatbys sprobowac czegos
naturalnego?

- Przygotuj sie do spotkania, zadajgc im pytania

o ich priorytety podczas zwyktej rozmowy.

- Dziel sie swoim doswiadczeniem.

Opowiedz, w jaki sposob produkty
pomogty tobie:

Uzywamy olejkéw eterycznych doTERRA
i jesteSmy bardzo zadowoleni z tego, jak
pomogty nam one w wielu przypadkach!

- Zapytaj, czy mozesz wreczy¢ probke oraz

czy rozmowca obiecuje jg wyprobowac.
Jestem ciekawa, czy chciatabys sprobowac
czegos naturalnego? Sprobujesz, jesli dam
ci probke?

- Popros o zgode na kontakt w ciagu 48

godzin i uzyskaj dane kontaktowe.

Nie bedziesz mie¢ nic przeciwko, jesli za pare
dni odezwe sie do ciebie, zeby zapytac, czy
produkt sie sprawdzit? Pod jaki numer moge
dzwoni€ lub pisac?

przez telefon, aby podtrzymac znajomos¢.

- W odpowiednim czasie zapytaj:

Czy chciatabys mie¢ dodatkowe
Zrédto dochodu?

- Podziel sie swoja wizja.
- Powiedz, dlaczego pomyslatas wtasnie o

tej osobie i dlaczego chciatabys z
nig pracowac.
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NA SPOTKANIE
Czy chciathys dowiedzie¢
sie wiecej?

- Zapros na prezentacje lub na szkolenie
na zywo badz online lub na spotkanie
indywidualne ze swoim upline.

- Zwracaj sie bezposrednio (uzywaj imienia;
zaproszenia sktadaj osobiscie, przez telefon
lub poprzez spersonalizowang wiadomosc).
Czy chcesz dowiedzie¢ sie wiecej na temat
olejkéw eterycznych i naturalnych sposobéw
dbania o siebie i rodzine? (Zatrzymaj sie
i stuchaj) Organizuje szkolenie _____ (data)
o godzinie _________ lub mozemy spotkac
sie razem w przysztym tygodniu. Co ci
bardziej odpowiada?

- Popros o zgode na przypomnienie:

Lubie dostawac przypomnienia, a Ty? Czy
moge do ciebie zadzwoni¢ przed szkoleniem?

- Unikaj zaproszen wysytanych w masowych
mejlach, SMS-ach lub przez Facebooka.

- Zapros rozmoéwce, zeby dowiedziat sie
wiecej na temat mozliwosci doTERRA.
Czy chciatabys dowiedziec sie wiecej, jak
uzyskac dodatkowy dochéd z dGTERRA?
Zaoferuj opcje: Jaki czas jest najlepszy
na kontakt? Poniedziatek czy Sroda? Rano
czy wieczorem?

- Zaplanuj spotkanie i popros rozmoéwce

o zobowiazanie sie: Widzimy sie zatem
(data) o (godzina)
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DZIEL SIE BIZNESEM

- Zacznij komunikowac sie z osobg online lub

N
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O OBECNOSCI
Ciesze sie , Ze sie spotkamy!
Przygotuj sie na nowg wiedze.

- Zadzwon lub napisz do zaproszonych
os6b na 48 godzin przed prezentacjg, aby
przypomnie¢ im o udziale. Podziel sie swojg
radoscig i co wartosciowego wyniosa z
tego spotkania. (To tylko przypomnienie; juz
sie zobowigzali do przyjscia)
Ciesze sie , ze sie spotkamy! Jestem pewna, ze
spodobajq ci sie sposoby naturalnego dbania
o siebie i rodzine! Mozesz przyprowadzi¢
znajomego i otrzymac bezptatny upominek!

- Wyslij wiadomosé do uczestnikow
na 2-4 godziny przed prezentacja.
Ponownie wyraz swoja rados¢.
Udziel informacji.
Mozesz zaparkowa¢ na podjezdzie lub
wzdtuz ulicy. Zakochasz sie w smakotykach
z olejkami!

- Przypomnij sie 4-24 godziny przed
prezentacja: Zadzwon lub napisz:
Ciesze sie , ze sig spotkamy i bede mogta
opowiedzie¢ ci o tylu mozliwosciach!

Zawsze, kiedy to mozliwe, zaplanuj prezentacje (osobiscie, online lub przez telefon) ze swoim liderem oraz z potencjalnymi
budowniczymi. Zaangazowanie twojego lidera nadaje ofercie i zaproszeniu do wspotpracy wiarygodnosci i pewnosci.
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Uzywanie produktow doTERRA™ i wprowadzenie ich jako statych elementow zycia moze pomoc
ci dzieli¢ sie doSwiadczeniem z innymi i by¢ lepiej przygotowanym, aby pomoc im znalez¢ wtasne
naturalne rozwigzania.

doTERRA to firma oparta na relacjach. Gdy zaczynasz dzieli¢ sie naszymi produktami, poswiec
czas na stworzenie i pielegnowanie relacji. Kiedy nadejdzie odpowiedni czas, zapytaj o priorytety w
zakresie dobrego samopoczucia i podziel sie probkami. Staraj sie stuzy¢, a wtedy inni w naturalny

sposob beda chcieli otrzymac to, co masz im do zaoferowania.

Podziel si¢ Dziel si¢ doswiadczeniem Podziel sie probka Dziel si¢ przez Internet
swoja historia z olejkami

GDZIE | KIEDY NALEZY SIE DZIELIC

Najlepszym sposobem, aby zacheci¢ innych do zdobywania wiedzy na temat olejkdw eterycznych jest dzielenie sie
doswiadczeniami. Wybierz metode najlepsza dla siebie. Wiele mozliwosci dzielenia sie wiedzag pojawia sie naturalnie
podczas codziennych zaje¢ (podczas spotkan towarzyskich, wydarzef sportowych, w mediach spotecznosciowych, w
kolejce w sklepie itp.). Opowiedz krétko o swoim doswiadczeniu z olejkami zawsze kiedy wydaje Ci sie to naturalne. Im
wiecej doswiadczen bedzie dana osoba miata z olejkami i z toba, tym wiecej bedzie chciata sie dowiedzie¢ i wyrazi wole

rejestracji. Skorzystaj z mozliwosci dzielenia sie.

MIEJ PRZY SOBIE PROBKI

PRZYKLADOWE POMYSLY

Korzystaj z gotowych probek
doTERRA lub przygotuj wtasne:
Umiesc 10-15 kropli olejku
eterycznego, w buteleczce 1/4 dram lub
we flakoniku roll-on o pojemnosci 5 ml
z frakcjonowanym olejem kokosowym.
(Daj tylko tyle, aby wystarczyto, by
zrobi¢ pozytywne wrazenie).

Podziel sie kropla olejku, ktory nosisz
w torebce lub breloczku.

doTERRA Popularne prébki: dzika pomarancza,
doTERRA Balance™, mieta pieprzowa,
lawenda, PastTense™.

DZIEL SIE ONLINE

Kiedy dzielisz sie przez Internet, wspominaj
raczej o uktadach organizmu anizel
o problemach zdrowotnych lub chorobach.

Skorzystaj z przewodnika po olejkach
lub z aplikacji mobilnej kiedy dzielisz
sie probka olejku. Zaznacz instrukcje
stosowania danego olejku. Popros o
zgode czy mozesz za kilka dni poznaé
opinie rozmowcy.

SourceloYou.com




PROBKI

WSKAZOWKI DOTYCZACE PROBEK:

- Spersonalizuj probki, aby odpowiadaty okreslonemu obszarowi dobrego samopoczucia, w ktérym mozesz pomoc.

- Wybierz olejki, ktore daja szybki efekt (np. dOTERRA On Guard™, Deep Blue™, dGTERRA Air™, lawenda, mieta pieprzowa).

- Ogranicz liczbe probek do 1-2 fiolek na osobe. W kazdej fiolce umiesc 10-15 kropli olejku.

- Podaj instrukcje stosowania.

- Zapytaj, czy mozesz skontaktowac sie z rozméwca i uméw sie na rozmowe w ciagu 72 godzin, aby zapytac o jego doswiadczenie.

WSPIERAJ ICH DOSWIADCZENIE

Pozytywne doswiadczenie: Negatywne doswiadczenie/brak rezultatu: Osoba nigdy nie prébowata olejku:
- Zapro$ na szkolenie, podczas ktérego - Zaproponuj skorzystanie z innej probki. - Zache¢ do sprébowania.
rozmoéwca dowie sie wiecej (postepuj - Badz cierpliwa i zaangazowana we - Popros o zgode na kontakt za
wedtug wskazéwek i skryptow wspdlne poszukiwanie rozwigzania, kilka dni.
na str. 3). ktére pomoze rozmdédwcom

samodzielnie przekonac sie
do produktu, dzieki czemu beda
chcieli dowiedzie¢ sie czegos wiecej

podczas prezentacji.

Podziel sie swoja historia

Przygotuj sie, aby opowiedzie¢ wtasna historie, dlaczego olejki eteryczne s3 wazne dla ciebie. Postaraj sie mowi¢ krotko,
aby mie¢ czas dowiedzie¢ sie czegos o rozmowcy.

Co przyciggneto cie do d6TERRA? Z jakimi problemami zmagatas sie ty lub zmagali sie twoi najblizsi? Co ciebie martwito
w zwigzku z tymi problemami?

Jakie sg twoje pozytywne doswiadczenia z olejkami eterycznymi? Produktami?

Jak produkty dGTERRA zmienity twoje zycie? Jakie byto twoje zycie wczesniej? Jak wyglada twoje zycie teraz?



PREZENTACJE

Zapros znajomych na prezentacje produktu lub prezentacje biznesowa. Wybierz format, ktory bedzie

dla nich odpowiedni.

Spotkanie jeden na jeden: osobiste, przez telefon (preferowana rozmowa tréjstronna) lub online (np. Zoom).

- Spotkania na zywo poza Twoim miejscem zamieszkania; wyslij probki olejku
- Osoba nie jest zbyt dostepna; musisz dostosowac sie do jej harmonogramu
- Osoba woli prywatne, indywidualne relacje

- Osoba jest potencjalnym budowniczym

Przygotowanie:

- Zapro$ na spotkanie, ktore odbedzie - Zapytaj, czego uczestnik spotkania
sie w miejscu i o czasie dogodnym najbardziej chciatby sie dowiedziec.
dla rozmowcy. - Przed prezentacja przekaz prezenterowi
- Poznaj prezentera; dowiedz sie, kim jest, informacje o zainteresowaniach/
skad pochodzi i dlaczego warto potrzebach, dzieki czemu bedzie on gotowy
go postuchac. odpowiedzie¢ na potrzeby uczestnika.

- Wykonaj ¢wiczenie ,Podziel sie swoja
historig” na stronie 5, aby przygotowaé
sie na opowiadanie o wtasnych
doswiadczeniach.

Szkolenie: na zywo lub online Przygotowanie:

- Chociaz szkolenie moze zostac
zorganizowane w dowolnym czasie,
najlepsza frekwencja jest zwykle we
wtorki, Srody i czwartki.

- Zapros 12 oséb. Idealna liczba uczestnikéw
szkolenia wynosi od 4 do 6. Nie kazdy,
kogo zaprosisz, bedzie mogt przyjsc.

- Poznaj prezentera; dowiedz sie, kim jest,
skad pochodzi i dlaczego warto
go postuchac.

- Stworz atmosfere sprzyjajaca nauce,
z wygodnym miejscem do siedzenia
i przyjemng temperatura. Wyeliminuj
czynniki rozpraszajgce uwage. Nauce
najbardziej sprzyja czyste otoczenie,
w ktérym nie ma dzieci.

|dealna chronologia
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Dzien 3
Dzien 8
Dzien 10

- Wykonaj éwiczenie na stronie 5 ,Podziel

sie swojg historig”

- Stworz prezenterowi miejsce

do roztozenia materiatow
i zaprezentowania produktow.

- Przygotuj dtugopisy lub otéwki.
- Pod koniec szkolenia podaj wode

i poczestunek, aby goscie mogli sie
poznac kiedy prezenter odpowiada

na pytania i pomaga w rejestracji. Wejdz
na bloga dGTERRA™ | gdzie znajdziesz
pomysty i przepisy.
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Dziel sie Skontaktuj sie Przypomnienie Przypomnienie Zorganizuj szkolenie Styl Zycia - przewodnik
doswiadczeniem  z uczestnikiemi w ciggu 48 godzin  z wyprzedzeniem grupowe lub po otrzymaniu zestawu
zapro$ na spotkanie 2-4 godzin indywidualne / Zarejestruj
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JAKA JEST

Przyprowadzenie przyjaciof i rodziny na prezentacje jest twoim najwazniejszym priorytetem! Zadbaj
o dobra frekwencje na swoim spotkaniu, korzystajac z .3 krokdéw do zaproszenia” na stronie 3.

TWOJA ROLAW PREZENTACIJI

PRZEDSTAWIAJ | DZIEL SIE ——» ZACHEC DO REJESTRACJI —» NADAL WSPIERAJ

Prezentacje produktow

Prezentacje biznesowe

- Przedstaw sie i przez 1-2 minuty
opowiedz o osobie prowadzacej
prezentacje®.

- Przez 2 minuty opowiadaj o
swoim doswiadczeniu z olejkiem
lub produktem.

*Jezeli ty jestes prezenterem, dowiedz sie,
jak uczyc innych o produktach d6TERRA.

- Przedstaw sie i przez 1-2 minuty

opowiedz o osobie prowadzacej
prezentacje®.

- Poswie¢ 2-3 minuty

na opowiedzenie o doswiadczeniu
z produktem oraz wyjasnij,
dlaczego chcesz podzieli¢

sie dGTERRA.

*Jezeli jestes prezenterem, dowiedz
sie, jak uczyc innych o produktach
i mozliwosciach biznesowych d6TERRA.

- Pomoz gosciom

w rejestracji i wyborze
zestawu, dzieki ktoremu
otrzymaja duze znizki

a najlepsza wartos¢.

- Aby zarejestrowac gosci,

wejdz na mydoterra.
com/Application/index.
cfm, wybierz jezyk i kraj,
a nastepnie Wholesale
Customer

(,Klient hurtowy™)

- Zapros potencjalnych

uczestnikdéw do wspodtpracy
z toba.

- Zainteresuj ich ,,3 krokami

do startu”.

- Zachec ich do

zarejestrowania sie jako
Konsultanci Wellness
Advocate, z zestawem
budowniczego biznesu.
(Zestaw Naturalne
rozwigzania lub wyzszy,
wystarczajgcy na uzytek
osobisty oraz dzielenie
sie probkami.)

- Skontaktuj sie w ciagu 48 godzin z goscmi, ktérzy sie

nie zarejestrowali.

Przypomnij im o ofertach specjalnych.

Tak sie ciesze, ze udato ci sie do nas dotgczy¢! Co podobato ci sie
najbardziej?

Jak, twoim zdaniem, olejki mogtyby poméc tobie i twojej rodzinie?
Ktory zestaw najbardziej odpowiada twoim potrzebom? Czy masz
do mnie jakies pytania? Czy chcesz, zebym pokazata ci jak zaczqgc?

- Gdy otrzymaja juz swoj zestaw zaplanuj spotkanie n.t.

Stylu Zycia - przewodnik. Skorzystaj ze wsparcia
swojego lidera lub obejrzyj filmy na doterra.com >
Empowered Success.

- Skontaktuj sie w ciagu 48 godzin z gosémi, ktorzy nie

zobowigzali sie do budowania.

- Zachec ich do partnerstwa i zaoferuj im wsparcie

w osiagnieciu ich celéw finansowych.

- Zainteresuj ich ,,3 krokami do startu” opisanymi

w Przewodniku Build.



ZYCIE INNYCH

Dzielenie sie jest satysfakcjonujace! W miare wzmacniania innych dzieki naturalnym
rozwigzaniom, wzmacniasz siebie. Z czasem zapracujesz na bezptatne produkty,
zbudujesz wtasny strumien finansoéw i uzyskasz dochod!

OTRZYMUJ BEZPLATNE PRODUKTY UZYSKUJ DOCHOD REZYDUALNY Z BIEGIEM
CZASU DZIEKI PREMII ,MOC TRZECH?”
PREMIA SZYBKI START PREMIA POWER OF 3
Wyptacana na podstawie CV (Obrét podlegajacy prowizji) Wyptacana co ® E
nowo zarejestrowanej osoby przez pierwsze 60 dni. Aby miesigc na podstawie v 3
wzig€ udziat, kazda osoba rejestrujgca musi co miesigc struktury. Kazdy 100 PV Q
ztozy¢é zamowienie o wartosci 100 PV w ramach LRP i zespot musi miec E
stale utrzymywac¢ co najmniej 100 PV w swoim szablonie Obroty zespotu (TV) >
LRP / zamoéwieniu lojalnosciowym. w wysokosci 600, Q
- 42€ v/ &
. .. S aby otrzymac bonus a
Otrzymaj prowizje natychmiast! sponsorski. Po(zsl'?)M 1 ' S
® @ @ ©
Rejestracja Rejestracja Rejestracja
POZIOM 3 POZIOM 2 POZIOM 1 ) ggjﬁ; , ® ® »
Wyptata 5% Wyptata 10% Wyptata 20% N ' ' '
odCvee —> odCves —> od CV** (EE)
Otrzymaj 20% od os6b, ktore dokonujg zakupow Otrzymuj bezptatne produkty, a nawet wiecej, dajac
za twoim posrednictwem. wsparcie nowo zarejestrowanym osobom w zyciu, dzieleniu

sie i budowaniu dOTERRA.

Wejdz na strone doterra.com > Empowered Success,
aby dowiedzie¢ sie wszystkiego o mozliwosciach
finansowych z dOTERRA.

o : ZMIEN SWOJA PRZYSZtOSC
2 O / 1 ZESTAW NATURALNE ROZWIAZANIA Zaplanuj spotkanie biznesowe (Przewodnik Biznesowy)
o i . § - W wolnym czasie uzyskuj wiekszy dochdd do dyspozycji*
: - Zyskaj wiecej wolnosci i zwieksz dobrobyt w swoim zyciu*

- Rozpocznij swoéj biznes dOTERRA, korzystajac ze sprawdzonego
szkolenia i silnego wsparcia

1ZESTAW DOMOWA APTECZKA

* Wyniki nie sg typowe. Indywidualne zarobki moga by¢ mniejsze.

**Prowizja jest wyptacana od wartosci prowizyjnej kazdego produktu (CV). Informacje te mozna znalezé w Cenniku Budowniczego.

* Wszystkie wyrazy opatrzone symbolem znaku towarowego lub zastrzezonego v2 EU PL 060219829
znaku towarowego s3 znakami towarowymi lub zastrzezonymi znakami ||||||| ||||| ||||| ||||| ||||| ||||| ||||I ||I|I|I|||II|
towarowymi d6TERRA Holdings, LLC.



