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Tu hegocio es un ser vivo y su buena
salud depende de las acciones
o actividades criticas que realices
constantemente en el.



cQue acciones tomas
para cuidar tu cuerpo?

Dormir 8
horas diarias

Hacer gjercicio
de forma constante

Comer saludablemente Tomar agua
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cComo sabes que
tu cuerpo esta sano?

Resonancias magneticas

Estudios clinicos

Consultar a tu medico

Radiografias
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-s declr,
te sientes bien.
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Y como tu, tu negocio
tambien es un ser vivo..
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;Que es un tracker?
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cQue es
un tracker?

S un seguimiento diario
y mensual que se usa
durante todo el ano

ié
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cQue es
un tracker?

C

C

e
e

S una radiografia

as actividades criticas

tu negocio

ié
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cQue es
un tracker?

ié

Es un checklist de las
actividades criticas que
deberias ejecutar mes

a mes en tu nhegocio
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cQue es
un tracker?

ié

Te permite visualizar tu
avance, que actividades estas
realizando, a cuales les estas
dando prioridad durante el mes
y en cuales te estas enfocando.




cQue es
un tracker?

ié

ESs un apoyo para
Impulsar el lanzamiento
y desarrollo de tu negocio
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El tracker doTERRA..

Una guia Un diario
Una radiografia de
actividades criticas SliEEgSet
Un checRlist Un planificador
Un rastreador Un organizador
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cPor que si
el tracker doTERRA?

Es un compendio

ES una forma Visual‘ Tracking anual de actividades dOoTERRA de' l_'as acciones .
para identificar las B Y LR ENTININIYIEL criticas necesarias
acciones criticas 0 4 4 para tener un
que te llevaran a o negocio saludable
Julio Jz\-“iyf:
la buena salud de
tu negocio e AR

IS o Para que tu
el conocimiento : negocio exitoso
de Distribuidores -

Independientes con
un Negocio exitoso
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Razones para usar el
tracker AOTERRA

I—Cljerra?yergal Equilibrio de tus Para visualizar Orggmzarte
SCECERVESS actividades tu avance pordiay por

negocio semana

Orienta tu enfoque Para visualizar
hacia lo que las actividades que
quieres o hecesitas estas haciendo de tu negocio

Te permite el

Facilita identificar o
desarrollo organico

las acciones clave
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Materiales:

Instructivo + tracker dAOTERRA

Tracker
para un

negocio saludable
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Tracking anual de actividades
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Sobre el instructivo

heé

Introduccién

Tracker
paraun
negocio saludable
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Explica como llenar tu tracker anual

Como se deberia ver tu actividad
mensual con respecto a las actividades
criticas

Explicacion del porquée se impulsan
clertas actividades criticas por semana
Propuesta de como organizar

tus semanas para mantener
tu negocio saludable

Glosario de téerminos
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Sobre el tracker doTERRA

Tracking anual de actividades

dOTERRA

12 3 4 5 6 7 8 9 10 N 12 13 15 16 17 18 19 20 21 22 23 24 25 26 27 28 29 30 31
&
Enero &y
O W I BV e S
Febrer: | S8 5 |
ebrero £ x| & x| k| x| *
Marzo
: | e
Abril & xf
Mayo
Junio
& S|
i &
Julio x|
Agosto
Septiembre
Octubre
Noviembre f f‘j
Diciembre
— Prospeccién — Lista de contactos = Inscripciones Seguimiento = Muestreo — Compartiry promover == Reunion estratégica == Cierre
yreferidos aprogramas promociones con mis Lideres/ de mes
especiales delmes Constructores
— Contactoa — Eventos presenciales Activacion de — Claseintro Clase intro — Reunion — Cierre POM — Tallerde producto/ == Educacién
nuevos inscritos con tu organizacion LRP de nuevos de negocio de producto Estratégica (LRP) Aromatouch® continua
(Open Box) inscritos Ejecutiva de de manos
Cuentas (EC)
-
Meta anual Metas mensuales Metas mensuales
ENE JuL
FEB AGO
MAR SEP
ABR oct
MAY Nov
JUN (o

« Calendario anual para ir marcando tu
progreso dia con dia
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Sobre el tracker doTERRA

Tracking anual de actividades
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* | lave de actividades criticas a realizar
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Sobre el tracker doTERRA

Tracking anual de actividades
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progreso dia con dia
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« Espacio para colocar tu meta anual
y tus metas mensuales
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5 pasos para usarlo




Lee detenidamente tu material y
revisa el glosario en caso de dudas
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az un autoanalisis donde
compares las actividades que
realizas hoy con las que el
tracker dOTERRA te propone
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Realiza un compromiso contigo de
las actividades que realizaras de
ahora en adelante de acuerdo a los

objetivos que tienes
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Sientate al inicio de la semana a
revisar las actividades criticas que

tendras por dia, para organizarte y
poder cumplirlas
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Baja esta informacion con tu
equipo y alientalos a realizar
lo mismo
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Tracking anual de actividades
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Donde conseguirlo

A la venta a partir de febrero del 2024

SKU: 60228443
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Descarga la presentacion
en la pagina web

uuuuuuuuuuu

Tracker
para un

negocio saludable

dOTERRA

doTERRA



«La mejor manera de predecir el futuro
es crearlo»

-Peter Drucker
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persigue lo gue es puro






