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Planificador de clases
Como Constructor anfitrión y presentador, utiliza esta hoja para dividir responsabilidades y preparar una clase exitosa. Una buena 
planificación te permite enfocarte en tus invitados para ayudarles a encontrar la solución correcta que cambiará su vida.

Anfitrión:

Ubicación:Fecha: 

Título: Presentador:

Anfitrión:

Lugar/Sede:Fecha:

Título: Presentador:

  �Invita y confirma 
asistentes

Envia las invitaciones con 1–2 semanas de anticipación. Relación típica: 15 invitados > 7–10 asistentes.
Descarga este formato en doterra.com/MX/es_MX > Empowered Success > Herramientas

  �Prepara a los 
asistentes antes de 
la clase

•	 Comparte una experiencia con aceites.
•	� Dales el folleto Soluciones Naturales.

•	 �Asegúrate que tengan una experiencia positiva con los 
productos antes de la invitación.

•	 Sigue el Guión de invitación de la Guía Comparte.

  ⬜�Prepara la 
habitación 

•	� Necesitas una área con buena iluminación y 
ventilación. 

•	 Coloca algunas sillas, más de las necesarias.
•	 Elimina todo distractor desde antes.

•	 �Crea un espacio para que el presentador pueda dar la clase, 
que incluya un área muy sencilla para mostrar los productos.

•	 �Difunde aceites revitalizantes como Citrus Bliss®, Naranja.

  �Prepara refrigerios •     �Agua para beber: agrega unas gotas de aceite 
esencial de Limón, Naranja o Mandarina.

•	 �Ofrece refrigerios/botanas con aceites esenciales (Busca 
ideas en el blog dōTERRA®).

•	� Sírvelos al final de la clase.

  �Establece metas • 	 Número de asistentes:
•	 Número de clases programadas:

•	 Número de clases agendadas:
•	 Nuevos Constructores encontrados:

  �⬜Preparar la historia 
/ introducción 

•	 �Asegúrate que el anfitrión haya tenido tiempo suficiente de preparar su historia dōTERRA® y la introducción del 
presentador invitado.

Preparación

Presentación

  Papel del Constructor Clase 1 
• Bienvenida/compartir historia
• �Introducción/habla de la 

experiencia del presentador
•� �Comparte una experiencia con 

los aceites

Clase 2 
• Bienvenida/compartir historia
• �Introducción/habla de la 

experiencia del presentador
• �Comparte una experiencia con 

los aceites
• Enseña parte de la clase

Clase 3 
• Bienvenida/compartir historia
• Enseña toda la clase 
• �Comparte una experiencia con los 

aceites

  �Papel del presentador 
Upline

• Apoyar y edificar al anfitrión

• Enseñar toda la clase

• Compartir tu historia

• Apoyar y edificar al anfitrión

• Enseñar toda la clase

• Compartir tu historia

• Apoyar y edificar al anfitrión

• Compartir tu historia

  �Junta las herramientas 
de enseñanza 
Decide quién las va a 
proveer

• Difusor

• �Guías de referencia de aceites 
esenciales 

• Plumas 

• Materiales de la clase

• Formatos de inscripción 

• Aceites para pasar

• Productos para mostrar

• �Guías Vive, Comparte y 
Construye 

Opcional:

• �Muestras para regalar

• Obsequio para el anfitrión 

• Incentivos de inscripción 

• �Incentivos por programar una 
clase

• �Página de un calendario para 
programar clases y Consultas de 
Bienestar

• Guías de producto

• �Invitaciones/folletos para la siguiente 
clase/evento

  �Involucra a los 
miembros del equipo

Relación ideal 1 Distribuidor Independiente por 3 invitados para lograr más inscripciones satisfactorias durante la 
clase.
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Siguiente clase Dile a los invitados que pueden traer a un amigo en la siguiente clase.

 Flujo de capacitación para los futuros presentadores 

doterra.com/MX/es_MX > Empowered Success > Herramientas
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