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Sveikiname prisijungus 
prie dalijimosi  
vadovo Share!  
Kai patiriate ką nors nuostabaus, keičiančio jūsų gyvenimą,  
savaime norisi tuo pasidalyti su tais, kuriuos mylite.  

Dabar yra puikus metas pradėti dalytis pamėgtais natūraliais 
sprendimais su jums svarbiais žmonėmis. Pasinaudokite šiuo vadovu, 
kad galėtumėte pasidalyti dōTERRA sveikatingumą puoselėjančiu 
gyvenimo būdu ir produktais su draugais ir šeimos nariais. 
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Kaip  
dalintis       

 
Dalintis dōTERRA yra paprasta 

ir smagu! Tolimesniuose 
puslapiuose sužinokite 
daugiau apie šiuos tris 
dalijimosi žingsnius ir 

pradėkite keisti gyvenimus.

1 žingsnis. Mylėkite
Pasinaudokite dōTERRA produktais ir išlaisvinkite  

savo istorijos galią. 

2 žingsnis. Dalinkitės
Dalinkitės „dōTERRA“ prasmingai ir pakeiskite 

gyvenimus žmonių, su kuriais dalijatės.

  

3 žingsnis. Uždirbkite
Gaukite atlygį† iš  

paprasto dalijimosi. 

†Asmeninis uždarbis gali skirtis, atsižvelgiant į tokius veiksnius, kaip Jūsų 
skiriamas laikas, komandos struktūra ir Jūsų užregistruotų  

žmonių skaičius. 



1 žingsnis. 
Mylėkite 
Žinodami priežastis, dėl kurių jums asmeniškai 
patinka produktai, pagalvosite ir apie kitus, kuriems 
panašūs natūralūs sprendimai taip pat galėtų būti 
naudingi. Skirkite šiek tiek laiko ir pagalvokite apie 
savo mėgstamiausius produktus bei kam jie galėtų 
būti naudingi. 

Pirmasis dalinimosi žingsnis yra susitelkimas į pamėgtus produktus. Sudarykite trijų mėgstamiausių 
produktų sąrašą. 

1. 

2. 
3. 

Dabar pagalvokite apie penkis žmones, kuriems praverstų šie natūralūs sprendimai.

Produktai
1.    

2.  

3.   

4.    

5.  

Poreikiai
1.    

2.  

3.   

4.    

5.  

Žmonės
1.    

2.  

3.   

4.    

5.  
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Su kokiais rūpesčiais susidūrėte jūs arba jūsų artimas žmogus, prieš dōTERRA tampant jūsų  
gyvenimo dalimi? 

Kaip pradėjote dirbti su dōTERRA produktais? Kokios buvo pirmosios teigiamos patirtys?

Kaip dōTERRA produktai pakeitė jūsų sveikatingumo įpročius ir namų rutiną? 

Sudėliokite savo atsakymus į paprastą, įsimintiną vienos ar dviejų pastraipų apimties tekstą, kuriame 
atsiskleistų jūsų istorija. Pritvirtinkite jį dažnai matomoje vietoje, pavyzdžiui, ant veidrodžio, šaldytuvo durų 
ar telefono ekrano užsklandos, kad prisimintumėte, kodėl mėgstate dalytis ir ką sakyti, kai tai darote.

Papasakokite savo istoriją 
Savo istorijos pasakojimas yra pats paveikiausias būdas dalytis. Prisimindami savo patirtis su dōTERRA 
produktais, raštu atsakykite į toliau pateiktus klausimus.  
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2 žingsnis. Dalinkitės 
Galimybės dalintis atsiranda visur ir visada. Kai pasakojate savo istoriją ir apie teigiamą patirtį su 
produktu, sulaukę kvietimo sužinoti daugiau, žmonės sako „taip“. Štai keturi paprasti ir veiksmingi 
dalinimosi būdai.

Dalykitės savo istorija 
Žmonėms patinka klausytis apie kitų žmonių pasiektus teigiamus rezultatus. Remkitės savo ankstesne 
istorija ir dalindamiesi ja vadovaukitės toliau pateiktais patarimais. 

Patarimai, kurie pravers dalijantis istorija: 
Produktus naudokite kasdien. Kuo dažniau naudosite savo mėgstamus sprendimus, tuo daugiau patirties 
galėsite pasiūlyti kitiems. 

Produktus naudokite kad ir kur nukeliautumėte. Naudodami mėgstamus produktus būdami šalia kitų 
žmonių, suteikite jiems galimybę pastebėti ir užduoti klausimų. 

Dalinkitės su meile ir atjauta. Užduokite klausimus, sutelkite dėmesį į jų patirtis, domėkitės jų poreikiais ir 
raskite tinkamą laiką pasidalyti savo istorija ir sprendimais. 
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Dalinkitės produktų suteikta patirtimi 
Tiesioginė patirtis su produktais suteikia galimybę susipažinti su dōTERRA™ produktų teikiama nauda ir 
kartu su jumis asmeniškai patirti jų teigiamą poveikį. 

Dalijimosi patirtimi patarimai:   
Naudokite eterinius aliejus savo namuose. Subtiliai įtraukdami eterinius aliejus į savo erdvę, sukurdami 
jaukią atmosferą ir skatindami smalsumą galite supažindinti svečius su jų teikiama nauda. 

Nešiokitės produktus su savimi. Būkite atidūs kitų žmonių poreikiams ir reikiamu metu supažindinkite juos 
su dōTERRA sprendimais. Pavyzdžiui, kai kas nors užsimins, kad saulėtą dieną pamiršo kremą nuo saulės, 
pasidalykite nuo saulės apsaugančiu dōTERRA purškikliu. 

Kurkite santykius. Skirkite laiko pažinti žmones ir sukurti nuoširdų ryšį. Užmezgus autentišką ryšį su kitais 
žmonėmis, jie bus atviresni tam, kuo dalinatės. 
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Dalinkitės mėginiais. 
Mėginiai suteikia žmonėms galimybę išbandyti dōTERRA produktus, nes jų pakanka vienam ar  
keliems kartams.

Dalijimosi mėginiais patarimai:
Suasmeninkite mėginius. Tai taip paprasta – nustatykite poreikį ir suderinkite jį su konkrečiu mėgstamu, po 
ranka turimu sprendimu. 

Dalinkitės mėginiais tų produktų, kurių poveikis yra greitai pastebimas. Deep Blue™, dōTERRA Air™,  
On Guard™, MetaPWR™, Wild Orange (Laukinių apelsinų) ir Peppermint (Pipirmėčių) eteriniai aliejai yra 
puikūs variantai pasidalinti lengva ir galinga mėginių suteikiama patirtimi. 

Naudokite dōTERRA supakuotus mėginius. Deep Blue Rub (Kremo) mėginių pakuotėmis dalintis taip 
lengva. Arba galite pasiruošti savo mažesnio dydžio eterinių aliejų rinkinį, kurį būtų patogu vežtis į keliones 
ir greitai naudoti. 
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Dalinkitės virtualiai 
Išplėskite savo pasiekiamumą už asmeninio bendravimo ribų. Žmonės yra imlūs ir dažnai žiūri el. pašto 
nuorodose ir socialinių medijų įrašuose pateikiamą turinį. 

Virtualaus dalijimosi patarimai:   
Dalinkitės nuorodomis. Pasiūlydami mokomąjį turinį, vaizdo įrašus, tinklalaides, interneto svetaines, įrašus 
socialinėje medijoje ir vaizdus sukelsite susidomėjimą. 

Dalinkitės savo kelione. Skelbkite įrašus apie savo patirtį su produktais ir mėgstamus eterinius aliejus 
socialinėje medijoje arba tinklaraštyje. Nuotraukos, atsiliepimai ir geriausi patarimai – tai puikūs būdai 
paskatinti įsitraukimą. 

Bendraukite su savo auditorija. Reguliariai bendraukite su sekėjais ir atsakykite į jų komentarus.  
Ryšių užmezgimas internete didina pasitikėjimą, todėl dalijimasis produkto suteikta patirtimi tampa  
dar veiksmingesnis.
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Dalijimasis dōTERRA ne tik keičia 
gyvenimus, teikia asmeninį 
pasitenkinimą bet netgi gali suteikti 
papildomų pajamų†. dōTERRA™ 
kompensavimo modelis atlygina 
jums už tai, kad siūlydami natūralius 
sprendimus įgalinate kitus.

3 žingsnis. 
Užsidirbkite

Fast Start 
Ši premija teikiama kas savaitę už naujų narių 
registraciją. Premiją Fast Start galima gauti 
už naujo nario narystės užsakymą ir visus 
papildomus užsakymus, kuriuos jis pateikia per 
pirmąsias 60 dienų. Kad galėtumėte pretenduoti 
į šią premiją, turite išlaikyti 100 PV LRP ruošinį ir 
kas mėnesį pateikti 100 PV lojalumo užsakymą.

Power of 3
Šia premija teikiama kas mėnesį už tai, kad pasitelkdami 
lojalumo užsakymus, padedate savo komandai formuoti 
ir palaikyti sveikatingumą puoselėjančius įpročius. Kad 
gautumėte 1 lygio premiją (45 €), turite įvykdyti toliau 
išvardintus reikalavimus.

1.	 Pateikti 100 PV arba didesnės vertės lojalumo užsakymą

2.	Padėti savo klientams pateikti lojalumo užsakymus

3.	Savo priekinėje linijoje turėti vieną, ne mažiau kaip  
500 PV vertės LRP Pod

Sužinokite, kaip galite uždirbti su dōTERRA, gaudami toliau išvardintas premijas.

Jei norite sužinoti daugiau, kreipkitės į savo aukštesniojo lygio vadovus arba peržiūrėkite Compensation 
Plan (Kompensacijos plano) skrajutę adresu www.doterra.com/ME/en_ME/compensation-plan. Čia galite 

pasirinkti pageidaujamą skrajutės, kurią galite peržiūrėti arba atsisiųsti, kalbą.

JŪS

20 %

NAUJAS NARYS

200 CV užsakymas

JŪS

100 + LRP

500+ LRP Pod

†Asmeninis uždarbis gali skirtis, priklausomai nuo tokių veiksnių, kaip Jūsų skiriamas laikas, organizacijos vertė (OV) ir Jūsų užregistruotų žmonių skaičius. 
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Sustiprinkite 
dalijimosi 
poveikį
Daugelis nusprendusiųjų dalintis patirtimi 
pasirenka sustiprinti savo pastangas 
organizuodami paskaitas, bendradarbiaujant 
su Wellness Advocate  
(Sveikatingumo advokatu).

Kodėl verta surengti 
dōTERRA paskaitą? 
Organizuoti dōTERRA paskaitas reiškia 
vienu metu dalintis savo patirtimi su 
keliais žmonėmis. Tai draugiška aplinka, 
kurioje žmonės gali rasti atsakymus į jiems 
rūpimus klausimus, mokytis, gauti paramą ir 
susipažinti su dōTERRA produktais.

Kaip veikia  
šios paskaitos? 
Bendradarbiaudami su Wellness Advocate 
(Sveikatingumo advokatu) nuspręskite dėl 
paskaitos formato ir vaidmenų. Paprastai jie 
patys pasirūpina edukaciniais ir būtinaisiais 
komponentais, padeda ruošti kvietimus 
ir sukuria nuotaiką. Drauge užtikrinsite 
prasmingą svečių patirtį ir padėsite jiems rasti 
sveikatingumo sprendimus.

Įsipareigokite  
surengti paskaitą! 
Suderinkite su Wellness Advocate 
(Sveikatingumo advokatu) jūsų pirmosios 
paskaitos datą ir laiką. Atkreipkite dėmesį 
į savo lūkesčius ir pasidalykite jais, kad 
gautumėte papildomos paramos. 



Dalytis naudinga! Įgalindami kitus 
naudotis natūraliais sprendimais, 
suteiksite daugiau galimybių ir sau. 

Atkreipkite dėmesį, kad šioje brošiūroje pateikti produktai ir informacija gali keistis 
ir ne visada sutampa su pavaizduotais. Naujausią informaciją galite rasti apsilankę 
shop.doterra.com. 

Išskyrus nurodytus atvejus, visi žodžiai su prekių ženklo arba registruotojo prekių 
ženklo simboliu yra bendrovės „dōTERRA Holdings, LLC“ prekių ženklai arba 
registruotieji prekių ženklai. 
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