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Praofikide siekle sikmis

Launch vadovas yra JUsy planas, kaip pasiekti Elite lygj — pagrindinj doTERRA™ lygj, po kurio
kylama tik aukstyn. JUsy sekme yra jusy rankose. Pasitikekite procesu ir patirsite sekme!

+ Veiksmai |l = Kezullalai

« Pasidalykite su 45 ar « Pakeisti gyvenimai

daugiau Zmoniy
« UzZregistruokite 15 ar
daugiau nariy
« Padékite 1-3 verslo
karéjams pradéti versla

« Asmeninis augimas
» Likutiniy pajamy
sukurimas

I I
PREPARE INVITE PRESENT
(PASIRUOSKITE) (PAKVIESKITE) (PRISTATYKITE)

- Pasiruoskite pradeti (4 psl.) - NatUraliai uzmegzkite rysj ir - Pristatykite 30 ar daugiau
- Suplanuokite savo sékme (6 psl.) dalykités (8 psl.) zmoniy (10 psl.)
- Sudarykite vardy sarasa (7 psl.) - Skatinkite dalyvius rengti
pristatymus (10 psl.)

- Pakvieskite bent 45 Zmones
suzinoti daugiau (9 psl.)

Likus 1-2 savaitéms iki pradzZios |
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PAPRASTI ZINGSNIAI | SEKME

Silver Platinum

e s

ENROL SUPPORT

(UZREGISTRUOKITE) (PADEKITE)
- Uzregistruokite 15 ar daugiau nariy (11 psl.) - Domékites, kaip sekasi nariams (13 psl.)
- Atlikite gyvenimo btdo apzvalgas (12 psl.) - Atpazinkite verslo karéjus (15 psl.)

Pradzios ménuo

Live, Share,

Build vadovai Launch vadovas

*Pateikti skaiciai atspindi 2020 m. vidutines sumas. Asmeninis uzdarbis gali biti maZesnis.



asitubikde praofe

Jusy tikejimas, kad dOTERRA produktai ir sitlomos finansines galimybes gali pakeisti gyvenimus
- taip pat ir JUsy paciy, — yra didZiausia paskata pradeti savo versla. Kuo stipriau tuo tikite, tuo

lengviau dalytis tuo, ka mylite.

M Sudarykite ne mazesnj kaip
100 PV verteés lojalumo
programos (LRP) ruosinj,
kad gautumete komisiniy.

M Jgyvendinkite kasdienj
sveikatingumo plana, kurj
sukireéte Live vadovo
16-ajame puslapyje.

Suzinokite daugiau, nuolat naudodami
informacinj aliejy vadova ir
dalyvaudami testiniuose mokymuose.

SEKME PRASIDEDA NUO JUSY

DALIJIMASIS KEICIA GYVENIMUS

dBTERRA

[V Dalykités savo uzsidegimu gyventi

dOTERRA" skatinamga sveikatinguma
puoseléjantj gyvenimo buda ir
jkveépkite Jus supancius Zmones
atsiverti ir iSmokti to paties.

M Naudokités Share vadovu - jis padés
jums sekmingai dalytis ir kviesti.

V] Palaikykite santykius su potencialiais
nariais ir kurkite savo tiekimo vamzd;.
Apsilankykite svetainéje doterra.com
> Empowered Success, kurioje rasite
jrankiy ir vaizdo jrasy.

PASIEKITE SAVO SVAJONES

dSTERRA

] Keiskde L p—

Verso spbalgs |/
]

L

M Naudokites aukitesnio lygio komandos
pagalba:

Pagrindiné pagalba:
El. pastas
Telefonas

Komandos skambutis / Interneto svetaine /
~Facebook® grupe (-s):

M dGTERRA yra galinga transporto priemone,
padedanti jums i$ ten, kur Siuo metu esate,
atsirasti ten, kur norite buti. Prapléskite
Build vadove numatytus tikslus:

Tikslas pasiekti Elite lygj
(apibraukite vieng)

30dieny 60 dieny 90 dieny

idealus siektinas standartinis

fisikelk

©

MWWW‘MV&W .......................... .

90 dieny tikslas

€ per meén. »

lygis

1-eriy mety tikslas

€ per meén.

lygis

ISsikéle verslo tikslus ir imdamiesi jpareigojanciy veiksmy, sujungiate savo pastangas su geresnés ateities vizija. Sgmoningas
rySys nuolat suteikia jums jégy, net kai iSeinate i§ savo komforto zonos.
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doTERRA™ sveikatingumo advokatas dalijasi nauju pozidriu j
sveikatinguma. Mokome, kad ,,su knyga ir su dézute” (informaciniu aliejy
vadovu ir doTERRA CPTG ™ eteriniy aliejy dézute) galite pasirtpinti
daugeliu savo sveikatingumo poreikiy namuose. O kitais klausimais
rekomenduojame bendradarbiauti su sveikatos prieZitros specialistais,
kurie palaiko jusy pasiryZima naudoti paprastus sprendimus.

Rinkdamiesi spresti savo problemas patys, namie prieinamais budais,
igyjate patirties, suteikiancios entuziazmo dalytis su kitais. Kiekviena karta
bendraudami su potencialiais nariais, pabrézkite jiems galimybe patiems
rapintis savo gerove.

" doTERRA

doTERRA programa Empowered Success leidzia Jums
igalinti kitus keisti savo gyvenimus.

Pasiryzkite ir suplanuokite savo PIPES veiklas. Siame vadove pateikiama
iSsami informacija apie tai, kaip aktyviai dalyvauti svarbiausiose veiklose,
pradedant savo versla.

PATARIMAI Svarbiausi dalykai, pradedant versla:

0 PAKVIESKITE j produkty ir verslo pristatymus
MOKYKITE produkty ir verslo pristatymy metu
PERZIUREKITE gyvenimo bado plang

SKATINKITE IR PADEKITE naujiems verslo karéjams

- BUkite savimi ir naturaliai dalykites
patirtimi, taip pristatydami kitiems
sitlomas galimybes.

- Pateikdami savo teigiama patirtj,
pakvieskite potencialius narius suzinoti
daugiau, apsilankius paskaitoje ar
asmeniniame pristatyme, kuriame
jus suteikiate galimybe
uzsiregistruoti.

 Josiuciie
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PradZios ménuo: 15 registracijy x vidutinis 200 PV vertés narystés uzsakymas = 3000 OV Elite

Sekmadienis Pirmadienis Antradienis Treciadienis Ketvirtadienis Penktadienis Sestadienis

1=z val. 1:1
suw Marela
18 val.
Natwral
Solutions
paskaita
12 val.
1:1 s
Karlu

Pléskite savo jtaka

Kuo daugiau Zmoniy isgirs jusy Zinute, tuo daugiau Zmoniy uZsiregistruos ir tuo daugiau
gyvenimy pakeisite - taip pat ir savo paciy. Pradeékite dalytis su savo ,Silta® rinka — Zmonémis,
kuriais pasitikite ir su kuriais esate uzZmezge santykius. Jiems pamilstant doTERRA produktus, jie

taps neiSsenkanciu kontakty Saltiniu.

PER PRADZIOS MENES]:

1. Pakvieskite 45 Zmones

2. Suplanuokite 3 paskaitas arba 15 asmeniniy
susitikimy (arba derinkite paskaitas ir
asmeninius susitikimus)

3. Suplanuokite laika, kurj skirsite savo verslui

4. Paklauskite saves ir suplanuokite:
- Kam praversty Natural Solutions jvadas apie

aliejy naudojima?

- Kam reikia paskirti papildoma susitikima, kad jis
uzsiregistuoty?

- Kam reikia atlikti gyvenimo budo apzvalga?

- Kam praversty verslo apzvalga?

- Kas yra pasiruoses pats surengti paskaita?

19 val.
pashai,ta
apie aLiejus

15 val.
1:1 Elena
16 val.
1:1
DZelmsas
Po‘pi«eté:
trumepa
askatta

suldly bare

»Kiekviena
diena
vertinkite ne

pagal nuimama
derliy, o pagal
séjamas seklas.”

- Robert Louis Stevenson

SUDARYKITE POTENCIALIY NARIYU SARASA

45

PREPARE

(PASIRUOSKITE)

INVITE

(PAKVIESKITE)

frefeeeeeeeee
15 teeeeeeeY ENROL
iiiii (UZREGISTRUOKITE)
S

{
3 §##% SUPPORT 3 BUILDERS

(PADEKITE 3 VERSLO KUREJAMS)

(PRISTATYKITE)



Sekmes sekimo jrankis

Sudarykite savo vardy sarasa (i$ Build ir Share vadovy) ir sekite savo PIPES veiklas su 45 pagrindiniais
potencialiais nariais. Perziurékite savo telefono kontakty ir draugy socialiniuose tinkluose sarasus — galbut
pastebesite Zmoniy, kurie vertina sveikatinguma, prasme ir laisve. Prisiminus ir j jusy gyvenima ateinant naujiems
Zmonems, jtraukite juos j sarasa, kad procesas nesustoty. AtpaZinkite potencialius verslo karéjus, kurie issiskiria
sekme pasiekti padedanciomis savybéemis (Zr. 15 puslap)). Tikslas: 45+ 30+ 15+ 15+ 3+

P | P E

Dalintis ir Kviesti
Gyvenimo Bido

Apivalga

Verslo Apzvalga

Pristatyti
Registruoti

Vardfas Fastahes

—
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yieagzkile v, dlokiles i kyiaskde

doTERRA" yra santykiu pagrjstas verslas. Turite tikéti, kad rlpestis yra pati svarbiausia dovana, kurig
galite suteikti kiekvienam sutiktam Zmogui. Nesvarbu, ar bendraujate su senu pazjstamu, ar naujai

sutiktu Zmogumi, kiekvienos saveikos metu kurkite pasitikejima. Siekite keisti gyvenimus, dalydamiesi
tuo, ka mylite, nesvarbu, kur ir su kuo esate.

a UZMEGZKITE AUTENTISKA IR NUOSIRDY SANTYK] SU ZMONEMIS
Kreipkités j Zmones vardu. Uzduokite klausimus ir klausykités, kad suzinotumeéte apie jy interesus ir poreikius.
Bukite autentiski ir kurkite pasitikéjimu pagrjstus santykius. Uzmegzkite unikalius rySius su naujais draugais ir jau
pazjstamais Zmonemis.

Bendravimas su jau pazZjstamu Zmogumi:

Kaip laikaisi? Kaip sekasi tavo seimai? ARBA Seniai nesimatéme. Kas vyksta tavo gyvenime? Maciau tavo jrasq apie
tai, kad tavo vaikas prastai jauciasi. Kaip jis abu laikotés? (Pritaikykite savo kontaktams.)

Bendravimas su nauju Zmogumi:

Zmonés mégsta kalbéti apie save. Uzduokite klausimus apie tas jy gyvenimo sritis, apie kurias, jisy nuomone,

jie papasakos su malonumu. SusipaZine su nauju Zmogumi, atraskite bendry interesy ir patirciy.

a PAPASAKOKITE SIEMS ZMONEMS APIE SAVO SPRENDIMUS

Pasidalykite sprendimu, ieSkodami budy sukurti verte ir natdraliai pritaikykite su produktais ar verslu susijusius
sprendimus jy lUkesc¢iams.

Bendravimas su jau pazZjstamu Zmogumi:

Man vis svarbiau tampa sveikai maitintis, daugiau mankstintis, kokybiskai iSsimiegoti ir pasalinti i§ namy visus Zalingus
produktus. Ar tau taip pat kyla toks noras? Ko siekia jisy Seima? Kq Zinai apie eterinius aliejus?

Eteriniai aliejai labai pakeité mano gyvenimg. Ar esi juos bandes? Noréciau su tavimi pasidalyti Siuo produktu. Po
keliy dieny su tavimi susisieksiu pasidométi, kg apie jj manai.

Bendravimas su nauju Zmogumi:

Susipazinkite su naujais zmonémis. Uzduokite klausimus apie naujojo pazjstamo darbag, kad galétuméte pritaikyti savo
atsakyma ir rasti bendry patirciy. Kad ir koks bty jo atsakymas, zitrékite j jj kaip j zmogy, su kuriuo galite dirbti arba
jau dirbote. ,Dirbu su mamomis ir mokau jas apie tai, kaip natdraliai ripintis savo Seima, naudojant eterinius aliejus ir kitus
produktus.“ ARBA ,Dirbu su chiropraktikais ir mokau juos susikurti papildomg pajamy Saltinj, dalijantis su savo klientais
patirtimi, kaip palaikyti sveikg gyvenimo bidg su eteriniais aliejais.” JE| turite pasakoti pirmasis, ,Tai tikrai nuostabu.

Man be galo patinka mano darbas... Kuo uZsiimi tu?"




Kvieskite keisti gyvenimus

Neturite buti ekspertas, kad galetumete sekmingai pakviesti Zmones tapti savo paciy sprendimy

tiekéjais. Atraskite, kas svarbiausia kiekvienam Zmogui, nuoSirdZiai domedamiesi tuo, kas jie yra, ka
jie patiria ir kaip jus galite jiems padeti.

e SUDOMINKITE PRISTATYMU

Pateikiame kelis budus, kaip pakviesti Zmones j skirtingus renginius,
kuriuose galety suZinoti daugiau informacijos. Daugiau rekomendacijy

galite rasti Share vadove.

ASMENINIS SUSITIKIMAS

Labas, , ar turi minutéle? Puiku, ir as

turiu tik minutéle, bet skambinu visiems savo draugams,
kuriems rapi jy sveikata, nes organizuoju 30 minuciy
trukmeés susitikimq, kurio metu aptartume sveikatingumo
tikslus, pasialyciau kelis Saunius patarimus, kaip naudoti
eterinius aliejus, ir pristatyciau populiariausius variantus.
Jei susitikimo metu tau kils noras iSméginti aliejy poveikj
sau ar savo Seimai, Saunu. Jeigu ne - nieko tokio. Ar
tau baty jdomu pasigilinti j 3ig sritj? Saunu! Tau
patogiau baty susitikti rytoj 13.00 val. ar
ketvirtadienio vakare 19.00 val?

PASKAITA

Domiuosi eteriniais aliejais - jie stipriai
pakeité mano ir mano Seimos gyvenimg. Mes
naudojame juos viskam. Zinau, kad susiddrei su
sunkumais (pvz., skirtingais mety
laikais vaikams kylancios problemos), ir pagalvojau
apie tave! Rengiu trumpas dirbtuves ir man baty
labai malonu tave j jas pakviesti. Jos vyks mano
namuose ketvirtadienj, 19.00 val., arba galime
susitikti kitg savaite. Koks laikas tau
baty patogiausias?

INTERNETINIS
SEMINARAS

Minéjai, kad domiesi
(tema). Jei atsiys¢iau tau nuorodg
J internetinj seminarqg apie
(tema),

GYVENIMO BUDO
APZVALGA

arjj perzidrétum?

Noréjau jsitikinti, kad Zinai, kaip naudoti naujus
produktus ir maksimaliai padidinti gaunamg naudg. Kitas
mdsy Zingsnis - trumpas skambutis, kurio metu sudarysime
tavo nory sgrasq, parodysiu tau, kaip pateikti uZsakymg, ir
papasakosiu apie taip, kaip gali gauti daugiausiai nemokamy
produkty. Tai uZtruks apie 30-40 minuciy. Skambucio
tikslas - kad galétum bet kada uZsisakyti norimus
produktus. Kaip tai skamba? Saunu! Turiu laiko
treciadienj 13.00 val. arba ketvirtadienj

vakare. Kada tau bity patogiau?

VERSLO APZVALGA

Savo klientams doTERRA kelionéje padedu trimis
badais. Visy pirma, padedu ismokti naudoti produktus, rasti

daugiau informacijos ir pakviesti susidoméjusius draugus, kad jie

atvykty j paskaitg.

Antrasis badas - galiu iSmokyti, kaip dalijantis doTERRA produktais su artimaisiais

atsiskaityti uZ savo produktus ir gal net gauti Siek tiek papildomy pajamy.

Treciasis badas skirtas tiems, kurie sako ,Zinau, kaip svarbu turéti kelis pajamy

Saltinius, ir labai domiuosi sveiku gyvenimo badu. Labai noréciau turéti galimybe

kurti verslq ir skirti jam dalj savo laiko, dirbdamas is namy.”

o e ~ . oy . T
Padeklte zmonems istarti ”Ta I p ° Kokio pobudzio pagalba bty vertingiausia tau?
- Aikiai jvardykite, kur juos kvieciate (pvz., | paskaita, kurioje suzinosi

apie jvairiy su sveikatingumu susijusiy problemy sprendimus)

Kai pasnekovas nurodo antrajj arba treciajj buda, pasakykite: Kiekvieng
savaite skiriu dalj laiko dalijimuisi, kaip to pasiekti. Turiu laiko
antradien;j 19.00 val. ir ketvirtadienio popiete. Koks laikas baty

- Informuokite juos, kodél verta skirti tam laiko

- Pasitlykite dvi jiems tinkamas galimybes (pvz., paskaita arba tinkamiausias tau?

asmeninj susitikima)
- Stiprinkite santykius, kurkite pasitikéjima bendraudami

ir laikykités savo ZodZio
l I



fristalykie yindy

Pakvietus potencialius narius suzinoti daugiau, kitas zingsnis - pristatyti jiems zinute apie gyvenima
keiciancius dOTERRA produktus ir pajamy suteikiancias galimybes.

PRISTATYMAI GALI BUTI JVAIRUS. RINKITES TAI, KAS GERIAUSIA JUMS.

Paskaita, asmeninis susitikimas,
trijy dalyviy konferencinis
skambutis, internetinis seminaras,
vaizdo jrasas ar socialiniai tinklai

Jusy ar jusy draugo namuose,
sulciy bare ar kavingje,
chiropraktiko ar specialisto biure

PASIRINKITE SAVO PRISTATYMA

C‘“?%’ff‘;?f@?fﬁ* PRODUKTY (40-50 MIN e VERSLO (20-30 MIN.)
- | Tikslas: MM Tikslas:
v 1 lw‘ Sukviesti Zzmones, iSgirsti jy Sukviesti Zmones, iSgirsti
o o jy poreikius, pristatyti jiems

poreikius, leisti jiems iSméginti

\

= ':'.. aliejus. Svarbiausia, kad buty smagu. dOTERRA™ sitlomas galimybes.
= . e Didziausig demes; skirkite e DidZiausig démesj skirkite dalyviy
- dalyviy poreikiams; pasidalykite poreikiams; Zinokite ir pasakokite, kuo
o = e Q = pagrindiniais sprendimais. $i galimybé gali bati naudinga jiems.

- 5 min.: uZmegzkite rysj, papasakokite savo istorijg (1-2 min.) - 2-5 min.: uZmegzkite rysj, papasakokite savo istorijg (1-2 min.)
- I min.: pristatykite tiksla - I min.: pristatykite tiksla
- 10 min.: kodél eteriniai aliejai? Kodél dGTERRA? (1 psl.) - 2-5 min.: i8siaiSkinkite, kokia yra jy situacija (kibirai ar
- 5 min.: asmeniniai prioritetai (3 psl.) tiekimo vamzdis - 2 psl.)
- 10-20 min.: papasakokite apie eterinius aliejus ir LLV (2-3 psl.) + 2-5 min.: kodél dGTERRA? (3 psl.)
- 9 min.: paaiskinkite apie narystés galimybes ir kitus Zingsnius + 2 min.: ko reikia, kad tai pasiektumete? (4-5 psl.)

(likusi dalijamosios medziagos dalis) - 2 min.: kompensacijos planas (6-7 psl.)
- Pasidlykite gaivinanciy gérimy ir atsakykite j klausimus - 4-5 min.: vizualizuokite ir pasirinkite kelig (8-9 psl.)
- Padékite sveciams uzsiregistruoti - 5 min.: kiti Zingsniai (10-11 psl.)

- Klausimai ir atsakymai: ar yra dar kas nors, ka jie nori suzinoti?

- AN

SKATINKITE DALYVIUS RENGTI PRISTATYMUS

Pleskite savo tinkla, siulydami dalyviams patiems surengti paskaita. Turékite kelias nebrangias dovanas
(pvz., rakty pakabukus) ir naudokite juos kaip dovaneles, skatinancias rengti paskaitas.

Greiciausiai pazjsti Zmoniy, kuriems $i patirtis taip pat galéty bati vertinga. Jei norétum ir pats
surengti susitikimg, po paskaitos prieik prie vieno i$ musy. Jei nuspresi organizuoti susitikimg jau
Siandien, padovanosime tau $j rakty pakabukg! (parodykite pakabuka)




Sikmingai viteyislivekile

Registracija - tai pristatymo kulminacija, kurios metu dalyviai priima sprendima pakeisti savo gyvenima!
Paskaitos metu iSsiaiskinkite, kodél dalyviaij ja susirinko, ir bukite pasirenge pasiulyti jy poreikius
patenkinanciy sprendimy. Padekite naujiems nariams iSsirinkti labiausiai jiems tinkama narystes tipa ir rinkin].

UZBAIGIMAS

PradZioje pazadéjau, kad papasakosiu, kaip galite gauti Siy aliejy ir naudoti juos savo namuose. Yra kelios galimybés.
Papasakokite apie narystés galimybes.

Dabar parodysiu jums du is populiariausiy pradiniy rinkiniy. Tai rinkinys namams, kurj sudaro 10 pagrindiniy aliejy, daugelj is jy kg

tik aptaréme. Taip pat jame rasite mielg difuzoriy (paminékite rinkinio kaing). Taciau pats populiariausias yra Natural Solutions
rinkinys. Jame tikrgja to ZodZio prasme rasite viskq, kg matote vonios spinteléje (verskite puslapj atgal ir parodykite pirstu). Tai tikras
gyvenimo bado rinkinys, kuriame yra priemoniy visoms trims svarbiausioms sritims: buvimui pasiruosus, rapinimuisi savimi ir kasdieniy
sveikatingumo jproc¢iy ugdymui. Taip pat rinkinyje yra difuzorius, dézuté aliejams laikyti, o pateike pirmajj lojalumo programos
uzsakymg, automatiskai gausite 100 lojalumo tasky, kuriuos galésite panaudoti naujiems populiariausiems produktams iSbandyti. Ir
tai dar ne viskas! Galite pasinaudoti Fast Track galimybe ir i$ karto pradéti kaupti 15 proc. LRP procentine dalj. Turbdt suprantate,
kodél Sis rinkinys yra pats populiariausias!

Dabar parodysiu jums du i$ populiariausiy pradiniy rinkiniy. Tai rinkinys Seimai. Tai lyg bandomasis arba kelioninio dydZio rinkinys -
kiekviename buteliuke yra 85 lasai, ir jis kainuoja (paminekite rinkinio kaing). Rinkinj namams sudaro tie patys aliejai, taciau Siuose
buteliukuose yra po 250 lasy ir difuzorius, o jsigyti jj galite vos uz (paminékite rinkinio kaing).

KITI ZINGSNIAI

- Paminékite visas uzsiregistravus suteikiamas papildomas galimybes ir kaip pasiekti reikalavimus jomis pasinaudoti. Kalbékite aiskiai ir glaustai.

- Informuokite Zmones, kad jie gali jsigyti ir pavienius produktus, skirtus konkretiems tikslams. Turékite informacinj vadova, kad jie galéty perzitréti informacija.
- Priminkite, kad uZsiregistrave Siandien, jie gali gauti nemokamga dovana.

Pasirinkite sau ir savo Seimai tinkamiausiq rinkinj.

- Pasidlykite atsiversti registracijos formas, paaiskinkite, kuo skiriasi didmeninis klientas ir sveikatingumo advokatas, pateikite instrukcijas, kaip uZpildyti formas.

Paragaukite eteriniais aliejais praturtinty gaiviyjy gérimy. Jei turite bet kokiy klausimy, dabar __________ (Seimininkas) ir as galime j juos atsakyti.

- Paskatinkite potencialius narius jsigyti rinkinj, kad po ranka turety jvairiy produkty, o ne vos vieng ar dvi priemones.

- Papasakokite, kuo jums patinka jiems tinkamiausias rinkinys.

- Susiekite viska su dalyviy prioritetais ir tuo, kaip rinkiniai sukurti suteikti konkrecia pagalba.

- Sutrikes protas sako ,,Ne“ Venkite rodyti per daug produkty. Parodykite kelis, pateikite ypatinga pasitlyma ir iSlaikykite paprastuma.
- Beveik visus uzregistruokite kaip didmeninius klientus. Tuos, kurie nori dalytis aliejais ar kurti savo versla, uzregistruokite kaip

sveikatingumo advokatus.

»Kokig problemgq sieki iSspresti?“ Apzvelkite prioritetus, paskatinkite ieSkoti sprendimy informaciniame
vadove. ,Koks rinkinys geriausiai patenkinty tavo poreikius?“ Pateikite savo pasitlymy. ,Tavo vietoje rinkciausi...

»Kokius aspektus svarstai?“ ISklausykite ir sureaguokite j dalyviy troskimus ir ripescius. Pateikite pasitlymuy.
,Gal norétum surengti paskaitq ir uZsidirbti, kad galétum jsigyti norimq rinkinj?
,Galbut geriausias variantas baty issirinkti kelis aliejus svarbiausiai sveikatingumo problemai spresti, o tada, jgijus

patirties, po savaités blty lengviau issirinkti rinkinj?* I I I



Siekite patenkinti uZregistruoty nariy ltukescius ir iSlaikyti juos savo klientais. Nauji
nariai pirmiausia uzsiregistruoja jsigydami rinkinj, tada — lojalumo programoje (LRP).
Si antroji registracija yra tai, kas kuria jusy finansy tiekimo vamzdj.

Sekme
pasieksite

rupindamiesi

GYVENIMO BUDO GYVENIMO BUDO APZVALGOS
APZVALGOS TIKSLAS KONTROLINIS SARASAS

Padékite KIEKVIENAM naujam nariui:

IZ[ Suplanuokite gyvenimo bido apzvalgg netrukus po to,
- naudoti turimus produktus

kai turéty atvykti jy jsigytas rinkinys
M Rekomenduokite paziureéti Live vadovo vaizdo jrasa
svetaineje dOTERRA.com > Empowered Success

- sudaryti kasdienio sveikatingumo plang

- padidinti narystes teikiama nauda, dalyvaujant LRP
- gauti mokomuyjy istekliy

- kviesti keisti gyvenimus

Rinkités sveikatingumg
pueseléjant] gyvenimo bida

doTERRA gyvenimo budo ir sveikatingumo piramidés pristatymas
V] Padékite dalyviams jsivertinti (3 psl.)
V1 Pristatykite jierns dGTERRA skatinama gyvenimo bida (4-12)

V1 Pasidlykite jiems sudaryti savo nory sarag (13-15 psl.)

Sveikatingumo konsultacija
V] Atlikite sveikatingumo konsultacija (16 psl.)

V] Pasidalykite idéjomnis jy 90 dieny planui ir kitiems trims
lojalumo uzsakymams

V] Papasakokite apie LRP ir padékite pateikti pirmaj;
internetinj uzsakyma

Prisijungimas prie mokomuyjy iStekliy ir bendruomenés

SETERRA et

o

V1 Rekomenduokite savo meégstamiausig informacinj vadova ir
mobiliajg programele

[V Papasakokite apie priemones suZinoti, kokie produktai padés ng&](}
pasiekti jy 90 dieny tikslus L
- Internetiniai seminarai Empowered Life Series (iSsamus)

- doTERRA Daily Drop® mobilioji programélé (visada po ranka)

- Zurnalas Living Magazine

[V Per pirmajj ménes; susisiekite su nariu 2-3 kartus, véliau periodiskai
pasidomeékite, kaip jam sekasi.



Papildomas démesys naujiems nariams
V] Pakvieskite dalytis d6TERRA produktais ar kurti versla

Turite 14 dieny, per kurias turite nuspresti, kur geriausia priskirti kiekvieng nauja uzregistruota

narj. Demesys uZregistruotiems nariams pradZioje yra itin svarbus jy ilgalaikei sekmei. Planuodami
naujai uZregistruotiems nariams skirtas veiklas, remkites toliau pateiktu procesu. Norédami i$ tiesy
pakeisti gyvenimus, Sias pirmasias 14 narystes dieny laikykite investicija, kuri pades pasiekti sekme

tiek jums, tiek naujajam nariui - viskas, ko reikia, tai Siek tiek Jusy laiko. Padedami naujiems verslo
kdrejams, paskatinsite juos elgtis taip pat.

e PRISTATYMY
R ORGANIZAVIMO
- Naudoja produktus savo sveikatingumo APZVALGA RENGINYS
GYVENIMO poreikiams patenkinti
BUDO - UzZsiregistruoja kaip didmeninis klientas
REGISTRACIJA APZVALGA

- Gali dalyvauti arba nedalyvauti LRP
PLATINTOJAS
- Nori dalytis su kitais, rengdamas paskaitas
arba asmeninius susitikimus
- UzZsiregistruoja kaip didmeninis klientas
——=  arba sveikatingumo advokatas (kad galéty

—

uZregistruoti kitus ir gauti komisinius) VERSLO PRADZIOS
APZVALGA APZVALGA

VERSLO KUREJAS
- Siekia gauti pajamas —
+ UZsiregistruoja kaip sveikatingumo advokatas
\ - Jsipareigoja kiekvieng ménesj pateikti 100
PV vertés ar didesnj LRP uZsakyma, kad
gauty komisinius
- Vertina nariy potencialg (15 psl.)

"
\
A\
\

e
e

e L N
o o e —————



Fliskgtima sTalegja

Sekmingas uZregistruoto nario priskyrimas itin svarbus, kad galétumeéte augti, siekti aukstesnio lygio ir atitikti reikalavimus
komisiniy premijoms gauti. Nusistatykite aiskius lukescius, kad iSsaugotuméte santykius ir pasirupintumeéte geriausiu
priskyrimu. Kai kurie savo kelig pasirenka i$ karto, kitiems prireikia laiko pasiryZti tapti daugiau nei klientu. Pasinaudokite
pirmosiomis 14 narysteés dieny ir per jas suZinokite viska, ka galite, kad galétumete priimti geriausia priskyrimo sprendima.

PRISKYRIMO PATARIMAI DIDMENINIO KLIENTO )
Visi nauji nariai: PAAUKSTINIMAS AR PERKELIMAS

- Priskirkite kiekvieng narj ten, kur jis galés geriausiai augti ir sulaukti Didmeninis klientas:

palaikymo. Remkités ne trumpalaikiais poreikiais, bet ilgalaike vizija - Gali biti perkeltas per 14 dieny nuo registracijos, jei priskirti jj kitur
ir sekme. yra naudingiau.

- Réméja galima pakeisti vieng karta per pirmasias 14 dieny. - Gali pats nuspresti tapti sveikatingumo advokatu (WA) ir savo

- Prireikus su priskyrimais susijusio patarimo, pasitarkite su auk$tesnio biure pakeisti narystes tipa.
lygio mentoriumi arba susisiekite su nariy aptarnavimo skyriumi. - Jei narys nusprendzia tapti WA po pirmuyjy 14 dieny, jam priskirtas

_ rémejas nesikeicia.
KOMANDOS PRISKYRIMAI IR STRUKTURA . j¢inorite pakeisti Sio nario priskyrima (po pirmyjy 14 dieny), jis turi

Komandos struktiros karimo tempas gali bati jvairus. Priklausomai nuo tapti WA per pirmasias 90 dieny nuo registracijos. Tada Jus galite
to, kada uzregistruojami jisy verslo kiréjai ar verslo partneriai ir kiek jie ~ Per 14 dieny nuspresti, kur jj priskirti.

jsitraukia, keiciasi jasy kiekvienos naujos Sakos (leg) pasiekimo greitis. - Priskirkite klientus tai komandai, kurioje jie gali turéti bendry
Pavyzdziui, vieni nariai pradeda su vienu verslo kiréju ir tada toliau interesy su kitais jau pazjstamais Zmonémis.

plecia savo komanda. Kiti pradeda su trimis verslo kdréjais (pvz., galbut

jie turi didesnj rysiy tinkla ar anksCiau uzmegzty santykiy).

jusy verslo partneriai
verslo kdréjai ir platintojai

klientai

VAIDMENUY SUPRATIMAS
Narj uZregistraves asmuo: Remeéjas:

: As_muo, kuris7pakvi_r_eté r‘a'UJ'Q'Darii bendrove doTERRA". (Kieno - Asmuo, kuriam tiesiogiai priskirtas naujasis narys (taip pat
tai kontaktas? Kas jj pakviete?). vadinamas tiesioginiu aukstesnio lygio asmeniu).

- Gauna Fast Start premijas nuo naujojo nario pirkiniy, jsigyty per
pirmasias 60 narystés dieny.

- Bendradarbiauja su réméju (jei jis yra kitas asmuo) ir kartu - Padeda atlikti gyvenimo budo apzvalgag ir kitus papildomus
sprendzia, kas atlieka gyvenimo bido apzvalga, papildomus susitikimus (priklausomai nuo susitarimu).
susitikimus ir teikia kitg pagalba.

- UzZregistruotas narys prisideda prie uzZregistravusio nario
aukstesnio lygio pasiekimo (po viena kiekvienai fizinei Sakai).

- Per pirmasias 14 narysteés dieny narj uZregistraves narys o . . .
virtualiajame biure gali viena karta pakeisti naujojo nario réméja. Pakeisti reméjg per pirmasias 14 dieny:

Back Office > Downline > Sponsor Changes

- Gauna Power of 3 ir Unilevel Organizational Bonus premijas.

Perkélimas po 6 neaktyviy ménesiy

Sveikatingumo advokatas gali prasyti pakeisti réméja ir (arba) uzregistravusj asmenj po Sesiy neaktyviy ménesiy (neaktyvumas apibréziamas
kaip per $eSis ménesius nepateiktas ne vienas uzsakymas jokioje paskyroje ir negauti komisiniai). Perkélimo praSantis asmuo turi pats pateikti
§j prasyma, naudodamasis pateiktu elektroniniu pastu.



OWpegibk e vetsle kijus

KUR JUOS RASTI?

Siekiant, kad verslas klestety, svarbu atrasti savo verslo partnerius. Pradékite
ieSkoti verslo kidrejy tarp esamy klienty ir potencialiy nariy. Daugelis Zmoniy . L. ..
pradeda nuo produkty vartojimo arba dalijimosi jais vos su keliais Zmonemis. jS|pa reigoje ir pajegﬁs
Paskatinkite iSméginti produktus, skirkite papildomus susitikimus ir kurkite verslo ku reja|
galimybiy vizijg. Laikui bégant verslo kurejai atsiskleis.

Jsipareigojes — atlikes Build vadove pateiktus
Jei nepavyksta i$ karto rasti verslo kréjy, toliau registruokite naujus narius.
Statistiskai anksciau ar véliau dGTERRA™ verslo kdrimo galimybémis susidomi 1-2
i810 nariy. I3sikelkite tiksla per pirmasias 30-90 dieny rasti tris verslo kdréjus.
JUsy komandos nariams uZregistruojant naujus narius ir renkantis kurti versla,
kei¢iasi daugiau gyvenimy, o jusy komanda auga greiciau!

3 Zingsnius
Pajégus — per pirmasias 14 dieny po jsipareigojimo
kurti versla uzregistraves naujg narj

KOKIY SIOMIS SAVYBEMIS PASIZYMINCIY Potencials verslo partneriai
ZMONIUY PAZ|STATE

- Orientuotas j santykius arba sugebantis jtikinti

- Palaiko naturaly, sveika, aktyvy gyvenimo bida arba
yra atviras tokiai galimybei

- Orientuotasj tiksla, motyvuotas, ambicingas
- Pozityvus, uzsideges, jkvepiantis

- Verslus, turi pardavimy patirties

- Yra gyvenimo etape, kuriame galéty kurti versla

- lesko finansiniy galimybiy ar geresnés ateities

Atsiverskite sekmes sekimo jrankj (7 psl.). Jvertinkite potencialius narius, pazymedami prie jy po brikSnelj, kai jie atitinka kurig
nors i$ ka tik iSvardyty savybiy. Vardus, prie kuriy pazyméjote daugiausiai briksneliy, uzrasykite virsuje.

KA PRISTATYTI

. . Zmonés nusprendzia pasinaudoti dSTERRA sidlomomis galimybemis dél jvairi
_Norédami usprendZzia pasinaudoti do ia is galimybémi Jvairiy

padaryti kam
nors jtaka, turite

priezasCiy. Vieniems svarbiausia papildomos pajamos, kitiems — misija. Verslo
apzvalgai skirto susitikimo metu atsizvelkite | tai, kas svarbu Siam Zmogui. Build
vadovo puslapiai gali padéti uzmegzti tinkamg pokalbj. Zinodami, ko Zmogus
troksta, galite susietijo tikslus su dOTERRA sitlomais sprendimais.

zZinoti, kas jau daro
Siam Zmogui jtaka.”
- Tony Robbins Pristatyma pateikite asmeninio susitikimo metu arba grupéje.
Pakvieskite kompetentingus potencialius narius tapti
verslo partneriais.
Paskatinkite naujus verslo kdréjus pradéti nuo 3 Zingsniy (Build 10 psl.)

KA DARYTI TOLIAU

Su kiekvienu i$ naujyjy verslo kiréjy atlikite verslo pradZios apZvalga ir papasakokite, kaip Sis patikrintas
kelias padeda pasiekti ilgalaike sékme. Paraginkite juos ruostis kviesti Zzmones dar prie$ pradzios ménes;.

Kas savaite atliekamas sekmés aptarimas padeda uztikrinti, kad:

- sekmingi Zingsniai yra pastebimi

- jie jaucia ry§j ir palaikyma

- jUs visada Zinote, kaip geriausiai galite jiems padéti

Registruodami naujus narius, apsvarstykite galimybe priskirti dalj naujai uZregistruoty nariy
isipareigojusiems verslo kuréejams, kurie aktyviai registruoja narius ir palaiko savo komanda. Galiausiai

padédami jiems pasiekti tikslus, padedate sau pasiekti savuosius.




- aliejus, mes MW&S

aliejais ir

Kitus daryti ta patj.

— Justin Harrison, pagrindinis platintojas

Suzinokite daugiau:

doTERRA.com > Empowered Success
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arba registruotieji prekiy zenklai.




