


Udvézli Ont a
Megosztasi utmutato!

Amikor valami csodalatos dolgot éliink at, olyat, ami meghatarozo
az életiinkben, természetes, ha azt érezziik, jo lenne megosztani ezt
az élmeényt a szeretteinkkel.

Most jott el a tokéletes alkalom, hogy On is elkezdje megosztani a
szivéhez kozel allo természetes megoldasokat azokkal az emberekkel,
akikkel térédik. Utmutatonk segit majd kitalalni, hogyan ossza meg a
doTERRA wellnesséletmodot és a termeékeket ismerdseivel

és csaladtagjaival.



Hogyan
oszthatja
meg
masokkal

A doTERRA-t egyszeruen es
szorakoztatoan meg lehet
osztani masokkal! A kovetkezo
oldalakon tobbet is megtudhat
a megosztas harom lépéseérdl,
es maris szebbe teheti
masok eletet.

1. lepes: Szeretet

Hasznalja a dOTERRA termeékeit, és nyisson utat
a tortenetmeseles erejenek.

2. lepes: Megosztas
Ugy beszélien masoknak a dGTERRA-rol, hogy az

megszolitsa 6ket, igy formalhatja azoknak az életét,
akikkel megosztja ezeket a dolgokat.

3. lepes. Pénzkereset

Arassa le az azért jard babérokatt, hogy
egyszerten meselt masoknak.

iSzemélyes jévedelme olyan tényezék fliggvénye lehet, mint az On altal
raforditott id6, a csapata felépitése vagy az alsévonalaban
beléptetett személyek szama.



1. lepes:
Szeretet

Ha tudja, hogy On személy szerint mi miatt szereti a
termékeket, az természetes modon hozza magaval azt
a gondolatot, hogy kik azok, akiknek jot tennének a
hasonloé természetes megoldasok. Szanjon egy kis idot
annak kigondolasara, melyek a kedvenc termékei, és
hogy kinek jonnének meég jol ezek a termékek.
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Az elsé lépés a megosztas felé az, hogy a sziviinkhodz kdzel allo termékekre koncentralunk. irja éssze egy
listdba a harom kedvenc termekeét.
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2.

3.

Most pedig talaljon 6t olyan embert, akinek javara valnanak ezek a természetes megoldasok.

Személy Szukséglet Termék
1 1. 1
2 2. 2
3 3 3
4 4. 4




Ordkitse meg a sajat torténetét

A megosztas leghatasosabb modszere az, ha elmondja masoknak a sajat tortenetét. Gondolja végig,
milyen tapasztalatai vannak a dOoTERRA termékeivel, és irja le a valaszait a kdvetkezd kerdésekre.

Milyen problémakkal kiizdott On vagy egy Onhoz kézel allé személy, mieldtt az életlik részéveé valt
volna a doTERRA?

Hogyan kezdtek el hasznalni a dOTERRA termekeket? Milyen kezdeti pozitiv tapasztalataik voltak?

Hogyan valtoztattak meg a dOTERRA termeékei a wellnessrutinjukat és az otthoni szokasaikat?

Most fogalmazza meg valaszait egy-ket tomor, emlékezetes bekezdesben, hogy megoérdokitse. Tegye olyan
helyre, ahol gyakran ra tud nézni - peldaul a tukorre, a hutdszekréenyre vagy a telefonja hatterkepére -,
hogy mindig emlékeztesse arra, miért szereti megosztani a tapasztalatait masokkal, és hogy mit is
mondjon olyankor.




2. lepes: Megosztas

Barmikor, barhol adodhat olyan lehetéség, amikor megoszthatja masokkal, amit tapasztalt.
Akkor fognak az emberek igent mondani a tovabbi informacicatadasra, ha On elmondja a
tortenetet, és pozitiv tapasztalatokrol szamol be a termekekkel kapcsolatban. Mutatunk negy
egyszeru és hatasos modszert a megosztasra.

Meséljen

Az emberek szivesen hallgatjak, ha valaki arrol meseél, milyen kedvezé kimenetele lett valaminek. Hasznalja
a korabban megirt torténetét, és alkalmazza a kdvetkezé tippeket arra, hogyan osztja meg.

Tippek a tortenet megosztasara masokkal:

Hasznalja naponta a termékeket. Minéel tobbet hasznalja kedvenc megoldasait, annal tobb tapasztalatot
tud megosztani masokkal.

Barhova is megy, hasznalja ott is ezeket a termékeket. Azzal, hogy kedvenc termékeit masok
tarsasagaban is hasznalja, lehetdseget ad nekik arra, hogy észrevegyek a termékeket, és kérdéseket
tegyenek fel roluk.

Megosztas - kedvesen és figyelmesen Tegyen fel kerdéseket, figyeljen annak megértésere, 6k mit
élnek meg, erdeklédjon az igenyeik irant, és a megfeleld pillanatban ossza meg vellk sajat torténetét es
megoldasait.



Termékéelmeényt osszon meg

Ha kozvetlen termékelmenyt oszt meg, azzal bepillantast enged a dGTERRA™ termeékei altal nyujtott
eléonyokbe, és lehetdseget nyit arra, hogy az emberek Onnel egyutt szerezzenek szemeélyes tapasztalatot
kedvezo6 hatasukrol.

Elménymegosztasi tippek:

Hasznaljon esszencialis olajokat a sajat otthonaban. Jo felvezetes lehet az olajok jotékony hatasanak
bemutatasahoz, ha finoman jelen van az illatuk az otthonaban - igy hozzajarulnak a baratsagos
fogadtatashoz, és felkeltik az erkezdk kivancsisagat.

Vigye magaval a termékeket. Figyelmesen reagaljon masok igényeire, és azonnal késse 6ssze ket a
doTERRA megoldasaival. Ha példaul sut a nap, és valaki azt mondja, elfelejtett napvedd krémet hozni, adja
kolcsoén neki a sajat dOTERRA napvedd termékét.

Epitse a kapcsolatait. Szanjon idét arra, hogy megismerje az embereket, és valodi kapcsolata alakuljon
ki vellk. Ha hiteles kapcsolat fuzi masokhoz, ezek az emberek nyitottabbak lesznek arra, amit el szeretne
nekik mondani.
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Adjon termékmintat

A termékminta lehetoseget ad az embereknek a dOTERRA termekeinek kiprobalasara: az adag egy vagy
tobb hasznalatra elegendé.

Tippek a termekmintak megosztasara masokkal:

Vigyen bele személyességet. Nem kell mast tennie, mint felismerni az igényt, és ésszekapcsolni egy On
altal kedvelt, konkrét megoldassal, ami torténetesen keznél is van.

Olyan termékekbél adjon mintat, amelyek gyorsan hatnak. A Deep Blue™, a doTERRA Air™, az
On Guard™, a MetaPWR™, a Vadnarancs és a Borsmenta mind nagyon jo valasztas, ha kezenfekvo,
megis hatasos élmeényt szeretne nyujtani a termekmintaval.

Hasznalja a dOTERRA elérecsomagolt mintait. A Deep Blue™ enyhité kréem megosztasara nincs is a
tasakoknal egyszerubb megoldas. Vagy sajat maga is készithet kisebb kiszerelést az esszencialis olajaibol,
hogy utazaskor kdbnnyebben magaval vinesse, és gyorsabban lehessen hasznalni.



Ossza meg virtualisan

Erjen el sokkal tébb embert, mint amennyit személyesen tudna. Az emberek fogékonyak az e-mailben
kuldott linkeken vagy kdzéssegimeédia-posztokon keresztul elérhetd tartalmakra, és megnezik,
kovetik ezeket.

Tippek a virtualis megosztasra:

Linkek megosztasa. Felkelti az erdeklodést, ha ismeretterjesztd tartalmakat, videodkat, podcastokat,
weboldalakat, kozdssegimedia-posztokat es kepeket oszt meg.

Ossza meg, hogy On milyen utat jart be. Posztoljon sajat termékélményeirél és kedvenc esszencialis
olajairdl a kb6zossegi mediaban vagy a blogjan. Fotok, velemenyek és profi tippek - ezek mind remek
modszerek arra, hogy az emberek kapcsolddni akarjanak Onhoz.

Vonja be a kézonséget. Rendszeresen reagaljon a kovetodire, és valaszoljon a hozzaszolasaikra. Az online
kapcsolatepités erositi a bizalmat, ez pedig fokozza a megosztott termekelményei eregjet.
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3. lepes:
Penzkereset

Amikor meséliink masoknak a
doTERRA-rdl, azzal megvaltoztatjuk
az emberek életét, és egyben
sajat magunk szamara is
kiteljesit6 elmény -sét, még
plusz jovedelmet is hozhatt. A
doTERRA™ jutalékrendszereben
értékes dolognak minésul, ha On
természetes megoldasokkal vertez
fel masokat. i

A3

Fedezze fel, hogyan tehet szert penzkeresetre a dOTERRA-nal olyan bonuszokkal, mint a kovetkezok:

Gyorsstart (Fast Start)

Ez a bonusz hetente dijazza az Uj emberek
beleptetéset. Gyorsstart (Fast Start) az uj tag
belépdmegrendeléséért és minden tovabbi
olyan megrendeléséért jar, amelyet az elsd

60 napban ad le. On akkor valik erre jogosultta,
ha 100 PV-s LRP-'sat,)lcint Far,t fenn, é; havonta 200 CV-értékii rendelés 20 %
lead egy 100 PV érteku husegrendelést.

Power of 3

Ez a bonusz havonta jutalmazza Ont azért, hogy
hUsegrendeléeseken keresztul segiti a csapatat a jolletet
teremt6 szokasok kialakitasaban és fenntartasaban. Ahhoz,

hogy jogosultta valjon az 1. szintl bonuszra (45 €/£38), a ol L
kovetkezdk szuksegesek: |
1. Le kell adnia egy tdbb mint 100 PV érték huségrendelést @ @ (Q @
2. Segitenie kell vasarloinak a huségrendeléstk leadasaban

500+ LRP Pod

3. A frontvonalaban lennie kell egy LRP podnak legalabb
500 PV értekben

Ha tobbet szeretne ezekrél megtudni, batran kérdezze meg a felsévonalat, vagy nézze meg a
jutalékrendszerrol szolo ismertetot itt: www.doterra.com/ME/en_ME/compensation-plan. Ki is
valaszthatja, hogy milyen nyelven szeretné megtekinteni vagy letolteni.

1Személyes jovedelme olyan tényezék fliggvénye lehet, mint az On altal raforditott idé, a csapata felépitése vagy az alsévonalaban beléptetett személyek szama.
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Megeéri megosztani! Ahogy folyamatosan
termeszetes megoldasokkal erositi a tobbi
embert, On is egyre erésebbé valik.

pursue whats pure

Kérjuk, vegye figyelembe, hogy a brosuraban szereplé termékek és informaciok
valtozhatnak, illetve eltérhetnek a feltlintetettektél. Keresse fel a shop.doterra.com
oldalat a legfrissebb informaciokert.

Hacsak masként nincs jelélve, minden vedjeggyel vagy bejegyzett vedjegy
szimbolummal ellatott sz6 a dGTERRA Holdings, LLC védjegye vagy
bejegyzett vedjegye.

dOTERRA UK Office, Altius House, 1 North Fourth Street, Milton Keynes, MK9 1DG,
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