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Nem kell minden izében
tokeletesnek lennie - csak
erd el, hogy mukodjon.

Jack Cangield
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Hasznaljuk az olajokat,

megosztjuk az olajokat, es

masokat is ugyanerre tanitunk.

Justin Harrison,

77}



Gratulalunk, amiert ugy dontott, hogy sajat
doTERRA-uUzlet éepitésebe fog!

Elhatarozasa bizonyara az esszencialis olajok iranti szeretetébdl fakad. Hasznalja
Oket, megosztja Oket, és szeretné, ha masok is igy tennének. Ez kepezi minden
meghatarozd dOoTERRA-Uzlet alapjat, egy eszkdz, amely vilagszerte szamtalan
eletre es megelhetesre volt mar hatassal. Csupan batorsag es elkotelezettseg

kérdése, hogy az Onét is atformalja-e.

Ebben az utmutatoban megtalalja az Elite szint eléréséig
vezetd folyamat lépésenkénti bemutatasat, és kézben a
Wellness Tanacsadoként ellatott szerepében is nagyobb
magabiztossagra tehet szert. Akar forduloponthoz ért a
karrierjeben, akar csak egy kis extra bevetelt szeretne teremteni,
igazan jovedelmez6 eredmenyekre csak akkor szamithat,

ha sikerul kovetkezetesen sokat igéerd szolgalatot tennie
masokert, és ha ujra meg ujra megismétli az utmutatoban
bemutatott lepéseket.

A kovetkez6 oldalakon ellendrzo listak, feladatlapok,
forgatokonyvek és sok-sok mas varja, amelyek mind azzal

a céllal keészultek, hogy segitsenek Uzletet sikerre vinni, es
kdzben vegig szem elétt tartani a legfontosabbakat. Egyszert
modszerek ezek, amelyek mar mind kialltak a probat, és
hasznosnak bizonyultak - de a legjobb benntuk megis az, hogy
az On igényeit szem elétt tartva dolgoztuk ki dket. Készségtara
boévitése és sikerre orientalt rutinjai kialakitasa kdzben viragzo
Uzletet éepithet a dOTERRA-val, és az almait is valora valthatja.

Ne feledje, hogy mindebben nincs egyedul. Ez az utmutato
minden lepésnél a segitségere lesz. MUkodjon egyutt
felsévonalbeli tamogatojaval, majd a sajat épitdinek is
ajanlja fel ugyanezt, amikor sajat Uzlet épitésébe kezdenek.

Vagjunk is bele!
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Ertekesitesi csatornaja kiepitese
Ebben az utmutatoban egy helyen megtalal minden segédanyagot, amire csak
szuksege lehet egy viragzo és sikeres dOTERRA-Uzlet felépitésehez. A ,PIPES”
nevre keresztelt keretrendszerrel megismerheti azokat a lepeseket, amelyek
immar bizonyitottan sikerhez vezetnek.

A PIPES elnevezes a Prepare (Felkésziilés), Invite (Meghivas), Present (Prezentalas), Enrol (Beléptetés) és Support (Tamogatas)
szakaszokat oleli fel. A dOTERRA valamennyi Uzleti képzése ennek a keretrendszernek megfeleléen szervezddik. A PIPES
tevekenysegei segitenek felkeszUulni, meghivni az embereket, hogy meg tébbet tudhassanak meg, csoportos eldéadasokat es

négyszemkdzti megbeszéléseket tartani, Uj jeldlteket beléptetni, valamint tAmogatni a csapatat és a vasarloi kdzosségét is. Uzlete
épitése kdzben ujra és ujra megismetli majd ezeket a tevekenysegeket, hogy segitsenek a kivant eredmeények elerésében.

| D (| D
| [ q [

Prepare Invite Present
(Felkeésziilés) (Meghivas) (Prezentalas)
Keészitse el6 a sikereit azzal, Ossza meg a tapasztalatait, Prezentalja a dOTERRA
hogy kiprobalja a dGTERRA @ és hivjon meg masokat @ wellnessuzenetét és

termékeinek jotekony is, hogy megismerhesséek az altala kinalt anyagi
hatasait eés bevalt kepzesi a dOTERRA természetes sikereket.
rendszerét. megoldasait s Uzleti

lehetdsegeit.

Onnek so6l A potencidlis belepstnek sool

Teanpeszles seardidased

o -
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Meggydzédés + Cselekvés = Eredmények
- A termekekben - Megosztas - Eletek megvaltoztatasa
- A dOTERRA-ban - Beléptetés - Onfejlesztés

- Sajat belso
motivaciojaban

Enrol
(Beléptetés)

Léeptessen be, erdsitse az
> emberek cselekvokepesseget
termeszetes megoldasokkal, és
buzditsa 6ket masok eletenek
megvaltoztatasara.

i
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- Az épitdk utnak inditasa

- Jutalmak szerzese

Support
(Tamogatas)

Tamogassa vasarloit és epitoit
szemelyes, kozossegi es
tanulasi lehetdseget kinalo
kapcsolatok utjan.
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5 lepes a sikerig

Felkészulés

Uzlete alapjainak lefektetése

[ Teljesitse az indulasi ellendrzé lista elemeit, és forduljon
felsdvonalbeli mentorahoz a kérdéseivel (11. 0.).

A dinamikus indulas elokészitése
[ Toltse ki a Célok kitiizése (13-14. 0.) részt.

[J Készitsen Nevlistat (15-16. 0.).
- GyUjtse 0ssze, rangsorolja, majd vigye be a
Sikerfigyeldbe (18. 0.) az alkalmas jeloltek nevet.
- Toltse ki az Uzenete és célcsoportia azonositdsa
részt, majd ossza meg a valaszait a felsévonalbeli
mentoraval (25-26. 0.).
[] Tartsa meg az Induldsi bevezets stratégiai
megbeszélést a felsévonalbeli mentoraval.
- Ossza meg vele a remenyeit és az almait.
- Tekintsek at a Célok kituzése részt.
- Tekintsék at az Ertékesitési csatorndja kiépitése
(56-6.0.) és az 5 lepés a sikerig (7-8. 0.) részeket.

Meghivas

Kapcsolatteremtés és megosztas

[ Késziiljon fel a megosztdsra (33. 0.).

- irja le a tapasztalatait a Térténete
megosztasa (36. 0.) részben.

- Hasznalja a Sikerfigyelot az alkalmas
belépdjeloltek nyomon kovetéséhez, és
valassza ki a megfelelé megkdzelitest
(18., 37-40., 42-43., 46., 81-82., 84-85. 0.).

+ Keressen modokat Szelesebb témegek
megszolitasara, es bovitse a Nevlistgjat (46. 0.).

[J Ossza meg a tapasztalatait a leendd belepokkel,
adjon nekik mintakat, majd vegezzen utokdvetest
(37-41. 0.).

- Kérjen vasarloi ajanlasokat (46. o.).

- Utemezzék be egytt az elsé 4 eléadasat és az
indulasa honapjara tervezett egyéb teenddket.

- Tekintsek at az Elite-tervezot (21. 0.).

- Hasznaljak az Eléadastervezot (50. 0.).

- Tekintsék at az Egyuttmakédes a mentoraval részt
az elvarasok kitlzése érdekeében, és ismerkedjenek
meg a Strategiaattekinté (27-28. 0.) tartalmaval.

[J A Sikerek terv szerint rész segitségével allitsa 6ssze
a heti Utemtervet (19-20. 0.).
- Erdeklédjon a kézelgd esemeényekrdl, és vegye fel
Oket a naptaraba (pl. Europe Convention, korutak,
Leadership Retreat talalkozok stb.).

[J szanjon korulbelul napi 20 percet a személyes

fejlédeset szolgalo rutinokra.

- Tanuljon meg élni az erésségeivel az online elérhetd
Empowered You Eréssegkalauz segitsegevel.

- Hasznalja fel a Személyes fejlodes reszben talalhato
segedanyagokat (96-100. 0.).

- Toltse ki es tegye ki egy jol lathato helyre a
Magabiztossagi nyilatkozatot (102. 0.).

Meghivas részletesebb
tajékoztatasra emlékeztetdvel

O Hivja meg Az olajok bemutatasa eléadasra
vagy egy negyszemkozti beszelgetésre azokat
a belépdjelolteket, akik készen allnak ra, hogy
tébbet is megtudjanak, majd emlékeztesse 6ket,
hogy ne felejtsenek el részt venni (42-43. 0.).

[J Készuljon fel a prezentaciok megtartasara (49-50. 0.).
+ Legyen tisztaban Az olajok bemutatasa eléadasok
menetével és lehetséges forgatokdonyveivel
(63-62. 0.).

€ COTERRA | Ustetepitesi itmutats



Prezentalas és beléptetés

Prezentalas

[ Keszuljon fel a prezentaciokra; hasznalja fel hozza
az Eléadastervezot (50. o0.).
- Sajatitsa el, milyen a Magabiztos prezentalas (51. o.).

[J Tanulja meg, hogyan kell, és tartson Az olajok
bemutatasa eléadast (63-62. 0.).
- Eléadas kdzben szerezzen eléjegyzéseket
ujabb eléadasokra (61. 0.).

Beléptetés

O Léptesse be a jelenléevoket, és Utemezzen be
vellk wellnesstanacsadasi megbeszeleseket
(69-62., 69-70. 0.).

Tamogatas

A vasarloi beilleszkedés
tamogatasa

[J Segitse az Gjonnan belépdk beilleszkedését
folyamatos oktatasok és a kézdssegi platformokhoz
valo csatlakozas biztositasaval (69-74. 0.).

Epitétoborzas

Felkérés hazigazdanak és
uzletépitésre
[ Kerje fel az idealis jeldlteket hazigazdanak.

- A Sikerfigyeld segitségével azonositsa, hogy
ki lenne nyitott egy eléadas hazigazdaja lenni;
keresse fel, és tartsanak egy Bevezetés a
hazigazda szerepébe oktatast (18., 84. 0.).

- Utemezzen be egy Bevezetés a hazigazda
szerepebe oktatast minden leendé hazigazdaval,
aki valamelyik eldadasan sajat eléadas
elojegyzeset kerte (21., 84. 0.

- Egyeztessen az Uj hazigazdakkal az eléadasok
idépontjarol.

- Olvassa at a Szélesitse a hatdskoret reszt (84-85. 0.).

[J Hivja meg a potencialis épitsjeldlteket, akik készen
allnak tobbet is megtudni a témarol, egy Bevezetés
az Uzletépitesbe eldadasra vagy negyszemkozti
megbeszelésre.

- Osszpontositson a Sikerfigyelé listaja legtetején
szerepld epitdjeldltekre (17-18., 81. 0.).

- Toborozzon Uzleti partnereket és épitdket
a csapataba (81-82., 84-85. 0.).

- Keérjen epitdi ajanlasokat (85. 0.).

Prezentalas

[J Keésziiljon fel a prezentaciok megtartasara (49., 51. 0.).
+ Tanulja meg, hogyan kell Bevezetés az Uzletépitésbe
eloadast tartani, mi a pontos menete (87-88. 0.), es
melyek a négyszemkozti beszelgetes lehetseges
forgatokonyvei (89-90. o.).

- Sajatitsa el a lezaras és a sikeres beléptetés menetet.
- 48 oran belul vegezzen utokovetest azoknal,
akik még nem leptek be.

Elhelyezési stratégia kidolgozasa

[J Helyezze el az uj belépoket felsévonalbeli mentora

es az Elhelyezesi strategia (63-66. 0.) segitsegevel.

- Legyen tisztaban a doTERRA jutalékrendszerével
(105-107. 0.).

- Tudja meg, milyen teenddi vannak a 14 napos
utokovetesi idészak alatt (63-65., 69-71., 91-92. 0.).

- KerUljon tisztaba a vasarloi, megosztoi, épitoi és
vezetodi szerepekkel (108. 0.).

Vasarlomegtartas

[J Tajékoztassa rendszeresen a vasarloit a
promociokrol és az oktatasi lehetéségekrol, segitse
O6ket a husegrendeléesben, es szukseg eseten
biztositsa 6ket a tamogatasarol (70., 73-78. 0.).

[J Tanulja meg. hogyan kell, és tartson Bevezetés
az uzletépitésbe eldadasokat és négyszemkozti
konzultaciokat (87-90. o0.).

- Alkalmazzon 2/1-es hivasokat a felsévonala
bevonasaval (82., 89-90. 0.).

Az épiték utnak inditasa
[J Inditsa utnak uj epitoit (91-92. 0.).

- Tartson Indulasi bevezeto oktatast az ellenérzé
lista segitsegevel (7. 0., 1. lepés), €s mutassa be
a 6 hét alatt az Elite szintig idévonalat (91-92. 0.).

- Segitsen épitdinek az elsd prezentacioik
megtartasaban (Az olajok bemutatasa, Bevezetes
az uzletépitesbe, wellness tanacsadas es
strategiatervezoé oktatasok) (91-92. 0.).

- Segitse epitdi toborzasat 2/1-es hivasokkal
(82.,89-90. 0.).

Az épiték tamogatasa

[J Mentoralja 6ket rendszeres stratégiatervezéd
beszélgetésekkel és a Strategiadttekintod
alkalmazasaval (27-28., 93. 0.).

- Tajekoztassa es hivja meg ket vallalati es
csapatszintl oktatasokra és eseményekre.

Az épitotoborzas, azaz az 5. lepes, a 2-4. lepésekkel
parhuzamosan zajlik. Alapvetéen ugyanazokat a
lepeseket kell teljesitenie, csak masra kertl a hangsuly,
amikor vasarlok helyett epitoket leptet be.

Empowered Success Uzleti képzési rendszer °






Tolkesmilés

Alapozza meg a sikereit

A Felkészulés lepésének vegére ki fogja tuzni a céljait,
megteszi a megosztas €és meghivas megkezdeséehez
szukseéges eldkeszuleteket, valamint elkesziti az
uzlete épitésehez szukseges utemtervet.

A siker a nap mint nap tett apro
erofesziteseink 0sszessege.

Robert Collier



Felkészilés
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Tegye meg az elsé lépéseket

] Jelentkezzen be a doterra.com oldalara:
+ Regisztraljon virtualis irodajaba, es adjon meg egy jelszot.

- Allitson éssze és mindig tartson is fenn legalabb egy 100 PV értéki LRP-sablont, hogy megkapja a hetente jaré Gyorsstart
(Fast Start) bonuszokat es a havi jutalekokat.

- Szerezze meg ingyen a honap termekeét egy legalabb 125 PV érteku LRP-rendelés leadasaval legkésébb a honap 15. napjaig.

- Készitse el sajat személyes weboldalat (az Sajat uzleti oldalam > Beallitasaim menupontra kattintva).

Kérjen tamogatast

[J Felsévonalbeli mentora segitségével vagy online videokézvetités utjan tegye meg
az alabbiakat (ha eddig még nem kerilt rajuk sor):

- Vegyen reszt egy Olajok bemutatasa eléadason. - Vegyen reszt wellness tanacsadason.
- Vegyen részt egy Bevezetés az Uzletépitesbe eléadason.

[0 Utemezze be az elsé - majd heti rendszerességui - stratégiatervezé
megbeszéléseit felsévonalbeli mentoraval:

Nap és idépont Telefonszam

- Kérdése van? Forduljon felsévonalbeli mentorahoz vagy csapatahoz, illetve tudjon meg tébbet a doTERRA Uzleti
Facebook-csoportjaibol.

dGTERRA | Uetetepites: dtmutats
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Szerezzen be segédeszkozoket

[J Adjon hozza egy Oktatokészletet a

hiségrendeléséhez. Ha szeretné, az
alabbiak barmelyikét szintén hozzaadhatja: “geTERAA

- Az egeszseges eletmodd ilyen egyszeru brosurak;

- 10 darabos Eld meg és Epitkezés Utmutatok:

- Természetes megoldasok oktatasi segedanyag.

[ Egyéb tajékoztatéo segédanyagok
rendelésében miikédjon egyuitt

a felsévonalaval.

&L A

Tajékozédjon

Empowered Life

Fedezze fel a termék- és egyeb
folyamatos oktatasokat itt:

doterra.com > Discover >

Product Education

- AromaTouch™ technika

- dOTERRA Egyetem

- Az esszencialis olajok tudomanya
doterra.com > Resources > Essential
Oil Resources

+ Szorolapok

- Szakmai anyagok

Empowered Success

Ismerkedjen meg az Empowered
Success anyagokkal:

- Eld meg Utmutato

- Megosztas utmutato
- Epitkezés utmutatéd
- Indulas utmutato

- Természetes megoldasok
oktatasi segedanyag

Empowered You

Ismerje meg a szemelyes fejlodest
szolgalo oktatasokat, és tudja
meg, hogyan érheti el Uzlete
novekedeséet az Empowered You
Eréssegkalauz segitsegével:

A 100. oldalon tobbet
is megtudhat majd errél
az Utmutatorol.

ndszer 12
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Felkesziles

Célok kituzese

A sikeres embereknek mindig konkrét céljaik vannak. Legyen egyértelmu, hogy mit és mikor szeretne elérni. Dontse el, hogy
milyen szintl jutalomra vagyik, és hogy milyen tempoval szeretné elérni a kivant eredményeket. Ha konkrét vallalasokat fogalmaz
meg a siker érdekében, és adott iddkeretet szab meg a teljesitésiikre, azzal alaposabban felkészul az On elétt Allo teenddkre.

A kiindulasi Elite szint sikeres elérésének megismételhetésége kulcsfontossagu a Silver, Platinum, Diamond és ezeknél
magasabb szintek felé valo haladasban, illetve azok elérésében.

Elite

Eléri az Elite szintet

3000 OV

240 €/hoénap”

Silver

3 epitdé tamogatasa az Elite
szint eléréseben

1660 €/honap”

o Valasszon jovedelemszintet

Termékei aranak fedezése

240-610 €/hoénap’

Elite-Premier szintu jévedelem a cél

Mennyi idét kell belefektetnem?*”

Szintlépések

Jovedelme kiegészitése

610-3920 €/hdénap’

Premier-Gold szintu jovedelem a cel

Mennyi idét kell belefektethnem?**

10-15

ora/hét

Szintlépések

Elite 2-3 Premier 6

hoénap alatt hénap alatt

Elite 1-2 Silver 6-9 Gold 1-2
hoénap alatt  honap alatt év alatt

Tamaszkodjon az Epitkezés Utmutatora vagy a jelen utmutatod 105-
107. oldalaira az egyes szintek és jovedelmek kévetelmenyeinek
teljesitesehez szUkseges stratégia kidolgozasahoz.

Platinum

Epitéi tamogatasa egyenként
tovabbi 3 szemely Elite szintig valo
juttatasaban

6430 €/hdénap”

Jovedelme kivaltasa

3789-51650 €/hdénap’

Gold-Presidential szintl jovedelem a cel

Mennyi idét kell belefektetnem?™”

ora/hét

Szintlépések

Elite 1 Silver 6-9 Platinum 1-2
hoénap alatt  honap alatt év alatt

Diamond 1-3  Presidential Diamond
év alatt 4-7 év alatt

" Areszleteket megtalalja a dOTERRA Jutalekrendszere segédanyagban. A feltUntetett szamadatok a 2020-as
ev alapjan kalkulalt atlagértekeket tukrozik. El6fordulhatnak ezektdl kisebb egyéni jévedelmek.
" A szukséges heti oraszam csupan becsles.

@ COTERRA | Ustetepitesi itmutats



9 Valasszon haladasi itemet

Nagy valdszinUseggel szuksege lesz 1-4 hét keszuldédesre, megosztasra és meghivasra, mieldtt megtartana az elsé eldéadasait.
Valassza ki az Onnek megfeleld tempot az Elite szint elérésére megadott alabbi sikerlitemtervek kdzul. Akar azonnal neki is lathat
a belépteteseknek négyszemkodzti beszelgetések keretében azokkal, akik készen allnak, hogy csatlakozzanak a dOTERRA-hoz,
akkor is, ha meg csak a Felkeészules szakaszaban tart.

Eléadasok indulasidatuma: ____/____/____

[] Elite 30 nap alatt [ ] Elite 60 nap alatt

A 3000 OV elérésének lehetséges
maodjai:
Atlagosan 150 PV
rendelesenkent x 20 beleptetés
VAGY 3-4 belepo es atlagosan
500 PV eloadasonkent x 6
eléadas

VAGY 5 belépé es atlagosan 750 PV
eléoadasonkent x 4 eléadas

o

Uj belépéi rendelések + vasarloi
LRP-rendelések = 3000 OV elérhetd
példaul igy:

+ Az els6 honapban belepett 15
vasarlobol 8 LRP-rendelese atlagosan
meghaladja a 100 PV-t
+800 PV

- 4 belepd vagy atlagosan 600 PV
eloadasonkent x 3 eloadas
(a 2. honapban)
+1800 PV

+ 3 szemelyes belépd (a 2. honapban)
+450 PV

9 Valasszon célokat

90 napos ceél

9 Valassza a megosztast

6 honapos ceél

Uj belépéi rendelések + vasarloi
LRP-rendelések = 3000 OV elérhetd
példaul igy:

+ Az 1-2. honapban beléptetett 20
vasarlobol 12 L RP-rendelese atlagosan
meghaladja a 100 PV-t
+1200 PV

- 4 belepd vagy atlagosan 600 PV
eloadasonkent x 2 eléadas (a 3.
honapban)
+1200 PV

- 4 személyes belepd (a 3. honapban)
+600 PV

1 éves cél

Ossza meg ezeket a celokat a csaladjaval es a felsdvonalbeli mentoraval is, valamint tegye ki dket egy olyan helyre, ahol mindennap szem

elott lesznek.

+ Mennyire elhivatott, hogy elérje az Elite szintet es a 90 napos celjait (egy 1-t6L 10-ig terjedd skalan)? Elite: ... 90 NAP: ..o

- Miért fontos, hogy az On ltal valasztott itemben érje el a céljait?

- Miben lesz mas az élete, amikor teljesiti az 1 éves celjat?

- Milyen lesz az élete, ha sosem éri elaz 1 éves céljat?

Rendszeresen jegyezzen fel minden meglatast azzal kapcsolatban, hogyan érhetné el a kitlizott célokat, és hogyan épitse fel az almait.

Empowered Success Uzleti képzési rendszer @
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Felkesziles

Neévlista

Kik azok, akiknek valtoztatni szeretne az életén? A sikeres jovedelemszerzeési csatorna kiépitése masok meghivasaval kezdddik,
hogy 6k is felfedezzek, hogyan valhatnak hasznukra a dOTERRA altal kinalt megoldasok és Uzleti lehetdsegek.

Készitsen egy listat mindenkirdl, aki csak az eszebe jut. Gyujtsdn dssze minel tobb nevet. Sosem tudhatja, ki az, aki
épp olyan megoldasokat keres, amilyeneket On nyujthat a szamara. Jegyezze fel a neviket, és csoportositsa éket
kapcsolatok szerint, peldaul csaladtagként vagy baratként ezen és a kdvetkezd oldalon.

Csalad: § g 2 B Baratok: g & Z B

SZULOR, testverek, = B = i 7 0 Jelenlegi, kozépiskolai, |- 5 7 4

rokonok = g k<) g 8 2 35 e egyetemi, R6z6ssegi 3 ?) 5 g 8 T 5 e
g & 8 & & 55 g 4 g & 8 & & 55 e 48

1 1

2 2

3 3

4 4

5 5

6 6

7 7

8 8

9 9

10 10

1 1

12 12

13 13

14 14

15 15

16 16

17 17

18 18

19 19

20 20

21 21

22 22

23 23

24 24

25 25
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9 Ezutan szUkitse le a listajat a potencialis epitojeloltek azonositasahoz, egyenkent szamba véve a felsorolt neveket. Tegyen pipat
a vonatkozo oszlopokba, amelyek a sikeres épitdk altalanos ismerveit jelolik. Majd 6sszesitse ket az utolso oszlopban.

Jobb anyagi helyzet vagy jové megteremtésere torekszik.
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Felkészulés

Neévlistaja rangsorolasa

Azonositsa a potencialis épitoket

A kovetkez6 lépés, hogy elkészitse a Névlistajan szereplé jeloltek rangsorat, méghozza elsékent azoknak a kiemelesével,
akik a legtébb strigulat kaptak a potencialis epitok ismerveit jeldld oszlopokra. Erds epitdk meglepd modon akar a legkevesebb
strigulat gyUjtok kozul is kikertlhetnek. Ez az értékelési rendszer azonban mar bizonyitottan bevalt médja az indulasnak.

Tegye fel maganak az alabbi kérdéseket:

+ Ha barkivel egyutt dolgozhatnék, kit valasztanek?

Potencialis Gzleti partnerek

- Kivel tudneék a leghatéekonyabban egytttmuakodni?

- Kirendelkezik olyan elhivatottsaggal és tettrekeszseggel,
amely egyezik a tempoval - vagy akar tul is szarnyalja azt -,

amelyet a celjaim eléresehez valasztottam?

irja ide azoknak a nevét, akik eszébe jutnak a listajarol
vagy mashonnan.

Kisérje figyelemmel a legigéretesebb jeldlteket

0 irja be a Sikerfigyelé tablazatba a 45 legigéretesebb jeloltjét.

2]
©

Talalja meg a legjobb modjat annak, hogy felkeresse és
megszolitsa 6ket, akar a termekekkel, akar az Uzletépitessel
kapcsolatban.

Lasson hozza a személyre szolo megosztasoknak és
meghivasoknak, majd kisérje egyenkent figyelemmel
az éerintettek haladasat. A felsévonala segitsegevel es
tamogatasaval mar rogton az elejen keressen nehany
kulcsfontossagu épitoét.

o

Uj tagot barmikor regisztralhat, akit a regisztraciot kdvetd
honap 10. napjaig lehetésege van at is helyezni a sajat
Uzleti szervezetén belul. Ez segiteni fog egy jol mukodé
elhelyezeési strukturat kialakitani, valamint a jutalékszerzési
lehetdségeibél s a lehetd legtdbbet kihozni. Epiték nélkul
csak vasarlok lesznek a frontvonalaban, ami csokkenti a
joévedelemszerzeési kilatasait.

Bovitse a listajat

Névlista Sikerfigyel6

Amikor Uj emberek jutnak eszébe vagy lepnek az eletébe, dket is adja hozza a Nevlistajahoz, hogy folyamatos
forgalmat biztositson az értékesitési csatornaja szamara. Kotelezze el magat heti 5-10 uj név hozzaadasa mellett.

ayitson ossre UZletét a szamok hatarozzak meg

100 nevet.

Hivjon meg 45 fot.

Prezentaljon 30+ fének.

Léptessen be 15+ fot.

" Tamogasson 1-3 épitét.

Minel tobb ember van jelen az ertékesitési csatornajaban,
annal tébb vasarlo és epitd azonositasara van esélye.

Tuzze ki celul, hogy talaljon 3 épitét az elsé 30-90 nap
folyaman. Ha nem talal azonnal épitdket, bévitgesse
tovabb a listgjat, és folytassa a beleptetest. Sok epitd
kezdi vasarloként, majd idével maga is megosztasba fog.

€ COTERRA | Ustetepitesi itmutats
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Sikerfi L
Kisérje figyelemmel a 45 legigéretesebb jeloltje haladasat az alabbi
tablazat segitsegevel. Az épitdk keruljenek legfelulre.

Idealis termékminta lehet

Név
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Felkésziilés

Sikerek terv szerint

A siker nem végallomas - a siker egy szokas. Az alabbi egyszeru sikerszokasok a dOTERRA legkitlindbb vezetdi altal bizonyitott es
megosztott gyakorlatok. Ha beépiti ket az életébe, On is megtapasztalhatja a napi szinten végzett cselekvések apranként ésszeadddod
erejet. Valodi eredmeényeket csak a kdvetkezetesen vegzett Uzletépitési es jovedelemteremto tevekenysegektdl varhatunk. Toltse ideje
legalabb 70%-at meghivassal, prezentalassal es beléptetéssel. A ndvekedes leghatékonyabb modja, ha sikeresen beléptetett és utnak
inditott épitdi is vannak, akik ugyanezt teszik.

Fedezze fel és éljen mindazokkal az informaciokkal és tamogatassal, amelyet a felsévonala heti rendszeressegu eléadasok, folyamatos
oktatasok és csapathivasok utjan nyujt Onnek. Ne varj valamilyen kulénleges, "megfeleldnek” tiné pillanatra, inkabb vallalj személyes
felelésseget a sajat sikereidert.

Naponta: felkészilés, megosztas és meghivas Hetente: prezentalas, csatlakoztatas és tamogatas

- Hasznalja a termékeit.

- Gondoskodjon a szemelyes fejlédeserol.

- Teremtsen kapcsolatot, adjon mintat, vegezzen
utokovetest, es hivjon meg masokat.

- Utemezzen be interakcidkat, eléadasokat és

- Tartson Az olajok bemutatasa eléadasokat es negyszemkozti
beszélgeteseket.

- Tartson Bevezetes az Uzletepitesbe eléadasokat es
negyszemkozti beszelgeteseket.

- Tartson wellness tanacsadast.

- Vegyen reészt folyamatos oktatasokon, népszerusitse azokat.

- Vegyen reszt csapathivasokban.

- Tartson stratégiatervezé megbeszeléeseket.

negyszemkozti beszelgeteseket.

- Adjon le egy legalabb 125 PV erteku LRP-rendelest.
Tluzzon ki célokat, mérje a haladasat szint- és
Power of 3-tervezd segitségével.

- Léptessen be 4+ vasarlot es 1+ épitot.

- Vegyen reszt Uzleti kepzeseken.

Evente

Tegye fel maganak a kévetkezdé
kérdéseket:

- Kikkel oszthatom meg egy termékkel kapcsolatos tapasztalataimat?
Adjon nekik termékmintat, majd vegezzen utokévetest.

- Kilenne nyitott az esszencidlis olajokkal valo megismerkedésre?
Hivja meg 6ket Az olajok bemutatasa eléadasra vagy
negyszemkozti beszelgetesre.

. Prepare (Felkésziilés)
-+ Kik azok, akik mar részt vettek egy eléaddson, és készen dllnak
a csatlakozasra?
Segitsen nekik csatlakozni egy csomag megvasarlasaval, es
Utemezzen be nekik egy wellness tanacsadast is.

@ support (Tamogatas)

- Kinek van sziiksége wellnesstandcsadasra?
Utemezzen be nekik egy wellness tanacsadast, és allitsanak 6ssze
egy husegrendelest is.

@ sajat és épitsi
meghivasai,
- Kik azok, akik mdr készen dlinak az Uzletépitésbe valo bevezetésre? prez'entél'ésa.\i és
Hivjia meg 6ket egy Bevezetés az Uzletépitesbe eldadasra vagy beléptetései
negyszemkozti beszelgetesre.

+ Kik azok, akik imadjak az olajaikat, és maguk is szivesen lennének

[ r [ e e RS |
Keérje fel 6ket hazigazdanak. Utemezzen be egy Bevezetés - = 3 - . . -
a hazigazda szerepebe beszelgetest.

- Kik azoR, akik készen dllnak sajdt tizletbe vagni?
Mutassa be nekik az 5 lépest a sikerig egy Indulasi bevezetd
beszélgetes keretében.

Itt legyen a hangsuly

@ JOTERRA | Livtetepitesi itmutats



Heti Gtemterv

Az utmutato Célok Rittizeése oldalan mar kivalasztotta a siker felé vezetd sajat utjat. Az alabbiakban az egyes utakhoz javasolt heti
oraszamokat lathatja jovedelemszerzeési csatorndja sikeres kiepitésehez.

Jovedelme kivaltasa

Termékei aranak fedezése Jovedelme kiegészitése

Idéigény: 3-10 ora/hét Idéigény: 10-30 ora/hét Idéigény: 25-50 ora/het

irja le, napi szinten hany orat tervez az lizletének szentelni egy atlagos héten.

Hetfo Kedd Szerda Csutortok Péntek Szombat Vasarnap

A sajat modszerével elve jeldlje a heti tevékenysegeihez szUkseges idét. Elsdként a legfontosabb eseményeket adja meg,
peldaul a csaladi és munkahelyi kdtelessegeit, majd a PIPES-modell szerinti Uzletépitési teenddit. Szikség szerint a megfeleld
elokészuleteket es utazasi idot is jelolje.

Idép S “““mm
| | | | |

Szemeélyes fejlédés

Felkészulés

Csapathivas

Stratégiatervezesi
megbeszelés:

- Erika @ 11.00
Indulasi bevezeto:
- Balazs @ 11:45

Kapcsolatfelvéetel/
utokovetes

Stratégiaterv

a felsévonallal

Bevezetés az

Kapcsolatfelvétel/ uZletéPi'FéS:Oe
utékovetés Zsuzsival
a Sikerfigyelében

szerepld nevekkel

a Sikerfigyeldben
szerepld nevekkel

Wellness-
tanacsadasok:

1:1 Monival

- Anyu @ 13:30
- Isti @ 14:15

Wellness-
tanacsadasok:

- Kriszti @ 13:30
- Gabi @ 14:15

Az olajok
bemutatasa
@ Kavézo

Folyamatos
oktatas

Példa: egy 16-20 oras doTERRA-het kRozépszintl haladasi titemhez

Még gyorsabb ut a sikerig

ldébeosztasat es Utemtervet
szamos modon arnyalhatja. Peldaul
ugy, hogy az elsé 4 eléadasat egy
hétre vagy hétvegére Utemezi

be az indulasi honapja folyaman
azert, hogy:

minimalisra csdkkentse a felkészulési idot;
a jeloltek tobb lehetseges eldadas kozul is
valaszthassanak;

lehetésege legyen akar mar egyik eldéadastol
a kovetkezdig is épitkezni (a lelkes résztvevok
kénnyeden meghivhatnak tovabbi erdekléddket);

a lehetd legtébbet hozza ki az elhelyezesi

opciokbol, és meg jobb pozicidbol vaghasson
neki a szintlepeseknek és jutaléekszerzesnek.

Idékezelési tippek:

Csoportositsa a hivasokat
egymashoz koézelebbi
idéblokkokba.

Adjon meg tébb lehetseges
idopontot, hogy a tobbiek
tudjanak a sajat idébeosztasuknak
megfeleldt valasztani.

- Az on felé erkezé megkeresésekre
24 oran belul valaszoljon.

Empowered Success Uzleti képzési rendszer @



Felkésziilés

Elite-tervezo

Legkésobb eddig elérem az Elite
szintet:

Hasznalja ezt a tervezét a Sikerfigyeldvel
egyutt minden eldéadasa megtervezesehez.

Indulasi hénapja folyaman: (30 nap alatt az Elite szintig)

- Utemezzen be 4+ eléadast vagy 15+ négyszemkdzti megbeszélést,
esetleg vegyesen mindkettot.
- Hivjon meg 6sszesen 45+ fot eléadasra vagy negyszemkozti

beszélgetesre.

- Léptessen be 15+ fot.

Hivjon meg 15+ fét személyesen vagy telefonon/Uzenetben, hogy
biztosan meglegyen az eléadasokhoz idealis 6-10 alkalmas 6. Az

% elbéadasok hazigazdaja On lesz, vagy valaki mas, aki vallalta ezt a
% szerepet. Otletekert tamaszkodjon a Sikerfigyelo listajara.
sl [ 1. eléadas [13. eléadas

B Datum/idépont: Datum/idépont:

:3 Helyszin: Helyszin:

2 Hazigazda: Hazigazda:
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2

Nl (12 eloadas [14. eléadas
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2 Helyszin: Helyszin:

— Hazigazda: Hazigazda:
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Osszesen sziikséges
forgalom

Jelenlegi forgalom -

Beltemezett forgalom -

1L

Hianyzo forgalom =

Osztonzok

Amikor valaki csomagvasarlassal
csatlakozik + beallitja az elsd
LRP-rendelését is, ajandékozza
meg valamilyen észténzével (pl.
egy 5 ml-es vadnarancs olajjal és
a honap termékevel).
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a Datum/idopont:

E Helyszin:
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~8 Datum/idépont:
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iy Datum/idépont:

§ Helyszin:
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Q
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0
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.8 L Nev:

Z Datum/idépont:
Helyszin:

[ Nev:
Datum/idépont:
Helyszin:

[ Neév:
Datum/idépont:
Helyszin:

[ Neév:
Datum/idépont:
Helyszin:

[ Nev:
Datum/idépont:
Helyszin:

Szervezzen negyszemkodzti beszelgetéseket személyesen, online vagy akar 3szinten tartott hivas utjan olyan jeloltek

eseteében, akik szemeélyre szabottabb figyelmet igenyelnek a wellnessprioritasaik attekintésehez; ha nehezen tudnak idét
szakitani a mozgalmas idébeosztasuk miatt, esetleg vélemeényformald egyeéniségek, akkor testreszabottabb kortilmeények
kozott kedvezdbb eredményeket erhet el veltk.

[ Nev:
Datum/idépont:
Helyszin:

[ Nev:
Datum/idépont:
Helyszin:

] Nev:
Datum/idépont:
Helyszin:

[ Nev:
Datum/idépont:
Helyszin:
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Hivjon meg aktivan 15+ fét szemelyesen,
telefonon vagy Uzenetben, vagy hivjon
meg passzivan 30+ fot kdzdssegi oldalon
vagy e-mailen keresztul (ez joval tobb
meghivast igenyel ugyanahhoz az
eredményhez), hogy biztosan meglegyen
az eléadasokhoz idealis 6-10 alkalmas fo.

A Nevlistajan szereplok
felkészultsegének a feltlntetese
rengeteget szamit. Mi van akkor,
ha egy honap leforgasa alatt:

- A meghivottai alkalmasabbak, igy
az On teljesitménye 30 résztvevé x
50%-0s beléptetési arany =
15 belépo.

- A meghivottai kevesbe alkalmasak,
igy az On teljesitménye 50 résztvevo =
30%-os csatlakoztatasi arany =
15 belépb.

Minél kevésbé alkalmasak, annal
tobb meghivottra lesz sziiksége.

Minél alkalmasabbak, annal kevesebb
meghivottra lesz sziiksége.



Va ldasszo gal"’

A siker Onnel k okei esen megtapasztalja, milyen
hatasokat kepese Se t galtatokent a tapasztalatai taplaljagk m

lelkesedeset, hogy ; Slye egit a kornyezeteben minder
szeretne megtudni,

Eljen a jollétet tamogato alapelvek szerint, hogy széles koérii tapasztalataival masokat is batoritson és inspiraljon.

Allitson éssze egy napi wellnesstervet a termékei mindennapos
hasznalatahoz (Eld meg utmutato).

A dOoTERRA segedanyagaira tamaszkodva bdévitse az ismereteit

a termékek tulajdonsagairol és jotekony hatasairol.

Alakitsa rutinna, hogy elsékent mindig a terméekekhez forduljon
segitsegert, amikor valamilyen wellnessigenye adodik.

Tanulja meg beilleszteni a termekeket a wellnesseletmodjaba
folyamatos oktatasok segitsegevel.

Legyen olyan, mintha a sajat legjobb vasarloja lenne, és probaljon
ki minel tobb termeket a dOTERRA kinalatabol.

Hozza ki a lehetd legtobbet az LRP huségprogrambol azzal, hogy

utanajar, hogyan szerezheti vissza vasarlasai akar 30%-t, és hogyan
valthatja be a pontjait.

Tovabbi tudnivalokat a
menUpont alatt talal.

@) JOTERRA | Utetepitesi itmutats




Ossza meg a termékeket

Mikozben olyanokkal folytat interakcioét, akikkel szeretné megosztani a doTERRA-t, legyen mindig szolgalatkész, és mutassa
meg nekik, milyen, amikor keziikben tartjak a sajat jollétiik alakitasat. Kérdezze meg 6ket, hogy szeretnének-e tébbet is
megtudni. dOTERRA Wellness Tanacsadokent kinaljon az embereknek kapcsolodasi pontot a termékeihez.

Felkészilés

Hivja meg dket, hogy tudjanak meg még tébbet arrol, hogyan tamaszkodhatnak a doTERRA megoldasaira mint elsédleges
védelmi vonalra.

- Nyujtson szamukra olyan elményeket, amelyek reven felismerhetik a doTERRA megoldasaiban rejlo lehetésegeket.

- Mutassa meg nekik ,egy konyv es egy doboz segitsegevel” (egy olajkalauzzal es egy doboz dOTERRA CPTG™ esszencialis
olajjal), hogy wellnessprioritasaik tobb mint 80%-a otthon is kezelhetd.

Az értékesités a maga legtisztabb formajaban egyfajta szolgaltatas - segiteni az embereknek megtalalni a megoldast mar
meglévé vagy lehetséges problémakra, illetve azok elkertilésére. On egy megoldasszolgaltatd. Nem azért, mert problémakat old
meg, hanem azert, mert az emberek kezebe adja az eszkdzdket ahhoz, hogy megtanuljak énalléan megoldani a gondjaikat.

Tegye fel maganak a kérdeést: ,Kit kereshetek meg ma, es miben ajanlhatom fel neki a szolgalataimat?”

Q > -@-

Tarja fel a problémakat Mérje fel a hatasaikat Kinaljon megoldasokat
Mindenki atél nehézségeket A problémaknak megvan az aruk, és Miutan végighallgatta és felmérte az
és hianyossagokat a veszélybe sodorhatjak a igényeiket, kinaljon fel a jeléltjeinek
kapcsolataiban, egeszsegi allapotaban, kapcsolatokat, egészsegi allapotot, anyagi lehet6ségeket:
anyagi biztonsagaban, idejeben, biztonsagot, idét, bizalmat, meggydzddest. - Termeékorientalt megkozelites
céltudatossagaban. (37-40.,43.0)
- Uzleti megkézelités (82-85. 0.)

Tanitsa meg épitéit is ugyanerre

Mikdzben épiteni kezdi az Uzletet, ruhazza fel a szukseges eszkdzdkkel a vasarloit, akik hasznaljak és szeretik a termékeket;
a megosztokat, akik vallaljak a hazigazda szerepét; és az épitdket, akik a partnerei lesznek az Uzletépitésben. Kdtelezddjon
el a céljai elérését szolgalo készségek fejlesztése mellett. Valjon olyan épitéve, akivel On is szivesen dolgozna egy(itt.

Kamatoztassa az otfele kommunikaciot

Az Empowered Success rendszer ot utmutatot tartalmaz, amelyek azzal a céllal készultek, hogy tamaszul szolgaljanak a
doTERRA-élmeny elsd szakaszaiba bevezetd kulcsfontossagu beszelgetésekhez. A lepések sorrendje tetszélegesen az
egyes jeloltek igényeihez igazithato.
Természetes
Az egészséges életmod megoldasok
ilyen egyszerii oktatasi segédanyag Eld meg utmutaté Megosztas utmutato Epitkezés utmutaté

u

O
:

8 il L. %
Az esszencidlis olajokban Oktatas és csatlakoztatas Elkotelezédés a Elkotelezédés Elkotelezédés az

rejlé lehetdsegek a természetes dOTERRA-eletmod eldadasok tartasa Uzletepites
bemutatasa megoldasok vilagaba folytatasa mellett mellett mellett
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Felkésziilés

Uzenete és célcsoportja azonositasa

Tekintsen magara olyasvalakiként, aki értékes tapasztalatai révén specialis megoldasokat kinal azok szamara, akiknek sziikségiik
van ra. Novelje az értékesitési csatornajan athaladé jelsltek forgalmat egy Onnel azonos hullamhosszon évé kézdsség beazonositasaval,
és talalja meg a modjat annak, hogy megszolitsa dket. Nincs sziksége engedélyre, és nincsenek eléfeltételei sem annak, hogy azt
csinalja, amit szeret. Csak meg kell tanulnia megmutatni a vasarloinak, hogyan érhetnek el eredmeényeket. Valaszolja meg az alabbi
kérdéseket, hogy azonositsa, ki is On a vallalkozasaban; kiket és hogyan szolgalnak a megoldasai: milyen lizeneteket tud szenvedéllyel
atadni; és milyen problémak megoldasara tud masokat felkésziteni.

Keresés

Tisztazza magaban, hogyan szeretne masokat vezetni, a szolgalatkészséget végig
szem elétt tartva.
- Ki On? Gondolkodjon el azon, mi minden volt mdr az élete sordn, kivé valt mostanra, és mi az, amit természetesnek érez

dnmagaval kapcsolatban. Sorolja fel élettapasztalatait, jartassagait, R6zosségi kozremikodeseit, Rapcsolatait, szenvedelyeit,
keszsegeit, uzleti tapasztalatait és azokat a hatasokat, amelyek tovabbra is meghatarozzak a szemelyisegeét.

- Minek szeretne dszténdsen a részese lenni? Milyen lizenetet vagy ligyet kepvisel? Az eleteben adodott kihivasokra talalt
megoldasai jelentik majd az lizenetet az emberek szamara. Milyen kihivasokon kerekedett felil a dOTERRA termekeivel?
Hogyan valt megoldasszolgaltatova? Majd ennek eredményekent mi az, amit most szenvedelyesen meg szeretne osztani?

irja le eddigi legjobb térténeteit a 36. oldal segitségével, majd meritsen belélik gondolatokat és érzéseket mialatt az oldalt
tolti. Kénnyeden lekuzdheti az erzest, hogy tul ramends, es csak az eladas motivalja, ha vilagosan megfogalmazza az Ugyet
és az Uzenetet, amelyet kepvisel.

Masok szolgalata
Legyen megoldasszolgaltato.

- Kiknek a szolgalata foglalkoztatja? Kiknek van sztikseglik az tizenetere? Kikkel sikertil leginkabb azonos hullamhosszra
kertilnie? Legyen magabiztos, mikdzben olyanok felé kozvetiti a szenvedelyet, akiknek sziuiksegtik van a megoldasaira.
Jellemezze azoRat, akiknek a szolgalatara térekszik.

- Hol apoljak a kapcsolataikat? Hol erheti el oket?

+ Hogyan tudja a leghatekonyabban megszolitani 6ket? Mit osztana meg szivesen, és milyen tevekenysegeket végezne szivesen
masokkal? Mi az tizenete?
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Megoldas

A megosztashoz sziikséges batorsag masok igényeinek a megismerésébdl fakad,
és abbol, hogy tudja, értéket teremthet a szamukra a megoldasaival.

- Milyen konkret problemak megolddsat szokta bemutatni masoknak? Mondja el, mire van sajat megoldasa. Hogyan tud masoknak
segiteni, hogy Onhéz hasonloan 6k is egyediil taldljanak megolddsokat?

Fitnesz, taplalkozas, jolléet, a gyermekek jollete, bér- es szepsegapolas, kornyezetbarat eletmod, organikus kerteszkedes,
kiegeszitd jovedelem iranti igeny vagy valami egyeb temakoér kapcsan kinal megoldasokat?

- Miért érné meg az embereknek Ontél tanulni és vasdrolni? Miért épp Ont valasszak? Mit tud On nydjtani, amit masok nem tudnak
vagy nem akarnak? Milyen Rézésseghez csatlakozhatnanak, és milyen eléadasokon vehetnenek részt, hogy tébbet is megtudjanak
Onnek készénhetéen? Mivel lepi meg éket, és mivel szerez nekik drémet? Mivel teszi jobbd a vildgukat az On tamogatdsa? Mi
Rulénboézteti meg Ont mdsoktol, mitél kiilénleges?

Mi a profilja?

Hasznos lehet, ha megfogalmaz egy ugynevezett ertekkifejezd nyilatkozatot. Az ertekkifejezd nyilatkozat segit szavakba onteni,
mivel foglalkozik pontosan, és masok szamara milyen elénydket tartogat az Onnel kézés munka. Olvassa el az alabbi példakat,
majd a megadott sablon segitsegével keszitse el a sajatjat is.

Egy feleség és édesanya, aki a jollétet tamogato, egyszeri 6tleteket szeretne megtanitani masoknak, hogy a
csaladtagjaikkal is megosszak azokat, a kdvetkezéképp fogalmazna:

Segitek az embereknek megismerni az esszencidlis olajok kinalta megoldasokat a csaladjuk tamogatasa érdekeben, a dOTERRA
krinalataban megtalalhato csodas termekek szeles valaszteka segitsegevel.

Egy néi fitneszguru, aki egyben anyuka és az egészséges életmod elkotelezett hive, a kdvetkezéképp fogalmazna:

Segitek a noknek, hogy kezben tartsak a jolletuk iranyitasat kello testmozgas, helyes taplalkozas es az egeszseguk termeszetes
termekekkel valo megorzese utjian, hogy jobban erezzek magukat, tébbet mozogjanak, es a lehetd legjobban eljenek - a tompultsag,
rossz Rozerzet, alacsony onbecsules helyett -, ugyanis a celom az, hogy segitsek nekik Snmagukkal is foglalkozni, meg akkor is,
amikor koénnyebb mindenki mast elotérbe helyeznitik.

Ertékkifejezé nyilatkozat

Segitem/megtanitom/tamogatom (kit),
hogy (miben/mire),
annak erdekeében, hogy (eredmeny),
azert, hogy ne (kevésbe kedvezd alternativa),
ugyanis (megkulonbdztetes/miben egyedulallo, amit kinal).
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Felkesziles

Egyuttmukodes a mentoraval

A sajat uzletét épiti, még sincs csak sajat magara utalva. Ha egyuttmukodik a felsévonalbeli mentoraval, azzal nagymertékben
hozzajarulhat mind a sajat, mind az alsévonala sikereihez. Tisztazzak mar a legelején a kdzés munkaval szembeni elvarasaikat, hogy olyan
hosszu tavu sikerekre kalibralt kdrnyezetet teremtsenek, ahol a kapcsolatuk Onékkel egyutt erésddhet. Erezzék jél magukat a kdzésen
veégzett kitarto és leleményes munka kdzben. Ossza meg felsévonalbeli mentoraval a reményeit €s az almait, és keérje téle is ugyanezt.

Bar az lenne az idealis, meg sincs minden épitének felsévonalbeli mentora. Igazsag szerint a dOTERRA legsikeresebb épitéi kozott is
akad par, akinek kdzvetlenul a felsévonalaban nem volt tamasza. Ez az utmutatoé atfogo kepzési eszkdzként keszult, hogy mindenki
részesiilhessen a sikerességhez szilkséges alapismeretekben. Az viszont, hogy milyen mértéki sikereket ér el, végséd soron csak Onén
all. Ha igényli, keressen valaki mast, aki partnere lehet a strategiatervezésben és a szamadasban.

A mentoraval kialakitott kapcsolata olyan, mint egy partneri viszony. Hozzak ki a lehet6 legtobbet a kozés munkabol egy atlathato terv
kidolgozasaval az alabbiak figyelembevetele mellett:

s . N
Mentor Epito

Amit a mentoratol varhat Amit Ontél varnak

1. Hisz Onben. Térédik a sikerével. Elhiszi, hogy amit 1. Legyen nyitott a tanulasra. Bizzon a mar bevalt
mond, azt valéban szeretné. Elhiszi, hogy megteszi, folyamatokban és javaslatokban; vegyen fontolora
ami a megvalositasahoz kell. Uj Otleteket és strategiakat.

2. Pozitiv a hozzaallasa. A legjobbat latia Onben és a 2. Legyen pozitiv. A lelkesedés a vasarlok és az épitdk korében
lehetésegeiben. egyarant ragalyos az eléadasok es esemenyek kézben.

3. Oszinte. Hasznos visszajelzéseket ad. Tisztessegesen 3. Dolgozzon keményen. Tartsa magat a siker érdekében
viselkedik. kidolgozott Utemtervehez. Tegye is meg, amit megiger.

4. Nem téveszti szem elél a legfontosabbakat. Segit, hogy ami Es mindenekelott legyen szolgalatkesz.

a legtébb figyelmet érdemli, az meg is kapja. Partnerként 4. Tanuljon lelkiismeretesen. Nézzen, olvasson és tanuljon
halad vegig Onnel mind az 5 lépésen a sikerig. termék- és Uzleti oktatasokat. Sose hagyja abba az Uzletével

5. A tapasztalatai alapjan oktatja, nem csupan elmeélet szerint. kapcsolatos ismeretei boviteset.

5. Legyen 6szinte és elszamoltathato. Merjek kovetkezetesen
. . az eredmenyeit rendszeres egyeztetesek keretében. Legyen
?

Mikor forduljak a mentoromhoz? oszinte a mentorahoz akkor is, amikor nehézsegek adodnak.

1. Milyen helyzetbe keraltem? 6. Kifogas helyett keressen megoldast. Becsllje meg a sajat

2. Milyen lehetéségeim vannak? maga iranti kotelezettsegvallalasait. Minden valamirevalo
cel kemény munkat, nemi frusztraciot es kitartast kivan meg.
3. Szerintem mi lenne a teend6? Legyen éallhatatos. Eléfordulhat, hogy valami oknal fogva

visszaesest tapasztal. Ilyen esetben milyen reakciot varna

El6szor alljon eld sajat megoldasokkal. Ha meég igy is tovabbi o
a mentoratol?

lehetésegekre van szlksége, akkor hivja fel a mentorat.

Neal Anderson Being the Starfish cimi Ronyvenek 3. fejezete ihlette

Tippek a sikeres stratégiatervezé megbeszélésekhez

1. Utemezzenek be rendszeres egyeztetéseket a mentoraval. 5. Erkezzen felkésziilten, hogy begyUjtsén minden
észrevetelt, rajojjon a megoldasokra, és ne a mentoratol
varja, hogy megoldja On helyett a dolgokat. A mentorahoz
terapia helyett inkabb strategiaert forduljon.

2. Valasszak ki a megbeszélés legalkalmasabb maédjat, az
tortenhet peldaul mindennapos reggeli es esti Uzenetek eés/
vagy heti hivasok formajaban.

6. Gondoskodjon kévetkezetesen a személyes fejlédéserdl,
hogy atlepje a korlatait, felkeszultebb legyen, megtalalja
a megoldasokat, es mukodokepes strategiakat tudjon

3. Minden stratégiatervezé megbeszélés elétt kildjon
tizenetet vagy e-mailt az elmult het soran tapasztalt
sikerekkel eés nehézségekkel kapcsolatos konkréetumokkal,

amelyek elismerest éerdemelnek, vagy megoldasra kidolgozni
szorulnak. Enhez érdemes lehet a Strategiaattekintot 7. Afelsévonala 6sszhangban fog allni az On
is igenybe venni. tettrekészségeével. Fektessen a sikeressegebe,

és akkor 6 is fektetni fog Onbe.
4. Hivja a mentorat a megbeszélt idében.
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Stratégiaattekinto

[ Kuldjon egy fotot izenetben vagy e-mailben az alabbi Urlap kitoltdtt valtozatarol a felsdvonalbeli mentoranak még
a strategiatervezé megbeszelesuk elétt.

o Kapcsolatteremtés és tajékozodas

Milyen sikereket ert el az elmult héten?

Mi seqit az Uzlete fejlédeseben?

Milyen kihivasokat tapasztal az Uzleteben?

e Az elmult hét attekintése

Hogyan alakult a mult hét a legelsé harom helyre kituzott cselekvesi céljai tekinteteben?

Van barmi, ami a tovabbiakban valtoztatasra szorul?

Az elmult hét teljesiteseinek Osszesitett szamat irja be a zold mezdkbe, a kdvetkezd hétre kitlzott celjait pedig a kek mezdkbe.

Prepare (Felkésziilés) Invite (Meghivas) Present (Prezentalas) Enrol Support (Tamogatas)
A PIPES-modell Tapasztalatok megosztasa: Az olajok bemutatasa elsadas  (beléptetes) Indulasi bevezets uj épitével
tevékenyseégeinek - Olajmintak/tapasztalatok (hazigazda/oktato) Személyes csatlakoztatas
beltemezése - Az On torténete D I:I
Nevlista bovitese + Videora mutato link D I:l Stratégiatervezési megbeszélés

Stratégiatervezési + Weboldalra mutato link Négyszemkozti megbeszéles épitékkel

Wellness tanacsadas
megbeszélés a D I:' D I:I
felsévonallal D I:'

Részvétel csapathivasban Meghivas az alabbiakra: Bevezetés az lzletépitésbe LRP-beléptetés Részvétel foly. oktatason/egy vendég

Termékoktatas - Az olajok bemutatasa D I:' Kiseretében
i i 4 eldadas

Mindennapi személyes

jLodée - Bevezetés az 5 A7
fejlodes . o s Elkbtelezett hazigazda Csapatkepzes/esemeny nepszerulsitese
Uzletépitésbe eléadas
+ Wellness tanacsadas D I:l
\/ Ha teljesitette - Sajat eléadas hazigazdaja Elkotelezett épitd

Részvetel csapatkepzésen/egy epitd
D I:l D I:' kiséretében

A hangsuly a meghivason, prezentalason és beléptetésen van értékesitési csatornja épitése érdekében

Karikdzza be azt, ahol valamilyen visszaesést tapasztalt, és a kévetkezo heti teenddivel helyezze a hangsulyt annak a tertiletnek az aktivizalasara.,

€ A kovetkezé hétre sz6l6 célok

E hé 5lo célok:
Tamaszkodjon a szinttervezdjere, hogy segitsen kivalasztani az adott Te 8 monapra 8200 ce

. Szint: Powerof 3: 42 €, 212 €,1275 €
het legfontosabb teendait.
A 3 legfontosabb teend6 Az On szerepe Felsévonala tamogatasa Teljesitési
Minek kell megtértennie? Hogyan hajtja vegre? Milyen tamogatasra van szilksége? datum

O Attorések @ Fontos emlékeztetok

Milyen személyes fejlesztésekbdl/kepzesekbdl profital? Mi Csapathivas, vallalati promociok, esemenyek stb.
massal erdsithetné a meggydzddeset, meglatasait es keszségeit?
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A sikerem rajtam all. En déntdk minden
megtett lepésemrél. En keresem

es vegzem el az eredmenyeim
javitasahoz szukseges kepzeseket.
Ujra és Ujra fellilkerekedek.azengens
korlatozd meggydzédeseken, epite

a szemelyisegemet, es szelesitem a
hataskoromet, mikozben a celjaim
eleresen dolgozom.
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A siker tenyezol

A sikere Onén all.

On dénti el, milyen Utemben szeretne haladni. Ebben
az Utmutatoban egy idealis utemet mutatunk be.

A rendelkezésére allnak bizonyos forrasok.

A sajat uzletét épiti, még sincs csak sajat magara utalva.
Felsdvonala és a vallalat elkotelezett amellett, hogy a
rendelkezesére bocsasson a sikerhez sziikseges kepzéseket,
oktatasi segedanyagokat es eszkdzoket.

Tanuljon, lassa, csinalja, gyarapodjon.
A kepzéesek a kovetkezékepp festenek: megtanulja az egyes
lepeseket; megfigyeli, hogyan kell csinalni; csinalja; meri az
eredmenyeket; visszajelzest kap; majd minden egyes
ismétlessel gyarapszik.

Tazze ki a céljat.

Legyen fluggetlen és sikeres, amint lehetséges.

A sikerhez ido kell.

Az erbfeszitései kovetkezetessegetol és hatekonysagatol, illetve
az On altal valasztott ndvekedési Utemtél fliggden elérheti, hogy:

- 90 nap alatt eleget keressen a rendelesei es keszletei
fedezesehez;

- 1ev alatt réeszmunkaidds jovedelemre tegyen szert;

- 2-3 év alatt jelentds jovedelemre tegyen szert;

- 5-7 év alatt els6 osztalyu szakember valjon Onbél,
és kimagaslo jovedelemre tegyen szert.

Az Givegcse két oldala

doTERRA

A doTERRA-val kialakitott partneri viszonya
kétoldalu megallapodas. Az tvegcse egyik oldalan
ott van a doTERRA altal vallalt gondoskodo szerep,
a masik oldalan pedig On, aki megosztja ezeket

a becses olajokat a vilaggal. Feleléssegteljes
beszerzése, kdzdssegepitése es uttord kutatasai
reven a dOTERRA egyedulallé CPTG™-mindsegl
esszencialis olajokat - a Fold ajandékait - hozza el
a forrasukbol egyenesen Onnek, mikézben azokat
is nagyvonaluan megjutalmazza, akik ebben
segitenek neki.

Beszerzés > Uvegbe téltés > Ellenérzés > Szallitas > Jutalmazas

Munka nélkil nem megy.

A szokvanyos munkaviszonnyal ellentetben, ahol az embert kulsd
nyomas es elvarasok motivaljak, ahhoz, hogy valaki elkepesztéen
sikeres vallalkozo legyen, szemléletmodot kell valtania, hogy minden
figyelmet az alkotasra, hozzajarulasra, celokra es szenvedélyre
osszpontositsa. Minden motivaciojanak belulrol kell fakadnia.

A névekedés kulcsfontossagu.

Tobbe kell valnia ahhoz, hogy tobbet keressen. Az epitdk, akikkel
egyuttmukodik, a sajat tempojukban fognak haladni. Ezért
érdemes minél tdbbet beléptetnie, hogy minéel tébb opcid alljon
a sajat ndévekedeése rendelkezésére, es ne korlatozza egy-egy
epitd egyeni uteme. Ha tehat peldaul a Silver szint eléresén
dolgozik, biztositson maganak negy labat harom helyett.

Készségei a szabadsaga zalogai.

Nincs szukseg tul bonyolult készsegekre, azonban gyakorolnia
es alkalmaznia kell azokat, majd idével profi szinten muvelni.

Osszpontositson.

Koncentraljon a penzkeresesre, az ertekesitesi csatornajat
epitd tevekenysegekre, és iktasson ki minden eltereld tenyezot.
Osszpontositsa energiait, mert az energia oda aramlik, ahova

a figyelme terelddik.

Legyen bator.

Egyesek fenyegetve érezhetik magukat, mikdzben On

a regi vilagabol egy teljesen ujba lép at. Elutasitasok és
kudarcok érhetik. Ennek ellenére ne térjen le az almaihoz
vezeto utrol.

Amikor az altalanos jollétet tamogato
természetes megoldasokkent masokkal is
megosztja ezeket a tiszta esszencialis olajokat,
a lehetésegek birodalmaba invitalja dket; azokat

pedig, akikrol ugy érzi, arra hivatottak, hogy
maguk is kozvetitsek Foldunk ajandéekainak
erejét, vezeti, tamogatja es tanitja.

@

Megosztas > Meghivas > Megoldas > Tamogatas > Vezetés
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Meghivés

Vigyen valtozast masok életebe

A Meghivas lépésének vegére mintakat,
torténeteket és meghivasokat oszt majd meg
a Névlistajan szereplé emberekkel, eldkészitve,
hogy pozitiv élmenyt nyujtson szamukra az
eléttik alloé eléadas.

A siker sosem jon azonnal.
Ugyanigy a kudarcok sem a
semmibol teremnek. Mindketto
a hajszalnyi kulonbsegeknek, a
naponta megismetelt cselekvesek
aprankent osszeadodo erejenek
a vegeredmenye,

Jeff Olsen
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Felkeszules a megosztasra

A dOTERRA kapcsolatokra épuld uzletforma. A megosztas megkezdésével
egyidejuleg szenteljen id6t kapcsolatok kialakitasara eés a meglévok apolasarais.

Ha eljon a megfeleld alkalom, érdeklédjon jel6ltjei wellnessprioritasairol, és osszon meg veliik néhany lehetséges
megoldast torténetek és termékmintak segitségével. Legyen szolgalatkesz, akkor az emberek is nyitottabbak lesznek arra,
amit kinal nekik. Minél kellemesebb tapasztalatokban van valakinek része az esszencialis olajokkal és Onnel kapcsolatban,
annal tobbet szeretne megtudni.

Oszténodzze az embereket arra, hogy elfogadjak a meghivasat az esszencialis olajokkal valé kézelebbi ismerkedésre ugy, hogy
elébb a sajat tapasztalatairol mesel nekik. Mindennapos tevekenységei soran szamos remek alkalom adoédik a megosztasra
(tarsasagi 6sszejoveteleken, sportesemenyeken, a kdzdssegi médiaban, sorban allva egy Uzletben stb.).

bapseet

Az On torténete Tapasztalatszerzés az Termékmintak

Szanjon ra egy kis idot, és vegezze el olajokkal Amikor termekmintakat keszit 6ssze
a Térténete megosztasa gyakorlatot Teremtsen szamukra kapcsolatot a jelolteknek, tartsa szem elétt a
(36. 0.). Tenyleg nagyon sokat szamit, az olajokkal a sajat készletébél (pl. kdvetkezoket:

ha a. térﬁé”etét olyarz lélnyegre toré es ’ adjon nekik egy cseppet a taskajaban - Valasszon személyre 57616
odaillé tzenetekbe oht|, anTeL;’/eket mar vagy a kulcstartojan lévé egyik mintakat az igényeiknek vagy az
<‘353|l< meg lfell osztania. A tortehetek olajbol), amikor természetesnek érzi. érdeklodéstknek megfeleloen.
érzéseket ebres%tenek. és se'glt.enek" Legyen mindig felkészilt arra, hogy sszpontositson arra, amiben

az embereknek 6nmagukat latni az On segithessen masoknak megismerkedni kénnyen segiteni tud.
elmenyeiben, ami remennyel télti el a természetes megoldasokkal.

- Adjon olyan olajmintakat,
amelyekkel gyors hatas erhetd
el (pl. vadnarancsot, Deep
Blue~-t, levendulat, borsmentat,
PastTense~kevereket).

- Adjon egy peldanyt Az egeszséges
eletmod ilyen egyszert kiadvanybol

Oket. Minél egyertelmubb az Uzenete,
annal vilagosabb lesz a jeloltjei
szamara, hogy pontosan mire

is mondanak igent.

a mintara vonatkozoé hasznalati
utmutatoval egyutt, es adja meg
az elérhetdseégeit is a hatoldalon.

@ dOTERRA | Lztetepitesi dtmutats



Mindig tartson maganal
termékmintakat.

Mindig kerje el az emberek
eléerhetoseget.

Hasznalja a doTERRA
elérecsomagolt termékmintait.




A torténeted a legfontosabb eszko6zod,
amellyel b#/éssal lehetsz a kuldetesedre,

az Uzenetedre és a kezdeményezésedre,
valamint elerheted azt ajc'&zintet

es hatast, amelyre csak kepes vagy.

Chris Smith



Tortenete megosztasa

Meghivas

Amikor arrol oszt meg tapasztalatokat, hogy milyen valtozasok idézhetok eld a
doTERRA megoldasaival, kivancsisagot ebreszt es érteket teremt, a leendd belepdk
pedig még tobbet szeretnének megtudni, €s nagyobb esellyel szakitanak iddt arra,

hogy meghallgassak.

irja Lle, csiszolgassa és hasznalja fel a térténetét, hogy utana mar csak az emberek igényeire kelljen figyelnie. A cél, hogy
megosszon velik minden elképzelhetd lehetdséget. Amikor eljon a megfeleld pillanat, mesélje el nekik személyre szabva a

tortenetet, hogy 6k is kapcsolodhassanak hozza.

Terméktorténet

Alljon készen arra, hogy megossza a d6TERRA-
termékek iranti szeretetét, és azt, hogy Onnek
miért olyan fontosak.

- Milyen, a jollétét veszélyeztetd helyzettel talalta mar
magat szemben? Meddig tartott? Milyen problémak
jelentkeztek az eredmenyekent?

- Mivel probalkozott? Milyen eredményeket ért el?
Mibe keriilt ez Onnek?

- Mivezette el a dOTERRA-hoz? Miben voltak masok
az altala kinalt megoldasok?

- Milyen eredményeket kezdett el tapasztalni?
Hogyan valtoztattak meg a termékek az életét?

- Milyen jelenleg az élete? Hova tart, mik a tervei
a jévore nézve az atélteket mérlegelve?

Az On meglatasa szerint mennyire elégitik ki
a doTERRA-termékek az emberek igényeit,
és hogyan valtoztatjak meg az életiiket?

Uzleti torténet

Alljon készen arra, hogy megossza a reményeit

és az almait, valamint a benyomasait arrél, hogy
a jovoje épitését illetéen milyen potencial rejlik
a doTERRA kinalta lehetéségben.

- Mivel foglalkozott a dOTERRA elétt? Talan ket
munkahelye is volt, mar belefaradt a tulérazasba,
vagy epp a munkahelyi kérnyezete nyomasztotta.

- Mivel foglalkozik most? Talan mar épp kilepéféelben
van az aktualis allasabol, készen all valami ujra,
vagy egy uj célra iranyul a figyelme.

- Mit szeretne elérni dOTERRA-Uzletével? Mi a sajat
belsé motivacidja? (PL. hogy a sajat almait épitse
valaki masé helyett; hogy lehetésége legyen
megbizhato jévedelmet teremteni azzal, hogy az
esszencialis olajokrol tanitja az embereket.) Milyen
ugyet képvisel?

Az On meglatasa szerint mennyire elégitik ki a
doTERRA lzleti lehetéségei az emberek igényeit,
és hogyan valtoztatjak meg az életiiket?

Empowered Success Uzleti képzési rendszer @
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Megosztas es utokovetes

Mikozben lehetdosegeket keres a megosztasra es meghivasra, legyen mindig nyitott

es felkészult, barhol és barkivel is legyen eppen.

Keressen és teremtsen olyan alkalmakat, amikor a megosztasnak valoban értelme van, és természetesen adja magat.
Legyen szo akar egy regebbiismeretsegrél, akar egy Uj ismerdsrél, minden interakcidval térekedjen a bizalom épitésere,

A kapcsolatepitéshez és megosztashoz nem kell kuldnodsebb szakeértelem. Csak legyen hiteles. Deritse ki, mi a legfontosabb
annak, akivel épp interakciot folytat, észintén érdeklédve azirant, hogy ki is 6, min megy éppen keresztil, és hogy On mivel

lehetne a segitsegére. Nyugodtan hasznalja fel, sét, akar varialja az alabbi forgatokdnyveket.

Teremtsen kapcsolatot tajékozodas
céljabol
Kezdeményezzen beszélgetést olyasvalakivel,
aki felél nem hallott az utobbi idében

Amikor egy olyan személy hivja fel az embert, akivel mar
hosszu ideje nem beszélt, az mindig izgalmas, kuldnosen, ha
jolsul el a beszelgetés. De ha a hivas vegul csupan vasarlasra
valo gyoézkddes benyomasat kelti, az jelentésen levonhat a
hiteles kapcsolatteremtési szandék ertékebdl. Amikor igy
keres meg valakit, legyen mindig észinte és egyenes.

Akar szemelyesen, akar telefonon keresi meg, kezdje a
beszélgetest és teremtsen kapcsolatot igy:

Hogy vagy? Meselj, mi ujsag veled és a csaladdal.

Beszelgessenek addig, amig kényelmesnek erzik. Egy id6
utan azonban terjen at a hivas celjara.

Olyan rég beszéltiink mar, most pedig lenne valami,
amirdl Rifejezetten beszélni szerettem volna veled.

Ezutan maradjanak kapcsolatban, beszélgessenek, es
epitsek a kapcsolatukat.

Teremtsen kapcsolatot a megoldasokkal

Ossza meg a torténetét, és ébresszen
kivancsisagot

Mesélje el, hogyan segitettek Onnek és a csaladjanak a
termekek (tamaszkodjon hozza a 36. 0. alapjan irt torténetere).
Legyen konkrét. Fogalmazzon egyszerlen és lenyegre toréen.
Tudod, milyen sokat kRlzdéttink a(z). .. .Nagyon boldogok
voltunk, hogy a doTERRA esszencialis olajaival vegre sikerdilt. . . !

Ossza meg vele a lehetésegeket:

A. Szeretnek egy Ricsit tobbet meselni neked arrol, hogyan
erheto el a wellness természetes modokon. Mit tudsz az
esszencialis olajokrol?

B. Imadom az esszencialis olajokat, €s nem tudom ezt
magamban tartani! Arra gondoltam, talan neked is
tetszenenek. Probaltad mar oket?

C. Sokan szeretnének egészseges eletmodot folytatni, helyesen
étkezni, rendszeresen mozogni, mindsegi alvashoz jutni, es
megszabadulni a haz koruli vegyszertartalmu terméekeRtol.
Te is igy vagy ezzel? Mi mindent teszel erte? . .. Mit tudsz az
esszencialis olajokrol?

Tarja fel a problémakat, és
mérje fel a hatasukat

Ahhoz, hogy a megosztas mindig relevans legyen, a
beszélgetés soran tegyen fel kerdéseket a prioritasok
megismerése és értékteremtés céljabol. igy meég
természetesebb 6sszefuggéseket talalhat a megoldasai

és a masik féligényei kdzott. Az). . . (pl. jollétedet) illetéen min
szeretnel javitani? ... Milyen hatassal van ez rad? ... Miota tart?
Mibe keril neked?

€) JOTERRA | Ulstetepitesi iitmutats
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Lényegre toré beszélgetés

Régebbi ismeretség esetén inditson igy

Szemelyes talalkozas vagy telefonhivas eseten:

0sszon meg egy egyszeru, de erdteljes, szemelyes

vagy valaki mastol hallott élményt, amely On szerint

erdekes lenne a szamara.

Kérje meg, hogy probaljon ki egy termekmintat, vagy
nyUjtson neki On valamilyen élményt az olajokkal.

A. A wellnessprioritas ismeretében:
Arra gondoltam, hogy a(z) ____ (olaj neve) jo lenne,

mert tudom, hogy valamilyen megoldast keresel

____ (csaladtag) szamara. Szeretnek adni neked egy

ingyenes esszencialisolaj-mintat, hogy Riprobaljatok.

Sokkal biztonsagosabb, olcsobb és sok esetben

hatékonyabb is a modern, szintetikus megoldasoknal.

Ortilnék, ha kiprobdlndd. Holnap jé lenne neked

valamikor, hogy elugorjak hozzad vele?

.Nem ismerve a wellnessprioritast:
Egeszen elképeszto eredmeéenyeket ertem el az

esszencialis olajokkal, es eszembe jutottal . .. (0sszon
meg egy egyszeru, de erdteljes szemelyes vagy
valaki mastol hallott élményt, amely On szerint

erdekes lenne a szamara). Tudom, hogy mindenki

kuzd valamilyen nehézseggel. Szeretnék adni

neked egy esszencialisolaj-mintat, hogy te is

tegyél egy probat. Megfelelne neked, ha holnap

beadnék egy mintat?

Ezutan az 5. lépés kovetkezik.




Teremtsen élményeket

Tobbféle modon is lehetéve teheti az embereknek, hogy ,belekostoljanak” a dOTERRA-ba. Sok esetben mar maguk a torténetek is
elegenddek ahhoz, hogy felkeltsék az emberek kivancsisagat a tovabbi részletek irant. Miutan elmesélte a sajatjat, kerdezze meg:
Nyitott lennél esetleg valamilyen természetes megoldas Riprobalasara? Vagy: Szeretned, hogy megmutassam, hogyan kell hasznalni?

Meghivas

Majd ajanlja fel az alabbi lehetdsegek valamelyiket:

- Kinalja meg egy mintaval (a részletekrol lejjebb olvashat).
- Egyeztessen vele egy negyszemkozti beszelgetest: Mit szolnal, ha megbeszelnéenk egy idopontot, hogy atvegytik a jolléttel
krapcsolatos celjaidat?

- Osszon meg egy linket: Mit szolnal, ha kuldenek egy linket, hogy tobbet is megtudhass a(z) kapcsan? Megnezned?

0 Biztasson kiprobalasra

Az egyik legjobb mod a leendé belépdk dGTERRA termékekkel Kérdezze meg, hogy elfogadnanak-e egy mintat:
kapcsolatos meggyézédesuk erdsitesere, ha hagyjuk, hogy
kiprobaljak az esszencialis olajokat. A mintaosztas pontosan errél
szol. Minden megosztott csepp felkelti az érdeklédést, noveli B. Kivancsi vagy, hogyan tudnanak ebben az esszencialis olajok
a bizalmat, és nyomos okot szolgaltat arra, hogy még tobbet segiteni? Adhatok neked egy mintat?

akarjanak beléle. A sikeres mintaosztas nagyobb létszamot
eredmeényez az eléadasokon, tdbb belepeshez, hisegrendeles
iranti elkételezédeéshez és sok mashoz vezethet. Az alabbi
forgatokonyvek ennek a modjait mutatjak be.

A. Ha adok egy olajmintat, Riprobalnad par nap erejéig?

C. Mit szolnal egy esszencialis olajokat tartalmazo
ajandekcsomaghoz? Az ajandekcsomagban legfeljebb egy-ket
olajminta es egy utmutato legyen.

€ dOTERRA | Listetepiei itmutats



e Termékmintak

- A célzott eredmények érdekében egyszerre csak egy-két

szukségletre adjon mintat.

Meghivas

Minta hasznalati utmutatassal

- Adjon ket napra elegendd mennyiseget (kb. 10-15 cseppet).

- A mintakkal a legkdnnyebben kezelhet6 wellnessprioritasokat
vegye celba, vagy adjon egy altalanosabb olajat

tartalmazé mintat.

- Mellekelje hozza Az egeszseges eletmod ilyen egyszert
kiadvanyt vagy egy rovid tajekoztato flzetet is.

- Mutassa meg vagy mondja el, hogyan kell hasznalni a mintat.

Kerjen engedelyt egy 48 oran beluli utokévetd megkeresesre, és

kerje el az illetd elérhetdseget: Mit szolnal, ha nehany nap mulva

Az utmutatassal egyutt adott minta joval eredmeényesebb
lesz, mint ha csak remeljuk, hogy a jeléltink majd

magatol rajon, mihez is kezdjen vele. A kovetkezo lesz

tehat a teendod: Amikor ma este alvashoz keszulodsz majd,

ujjbeggyel masszirozz néhany csepp doTERRA Serenity™

visszaternénk rd, es felhivnalak, hogy mi a véleményed rola?

e Egyeztessék az elvarasokat

a legalkalmasabb?

olajat a halantek és a tarko tertileteibe. Ket nap mulva
pedig rad csérgok majd, hogy ment. Neked mikor lenne

A mintak kiprobalasa elétt tamasszon a jeloltekkel észszerl elvarasokat az eredmeényeket illetéen, ezaltal is olyan kdérnyezetet
teremtve szamukra, ahol biztonsaggal kisérletezhetnek a megoldasokkal, a csaldédas kockazata nelkul. Mivel minden ember
mas, az eredmenyek is egyenenkent elteréek lehetnek. Ha az elso olaj, amit Riprobalsz, nem hozza az altalad keresett jotekony
hatasokat, akkor kiprobalhatunk majd egy masikat is. Biztos vagyok benne, hogy megtalaljuk szamodra a legjobbat, hogy ezentul
biztonsagosabb, termeszetes €s hatekony megoldasok vegyenek kRortl az otthonodban.

o Végezzen utokovetést a tapasztalatokrol

Keét nap mulva utokdvetes celjabol keresse meg telefonon. Valassza a megfeleld reakciot:

Pozitiv tapasztalat

Kiprobalta.

- Hivja meg, hogy még
todbbet megtudhasson egy
eldadas keretében (ehhez
kovesse a kovetkezd oldalak
forgatokonyveit).

- Esetleg egy Ujabb mintaval
motivalhatja, hogy az
eléadason is részt vegyen.

Nincs eredmény

Semmi kiilénés. VAGY Egyaltalan

semmi nem toértént.

- Ne reagaljon - csak hallgassa
végig.

- Ismetelje meg a sajat szavaival
is a tapasztalatait.

- Tegyen fel kerdéseket, hogy
kideruljon, esetleg tébb napon
at kell-e hasznalnia a mintat,
vagy nagyobb gyakorisaggal a
nap folyaman, esetleg egy masik
hasznalati modot alkalmazva.

Legyen turelemmel, és segitsen
megtalalni a megoldast. Vagy, ha
ugy latja jonak, ajanljon fel egy

uj mintat.

Nem proébalta ki a mintat

Nem proébalta ki.

Buzditsa arra, hogy kiprobalja;
ismertesse vele a javasolt olaj
lehetseges hasznalati modjait.
Mondja, hogy masnap racsorég
majd, hogy lassa, hogy ment.

Attol fuggden, hogy kiprobalja-e az
olajat vagy sem, amikor visszahivja,
tamaszkodjon a Pozitiv tapasztalat
vagy a Nincs eredmeény oszlopokra
a parbeszed folytatasahoz.

Empowered Success Uzleti képzési rendszer @



Ha valaki nem reagal a
megkereseseire, ne legyen
csalodott - gondoljon arra, hogy
biztosan masra 6sszpontosult
eppen a figyelme, és kezdje
vele elolrél a dOTERRA-rol
folytatott parbeszedet.




Meghivas reszletesebb tajekoztatasra

Mérlegelje a bizalom mértéket.
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Csak azert, mert felirta valakinek a nevet a listajara, meg nem biztos, hogy azonnal meg is fogja hivni egy eléadasra. Senki sem kér a
vasarlassal valo er6szakos gydzkodesbol, viszont mindenki szereti, ha valaki van annyira gondoskodo, hogy megosszon vele valami
rendkivulit. Hivja meg, hogy még tobbet megtudhasson, lehetéleg azutan, hogy a jeléltnek mar volt valamilyen pozitiv személyes
elmenye a termekekkel. Kerllje a csoportos meghivasokat. Hasznalja fel az alabbi tippeket es forgatokonyveket ahhoz, hogy a

meghivasai minél személyre szolobbak legyenek.

A megnyeré meghivas:

- Személyre szol: Szdlitsa a keresztneven.

- Lelkesité: Osszon meg valamilyen jotékony tulajdonsagot
vagy érteket.

- Kozvetlen: ,El6adast fogok tartani, szeretnél te is eljonni?”

- Konkrét: Emlitsen meg egy konkreét témat, amelyrél szo6
lesz majd.

- Korlatozott: Adjon meghatarozott idokeretet egy adott

promociénak vagy esemenynek.

- Szakmai: ,Gyere, és tanulj velem!" vagy ,Gyere el, és tanulj egy

vendég eléadotol.”

- Figyelmes: Mutasson 6szinte érdeklédést és gondoskodast az

igényei irant.

Meghivasra az esszencialis olajokkal szerzett pozitiv tapasztalat vagy egy megkapo térténet utan a legidealisabb sort
keriteni. Az alabbi forgatokényvek segitségével konnyedén személyre szabhatja a sajat meghivasait:

Meghivas elbéadasra

A. Szeretnek veled meg tobb tudnivalot megosztani. El6adast tartok
egy nagyszerti tanarral a(z) ___ temakdrében, de akar maskor is
talalkozhatunk csak mi kRetten. Neked hogy lenne a legjobb?

B. Egy ilyen kellemes tapasztalat utan erdemes lenne meg
tébbet Rideritened arrdl, hogyan hasznalhatnad otthon
az esszencialis olajokat. El6adast fogok tartani a(z) ___
temakdreben, de akar maskor is talalkozhatunk csak mi
ketten. Neked hogy lenne a legjobb?

C. Ha a(z) ___ (olaj) lenylgozott, akkor szivesen megosztanek
veled egy masik erdteljes esszencidlis olajat is. Az is remek
lenne kRovetkezo lepesnek, ha eliénnéel Az olajok bemutatasa
eloadasomra ___ vagy ___ orakor. Biztos vagyok benne, hogy
olyasmirdl fogsz hallani, ami megvaltoztatja az életedet.
Nagyon dérulnek, ha részt vennel. Melyik idépont lenne
alkalmasabb szamodra?

D. Korabban mar emlitettem, hogy az esszencialis olajokrol
tanulok, eés hogy milyen komoly valtozasokat hoztak a sajat
es a csaladom életebe is. Mindenfélere hasznaljuk oket. Tudom,
hogy te is Rlizdesz mar egy ideje a(z) _____ . Tartani fogok egy
rovid workshopot, és nagyon orilnek, ha te is eljonnéel. Nalam
lesz csutortokon 19 orakor. Ha esetleg a workshopra nem
tudnal eljonni, talalkozhatunk a jévo héet folyaman is. Neked
hogy lenne a legjobb?

Két datum es idépont megadasaval joval nagyobb esellyel
mondanak majd igent a jeloltek. A részleteket elég utdlag, a
beleegyezéstket kdvetdéen megosztani veluk. Mondja meg nekik,

hogy az eléadas el6tt par nappal fel fogja dket hivni a részletekkel.

Meghivas négyszemkozti beszélgetésre

Online vagy szemeélyesen szoktam talalkozni az emberekkel, és
megkeérdezem toluk, milyen jollettel kapcsolatos céljaik vannak,
illetve mirdl szeretnenek reszletesebben is tajekozodni. Kortilbellil
30 perc az egész. De nem kételezd - ez csak egy lehetdseg,

hogy megismerj nehany olyan erédteljes eszkézt, amelyek illenek
az igenyeidhez. Ha talalunk par szimpatikus megoldast, akkor
megmutatom, melyik lenne a legjobb modja, hogy belevagj.
Szerinted jot tenne neked?

Ezutan egyeztessenek egy datumot és idépontot.

Meghivas vided/webinarium
megtekintésére

Ugy emlékszem, azt mondtad, hogy érdekel a(z) _______ (tema).
Kaldok neked egy videdlinket, ami szerintem érdekes lenne szamodra
- jo szorakozast hozza!

Részveételre valo emlékezteto

Nem szamit, milyen eléadasrol van szo, kerjen
engedelyt a meghivottaktol, hogy az esemeny elott
meg emlekeztethesse dket ra.

Egy emléekeztetd hivas vagy Uzenet sokat nyomhat a latban.
Ossza meg velilk az izgatottsagat. Es ne feledje,

ez csak egy emlekeztetd; mar beleegyeztek, hogy

reszt vesznek.

Hivja fel a vendégeit 48 6raval az eléadas elétt, hogy ne
felejtsenek el részt venni. Mar alig varom, hogy csltortokon
talalkozzunk 19 orakor! Biztosan nagyon tetszeni fog ____
eléadasa. Csupa remek otletet gydjthetsz majd arrol, hogyan
tamogasd a csaladodat természetes megoldasorkal.
Nyugodtan hozd el egy baratodat is, azert ajandek jar.

Uzenjen neki 2-4 6raval az eléadas elétt. Ismét hangsulyozza
ki az izgatottsagat. Egészitse ki valamilyen praktikus
informacioval is. Mar nagyon izgatott vagyok a ma esti
talalkozo miatt, €és hogy olyan sok, szamodra és a csaladod
szamara is hasznos megoldasrol esik majd szo. Amikor ideérsz,
nyugodtan parkolj le a felhajton vagy akar az utcan.

Empowered Success Uzleti képzési rendszer @



Meghivas

Meghivas minta nelkul

Vannak esetek, amikor a meghivasra azonnal, mintaosztas nelkul sor kerul.

Tamaszkodjon az alabbi mintaforgatokényvekre az eredmenyes meghivashoz vezetd, sikeres parbeszedek megfogalmazasahoz.

Meghivas eléadasra

Tartani fogok egy révid wellnessworkshopot.
Nalam lesz, es kRb. 45 percig tart majd.
Atbeszélhetjlik a wellnesscéljaidat, és

ha vegll talalsz valamit, amit szivesen
Riprobalnal a csaladoddal, az szuper!

Ha nem, az is teljesen rendben van, de
szerintem imadni fogod! Lenne hozza
kedved? Nagyszeru! Lesz egy eléadas
szerdan 19 orakor es egy masik pentek
delben. Neked melyik nap lenne a legjobb?

Meghivas négyszemkaozti
beszélgetésre

Minden ismerésémet megkeresem,
hogy egyeztessek vele egy 30 perces
talalkozot, amelynek kereteben atbeszeljik
a jollétlikkel kapcsolatos céljaikat,
adok nehany tippet, hogyan hasznaljak
az esszencialis olajokat vagy a tébbi
természetes termeket, es megbeszéljlik
a Rulénfele lehetésegeket is. Ha talalsz
valamit, amit szivesen Riprobalnal a
csaladoddal, az szuper! Ha nem, az is
teljesen rendben van. De az életviteled
ismereteben azt hiszem, imadni fogod!
Lenne hozza kedved?

A megosztas és meghivas idealis Gtemterve

1. nap

Meghivas 3 lehetbéség
felkinalasaval

Harom fé modja van annak, ahogy a
vasarloimat a doTERRA-val bejart R6zos
uton tamogatni szoktam. Az elsé, hogy
segitek megtanulni a term. Az elso, hogy
segitek nekik megtanulni azt, hogy hogyan
hasznaljak a termekeket, hogyan tegyenek
szert tovabbi ismeretekre eés hogyan
ajanljanak a termeszetes megoldasok irant
erdeklodo baratokat. A masodik, hogy
segitek a termékeid aranak fedezéseben -
sot, talan meg egy Ris zsebpenzt is gyujteni
azaltal, hogy megosztod a dOTERRA-t
mindazokkal, akik fontosak a szamodra.

A harmadik pedig azoknak szol, akik azt
mondjak: , Tudom, milyen fontos, hogy az
embernek egyszerre tobb jovedelemforrasa
is legyen, raadasul szenvedelyem a
természetes jollet. Nagyon szeretnem,
hogy reszmunkaidében itthonrol sikertiljon
felépitenem egy ilyen vallalkozast.”
Szamodra melyik lenne a legidealisabb? . .

. Szuper!

Aki az elsét valasztja, annak valaszoljon
peldaul igy:

Akkor szamodra az a kévetkezo lepés, hogy
részt vegyél eqy eléaddson. Epp tartok is
egyet most cstitortokon!

Aki a masodikat valasztja, annak valaszoljon
példaul igy: Akkor a kRévetkezo lepes az lesz,
hogy 6sszediljiink. Minden héten szakitok

egy kis idot arra, hogy atbeszeliem az
emberekkel, hogyan is kell ezt elkepzelni.
Szabad még a kedd 19 ora ées a csttortor

del is. Neked melyik lenne jobb?

11. nap

Eléadas vagy

Segitseg Utokovetes es Emlekeztetd hivas A beilleszkedeés
egy olgj meghivas 48 oraval korabban Q@ negyszemkozti tdmogatasanak
kiprébalasaban részletesebb beszelgetes megkezdése
tajekoztatasra

Emlékeztetd Uzenet 2-4
oraval korabban

Beleptetes és wellness
tanacsadas beutemezese
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~ ajanlast kapnak, éswaloba
jol erzik magukat a borill
-, mindig a sajat szemelyes
igenyeik elé helyezik masoket.
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Szelesebb tomegek megszolitasa

Meghivas

A vasarlomegtartas es az ajanlasok titka az, hogy az uzleti tranzakciokon tul

Jelentdsegteljes kapcsolatokat is kell epiteni.

A Neévlistaja egyik leghatékonyabb bévitési médja, ha hagyja, hogy masok tegyék meg On helyett. Erje el, hogy az emberek
beszéljenek az esszencidlis olajokrél és a valtozasokrol, amelyeket Onnek kdszdénhetnek, mert igy az & ismeretségeik révén még

tobb embert szolithat meg.

A kapcsolatépités moédjai

- Hasznalja fel a kézdssegi médiat és az eldadasokat is
elmenybeszamoldok megosztasara. Hozzajarulnak a termékek
eladasahoz, és a segitenek a kézonsegének teljes képet alkotni.
Kérdezze meg példaul toluk azt, hogy melyik a kedvenc olajuk,
és inditson nyereményjatekot egy Facebook-beszelgetésen
belll. Vagy kérjen visszajelzést a probara szétosztott
termékmintakkal kapcsolatos tapasztalatokrol. Kévesse nyomon
a legjobb torténeteket vagy akar videdkat, hogy késébb még
megoszthassa 6ket.

- Keressen eés mukddjon egyutt velemenyformalo egyenisegekkel,

akik szeretik az olajokat, akikben biznak és akiket kévetnek az
emberek, hogy altaluk meég tébb potencialis jelélthoz érjen el.

- Kérjen fel szakembereket, hogy hasznaljanak esszencialis
olajokat a szolgaltatasaik keretében.

- Fedezzen fel uj csoportokat és kdzdssegeket, ismerkedjen meg
a tagokkal, segitsen vagy jelentkezzen dnkéntesként tanitani,
esetleg igényeljen sajat standot egy eseményen.

- Keresse meg Ujra azokat, akiknek meg igent kell mondaniuk
egy termékmintara vagy egy meghivasra, azzal a céllal, hogy
tovabbi részleteket tudjanak meg, illetve belépjenek egy
eldadas keretében.

- Ajanlja fel, hogy eléadasokat tart egy helyi vallalkozasnal.
Hirdesse szorolapokon.

- Végezzen esszencialis olajokkal kapcsolatos tanulmanyokat
a felsévonalaval.

Szélesebb tomegek megszélitasa
a k6zosségi meédian keresztil

A kéz6ssegi media erételjes eszkdz lehet, ha szeretne még

tobb embert elérni, és szélesiteni a hataskorét. Sajatitsa el a
magabiztos online épitkezes alapjait a doTERRA Social Media
Academy kurzus keretében.

Ajanlasi program szervezése

A legtobb épit6d hajlamos arra, hogy elsékent a hozza
legkdzelebb allokat vagy az ismerdseit leptesse

be. Egy ajanlasi program megszervezese remek
lehetéseg, hogy ajanlasok megosztasara 6sztondzze
az embereket. Arra is jol ramutat, milyen magabiztos
a termeékeiben és a szolgaltatasaiban, aminek
kdszdnhetden masok is tudni fogjak, hogy Onre
bizhatjak a csaladjukat, a barataikat, a munkatarsaikat
stb. Az ajanlasi programjanak sokfélekeppen
nekilathat. Segitsegkepp ime nehany étlet:

- Legyenek Onnél termékek, amelyeket
odaajandékozhat az esemény ideje alatt.

- Alljon rendelkezésre egy termék jutalmul egy
ajanlasert, egy ajanlott jelodlt belépteteseert stb.

- Keszitsen egy online urlapot (példaul egy Google-
kérddivet), amelyet a vasarloi megoszthatnak.

- Kuldjéon készonokartyat, amelyen valamilyen
jutalmat iger tovabbi ajanlasokert cserebe.
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Preventidlis ¢ beleptetes

Ossza meg az uzenetét
cselekvesre hivassal egybekotve

A prezentalas es belepteteés lepées vegere
mar magabiztosan meg tudja majd tartani a sajat
eléadasait és negyszemkozti beszelgetéseit,
csatlakoztatva a résztvevoket és sikeresen
elhelyezve dket a szervezetében.

A lelkesedes a siker egyik
legeroteljesebb mozgatorugoja.
... Az ember meg soha semmi

nagyszabasut nem ert el
lelkesedes nelkul.

Ralph Walds Emerson




Prezentalas

Prezentaciok tartasa

Azoknak a jelélteknek, akik elérkeztek arra a pontra, hogy tébbet is megtudjanak, a kévetkezé lépésben ideje részt vennilik egy
eléadason, ahol az életiiket atformalé termékeken és a dOTERRA jovedelemszerzési lehetdéségein keresztiil megismerhetik a
doTERRA kinalta jovoképet. Az elsé néhany eldéadasahoz és négyszemkozti beszélgetésehez még vegye igénybe a felsévonala
tamogatasat, amig el nem sajatitja a hatékony prezentalas minden csinjat-binjat. Mikézben Az olajok bemutatasa eléadas sikeres
megtartasarol tanul a kdvetkezd oldalakon, tartsa majd szem elétt, hogy a leiras a csoportos oktatast veszi alapul. A tanultakat azonban
igeny es tetszés szerint akar ugy is alakithatja, hogy azok négyszemkozti online beszelgetés esetén is a lehetd legjobban mukddjenek.

Prezentacids lehetéségek

Fedezze fel a dOTERRA-Uzenet atadasanak hatekony modszereit. Az alabbiakban ismerkedjen meg minden formatum egyedulallo
elényeivel, s valassza ki a jeloltje tartozkodasi helyehez es kérulmenyeihez leginkabb illot, majd Utemezzen is be neki egy eléadast.

Négyszemkozti megbeszélés

Teremtsen benséséges és személyre szabott legkort.

Legyen Onnél az eléadas vazlata, egy belépési lrlap, egy
parologtato, olajok és megosztasra alkalmas mintak (érdemes
beszereznie egy hordozhato tarolot az olajmintak szamara), egy
utmutato az esszencialis olajokrol es barmilyen egyeb termek,
amelyet a jelolt igenyei megkivannak. Tovabbi javaslatokat az
Eloadastervezé reszben olvashat.

Kérdezze meg eldre (vagy réogtdn a prezentacio elején), hogy
milyen igenyei vagy kérdései vannak.

A vided(k) megosztasahoz vagy a beléptetéshez hasznaljon
laptopot, tablagepet vagy telefont.

2/1-es hivas

Olyan, mint egy négyszemkozti beszélgetés, csak a
felsévonala tamogatasaval és az altala kozvetitett
hitelességgel kiegészitve.

Egyeztessen idépontot a felsévonalaval es a jeloltjevel.

Postan vagy e-mailben mar elére kuldje ki nekik a
megbeszélés anyagat.

Meég a hivas elétt gyézodjon meg arrol, hogy mindenki
rendelkezik a megfeleld telefonszammal vagy linkkel a késések
elkerulése vegett.

Dontseék el elére, ki fogja elkezdeni és levezetni a hivast, es
ossza meg vele, amit az illetd jeloltrél es annak problemairol/
igenyeirol tud.

Az eléadasok célja a vasarlok csatlakoztatasa és utnak
inditasa, nem pedig az, hogy mindent megtanuljanak
a termékekrol.

Tarthatja otthon, az irodaban, egy kavezoban vagy barhol masutt,
az esszencialis olajokkal csoportos kérnyezetben teremtett
elmenyek nyomas nelkul adjak meg a kellé magabiztossagot es
tudast az embereknek.

Ismertesse a termekek legfébb jotekony hatasait, es mutassa be,
hogyan tamogatjak az altalanos jollétet.

A prezentacio kdézben vegig kérdezzen, és engedje, hogy a
jelenlévoknek alkalmuk legyen valaszolni, és megosztani a sajat
torténeteiket.

Adja kérbe az olajokat. Teremtsen szamukra elmenyeket a
termékekkel az eldadas teljes ideje alatt.

A résztvevoket szolitsa a nevukdn a prezentacio kézben, hogy
ezzel is személyre szolobb élményt nyujtson.

Az eléadas utan kinalja meg a vendegeket olajokkal izesitett
frissitdvel, hogy szoba elegyedésre és maradasra birja ket, amig
valaszol a kérdesekre, és segit a beléepések adminisztralasaban.

Esetleg érdemes lehet felvennie a prezentaciojat, hogy késébb
visszanézve tokeletesithesse eléadasmaodjat.

Virtualis prezentacio

Hasznalja a Zoomot, a Facebookot, a FaceTime-ot vagy
barmelyik hasonléan rugalmas és egyszerii feliiletet
jeloltjei hosszabb tavra szolo tamogatasahoz, illetve az
épp aktualis eléadasok és négyszemkozti beszélgetések
megtartasahoz is.

Postan vagy e-mailben mar elére kuldje ki nekik az
eléadas anyagat.

Gondoskodjon arrol, hogy a resztvevoknek elére rendelkezésre
alljanak a szUikséges belépési adatok, szoftverek, alkalmazasok
vagy linkek. Ez segit kiiktatni minden felesleges figyelemeltereld
és idoépazarlo tényezot.

Minden jelélttel Utemezzen be egy utokovetesi beszelgetest is
az eléadason valo reszvetel vagy annak megtekintése utan.

Az utokovetesi beszelgetes soran kerje fel a jeldlteket, hogy
csatlakozzanak.

Nem koételezé: Vegyen részt egy eldadason vendegek
kisereteben. Egy masik lehetéseg, hogy a jeldltek ugy vegyenek
részt egy bevezeté eléadason, hogy On elkiséri ket egyre.
Lehetdleg beszeljek meg, hogy elétte talalkoznak, es egyutt
mennek el, vagy nézik meg az esemenyt. Segitsen nekik a
belépesben mar az esemeny ideje alatt, illetve utokovetes
keretében 48 oran belul.

Hasznalja az Eléadastervezdt, hogy minden résztvevé szamara
maradando elmeényt nyujtson (lasd a Révetkezé oldalon).
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Eloadastervezo

A hazigazda szerepet vallalo epitdkent es eléadokent tamaszkodjon erre a segedanyagra a feladatai csoportositasahoz és a
sikeres eléadasra valo felkésziléshez. Az alapos tervezés lehetévé teszi, hogy On végig a vendégeire tudjon dsszpontositani,
és segithessen nekik megtalalni az igenyeiknek megfelelé megoldasokat.

Hazigazda:

Cim:

Datum:

Helyszin:

€ Elskesziiletek

[ Arésztvevok
meghivasa
és visszajelzése

[] Arésztvevéok eléadas
elotti felkészitése

[ Ahelyszin
elokészitése

[] Frissiték
bekészitése

[] célok kittizése

[] sajat torténet és
bevezetd
elokészitése

9 Prezentacio

[[] Epité szerepe

[] Felsévonalbeli eléado
szerepe

[] Az oktatasi eszkdzok
Osszegylijtése
Ddntsek el, ki fogja
biztositani oket.

[] csapattagok bevonasa

El6ado:

A meghivokat legjobb 1-2 héttel korabban kikuldeni. Tipikus részvételi arany: 15 meghivas 7-10 résztvevét jelent.

+ Adjon nekik egy mintat, vagy teremtsen szamukra
valamilyen elményt az olajokkal.

+ Lassa el 6ket Az egészseges eletmod ilyen egyszert
utmutatéval és egy termékmintaval.

- Valasszon egy jo fényviszonyokat kinalo és jol
szell6zé helyiseget.

- Helyezzen el néhany széket, majd szukseg esetén
hozzon be tovabbiakat.

- Mar elére tavolitson el mindent, ami elterelheti
a figyelmet.

+ Készitsen be citrom, vadnarancs vagy tangerin
esszencialis olajjal izesitett vizet. Mar régton
érkezeskor kinalja meg vele a vendégeket az
azonnali esszencialisolaj-élmenyert.

- Résztvevok szama:

+ Csatlakozok szama:

+ Biztositson szamukra sikeréelményt a termeékekkel, mielétt

meghivna éket.

+ Ehhez tamaszkodjon az utmutato 33-43. oldalan talalhato

forgatokonyvekre.

- Készitse elé az eléado terlletét, ahol prezentalhat, és lesz

eleg hely a termekek bemutatasahoz is.

- Parologtasson felemelé olajokat (pl. Citrus Bliss™ keveréket

vagy vadnarancsot).

- Szolgaljon fel olajokkal izesitett ragcsalnivalokat vagy

inyencsegeket (tleteket akar a dOTERRA blogjabol is merithet).

+ A vendegeket az eléadas utan kinalja meg vele, hogy

maradasra birja oket.

- Eléadasra jelentkezék szama:
- Uj épiték szama:

+ Gy6zodjon meg arrol, hogy a hazigazda sajat dOTERRA-torténettel és egy bevezetédvel is keszul

a vendeg eléado bemutatasahoz.

1. eléadas

+ Koszontd/sajat tortéenet
- Eléado bemutatasa/tamogatasa
- Alkalomteremtés az olajok

kiprobalasara

- Hazigazda tamogatasa
+ A teljes eléadas megtartasa
- Sajat térténete megosztasa

- Oktatasi segedanyagok

- Belépo Urlapok

+ Tollak

- Koérbeadasra szant olajok

- Parologtato

- Bemutatasra szant termékek
- Utmutatok az esszencidlis olajokhoz
- Eld meg, Megosztds és Epitkezés

utmutatok

2. eléadas

» K&szontd/sajat tortéenet

+ Eléado bemutatasa/tamogatasa

- Alkalomteremtés az olajok
kiprobalasara

+ Az eléadas egy reszenek
megtartasa

+ Hazigazda tamogatasa

+ Az eléadas egy reszének
megtartasa

+ Sajat térténete megosztasa

Nem kotelezé:

- Elérecsomagolt mintak
ajandékba

- Ajandék a hazigazdanak

+ Csatlakozoi 6sztonzok

- Osztonzok sajat eléadas
eléjegyzeseére

- Naptar az eléadasok és
a wellness tanacsadasok
beltemezéséhez

+ Koszontd/sajat tortéenet
+ Ateljes eléadas megtartasa
- Alkalomteremtés az olajok

+ Hazigazda tamogatasa
+ Sajat térténete megosztasa

3. eléadas

kiprobalasara

eleweAlo) Isejnue)

+ Termékkalauzok
+ Meghivok/szorolapok a

a kdvetkezé eléadasra/esemenyre

Idealis arany: ha harom vendeégre jut egy Wellness Tanacsado, az nagyban hozzajarul, hogy az eléadas a beléptetések
tekintetében is sikeres legyen.

e Kovetkezo eloadas kérje meg a vendégeit, hogy a kévetkezé eléadasra egy baratjukat is hozzak magukkal.

Cim:

Hazigazda:

Datum:

Eléado:

Helyszin:

AOPEOIS OpuUSa v
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Prezentalas

Magabiztos prezentalas

Eléadoi készségei tokéletesitésével parhuzamosan a magabiztossaga is egyre néni fog. Készitse fel dnmagat, es valaszokkal
is készuljon mar elére, hogy amikor eljén az ideje, Onnek csak a lényegre kelljen ésszpontositania. Legyen tisztaban azzal,
milyen eredmeényeket szeretne elérni. Minden prezentacio elétt irja le az azzal kapcsolatos elképzeléseit (pl. csatlakozok szama,
forgalom, eléjegyzésbe vett eléadasok és Uj épitdk szama), majd ugy lasson neki a teenddinek, hogy sikeresen valora is

valtsa oket.

A hatékony termékbemutatas ismérvei

- Legyen kozvetlen és megnyeré. Mosolyogjon, és
kommunikaljon a résztvevokkel.

- Legyen érthet6 és magabiztos. Ha valamire nem tudja a valaszt,
mondja azt, hogy: ,Nézzunk utana egyutt!”

- Iranyitsa tudatosan a testbeszédét. A kommunikacionk tébb
mint 75%-a nonverbalis uton zajlik.

- Tartson szemkontaktust. A gesztusai legyenek nyitottak
és hivogatoak.

- Teremtsen kapcsolatot a k6zénséggel. Ossza meg a térténetét,
és eéreztesse veluk a sajat sebezhetéseget.

- Tanitsa meg a vendégeinek, hogyan tamaszkodjanak a
kiilonboz6 forrasokra On helyett. Hagyja, hogy a segédanyagok
és egyeb forrasok toltsek be a szakeértd szerepét. Ami eleg
egyszerl, az masolhaté lesz. Ont latva a jévébeli épitéknek azt
kell gondolniuk: ,Erre én is kepes vagyok!”

- Vonja be a kézonséget. Tegyen fel gondolatébreszté
kerdéseket. Engedje, hogy 6k is megosszak a sajat gondjaikat
és tapasztalataikat.

Készuljon fel, hogy tudja: ,Mi a teendé, ha...”

Alkalmatlannak érzi magat a tanitasra:

- Ne érezze ugy, hogy mindenkeépp szakertéve kell valnia. Nem kell.

- Mineél egyszeribb egy eléadas, annal jobb esellyel tudjak majd
masok is sikeresen lemasolni.

- Hagyja, hogy a segédanyag vagy a video toltse be a
szakerto6 szerepeét.

- Ossza meg, milyen kedvezé hatasokat gyakoroltak a
termékek az életére.

- Tanitsa meg a vendégeinek, hogyan tamaszkodjanak a
kuldnbozs forrasokra On helyett.

Valaki megkérddjelezi a CPTG™ mindsitést:

- Batoritsa a résztvevoket, hogy maguk is probaljak ki a
doTERRA olajait.

- Ne foglalkozzanak a versenytarsak termékeivel.

- Osszpontositsanak a doTERRA-szabvanyok erésségeire.

Valakinek fenntartasai vannak a belséleges hasznalattal

kapcsolatban:

- A dOTERRA az eléirasoknak megfeleldn feltlinteti a belséleges
hasznalattal kapcsolatos tudnivalokat a cimkein.

- Magyarazza el, hogy a CPTG™-min6ségu tisztasag fontos az
olajok biztonsagos fogyaszthatosaga szempontjabol.

- Batoritsa a vendégeit, hogy tegyék azt, amit sajat maguk
szamara legjobbnak ereznek.

Kicsi a létszam, vagy van aki nem jott el:

- Ragadja meg az alkalmat, es szenteljen kulonleges figyelmet
azoknak, akik eljottek.

- Bizzon abban, hogy aki eljott, az tokeletes kézénsege lesz az
adott eléadasnak.

- Vizsgalja felll a sajat vagy akar a hazigazdaja meghivasi
folyamatat, és gondolja vegig, hogyan tudna azt a jovében
hatekonyabba tenni.

- Ha senki nem jon el, akkor hasznalja fel ezt az értékes idét

- Olajat az embereknek! Teremtsen szamukra élményeket a

termékekkel az eléadas teljes ideje alatt. Hagyja, hogy az olajok
magukert beszéljenek.

- Biztassa 6ket arra, hogy cselekedjenek, és vigyek el az olajokat

az otthonukba. Fokozza a lelkesedést 6sztonzokkel.

- Fogja rovidre. Az érdeklédés fenntartasa érdekében

a prezentacioja ne érje el az egyoras idétartamot
sem. Hagyjon idét a kérdések megvalaszolasara és
arésztvevok beléptetéseére is a vegeén.

- Figyeljen tudatosan az eléadasba vitt energiaira. Kellemes

hangulatban, kimondatlanul terelgesse az embereket a
csatlakozas felé. Kerllje a kétségbeesett, tolakodo vagy
eladasorientalt megkozelitést.

- Keltse igazi profi benyomasat. Az 6ltézeke és a magatartasa

is kihatassal van a hitelességere. Gyakoroljon be bizonyos
forgatokoényveket, hogy az adott pillanatban majd
természetesebben eld tudja adni Oket.

olyan otletek gyujtésere, amelyekkel csiszolhat a meghivasi
folyamatan, online eléerhet6 oktatasok és a jelen utmutato
33-43. oldalai segitsegével.

Valaki olcsébb beszerzési lehetéségeket vet fel:
- A CPTG™-mindsegu olajok beszerzésenek legbiztonsagosabb

modja, ha egyenesen a doTERRA-tol rendelik meg 6ket, hisz
ugy garantaltan nem szennyezett olajokat kapnak.

- Atdrzsvasarloi tagsag kinalta elényodk pedig barmelyik online

kinalt, minimalis kedvezmeényt felulmuljak (szerezzek vissza
vasarlasaik akar 30%-at ingyenes hlisegpontok formajaban
az LRP husegprogram kereteben).

A hazigazda kijelenti: ,Nem kell semmit vasarolnotok!":
- Mondja el, hogy az On szamara miert olyan ertekesek

a termekek.

- Hangsulyozza ki, milyen elényokkel jar, ha torzsvasarloi

tagsagot szereznek, és megvasarolnak egy csomagot.

- Segitsen minel tobb termekélmeényt teremteni az eléadas

alatt, hogy a vendegek es a hazigazda is megismerhesse
az ertekeiket.

- Legkozelebbre pedig készitse fel a hazigazdat, hogy tisztaban

legyen a csatlakoztatas fontossagaval, valamint az eléadasok
celjaval - tartson neki egy Bevezetes a hazigazda
szerepebe oktatast.

Valaki megkérdezi, hogy itt MLM-rendszerrdl van-e szé:
- Ismerje el, hogy a dOTERRA peénzkereseti lehetéseget is kinal.
- Azonban hangsulyozza ki, hogy a tagok 50%-a térzsvasarlo,

akik egyszerlen csak szeretik a termékeket.

- A dOTERRA jol tudja, hogy a termékeit leghatekonyabban

az emberek tudjak megosztani egymas koézott, nem pedig
Uzleteken vagy hirdetéseken keresztul.

- Ezert dontott ugy, hogy kompenzalja azoknak az eréfeszitéseit,

akik megosztjak a termékeiket, és masok szamara is lehetéve
teszik ugyanezt.
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Az online vagy telefonon tartott
termek- vagy uzleti téemaju
megbeszelesek elétt kuldje el az
anyagokat, linkeket és utasitasokat.

Mérje fel a résztvevdk igenyeit

a prezentacio elétt. Ha a felsévonala
valamely tagja kdzremukodeésével
prezental, osszon meg vele elére
mindent, amit tud.



Prezentalas

Az olajok bemutatasa

Egy bevezetd eléadas az olajokrol a leheté legjobb modja, hogy a jeldltek kdzelebbrél is megismerjék az esszencialis olajok erejét.
A Termeszetes megoldasok oktatasi segedanyag egy rendkivul erételjes es hatekony eszkéz ennek az Uzenetnek az atadasahoz. Nem
szamit, milyen bevezetesben reszesulnek a jeloltek, a cel, hogy er6sédjon a dOTERRA termekeibe vetett hitik. A vendegek altalaban
lelkesen fogadjak a termeszetes megoldasok hasznalatanak étletet, amint rajonnek, hogy azok milyen nagyszeru hatassal lehetnek az
eletukre. Kovesse az alabbi forgatokonyvet a sikeres prezentaciok erdekeben.

Egy prezentacio nem attél lesz eredményes, hogy megprobal egyszerre mindent megtanitani. A legjobb bevezetések altalaban nem
erik el az egyoras idétartamot sem, tiszteletben tartva a vendégek tanulasra és csatlakozasra szant idejet. Amikor majd vasarlokka
valnak, alkalmuk lesz meég toébbet megtudni. Ez a bevezetd eldéadas arra szolgal, hogy bemutassa szamukra azt az értéket, amely miatt
ugy fogjak erezni, nekik is éerdemes csatlakozniuk. A tobbire majd kesdbb kerul sor a wellness tanacsadas, a folyamatos oktatasok és a
csapata wellnesskdzdsségeben valo részvetel soran. Idealis esetben hetente legalabb kétszer tartson Az olajok bemutatasa eléadast
ahhoz, hogy stabilan fenntartsa az ertekesitési csatornaja forgalmat.

P 5 perc 10 perc o
Idealis Gtemterv e

(45-60 perc) Co =E &
Hasznalja a Természetes & II

megoldasok oktatasi

segedanyagot. .
9 yag Kdszoéntd és Mik azolf az ) A wellnessprioritasok
bemutatkozasok esszencialis olajok, azonositasa
és hogyan kell 6ket
hasznalni?
2] I
15 perc -h‘.am . 5 perc 5 perc 5 perc = ---‘ -
£ —
! -'f-lu —
Megoldasok Meghivas 3 vasarlasi mod Felkérés
felfedezése masok életének csatlakozasra
megvaltoztatasara
cel:

Bemutatas a meggy6z6bb hitelességert
- Emberek 6sszegyujtése egy kézossegbe, a tudas és a

tapasztalatok atadasa, valamint a wellness, azaz jollet
izgalmas megkozelitese.

Amikor anno elsé alkalommal osztotta meg a doTERRA-t
még az Onhéz legkdzelebb allokkal, a vendégei azért
jottek el, mert ismerték, és biztak Onben. Azonban amikor

a felsévonala a vendeg eléaddja, elére atgondolt életrajzi - A résztvevok prioritasainak elétérbe helyezése, a legjobb
ismertetovel es szivelyes bemutatassal biztositsa, hogy megoldasok megosztasa és a dGTERRA esszencialis olajok
a meghivottak kellé hitelt adjanak a felkésziltsegenek. erejének atélése.

- A kévetkezd hazigazdak megtalalasa, ujabb eléadasok
eléjegyzése és uj epitdk toborzasa.
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Hogyan tartsunk eléadast?

Jeawtsanfis esae{diet K6szonto és

, bemutatkozas
h R -
————e——— Udvozoélje a vendégeket. Mutatkozzon be,
:: _."—' meseljen a munkajarol, és osszon meg egy
- = révid (1-2 perces) torténetet arrol, hogyan

_ valtoztattak meg a dOTERRA olajok az életet.
Il Peldaul: Mielott hallottam volna a dOTERRA-
rol, epp egy termeszetesebb lefekveés eldtti rutin
utan kutattam. Egy baratom azt javasolta, kenjek nehany
csepp levendulaolajat a talpamra, mieldtt lefekiidnek. Amikor
elészor kiprobaltam, azonnal megszerettem. Frissen es kipihenten
ebredtem téle. Elképeszto, mire kepes mar par csepp is.

A leghatasosabb elménybeszamolojat ezen a ponton meg ne
ossza meg. Tartogassa az eléadas legvegere. Arrol is meseljen,
miota hasznalja mar az olajokat, €s miert szereti ezt az Uzletagat.

Ossza meg a céljat: Fejezze ki a halajat a resztvevoknek, amiert
eljottek. Magyarazza el nekik, hogy remeényei szerint mit kapnak
majd ettél az eldadastol. Leginkabb azt remelem, hogy aterzitek,
micsoda ero rejlik az esszencialis olajokban, es mikent kepesek
atformalni az életeteket.

Mutassa be az eléadot, és mondjon kdszonetet a hazigazdanak:
Lehet, hogy a talalkozon egy vendeg eléado is részt vesz. Mutassa
be, és osszon meg vele kapcsolatban 2-3 tudnivalot, hogy felkeltse
a kézonseg erdeklodeset és kivancsisagat iranta. Ezutan at is
adhatja neki a szot. Elofordulhat, hogy a talalkozo hazigazdaja
ugyancsak egy masik szemeély. Ez esetben kdszdnje meg neki

a talalkozonak szentelt idejet es tamogatasat.

Mondja el, mirél lesz szo: Tajekoztassa a vendegeket, milyen
hosszu lesz az eléadas (45-60 perc). Jelezze, hogy a vegen lesz
alkalmuk feltenni a keérdéseiket. Arra is térjen ki, hogy azoknak, akik
szeretnenek tébbet megtudni a doTERRA kinalta lehetésegekrol,
szivesen Osszefoglalja azokat az eléadas utan.

Bevezetés: Vannak valasztasi lehetéségeink

A Termeszetes megoldasok kiadvany
1. oldala alapjan beszeljek at a jollettel
kapcsolatos megkodzelitéseket. Elsokent

" l”- é

lassuk, mik a lehetosegeink (mutasson a segédanyag fenti részere).
A modern megkozelitest itt lathatjatok (mutasson a forditott
haromszdgre). A hangsuly a tunetek kezelesen van, nem pedig a
kivalto okokon. Amikor valamink eltérik, peldaul ________ (pl. egy
gyermek csukloja egy sportbaleset kdvetkezteben), a modern
orvosi ellatas kitino es ertékes szolgaltatast nyujt. Azonban ez az
elsésorban krizisellatasra orientalodott rendszer tatongo drt hagy
az altalanos jollétet szolgalo ellatas teren. Jelenlegi egeszsegugyi
rendszertink a legtdébb esetben nincs arra kalibralva, hogy egy
bizonyos ponton tul tdmogasson benntinket. igy az ember magdra
marad, hogy a tébbit valahogy megoldja.

A masik haromszog a termeszetes megkdzelitést abrazolja
(mutasson a jobb oldali haromszégre). £z azon az elkepzelesen
alapszik, hogy a testnek vannak szuiksegletei, és ha ezek nem
teljestlnek, az problemakhoz vagy nehézsegekhez vezethet. Itt tehat
olyan tudatos mindennapi szokasok Rialakitasan van a hangsuly,

amelyek a jolletunk javitasat celozzak. A cél nem csupan az, hogy
tiinetmentesek legylink, hanem az, hogy jol éljtink. Es mivel a lényeg,
hogy biztonsagos, termeszetes megoldasokat alkalmazzunk, a
mesterseges vagy szintetikus hatoanyagok helyett erdemes egyeb
lehetésegek kozil valasztanunk.

Itt jénnek a képbe az olajok. Legyen szo akar a test alapvetd
szliksegleteinek Rielegiteserdl, akar a kivalto okok megsziinteteserdl,
a megRozelites ugyanaz. Térekedjunk arra, hogy a megfelelé
dolgokbol elegendé mennyiseghez jussunk, a rossz dolgoktol

pedig szabaduljunk meg, vagy Reruljtik el ket - és az olajok
pontosan ebben a legjobbak.

Adjon kérbe egy Uveg vadnarancsot. Most pedig, hogy felkeszuljink
a kévetkezo temankra, Rrbeadok egy tveg vadnarancsot.
Szeretnem, ha megfigyelnéetek két dolgot. Az egyik, hogy mennyire
hasonlit az illata a friss narancsehoz. Sokat szamit, ha egy
esszencialis olajnak valoban olyan illata van, mint a gyimaolcsner,
névényneR, gyogy- vagy fuszerndvenynek, amelybdl kinyerik.

A masik pedig, hogy mit vesztek észre, amikor 6ntotok egy
cseppet a tenyeretekbe, €s igy 6sszeddrzsolitek (szemleltesse).
Most prébdljatok ki ti is! Mit tapasztaltok? Erzitek, milyen gyorsan
feltolt energiaval, es felélenkit? Ezzel pedig el is erkeztiink a
Révetkezo temankhoz: mik azok az esszencialis olajok, €s hogyan
kell 6ket hasznalni?

Empowered Success Uzleti képzési rendszer @
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Prezentalas

9 Mik azok az esszencialis olajok,
és hogyan kell 6ket hasznalni?

Fejtse ki: az esszencidlis olajok =

természetesek, hatékonyak és biztonsagosak
Probalt mar valaki megdorzsélni vagy
szetmorzsolni egy borsmentalevelet, mielott
megszagolta volna? Miert csinaltad? Ilyenkor
tulajdonkeppen felszakitod az esszencialis

[T epe—
—

olajokat tartalmazo zsakocskakat, hogy
intenzivebben érezd az aromat. Ez itt a borsmenta esszencialis
olajat tartalmazo zsakocska felnagyitott képe (mutasson ra).
Ezekben az apro zsakocskakban talalhato aromads ésszetevok
segitenek a névenynek a vedekezésben és az erésddesben. Mi is
ugyanezt a kedvezo hatast érhetjik el, ha a névenyek kergebdl,
leveleibdl, szarabol, viragaibol es gyokerebdl Rivont esszencialis
olajokat hasznaljuk.

Harom olyan dolgot emlit ez a resz (mutasson ra), amit en is
szeretnek kiemelni. Esetleg megkeérhet valakit, hogy mindig
olvassa fel a felsorolas adott elemét meg a forgatokdnyv
szerinti fejtegetes elott.

Eloszor is a dOTERRA olajai tisztak, természetesek és biztonsagosak.
Errél mindjart részletesebben is beszelni fogunk. Semmit nem
tesznek hozza, és nem is vesznek el ezekbdl a fantasztikus ndvenyi
Rivonatokbol. Tisztasaguk miatt pedig nagyon komoly jotekony
tulajdonsagokkal rendelkeznek. Pontosan emiatt olyan biztonsagos
a hasznalatuk mindenkire nézve. Ez tehat az esszencialis olajokkal
kapcsolatos elso fontos tudnivalonk. Ki tudna neklink 6sszegezni?

A valaszadot jutalmazza meg egy olajmintaval, €s mondja el,
hogy mire jo.

A masodik, hogy az olajok hatekonyak. Jo pelda erre az a kepessegun,
hogy segitenek a szervezetnek legyozni a RUlso veszelyeket. Ezek a
kis foltok (a képen) azokat a fenyegeteseket jelképezik, amelyekkel
a szervezetiinknek napi szinten meg kell birkoznia. Az esszencialis
olajok egyik legnagyszertibb adottsaga a molekularis meretik es
dsszetetellik, amely lehetdve teszi, hogy a sejtmembranon athatolva
gyorsan kifejthessek a hatasukat. Emellett az esszencidlis olajok
kemiaja is annyira dsszetett, hogy a fenyegeto tenyezok keptelenek
ellenallast kifejteni a bennuk talalhato rengeteg kemiai 6sszetevovel
szemben. Hat nem leny(igozo? Ez tehat az esszencialis olajokkal
kapcsolatos masodik lényeges tudnivalonk. Ki tudna nekunk
osszegezni? A valaszadot jutalmazza meg egy ujabb olajmintaval,
és mondja el, mi mindenre tudja majd felhasznalni.

A harmadik pedig, hogy az esszencialis olajok komoly hatoerével
rendelkeznek. Oridisi mennyiségii névényi alapanyagra van sziikség
mar egyetlen tiveg esszencidlis olaj eloadllitasahoz is. Az olajok
rendRivil koncentrdltak, ugyanakkor megfizethetéek. Atlagosan
peldaul 1 Rilogramm borsmentalevélre van sziikseg egy 15 ml-es
olajostiveg megtéltesehez. Gondoljatok csak bele, hogy akkor
mennyi névenyi alapanyag Rell egyetlen csepp olaj eloallitasahoz!
Mit szurhetdnk le tehat mindebbdl? Nagyon keves is elegendd beldlik
a kivant hatds elerésehez, ami miatt az esszencialis olajok nagyon is
megfizethetéek — minddssze par forintbol kijén egyetlen adag.

ARkor most probaljuk ki a borsmentaolajat is, hogy lassuk,
mennyire erds valojaban. Adjuk kRorbe ezt az tveget, es mindenki
ontsén egy cseppet a tenyerebe, ahogy a vadnaranccsal is tettiik.
Dorzsdljetek dssze a tenyereteket, szoritsatok az orrotok es a szatok
ele, es lelegezzetek be jo melyen (szemleltesse, majd adja kérbe

+ Ez évszakonként, régionként, évente és egyéb tényezék fliggvényében véltozhat.

az Uveget). De nehogy a szemetekbe menjen! Egyes olajok, mint
peldaul a borsmenta is, nagyon erések, ezert gyakran hordozoolajjal
keverve alkalmazzuk 6ket, hogy higitsunk rajtuk, illetve enyhitstink a
hatasukon. Ehhez a frakcionalt kokuszolaj a kedvencem (mutasson
ra, vagy tetszes szerint mutassa is be). Arra is jo, ha erzekeny bor
eseten egy olaj altal Rivaltott reakciot Rell csillapitani, vagy ha az olaj
véletlenlil szembe kerdil.

Szeretnem, ha tobbféle modon is megtapasztalnatok a borsmentat.
El6szor is, nem véletlendl pont a vadnarancs utan adtam kRorbe. Azt
szerettem volna elerni, hogy a kRét olajat egymasra retegezve egy
kevereket kapjatok. Ez a kombinacio ordletes pezsditd hatassal bir.
Masodszor, amikor belélegzitek, probaljatok elsokent az orrotokon
at beszivni, eés csak utana a szajon at (szemléltesse). Lassuk, megy-e
30 masodpercen at! Figyeljetek meg, milyen kozerzetet teremt,

es milyen erzés belélegezni. Harmadszor pedig megprobalhattok
akar a tarkotokba is bemasszirozni eqy cseppet, amikor fesziiltek
vagy feldultak vagytok (szemléltesse). Sot, batran kenjetek akar a
szajpadlasotokra is egy cseppet (szemleéltesse). Mondjatok el, mit
ereztek! Van aki mar csak attol, hogy igy kérbeadtuk az olajat,
esetleg a szajaban is érzi? Hat ilyen erosek ezek az olajoR!

Rendben, akkor ez volt az esszencidlis olajokkal kapcsolatos
harmadik izgalmas tudnivalonk. Ki tudna dsszegezni? A valaszadot
jutalmazza meg egy ujabb olajmintaval, s mondja el, mi mindenre
tudja majd felhasznalni.

Fejtse ki: a doTERRA biztonsagos és tiszta

Most pedig beszelgesstink arrol, hogy miért olyan fontos a mindseg.
Dr. David Hill (Founding Executive eés Chief Medical Officer)
elmondasa szerint: ,Az esszencialis olajok egyik legfébb

tulajdonsaga a tisztasaguR.”
ety
. -2 mindsegfokozat alapjan csoportosithatjuk.
—_— Az els6 a szintetikus (mutasson a kérdiagram
T szUrke teruletére). Harmadik felek altal vegzett
— szamos laboratoriumi teszt megallapitotta
mar, hogy a legtobb beszallito mesterseges es manipulalt tartalmu
termekeket kinal. Ezek az olajok nem tisztak, es egyenesen karosak
lehetnek a szervezetre. Legyetek ovatosaR! Sose tegyetek ki
magatokat vagy a csaladotokat az olcso, szennyezett olajokkal
jaro kockazatoknak.

Nem minden esszencidlis olaj elodllitasa
tértenik azonos modon. Az olajokat harom fé

A Rovetkezo fokozatot a fogyasztasra alkalmas minésegl esszencialis
olajok kepviselik (mutasson a zold teruletre). Ezek mar egy joval
magasabb, a belséleges hasznalathoz megfeleld normanak tesznek
eleget, de meg ez a szint is féleg csak ételizesitésre alkalmas, nem
pedig bizonyos egészsegligyi elénydk biztositasara. A harmadik pedig
a tesztelt minosegfokozat (mutasson a lila teruletre). Azt hihetnenk,
hogy a ,tesztelt” cimkevel ellatott olajok jobb minésegtiek. Viszont
ezzel a kategoriaval meg az a baj, hogy a tesztelt termekek nincsenek
kelléen szabalyozva. Fokent masszazshoz, valamint aromatikus

es kozmetikai célokra hasznaljak oket, es meglehetdsen alacsony
elvarasoknak kell eleget tennitik ahhoz, hogy ilyen mindsitest
szerezzenek. Még mindig marad Riskapu a toltdanyagok, szintetikus
Osszetevok és egyeb szennyezd anyagok hozzaadasahoz. Ha az
egeszseglinkrol van szo, a tisztasag nagyon is szamit, marpedig

ez a minésegfokozat is megkerddjelezheto.

A fogyasztokat gyakran 6sszezavarja a gondolat, hogy a piacon az
esszencialis olajok egy tovabbi mindsegfokozata is kaphato. Fontos
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tudni, hogy nagyon sok un. ,egéeszsegtamogato” termek nem esik
megfelelé szabalyozas ald. Az elsédlegesen masszazshoz, valamint
aromatikus €s kozmetikai célokra hasznalt termeékek tulajdonképpen
eleg silany mindésegtiek, ami azt jelenti, hogy téltbanyagok, szintetikus
oOsszetevok es egyeb szennyezé anyagok hozzaadasaval kesziilhetnek.
Ha az egeszseguinkrol van szo, a tisztasag nagyon is sokat szamit. Ami
a borotokre vagy a Rézeletekbe kerll, az a szervezetetekbe is bejut.

A doTERRA alapito igazgatoi felismertek, mekkora hiany van a piacon
a tiszta olajokbol. Ezért a dOTERRA azt a klldetest tizte ki célul
maga elé, hogy a tisztasagra fog térekedni, es a piacon elérheté
legkivalobb esszencialis olajokat fogja elddllitani. Kidolgozott egy uj
es egyedlilallo CPTG Certified Pure Tested Grade™, azaz tanusitott,
tiszta, tesztelt minoseget biztosito szabvanyt (mutasson a kérdiagram
sarga teruletére). Minden legyartott tetelnek szigoru teszteken kell
atesnie annak garantalasa eérdekeben, hogy semmilyen idegen
szennyezo anyag vagy toltéoanyag ne legyen az olajokban; egy olyan
szabvanynak kell megfelelnidk, amely tulmutat az organikus cimkézés
Rroévetelmeényein. A dOTERRA kriteriumai kozétt megtalalhatok azok

is, amelyek szamos olaja belséleges hasznalatahoz sztiksegesek

A doTERRA belsé hasznalatra engedélyezett valamennyi olajanak
(ivegén szerepel, hogy ,Etelizesitéshez’ (mutassa meg az Uveget).

A tisztasag a hatoerdre is kihatassal van. A hatoerd pedig dsszeftigg
azzal, hogy mennyire hatekony egy olaj. Az adott néveny termesztesi
helye, a betakaritasanak es leparlasanak modja pedig kihatassal
van a kemiajara es a kovetkezetes hatasmechanizmusadra. Amikor
elkezduink egy olajat hasznalni, azt szeretnénk, hogy minden
alkalommal ugyanazt a hatast erjuk el vele. Minél jobb egy

olaj minésege, annal jobban mukdodik egyditt a szervezettel,

es tamogatja azt.

Osszegében tehat azt kell megjegyezniink, hogy bdrmilyen olajat is
hasznalunk, az a teljes testunkre kRihat. Legyen az szintetikus vagy
tiszta, az aromak/illatok BEJUTNAK a szervezettuinkbe. Pontosan
ebben all a tiszta olajok legnagyszerlibb ajandeka, és az ok is, amiert
a szintetikusakat viszont kerdlniink kell. Azért vagyok ma itt, hogy
megtanitsalak benneteket, hogyan éljetek csakis a tiszta olajokkal;
minden egyeb esetben targytalan, amirdl itt szo esik.

Fejtse ki: a doTERRA esszencialis olajok hasznalata

Az esszencialis olajokat sokfélekeppen hasznalhatjuk - legalabb
egyet mar ti is megtapasztalhattatok, mikézben kRérbeadtuk az
olajokat. Az olajok Rilénbozo hasznalati modjait egy-ket nyomos
okkal is alatamasztom majd.

Az aromatikus felhasznalas utjan (mutasson a segédanyagra)
mas és mas legkort teremthettek magatok kRorul. Szaglas utjan
az olajmolekulak mindéssze 30 masodperc alatt elérik a limbikus
rendszert. Nehany perccel korabban nektek is alkalmatok volt
megtapasztalni ezeket a gyorsan jelentkezo jotekony hatasokat,
amikor megszagoltatok a vadnarancsot es a borsmentat. A
kedvenc aromatikus élményeim kRéze tartozik, amikor belelegzem
a tenyerembdl, fujok beldle a levegdbe, parfiimkent viselem vagy
parologtatom az olajokat.

Mutasson az eléadas alatt is éppen mukoddod parologtatora,

és mondja el, mit parologtat és miért. Fel is kérhet valakit,

hogy osszon meg a tobbiekkel egy révid torténetet az
olajparologtatassal kapcsolatban. Jutalmazza meg az dnkentest
egy olajmintaval, és mondja el, hogyan tudja majd felhasznalni.

Az olajok Révetkezé hasznalati modja a helyileg valo alkalmazas. Ez
az olajok kézvetleniil a bérén térténé hasznalatdt jelenti. gy térténik
peldaul a Deep Blue™ hasznalata is (adja korbe a Deep Blue™-t, es
batoritsa 6ket, hogy kenjenek beldle, ha valahol sziksegét erzik)

a faradt izmok megkdénnyebbllese es megnyugtatasa erdekeben.

En a talpamon is elészeretettel alkalmazom az olajokat. Gyerekek
vagy erzekeny borlek eseteben higitsatok az olajokat frakcionalt
kokuszolajjal (mutassa meg az Uveget)

Ez a hatekonysagukon semmit sem valtoztat, csak célzottan
lassitja a felszivodast. Kérdezze meg a kdzdnsegtol, és varja

meg a valaszukat: Szerintetek hol vagy milyen modszerrel lenne

a legeredmenyesebb az olajok Rulsdleges alkalmazasa? Ha jo
otletnek tartja, fel is kérhet valakit, hogy osszon meg a tébbiekkel
egy révid tortenetet a helyileg valo alkalmazassal kapcsolatban.
A valaszadot jutalmazza meg egy olajmintaval, €s mondja el, mi
mindenre tudja felhasznalni.

Empowered Success Uzleti képzési rendszer @
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Az olajok harmadik hasznalati modja a belséleges alkalmazas. Mar
szoba kertilt, hogy milyen fontos a tisztasag, ktlonosen belséleges
hasznalat eseten. A dOTERRA-n kiviili berkekben ez gyakorlatilag
ismeretlen fogalom. Ha egy doTERRA olaj cimkéjén az dall, hogy
belséleg hasznalhato, akkor a mindsegbiztositasi CPTG™-szabvany
garantalja, hogy teljes biztonsaggal fogyaszthato. Csak keressétek
az ,Etelizesitéshez" megjegyzést a haszndlati utmutatékban. Ez
gyakorlatilag egyetlen masik markarol sem mondhato el. Amit most
fogok mondani, az nem jelenti, hogy valaha is tizletben vasarolt
olajokat kellene fogyasztanotok. A dOTERRA olajait viszont nyugodtan
szajba vehetitek, becseppenthetitek a nyelvetek ald, vizbe vagy mas
italba, illetve zéldsegkapszulaba cseppentve is fogyaszthatjatok
(mutassa meg az Uveget).

A tudomany folyamatos fejlédése egyre ujabb bizonyitékokkal
igazolja, hogy az olajok belséleges hasznalata egyedulallo es erdteljes
alkalmazasi mod. Késobb, a folyamatos oktatasaink alkalmaval

errol meg reszletesebben is tanulhattok majd. Kerjen fel valakit,

hogy osszon meg a tébbiekkel egy rovid tortenetet a belsdleges
alkalmazassal kapcsolatban. A valaszadot jutalmazza meg egy
olajmintaval, és mondja el, mi mindenre tudja felhasznalni.

e A wellnessprioritasok azonositasa

Fejtse ki és kérdezze meg: Melyek az elsédleges egészségligyi
prioritasaitok?

Elis erkeztink a kedvenc reszemhez. Most le fogjatok irni az
elsédlegesnek tartott egeszsegugyi prioritasaitokat, hogy
megtalalhassuk rajuk az esszencialis olajok kRinalta megoldasokat.
Korabban mar emlitettem, hogy az egészseg feletti iranyitas
atveteléhez csupan egy kRonyvre es egy dobozra van szlikseg.
Megtanulni ennek a ket dolognak a hasznalatat a sajat utamnak is
fontos allomasa volt. Kezdje a sajat peldajaval: Emlekszem, hogy egy
nap a kislanyom sirva jott oda hozzam egy kisebb bicajos baleset
utan. Fogtam az utmutatomat, es azt olvastam benne, hogy a teafa
meg a témjen lesz a tékéletes megoldads, ugyhogy be is vetettem
Oket. Majd egyszer csak arra lettem figyelmes, hogy ujra jokedviien
jatszik odakinn.

Most pedig irjatok le a sajat elsédleges egeszsegligyi prioritasaitokat
a 3 oldal tetejen (mutasson a lap tetejere). Gondoljatok arra, mibol
szeretnetek kevesebbet az életetekben, peldaul bagyadtsagbal,
rossz minéségl alvasbdl vagy szellemi tompultsagbdl. Es mibél
szeretnétek tobbet: lendliletessegbdl, felemeld legkorbdl egész
napon at vagy jobb kRézérzetbol. Nehany tovabbi otlet, amikre méeg
gondolhattok: az immunrendszer fokozottabb tamogatdsa, nyugtato
hatds vagy tdmogatds a stresszel szemben. Irjatok le pdr dolgot,
amirdl beszélgethetiink.
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Most vesstink egy pillantast erre a termekekkel
megpakolt szekrenyt abrazolo kepre
(mutasson ra). Figyeljetek meg, hogy a polcok
egy-egy tema szerint rendszerezettek. A
legalso polc az egeszsegesebb napi szokasok
Rialakitasara alkalmas valasztekot vonultatja
fel. A kR6zeépso polc arra biztat benndinket,

hogy rendszeres éngondoskodas segitsegevel
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minel gyakrabban frissitstik fel magunkat. A legfelso pedig segit
olyan megoldasokbol betaraznunk, amelyekkel barmire felkésziltek
lehetuink.

Idezzetek fel a haromszdgeket az elsé oldalrol. Kepzeljéetek dket
ide, erre az oldalra. Képzeljetek el, sét, akar rajzoljatok is be az
elsot, amelynek a teteje a szelesebb, es a tlinetek kezelesere helyezi
a hangsulyt. Nos, az lesz a felsé polcotok, ahol a beavatkozasra
alkalmas megolddasok talalhatok. Tegylk fel példaul, hogy a
kelletenel tovabb voltal a napon, es most jol jonne egy Ris levendula.
Ott is van (mutasson ra)! Vagy, mondjuk, az egesz napot iroasztal
maogott ulve toltotted, es a PastTense™ lenne a tokeletes gyogyir

a felgyulemlett feszultseg csokkentésere. Esetleg egy hosszabb
utazas utan kicsit nyuzottnak érzed magadat, es sztiikseged lenne

a On Guard+™ lagyzselatin kapszulak extra tamogatasara. Meg is
van (mutasson ra). Vagy a szomszed flnyirasa utan jolesne egy kis
dOTERRA Air™ a tisztabb legutak erzeseert.

Most pedig idézzetek fel a masik haromszdget, amelynek az alja a
szelesebb, es amely a szervezet alapsztiksegleteit kielegito, célzott
rutinokra helyezi a hangsulyt. Helyes gyakorlatok kialakitasaval
naprol naprajobb eredményeket tapasztalhatunk. Mindegy, mi
szerepel a prioritasaitor listajan, a napi rutin valoszintleg az egyik
legfontosabb valasz lesz. Ossza meg a sajat peldajat: A lanyom a
tokeéletes pelda erre. Naponta tébbszor is hasznalta a ZenGest™
keveréket (mutasson rd). Majd felfedezte, hogy letezik a ZenGest™
TerraZyme, a dOTERRA emesztoenzim-komplexe is (mutasson

ra). Szokasava valt, hogy minden étkezeshez bevesz egyet, igy a
ZenGestet mar csak alkalmankent hasznalja.

A R6zepso polcot akar lengd polcnak is nevezhetjuk. Csak rajtad

all, hogy minden edzes elott és utan is hasznalod a Deep Blue™-t,
vagy megvarod, amig mar mozdulni sem tudsz, és akkor hasznalod.
Varsz, amig alvasi problemaid lesznek, es akkor veted be a doTERRA
Serenity™-t, vagy bevett szokaskent inkabb minden este hasznalod?
Ez a lengd polc mégotti elkeépzelés - igy tudod elérni, hogy
mukoédjenek nalad az olajok.

Az elképzelt szekrenytink also polca tartalmazza azokat a
termekeket, amelyek segitenek az egeszsegunk megtartasaban.
A felsé polcon vannak azok a termékek, amelyek segitenek a
pillanatnyi kellemetlenségek enyhitéseben. A k6zepso pedig
mindket iranyba makédhet.

€) COTERRA | Ulstetepitesi iitmutats



G Megoldasok felfedezése

- Kerje meg a resztvevéket, hogy osszak meg par prioritasukat.

- Mutassa meg, milyen konnyl megtalalni a megfeleld
megoldast igy, hogy mar tudjak, melyik polc mit kepvisel.

- Mutassa be nekik az utmutato hasznalatat egy olyan prioritas
megkeresesen keresztul, amelyet valamelyikik megosztott.
Azt is mutassa meg, hogyan tudnak utananézni az olajoknak,
amelyekre kivancsiak, és hol talalnak leirasokat a lehetséges
hasznalati modokrol.

- Az eléadasnak ebben a szakaszaban adjon koérbe esszencialis
olajokat, amelyeket potencialis megoldasként javasolna,
mikézben On vagy akar a tébbiek megosztanak egy
rovid sikertorténetet.

3. PROBALD Ki AZ ALASE] HAPI RUTIHOKAT
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Minden eléadas alkalmaval ragadja meg a megfeleld alkalmat

a doTERRA Lifelong Vitality Pack™ bemutatasara (pl. amikor
valaki a teljes kort wellness eléréserol kérdez), es emelje ki az
elényeit. Mondja el, a jollet milyen alapvet6 szUksegleteit elégitik
ki ezek a termékek azok szamara, akik megoldasokat keresnek.
Mikdzben kulénféle prioritasok hangzanak el, figyeljen, hogy el
tudja donteni, vajon a dOTERRA Lifelong Vitality Pack lenne-e
rajuk a megfeleld valasz. Ha van ra mod, kérjen meg valakit, aki
éppen hasznalja, hogy tartson elménybeszamolot. Mondja el azt
is, hogy ez a dOoTERRA legnépszertbb termeke, raadasul 30 napos
penzvisszafizetesi garancia is jar hozza.

— Visszatérve a 3. oldalhoz, beszéljék at a
ﬁ csapattal azokat a wellness- és egészsegugyi
f prioritasokat, amelyeket korabban
feliegyeztek. Kerjen fel egy 6nkentest, hogy
kezdje el bemutatni a sajat prioritasait. A
szekrényben talalhato termékeket szem elott
= _= tartva beszeljék at az egyes prioritasokkal
== F kapcsolatos javaslatokat es megoldasokat.
e Tamassza ala egy révid példaval is, hogyan
segitett Onnek vagy egy ismerésének
egy-egy termek, illetve engedje, hogy egy jelenlevo beszamoljon
rola. Ezt a folyamatot Ujra és ujra megismételhetik kb. 10-15
percen keresztul.

Harom tenyezé is kozrejatszik abban, hogy az eldéadasnak ez
a része gyakorolja a legeroételjesebb hatast a vendegeire:

- A megoldas megtalalasa. Mar tudjak, hogyan igazodjanak
ki a polcokkal szimbolizalt eletmod kdveteseben; kepesek
az olajjavaslatokra és az oldal kbézepen felsorolt pontokra
tamaszkodni; valamint a tobbi jelenlévo otleteibol is meritenek.
Abban a pillanatban, hogy az eléadon kivul valaki mas is
javaslatokkal all elé, mindenkiben megfogalmazodik, hogy:
,Erre én is kéepes vagyok!”

- Atarsak tanusagtétele. Az elmenybeszamolok erdteljes
eszkodzul szolgalnak a resztvevok szamara, hogy meritsenek
azoknak a tapasztalataibol, akik mar hasznaljak az olajokat,
kiprobaltak valamilyen mintat, és megosztjak a bevalt olajokat.

- Utmutatok. Megmutatni egy egészségiigyi prioritas vagy olyan
olaj megkereséséenek a modjat egy utmutatoban, amely felkelti
valakinek a kivancsisagat, ket okbol is nagyon fontos része az
eléadasnak. El6szoér is azert, mert az eléadast kovetden is ezt kell
majd tennitk ahhoz, hogy kivalasszak a megfelelé csomagot,
és leadjak az els6 rendeléslket. Masodszor pedig azért, mert
ramutat, hogy a jovében egyedul is milyen kédnnyen megtalalnak
majd egy-egy megoldast.

Prezentalas

A legfontosabb, hogy a résztvevék mostanra ertsek, hogy

az esszencialis olajok erdteljes, természetes és biztonsagos
megoldasokat nyujtanak sajat maguk és a csaladjuk szamara
is. A kovetkezd lepésben segiteni fog nekik megismerkedni
az indulas harom lehetseges modjaval.
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Beléptetés

Meghivas masok életének
megvaltoztatasara
- Azonositsa az emberek harom tipusat:
vasarlok, megosztok és épitok.
Meséljen a dOTERRA vilagot atformalo
kuldeteserol (Co-Impact Sourcing™,
doTERRA Healing Hands™).

3 személyiségtipus - Kivel fogjak megosztani a doTERRA-t?
Az alabbi forgatokonyvek segitségével tamogassa a jelolteket a sajat belepdi
utjuk kivalasztasaban, es helyezze el 6ket a szervezeteben aszerint, hogy kire
iranyul majd a megosztasi tevekenyseguk.

5 16559 és LE
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Vasarlo

Megoszto

Epito
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Az alabbi oszlop forgatokonyveit eléadas kézben alkalmazza, és
mutasson ra az egyes részekre, ahogy végighalad rajtuk.

Kik azok, akiknek valtoztatni szeretne az életén?

Az eddigi tapasztalatok alapjan harom személyisegtipusnak

szoktuk felajanlani a tamogatasunkat.

Az elso tipus szamara izgalmas a termeészetes eletmod
gondolata. Amikor megismeri az esszencialis olajokban rejlo
erot, mar alig varja, hogy a csaladjaval is megoszthassa a
termékeket. A dOTERRA oly modon tamogatja ezt a tipust, hogy
ingyenes oktatasokat biztosit az esszencialis olajokrol, emellett
pedig igen nagyvonalu vasarloi hisegprogramot is Rinal.

A masodik tipus szténdsen meg szereti osztani azt, amiert
rajong - marpedig a doTERRA-termekekert rajong! Mivel
ennél a tipusnal a megosztas hosszabb idére szol, elegendo
bevételt tud generalni ahhoz, hogy fedezze beldle a havonta
vasarolt olajait. Jelenleg vilagszerte emberek millioi jutnak
hozza ily modon a doTERRA esszencidalis olajaihoz.

A harmadik tipus arra gondolt, mikdzben vegighallgatott,
hogy: ,En is ezt szeretném csindlni! Meg akarom vdltoztatni
az emberek életet azaltal, hogy az esszencialis olajok erejérdl
tanitom oket." A dOTERRA nagyvonalu jutalékrendszeren
keresztul jutalmazza ezt a személyisegtipust. Mivel ezek az
emberek az esszencialis olajok erejerdl tanitanak masokat,
potencialisan eleget keresnek ahhoz, hogy kiegeszitsek a
Jjovedelmtiket, es nagyobb iranyitasra tegyenek szert mind az
idébeosztasuk, mind az anyagi tgyeik felett.

Amennyiben te a masodik vagy a harmadik személyisegtipust
kepviseled, az eloadas utan keress meg engem/minket, €s
szivesen segitekR/segitlink az indulasban. VAGY Amennyiben
te a masodik vagy a harmadik személyisegtipust Repviseled,
maradj a frissitok utan egy rovid bevezetésre a megosztas
oromei es a doTERRA-val valo kereseti lehetosegek kapcsan
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Az alabbi forgatokoényveket eléadas utan alkalmazza,

Tamogassa a valasztasukat

Megéli
[] Biztassa ket a sajat életlik atformalasara.

[] Adjon egy Eld meg Utmutatot minden
csatlkazonak a hamarosan aktualis
wellnesstanacsadashoz. Mindenki vasarlo!

[ Utemezzen be szamukra egy
wellness tanacsadast a csomagjuk
kezhezveteletdl szamitott néhany
napon belul.

Megosztja

[J Biztassa 6ket, hogy vigyenek
valtozast masok életébe egy
eldadas hazigazdajakent.

[J Adjon egy Megosztds utmutatot azoknak,
akik hazigazdanak
jelentkeznek.

[ Utemezzen be nekik egy Bevezetés a
megosztasba oktatast par napon belul.

Epiti
[] Biztassa dket a jovojik atformalasara,

és arra, hogy valtozast vigyenek az
emberek életébe.

[] Adjon egy Epitkezés utmutatdt azoknak,
akik érdeklédnek az Uzletepités irant.

[0 Utemezzen be nekik egy Bevezetés
az Uzletepitésbe beszéelgetest par
napon belul.

amikor négyszemkozt segit a résztvevéknek.

Javasolt belépési mod

Torzsvasarlo

Tetszdleges csomag
Keresstk meg azt a csomagot,
amelyik a legjobb lesz neked
és a csaladodnak.

Wellness Tanacsado
Csaladi szuksegletek vagy
Napi rutin csomag

Keresstik meg azt a csomagot,
amelyik a legjobb lesz neked
és a csaladodnak, valamint
lehetove teszi, hogy megoszd a
termékeket a szeretteiddel, s
valtozast vigyél az éeletukbe.

Wellness Tanacsado
Természetes megoldasok
csomag

Azt javaslom, hogy ruhazz be

egy Termeszetes megolddasok
csomagba. Fontos, hogy minel
tobbfele doTERRA-termeket
kiprobalj, és hogy legyen beldle
olyan felesleg is, amelyet mintakent
megoszthatsz. lgy mdsok is kévetni
szeretnek majd a peldadat.

Van meg egy nagyon kulonleges dolog, amit mindenkinek tudnia kell a doTERRA-rol: minden alkalommal, amikor olajokat vasaroltok, szerte a vilagon emberek életét

valtoztatiatok meg es teszitek boldogabba. A doTERRA Co-Impact Sourcing™ és a doTERRA Healing Hands™ kezdemeényezéesek reven a doTERRA mara termesztok

es csaladjaikr Riterjedt halozataval apol partneri kapcsolatokat, ami oriasi valtozast jelent szamukra mind a megélhetéstik, mind a lehetdsegeik tekinteteben.
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Sikeres beleptetes

Az egyetlen modja annak, hogy valoban életeket valtoztasson meg, és kézben a sajat jovéjét is atformalja, ha sikerul
eljuttatnia a doTERRA esszencialis olajokat a jeléltjei otthonaba. Tegylk fel, hogy azért jottek el az eldadasara, mert
foglalkoztatja 6ket az, amit On kinalni tud szamukra. Ha elére felkésziti dket, akkor nagyobb valészintséggel fognak vasarolni.
Batoritsa magabiztosan a résztvevoket arra, hogy tegyek meg a kdvetkezo lepést: vegyek kézbe a jolletlk feletti iranyitast, és
csatlakozzanak egy csomag megvasarlasaval. A dOTERRA esszencialis olajokat harom modon is megvasarolhatjak. Segitsen
nekik a szamukra legidealisabb mod kivalasztasaban.

Kiskereskedelmi aron

Az elsé lehetdseg a kiskereskedelmi
ar. Természetesen ez a vasarlas

legkoltsegesebb modja, es inkabb
kiskereskedelmi kornyezetben jellemzé.
Jo valasztas lehet olyasvalakinek,

0 3 vasarlasi mod
Magyarazza el, hogy a vasarlasnak harom modja van: kiskereskedelmi aron, Torzsvasarlokent vagy
Wellness Tanacsadokent.

Torzsvasarloként

A masodik lehetéseg a torzsvasarloi
aron valo vasarlas. A doTERRA-nal a
térzsvasarloi tagsag lehetove teszi, hogy
a kiskereskedelmi arhoz kepest 25%-kal
olcsobban vasaroljon.

Wellness Tanacsadoként

Az olajvasarlas harmadik modja a
Wellness Tanacsadova valas. Ez a
legokosabb mddja, hogy megvasarolja
az olajokat. Hadd fejtsem ki, miért!

aki csak egyszeri alkalommal
szeretne vasarolni.

Csomagvalaszték

Osszon meg par reszletet a valaszthatdo csomagokrol,

és biztassa csatlakozasra a jelolteket.

A dOTERRA észinten elhivatott amellett, hogy tamogasson a
természetes eletmod kialakitasaban a mindennapi jo kozéerzetet
szolgalo esszencidlis olajokkal és a felmer(ilé nehézségek
leRtizdésében tamogato terméekekkel. Ezert olyan csomagokat
allit 6ssze, amelyek koltseghatekonyabbak, mint ha kRuldn-kulon
vasarolndnk meg az olajokat. Tovabbd ha csomagot vasaroltor,
akkor a térzsvasarloi tagsag teljesen ingyenes. Lassuk, milyen
csomagok kozll lehet valasztani (ossza ki a Térzsvasarloi
regisztracios urlapokat).

Réviden mutassa be azt a csomagot vagy csomagokat,
amely(ek) a legmegfelelébbnek tlnnek a kézénsege szamara.
Az alabbi forgatokényvek bemutatjak, mit mondjon, és hogyan
hasonlitsa 6ssze a csomagokat a déntes megkdnnyitese
érdekeében. Itt lathatjatok a legnépszertibb kezddcsomagokat.
Hadd mondjak roluk nehany szot.

- A Termeszetes megolddsok egy igazi életmodcsomag

mindennel, amit a szekrényben lattatok (mutasson a
segedanyag 2. oldalara). Szamos fontos olajat tartalmaz,
van benne egy remek parologtato is, OnGuard™-termekek,
a napi wellnesst tamogato termékek és a dOTERRA Lifelong
Vitality PackR™. Ez a csomag még a torzsvasarloi arhoz
képest is kedvezmenyes, ugyhogy igazan kRéltseghatékony
modja az induldsnak.

- A Napi rutin csomag egy mini eletmodcsomag. Benne van a

dOTERRA Lifelong Vitality Pack, taplalékkiegészitok és minden
olaj, amelyre szukségetek lehet a napi rutinotok részekent.

- A Csaladi sztikségletek csomag a 10 legfontosabb olajat

tartalmazza, amelyek kRézul sokrol mar beszéltink is.

- Az Otthoni sztirsegletek csomagot ugy alkottak meg,

hogy szamos lehetdseget biztositson mind az dltalanos
személyes, mind az otthoni jollet tamogatasahoz, es egy
szep parologtatot is tartalmaz.

Sok lehetéseg van, ugyhogy szivesen segitek kRivalasztani azt,
amelyik a legidealisabb nektek és a csaladotoknak.

Empowered Success Uzleti képzési rendszer @
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Beléptetés

Egyik eléadas eléjegyzése a masik kdézben

Szélesitse a halozatat azzal,

hogy felkéri a résztvevoéket, 6k is
Jjelentkezzenek hazigazdanak. Tlzze
ki célul, hogy minden megtartott
eléadas alkalmaval tovabbi ket
eléadasra toboroz jelentkezéket. Az
alabbiakban talal nehany javaslatot, amelyekkel arra 6sztonézheti
az embereket, hogy jelentkezzenek egy jovobeli eldadasra.

Az egylitt eltdltott idé alatt bizonyara eszetekbe jutott par ember,
aRikrél tudjatok, hogy hasznukra valna ugyanez az élmeny. Ha ti

is szivesen lennétek a sajat talalkozotok hazigazdaja, jojjetek oda
eqgyikunkhoéz az eléadas utan. ARik ma este jelentkeznek, hazavihetik
ezt a kulcstartot. Mutassa meg a kulcstartot.

Az en Rulcstartomban a nyolc kedvenc olajomat tartom, amelyeket
mindenhova magammal viszek. Szeretem, mert barhova is menjek,
az olajok mindig nalam vannak. (Engedje, hogy kiprobaljanak
egyet/parat a kulcstartoban talalhato olajok kozul.) Mindenkinek
Joljon egy ilyen! Ki szeretne egyet hazavinni?

Nem megvasarolni fogjatok télem, hanem jutalomkent ajandekba
adom. Aki Rozliletek szeretne, hogy envagy _________ hozzatok is
elmenjen, és tartson eqy ilyen klassz kis elédadast, mint ma itt, az
hazavihet egy ilyen kulcstartot. Elmondom, hogyan is muRodik ez:
Ha ma idépontot foglaltok egy eloadasra, akkor kaptok egy tres
kulcstartot. A pontos idopontjarol kesobb is donthetdnk, hogy biztos
mindenkinek megfeleljen (vagy vigyen magaval egy naptarat is az
eldjegyzeések rogzitéséhez). Amikor pedig megtartjuk az eloadast,
minden olyan meghivott utan, aki eljén, megtoltém nektek a
kulcstarto egyik tveget az egyik alapolajjal. Tehat ha negyen jénnek
el, akRkor negy kis tiveget fogok megtolteni. Ha pedig nyolcan is
eljonnek, akkor az ésszeset megtéltom!

0 Felkérés belépésre

Mielott veget érne az eléadas, meg szeretnem ?—
veletek megosztani, hogy mieért is toltém azzal i rmes —
az idémet, hogy masokkal is megismertessem | == -

az esszencialis olajok erejét. -

- Zarja az eléadast egy erdteljes = ;_

elménybeszamoloval. Legyen ez a
legmeginditobb, legnagyobb hatast
kivalto elmenye az esszencialis olajokkal. Adja el hitelesen és
szivbél jovéen. Osszegezze azzal, hogyan motivalta ez a masokkal
valdé megosztasra.

- Ismertesse a csatlakozasi 6sztonzéket és/vagy a dOTERRA
promociodit. Legyen érthetd és lenyegre térd. Ha dsszezavarja
az embereket, nemet fognak mondani. Ne zuditson rajuk tul
sok ajanlatot.

- Az eldadas utan biztassa a résztvevdket, hogy az utmutato
segitsegeével keressenek megoldasokat a 3. oldalon felsorolt
egeészsegugyi prioritasaikra.

- Mondja el azt is, hogy tovabbi termékeket is hozzaadhatnak az
elso rendelesukhoz (vagy az elsé LRP-rendeléstikhoz), ha meg
szukseguk van valamire, vagy szeretnének valamit.

- Magyarazza el, hogyan kell kitolteni a belepdi Urlapot, es hogy
mi a kulonbseg a Torzsvasarlo es a Wellness Tanacsado kozott.
A legtébben valoszinlleg Toérzsvasarlokent lepnenek be, de
azokat, akik szeretnének megosztani es Uzletet epiteni, erdemes
Wellness Tanacsadokent beleptetnie.
Kinalja meg 6ket esszencialis olajjal izesitett frissitovel, es segitsen
megtalalni a valaszt a kerdeseikre. Ossza ki az Utmutatokat. Keszuljon
elegenddvel ahhoz, hogy minden resztvevének jusson beléle.

Személyre szolo figyelem

Az eléadas utan szlksege lesz legalabb 15-20 percre, hogy
mindenkinek segitsen csomagot valasztani. Kérjen meg mindenkit,
hogy keresse ki a legfobb problemait az utmutatobol. El6szor
mindig azokkal foglalkozzon, akiknek elsékent kell tavozniuk.

Tekintse at a prioritasaikat €s a termekeket, amelyekrél az
utmutato alapjan ugy veltek, szuksegesek lehetnek a szamukra.
Ellendrizze, hogy minden prioritasra a bevett olajat valasztottak-e.
Majd javasoljon egy olyan csomagot, amelyik a legjobban

eleget tesz az igényeiknek. Ossza meg, hogy mit szeret abban

a csomagban, amely On szerint a legjobb.

Ne vigye tulzasba a reklamozasat, ne legyen ramenés. Inkabb

csak segitsen megtalalni az igenyeikhez valoban legjobban illd
csomagot ugy, hogy meggyézéen 6sszeegyezteti a prioritasaikat
és a csomag altal kinalt konkret megoldasokat. Kézelitsen hozzajuk
ugy, mint akik mar eleve a vasarlasra felkeszulten érkeztek, és
eltokeltek, hogy javitsanak az altalanos jolletukon. Amikor a

belépd urlap kitdltesére kerul a sor, hagyja, hogy egyedul

kezdjek el, de nyugtassa meg dket, hogy segit, ha elakadnanak,
vagy kérdésuk lenne.

A wellness tanacsadas beltemezesere is a csatlakoztatas a
legjobb alkalom. A tanacsadas legjobb idépontja pedig valamikor
az elso6 rendelesUk megerkezese utanra tehetd. Tamaszkodjon a
69. oldal masodik oszlopaban talalhato mintaforgatokényvre az
idopont egyeztetesehez.

48 oran belul vegezzen utokdveteést, es segitsen azoknak, akik meég
nem csatlakoztak. Emlékeztesse dket az aktualis promociokra is.
Oriilék, hogy el tudtdl jénni az eléaddsra! Mi tetszett a legjobban?
Szerinted neked és a csaladodnak miben tudnak az olajok a
legtébbet segiteni? Melyik csomag illik legjobban az igenyeidhez?
Van kerdéesed? Alkalmas most szamodra, hogy megnezztik, mik
lennenek az elso lepesek? A csatlakoztatashoz gyakran 3-5
interakciora is szUkseég van. Azoknak, akik nem csatlakoznak rogtén
az eldadas alkalmaval, lehet, hogy tobb tapasztalatra/informaciora
van szukséguk ahhoz, hogy készen alljanak.

Nem koételezé: Kerje meg a resztvevoket, hogy maradjanak (a
csatlakozasoknak szentelt id6 utan), es tudjanak meg meg tobbet
a dOoTERRA-termekek megosztasarol egy rovid Bevezetés az
Uzletépitesbe gyorstalpalo erejeig. Errél részletesebben a 87-88.
oldalakon esik majd sz6.

@ dOTERRA | Lztetepitesi ditmutats



Szukseg eseten reagaljon a kifogasokra:
| Bizonytalan, milyen csomagot

Bliiatin i rendeljen: Batoritsa a wellnessprioritasai
atgondolasara, esetleg egy utmutato
segitsegul hivasara.
Tegyen javaslatokat.

Anyagi nehézségek:

Egyéb fenntartasok: Hallgassa meg,
majd reagaljon a kivansagokra és
fenntartasokra. Tegyen javaslatokat.
Segitsen a csomag kivalasztasaban.

Az eléadas formatumatol fuggetlenul
az alabbi modszerek egyikével azonnal
vagy 48 oran belul csatlakoztassa az

uj vasarlokat:

Kérje meg a jeldlteket, hogy adjak
oda Onnek a kitéltott rendelési
Urlapjukat, vagy kuldjenek rola
kepet Uzenetben vagy e-mailben.

GyUjtse be a csatlakoztatashoz

szukseéges adataikat telefonon
keresztul.



Beléptetés

Elhelyezesi strategia

Az uj belépok sikeres elhelyezése kritikus fontossagu mind a jutalékszerzés, mint a szintlépés és a hosszu tavu sikeresség
szempontjabol. Kapcsolatai megovasa erdekeben mar az elejen tisztazza az elvarasokat, hiszen vannak, akik azonnal tudjak,
milyen uton induljanak el, mig masoknak idébe telik meghozni a dontest, hogy tébbek legyenek vasarloknal.

Kezdeti szponzorcsere utokovetése Az Uj belépbkkel kialakitott kapcsolata kritikus fontossagu a
A kbvetkezé honap 10. napjaig elegendé idé all a hosszu tavu sikeresseguk szempontjabol. Hasznalja ezeket
rendelkezésére, hogy tamogatast nyujtson az uj tag
szamara, ezért hasznalja ki ezt az idét és a neki nyujtott
wellnesstanacsadast is arra, hogy minél tébbet megtudjon
az érdekloédési koreirdl, az igényeirdl, hogy minél helyesebb
doéntést tudjon hozni az elhelyezésével kapcsolatban.
Konzultaljon a fels6vonalaval is tamogatasért a stratégiaja
megtervezéséhez.

az elhelyezesi strategiakat, hogy utmutatoul szolgaljanak az
utokovetesi tevekenysegeihez. Ahhoz, hogy valoban eleteket
valtoztasson meg, gondoljon a tagsaguk elsé napjaira ugy,
mint az Uzleti sikere biztositasanak az ,arara" - az egesz
csupan egy keves idejet veszi igenybe, amellyel kimutatja a
gondoskodasat. Ha ezt a fajta tamogatast allitja peldakent az
epitéi szamara, akkor Ok is nyitottabbak lesznek majd, hogy
ugyanigy tegyenek.

Fedezze fel, milyen ut elétt allnak

Az alabbi harom ut ismeretében fel fogja tudni mérni, mi foglalkoztatja leginkabb a belepdjet, miutan mar részt vett egy
eléadason vagy egy wellness tanacsadason. Tamaszkodjon az alabbiakra annak eldontésehez, hol lenne a beléepd legjobb
helye. A révid tavra szolo igenyek helyett a hosszu tavu elképzeléseket és sikeresseget tartsa szem eldtt, es helyezze oda az
embereket, ahol a legjobban ki tudnak bontakozni, €s megkapjak a kelld tamogatast. Errél bévebben a 108. oldalon olvashat.

Vasarlé Megoszto Epité

+ Elsésorban a termékek hasznalata + Szeretné masokkal is megosztani + Jovedelmet szeretne teremteni.
irant érdeklédik a sajat és a csaladja az olajokat, ezért eldadast vagy + Wellness Tanacsadokent regisztral.
jollete erdekeben. negyszemkozti beszelgetes(ekelt tart. - Elkotelezi magat amellett, hogy

- Torzsvasarlokent regisztral. + Regisztralhat Torzsvasarlokent, illetve minden honapban lead egy 100+

- Lehet, hogy bekapcsolodik az LRP - hogy masokat is be tudjon léptetni, PV erteku LRP-rendelest ahhoz,
hidsegprogramba, lehet, hogy nem. és jutalekban is reszesulhessen - hogy jutalekban reszesuljon.
Wellness Tanacsadokent is belephet. + Valoszinuleg jo sok strigulat
- Részt vesz az LRP hlségprogramban gyuijtott a sikeres épitd
100+ PV ertekd rendelessel. ismerveivel valo dsszevetes
soran, amelyeknek a listaja az
utmutato 16. oldalan talalhato.

Azonositsa épitdje tipusat

Az épitdk elhelyezese a csapataban
kulcsfontossagu a hosszu tavu sikerei
tekinteteben. Azokat az epitoket, akik
elhivatottak és talalekonyak is, helyezze
el az elsé szintjen. Azokat pedig, akik
vagy elhivatottak, vagy talalekonyak,
helyezze el a masodik szintjen.

- Elhivatott: Koveti és teljesiti az
5 lepést a sikerig.

- Talalékony: Onalléan beléptet
egy epitét mar az Uzletepités iranti
elkotelezodese elsd honapjaban.

O cOTERRA | Listetepieai itmutats



Mi az On szerepe?
Beléptetd

+ Rendszerint az a szemeély, akin keresztul a belépd csatlakozott
a doTERRA-hoz. (Kinek az ismerése? Ki hivta meg?)

- Gyorsstart (Fast Start) bonuszban reszesul az Uj belep6
vasarlasai utan a csatlakozasat kéveto elsé 60 nap folyaman.

- Egyuttmukodik a Szponzorral (elterd szemelyek esetén), hogy
elére megallapodjanak, ki tartsa meg a wellness tanacsadast,

ki vegezzen utokovetest, es ki nyujtson folyamatos tamogatast.

+ A Belépd beleszamit a beléptetd szintlepésehez szikséges
feltetelek teljesitesebe (fizikai labankent egy), de nem kell az
adott lab frontvonalaban lennie.

« A beléptetett személyekhez rendelt beléptetdi statuszt mindig
6rizze meg addig, amig egy szintlépés vagy egy hosszu tavu
Uzletépitési stratégia erdekeben érdemes nem lesz azt a
Szponzoruknak vagy egy masik epitonek atadni.

Hol helyezzem el 6ket?

Belépteteés

Szponzor

- Az a szemeély, akihez a Beléepd kdzvetlenul tartozik
(azaz a Belepd kozvetlen felsdvonala).

- Power of 3 és Unilevel bonuszokat kap.

+ Kézremukodik a wellnesstanacsadasban es mas utokovetesi
igenyek teljesiteseben is (a megbeszelteknek megfelelden).

A beleptetonek a belepest kovetd elso 14 nap alatt egyszer
modjaban all modositani az uj belepd szponzori statuszat a
virtualis irodan keresztul.

Az elsé 14 nap alatti szponzorcserehez:
doterra.com > Virtualis iroda > Csapat > Szponzor valtozasok

Talaljon egy olyan helyet az uj belepdk szamara, ahol fejlddhetnek, es tamogatjak oket. Helyezze el az epitdket

olyan sorrendben, ahogy rajuk talal. A csapatstruktura kiépitésének liteme eltéré lehet. Epitéi és Uizleti partnerei
csatlakozasanak és elkotelezodesenek idejetol fugg, hogy mennyire gyorsan tudja egy-egy Uj lab letrehozasat
megvalositani. Egyesek peldaul egyetlen epitével indulnak, es onnan épitkeznek tovabb, mig masok akar harommal is
indulhatnak. Ok talan mar eleve kiterjedtebb ismeretségi kérrel vagy korabban kiépitett kapcsolatokkal rendelkeznek.

Talaljon harmat

Idealis esetben az indulasi folyamata soran erdemes harom épitét talalnia. Kiserje folyamatosan figyelemmel a Nevlistajat
es a Sikerfigyelot is, hogy kapcsolatban maradjon azokkal, akiket potencialis epitokent azonositott. Mivel akar tobbszori
interakciot es tapasztalatot igenyelhet, mire elhivatott epitoket tud mindsiteni (ami miatt a 14 napos utokovetesi idoszak
kulondsen fontos), kdvesse az alabbi strategiat Power of 3 bonusza és jovobeli szintlepesi celjai 6sszehangolasanak
tamogatasahoz. A frontvonalaban érdemes egy-ket vasarlot is elhelyeznie, hogy segitsenek a Power of 3 bonusz

teljesitesehez szuikseges forgalom elereseben.

1. Léptesse be Uzleti partnereit.

2. Helyezze el 6ket ugy, hogy a rovid tavra szolo igenyek helyett a hosszu tavu elképzeleseket és sikeresseget tartsa szem elétt.
3. Szukseg esetén helyezze at legkesobb a beléepteteset kdvetd honap 10. napjaig.

Jelmagyarazat
ON TV - Torzsvasarlo
WT = Wellness Tanacsado
Idealis struktura PARIEIASEESAS
WT-E - Epitd
1. szint: Uzleti partnerei T I I
(Elhivatott és talalekony)
WT-E WT-E WT-E
] ™v
2. szint: Epitok és megosztok | j :
(Elhivatott vagy talalékony) ‘ ' ' : ' : : ' '
o WT-M/TV TV/WT-M TV/WT-M
3. szint: Vasarlok+ ) ) ) ) ) ) ) ) )
v TV/WT-M TV/WT-M
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Hasenos elhelyezési

A vasarléit olyan csapatban helyezze el, ahol a
szponzoruknak hasonlé az érdeklédési kore, illetve
lennének olyan ismerdésok vagy hozzajuk koézel élok,
akikkel jol kijonnek. A Nevlistgja (15-16. 0.) kuloénbdzé
oszlopai alapjan talalja meg a modjat, hogy az embereket
a lehetd legeldnydsebben helyezze el ahhoz, hogy
tamogatni tudjak egymast. Letrehozhat egy csaladi

labat, egy barati labat, egy teruleti labat vagy akar egy
szegmensbeli labat.

Mikozben folytatja a csatlakoztatast, érdemes lehet
fontolora vennie, hogy néhany uj belépét olyan
elhivatott és talalékony épiték alatt helyezzen el, akik
aktivan Léptetnek be embereket, valamint tamogatjak a
csapatukat és a vasarloikat is. Azzal, hogy segit a céljaik
eleréseben, a sajat céljai megvalositasahoz is hozzajarul.
A ,potencialis” epitdk alatti elhelyezes viszont sok
esetben frusztraciot szulhet. Javasoljuk, hogy a belépdi
statuszat tartsa meg minden beléepdje kapcsan egészen
addig, amig az Uj szponzor azt ki nem érdemli. igy

abban az esetben, ha a szponzor nem az elvartak szerint
teljesitene, meg mindig megteheti, hogy az uj belepdjet
a sajat mindsulé labakent kamatoztatja, illetve megmarad
a lehetdseg, hogy a kesébbiekben meg athelyezze.

Ha még nem talalt olyan elkételezett épitét, akit
labként helyezhetne el, valasszon valakit a legjobb
belatasa szerint (mondjuk egy megbizhato csaladtagot),
akit a késébbiekben majd kivalthat egy minésuilé
épitével/uzleti partnerrel.

Tartsa szem elé6tt az alabbiakat a Torzsvasarlokkal
kapcsolatban:

-A kezdeti szponzorcsere ideje alatt (legkesobb a
beléptetest kdvetd honap 10. napjaig) athelyezheti a
Torzsvasarlot mashova, vagy fiokot is valthat vele, ha
az elénydsebb a szamara.

-Ha a Torzsvasarlo a kezdeti szponzorcsere idészakanak
leteltet kdvetden dont ugy, hogy Wellness Tanacsadoi

valtozatlan marad.

-Ha On a kezdeti szponzorcsere idészakanak leteltét
koévetden szeretné modositani az elhelyezeset, akkor a
Térzsvasarlonak Wellness Tanacsadoi fiokra kell valtania.
A fiokvaltast kovetden a szponzorvaltas feltételeinek
teljesitesehez be kell leptetnie egy 100 PV értekben
rendeld, Uj vasarlot is. Ekkor Onnek az 6 beléptetését
kovetd honap 10. napjaig kell majd arrol dontenie,
hogy hova helyezi at 6t és az uj belepgjéet.

Az elhelyezéseket érinté modositasok vagy kérdések esetén tekintse at az meniipontot a
virtualis irodajaban, illetve forduljon a felsévonalahoz vagy az Gigyfélszolgalathoz. Az athelyezésekkel és valtasokkal
kapcsolatos kérelmeit a europeplacements@doterra.com cimre is elkuldheti.




Power of 3-tervezo

Mikdzben a frontvonalaival és az 6 frontvonalaikkal éppen egy ujabb szint elerésen dolgozik, egyben a 212 euros Power of
3 bonuszaert is dolgozik. 600+ erteku csapatforgalmat (TV) kell elérnie negyfés csapatonként (amelybe barmilyen tovabbi
frontvonalhoz tartozo forgalom is beleszamit). A csapatokon beltl mind a negy fének teljesitenie kell egy minimum 100 PV
értekl LRP-rendelést.

- 600+ TV (csapatforgalom)
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Tamogasson megoldasokkal

A Tamogatas lepés veégere tudni fogja, hogyan
tartson wellnesstanacsadasokat, hogyan vonja be
vasarloit az LRP husegprogramba, hogyan tartsa
meg dket kdzvetlen kommunikaciéval és folyamatos
oktatasi lehetdsegekkel, valamint hogyan batoritsa
Oket megosztasra es epitkezesre.

Mindegy, milyen termeket
kinalsz, vegtere is ez az agazat
az oktatasrol szol. A vasarloidnak
folyamatos oktatasra van
szukseguk . .. es arra, hogy
megtanitsak nekik, hogyan tudjak
veg nelkul egyre jobba es jobba
tenni az eletuket.

Robert (. Allen
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A vasarlol beilleszkedes tamogatasa

Minden csapatforgalom java részet a vasarlok biztositjak. A kapcsolat, amely a vasarloit

a dOTERRA-hoz flizi, az Onnel kialakitott kapcsolatukon keresztul formalodik.

Alljon készen uj belépéi igényeinek kiszolgalasara, és érdemelje ki, hogy a tovabbiakban is megmaradjanak az On
vasarloinak. Alapozza meg mar a kezdetekkor a szolgalatkészseg, a szeretet es a megbecsules kulturajat azzal, hogy a
hosszu tavra szolo dOTERRA-szokasok kialakitasanak elészobajakent wellnesstanacsadasokat kinal a vasarlok szamara.

Idealis Utemterv

Az alabbiakban a vasarloi beilleszkedes tamogatasanak egy idealis Utemterve lathato. Szukseg szerint igazitsa mindig az egyeni
igényekhez. Kdvesse ezt a hatékony utokovetesi folyamatot uj belépdi tamogatasahoz. Tartsa szem elétt a 14 napos athelyezesi
idoszakot, amely alatt igeny vagy kivansag szerint barmelyik Uj belepdjenek elhelyezeset modosithatja. A masolhatosag azzal
kezdddik, hogy a megfeleld iddben utokovetest vegez a belépoivel, majd azzal folytatodik, amikor az épitéi is megtanuljak ugyanezt.

Beléptetés
F.*‘Jl”.a izt ,".r.\ iege Tzl
L A -
e o=
-

A csomag megérkezésére varva

Kuldjon ki egy Udvozlé levelet
és/vagy egy beilleszkedést
tamogato Uzenet- vagy e-mail-
sorozatot, esetleg Utemezzen be
egy automatikus e-maileket kuldé
,drip" kampanyt.
Beszeljenek meg egy wellness
tanacsadast akkor, amikor az
illetd csatlakozik, €s meég nagy
az izgalom. Utemezzék kicsivel a
csomagja megerkezése utanra.
Az idépont mellé adjon neki egy
Eld meg Utmutatét is.

Mivel odafigyelsz a jollétedre, en

is oda szeretnék figyelni rad, és

adni nehany szuper tippet, hogyan

hasznald az uj termékeidet. Nem

szeretnéem, hogy barmikor is ugy

vegyel meg valamit, hogy ne

tudd, hogyan kell hasznalni.

Az a legfontosabb, hogy tudd,

hogyan veheted hasznat a

termékeidnek ahhoz, hogy elérd

vellik a kivant eredményeket.

Ezért a kévetkezd lépéstink
Rulondsen fontos lesz. Tervezzink
be egy 30 perces hivast a termékeid
megérkezesetol szamitott harom
napon beldl. A hivast Rdvetéen kész
wellnessterved lesz, amely megoldast
kinal a legfébb egészsegligyi
prioritasaidra; tudni fogod,

hogyan kell rendelni ahhoz, hogy
Jjutalomtermékeket is kapj;

valamint megtanulod, hogyan talalj
bdarmikor énalloan is megoldasokat.
Mit szolsz hozza?

Kuldjon esszencidlis olajokkal
kapcsolatos tippeket Uzenetben
vagy e-mailben.

A wellness tanacsadas
elétti napon

Kaldjén neki egy emlékeztetd
Uzenetet a wellness tanacsadas
elétti napon. Esetleg osszon meg
tovabbi tudnivalokat, pl. egy
video linkjét, amelyet megnezhet
a talalkozo elétt, hogy a lehetd
legtobbet hozhassak ki az egyutt
toltott idobol.

Wellness tanacsadas
(lasd a 71. oldalt)

Idealis esetben kb. 3 nappal a
termeékei kézhezvételét kdvetden
tartsa meg a wellness tanacsadast
(30-60 percig), hogy minden uj
tagnak segitsen:

megtalalni a
jolletével kapcsolatos
prioritasainak megfeleld
termékeket;
beépiteni a dOTERRA-t az
életvitelébe;
osszeallitani egy napi
wellnesstervet;
a leheté legtobbet kihozni a
tagsagabdl az LRP-n keresztll;
bejelentkezni, €s megtanulni,
hogyan kell a rendeléseket leadni
és modositani;
kapcsolodni a forrdsokhoz
és a kdzésséghez;
megosztasra es epitkezesre
biztatni masokat:
- erdeklodést keltve,
hogy hazigazdak legyenek;
- megosztva, hogyan
szerezhetnek ingyenes
termékeket vagy
teremthetnek jéovedelmet.

Kiserje figyelemmel az
erdeklédeéseét, és 14 napon
belll végezze el a szUkséges
athelyezeseket.

O JOTERRA | Ltstetepitesi itmutats



tlasenes tippek

- Ajovedelemszerzési csatornank annak eredményeként jon létre, hogy fontosnak érezzuk valtozast vinni masok életébe -

meghozza nemcsak egyszer, hanem folyamatosan.
- Ne feledje, hogy a csapata minden tagja vasarlo.

- Ugyeljen arra, hogy hiteles és kdvetkezetes kapcsolatot tartson fenn a vasarloival, és tAmogassa dket az igényeik kielégitésében.

- Erésitse elkotelezettsegUket azzal, hogy megosztja veluk, hogyan jarulnak hozza a doTERRA-termekek a wellnessceljaik
eléeréséhez és ahhoz, hogy a kezlikben lehessen az iranyitas az életuk felett.

- Epitsen bizalmi kapcsolatokat azaltal, hogy tartja a szavat, és a megigért idékereten bellil elvégzi az utokdvetési tevékenységeket.

Hasznaljon egy mar bevalt rendszert a vasarlok €s az emlekezteték nyomon kovetesehez.

Minden hénapban

- Tajékoztasson a promociokrol
es 6sztonzokrol.
Osszon meg tippeket és yj
termékekkel kapcsolatos
bejelentéseket.
NépszerUsitse a folyamatos
oktatast, és szervezzen
szemeélyre szabott, automatikus
e-maileket kuldé ,drip”
kampanyokat (lasd a 73-74.
oldalakat).

Idészakosan
(30-90 naponta):

Kezdemeényezzen
vasarlotamogato

hivasokat.

Ajanljon fel utokovetési wellness
tanacsadast a napi wellnessterv
atertekelésere, hogy biztositsa
a pozitiv tapasztalatokat.
Javasoljon wellnesséletmoddal
kapcsolatos oktatasokat,
amelyek névelik az énbizalmat,
és gazdagitjak

a termekismereteket.

Ha valaki 60 napig nem

rendel, keresse fel (az

idevago javaslatokat a 75-78.
oldalakon olvashatja).

Felkérés hazigazdanak V?S?rlo"
és lizletépitésre kozosseg

Ahogy egyre tébb tapasztalatot
gyUjtenek, a vasarlék hite is egyre
termeészetesebben né a dOTERRA-
ban es a termeékekben, aminek
koszdnhetden szivesebben osztjak
meg masokkal is, amit szeretnek.
Lesznek, akik hazigazdakka és
épitékké érnek, mikézben On
egyre szelesebb koru részvetelre
invitalja 6ket.

Empowered Success Uzleti képzési rendszer @
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Tamogatas

Wellness tanacsadas

Kezdjeegy @ ..... > Tartsamega =  .-.... > e Javasoljon forrasokat
életmod-bevezetével wellness tanacsadast
\/ Lassa el egy Eld meg Utmutatéval \/ Tartsak meg a wellness \/ Ajanlja neki a kedvenc utmutatojat
(személyesen, postan vagy tanacsadast, és készitsenek és alkalmazasat.
e-mailben). eIkl oIl RS v Mutassa be neki a dGTERRA
v~ Valaszoljon a termekeivel v’ Gytijtsenek btleteket a 90 napos tamogatasi, online oktatasi es
kapcsolatban felmerilé kérdésekre. tervehez és a kovetkezd harom kozossegi platformjait.

. hisegrendelésehez. \/ Hivi ta
\/ Kérje, hogy értékelje 5nmagat az Eld , Iz ) @l CeRyRRliel @2
meg Utmutaté 3. oldalan. \/ Ebresszen lelkesedét azirant, hogy a kozéssege csoportjaiba.

‘/ o az LRP-n keresztul a legjobb aron \/ Hivja meg, hogy vegyen részt
IS Tl A DL juthat hozza a termékeihez.

dOTERRA-életmodba. folyamatos oktatasban (errél az

\/ Mutassa meg, hogyan kell utmutato 73-74. oldalain olvashat).
bejelentkezni a virtualis irodaba,
es 6sszeallitani az els6 LRP-

\/ Biztassa a kivansaglistaja

bsszeallitasara, \/ Biztassa megosztasra és uUzletépitéesre

(adjon neki egy Megosztdas €s/vagy

rendeléset, majd a kesébbiekben
modositani rajta.

Epitkezés Utmutatot, és Utemezzenek
be egy Bevezetés a hazigazda
szerepebe vagy egy Bevezetés az
Uzletépitésbe oktatast az erdeklodesi
koretol fuggden).

€) JOTERRA | Lictetepiesi itmutats



A fenntartasok kezelése

Ha a vasarlok kifejezik a fenntartasaikat olyan termekekkel kapcsolatban, amelyek nem hoztak meg szamukra a vart eredmenyeket,
hallgassa meg 6ket, és lassa el ket az alabbiakhoz hasonlo tanacsokkal, vagy adjon nekik étleteket, hogyan finomitsanak a hasznalt
esszencialis olajok mennyiségen vagy az alkalmazott modszereken, hogy sikeresen elérjek a kivant eredmenyeket. Meritsen az alabbi
tippekbdl, hogy pozitivabb tapasztalatokhoz segitse dket:

Hasznalja gyakrabban az
olajokat

Probalja az esszencialis olajokat
kisebb mennyisegben, viszont
gyakrabban hasznalni. Bizonyos
problémak esetében akar 1-2 cseppet
1-2 orankent. Mas problemakra
legalabb egy honapon at (vagy akar
tovabb) naponta 1-3 alkalommal is
megprobalhatja hasznalni az adott
megoldast a kivant eredmenyek
eleréseig, illetve a javulas
felllvizsgalasaig. Vannak dolgok,
amelyeknel egyszerlen idébe telik,
amig javulas mutatkozik. Masoknal még
tovabbi lepésekre is szikseg van az
optimalis eredmények eléresehez.

Valami gatolja a hatasokat

Csokkentse a mereganyagok, artalmas vagy

szintetikus anyagok fogyasztasat, illetve
jelenletét az eletében, valamint az olyan
antitapanyagokét is, mint a cukor, a koffein
vagy a feldolgozott élelmiszerek. Ezek
mindegyike gyengitheti az immunrendszert,
elvonhatja a szervezet jollétre forditott
energiait, és visszafoghatja az esszencialis
olajok hatasait. A dehidrataltsag, a magas
stressz-szint és az alvashiany ugyancsak
jelentds hatassal lehet az eredmeényekre.
Emellett az esszencialis olajok szamara az
is fontos a leheté legjobb teljesitményhez,
hogy a szervezet rendelkezzen a kelld
tapanyagokkal. Ha a test tartalékai
kifogyoban vannak, akkor az eredmeények
is elenyeészoek lesznek, vagy akar teljesen
elis maradnak. Ha eddig még nem tette
volna meg, a Lifelong Vitality Pack harom
terméket is mindenképp adja hozza a napi
wellnessrutinjahoz.

Probaljon ki egy masik
megoldast

Ami valakinek bevalik, nem biztos,
hogy masnak is be fog. Mindenki

mas, és ennek a figyelembevetele az
esszencialis olajok hasznalatanak egyik
legnagyszerubb elénye. Probalkozzon
kuldonb6z6 megoldasokkal, amig meg
nem talalja az igazit. Ugyanakkor
érdemes a fizikai tlnetek érzelmi
gyokereit is figyelembe venni. Amit
gondolunk, amiben hiszlnk, az
koézvetve es kodzvetlenul is kihatassal
van a biologiai folyamatainkra.
Hasznaljon esszencialis olajokat az
erzelmi tamogatas biztositasahoz

is az eredmények mertéekének és
gyorsasaganak javitasa erdekéeben.

Empowered Success Uzleti képzési rendszer @
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Tamogatas

Folyamatos oktatas

A vasarlok beilleszkedését kdévetoen

Ajanljon a vasarlok figyelmébe olyan tanulasi lehetéségeket, amelyek
segitenek névelni az 6nbizalmukat, valamint tapasztalatokra és uj ismeretekre
szert tenni. Ha segit nekik felismerni a termékek értékeét, a dOTERRA-életmod
koveteseben rejléd erdt, valamint maximalisan kamatoztatni a tagsagukat,

akkor tébb vasarlot sikerul majd megtartania. A folyamatos oktatasra online,

szemelyesen vagy akar felvetelen keresztul is sor kerulhet.

- Biztassa a vasarlokat arra,
hogy hivjanak vendegeket is.

- Hivjon meg olyan jelolteket,
akik nem csatlakoztak az els6
eléadas alkalmaval.

- Hivjon meg olyan jelélteket es
vasarlokat, akik erdeklédnek
az adott tema irant.

- Hivjon meg olyan epitoket, akik
szeretnének tobbet megtudni.

" Eléadasok

Hasznalja fel a felsévonala altal tartott folyamatos oktatast
biztosito eldéadasokat, vagy tartsa meg a sajatjait. A
wellnesskonzultaciok utan az Eld meg Utmutaté remek
segedanyagnak bizonyul majd az életmoddal kapcsolatos
folyamatos tanulashoz. Egy elére ¢sszeallitott eléadassorozatot
kinal. Minden eléadas elején vezesse fel az adott témakort

Miért van ra sziikség?

- Erdsiti a termekekbe vetett hitet.

- Valtozast visz az emberek életébe.

- Rendszeres LRP-rendelésre kesztet.

- Vonzova teszi a megosztast és
Uzletépitest.

- Fejleszti a csapatot.

- Segitseg az ellazulashoz

- Erzelmi aromaterapia

- 30 napos méregtelenites

- Bor-, haj- és testapolas

- Legyen mindenre felkészult!

a wellnesséletmod piramisaval valo dsszefuggései alapjan, Specialis eléadasok:

lel e eele & egEtels elek el ga: Az erdeklédésnek megfelelden ajanljon tovabbi

eletmoddal kapcsolatos temakat.

Lehetséges témakorok:

- A mindennapi egészseg rutinja
az LLV™-csomaggal
- Foézés esszencialis olajokkal
- A gyermekek egészsege
- Az egészseges eletmod tamogatasa

- Energiaval és vitalitassal teli elet
- Testedzes es mozgas

- Iskolakezdes

- Baba-mama

- Teli készitsd el hazilag" projektek

- Olajok hazi kedvenceknek

+ Arcapolas és spa

- Intimitas

- Sporttaska ujragondolva

- Esszencialis olajok professzionalis kézegben

€) dOTERRA | Livtetepieisi itmutats



Csoportos wellness tanacsadas

A csoportos wellness tanacsadasok tartasa jo modszer arra,
hogy kevesebb ido alatt tobb belépdre tegyen szert.

Ha az alapok ismertetéserdl elére kikuld egy videot, akkor

a kozos idot a kerdesek megvalaszolasanak és a resztvevok
tamogatasanak szentelhetik a napi wellnessterveik es a

90 napos kivansaglistajuk osszeallitasa erdekeben.

Tobbek kozott azért eldnyds, mert:

- Arészvetel videohivas vagy eseten gyakran nagyobb
aranyu, mint szemelyes talalkozas eseten.

- Mindenkit megkérhet, hogy a beszelgetés ideje alatt
legyenek szamara kéznél a termékei.

- Felkinalhat valamilyen 6sztonzoét a részveteléert, vagy
egy tovabbiismerds részveteleert.

Online segédanyagok
Csapat

Hasznalja a felsévonala altal az On és a vasarloi
rendelkezésere bocsatott, nagyszeri termekoktatasokat,
amig el nem jon az ideje, hogy 6sszeallitsa a sajatjait,
altalaban mar a magasabb, Gold vagy Platinum szinteken,
ahol mar sajat vezetd Uzletepitdi lesznek, akikkel egyutt
dolgozhat. A csapatoktatasok jellemzden heti Zoom-hivasok
vagy Facebook Live-kozvetitések formajaban, esetleg a
csapat weboldalan keresztul zajlanak.

doTERRA

Ossza meg és népszerusitse a doterra.com oldalain
talalhaté anyagokat:

Discover > Product Education

- AromaTouch™ technika

- dOoTERRA Egyetem

- Az esszencialis olajok tudomanya

Resources > Essential Oil Resources
- Szorolapok
- Szakmai anyagok

Az esszencialis olajok hasznaldinak
szolo 6sszejovetelek

Oszténdzze a vasarlokat arra, hogy talalkozzanak, és
megeljek, hogy mind egy kézdsséghez tartoznak, mikdzben
az olajok és a termékek ujabb és ujabb kreativ felhasznalasi
modjait is felfedezik. Legyen szamukra izgalmas, megis
egyszeru. Kerje meg a resztvevoket, hogy osszak meg a
tapasztalataikat, kedvenc tippjeiket és receptjeiket. Kozdsen
nézzenek utana bizonyos dolgoknak az esszencialis olajokrol
egy Utmutato segitségével. Erdemes lehet egy havonta
vagy negyedeévente rendszeresen megrendezett esemenyt
szervezni ugyanazon a helyszinen vagy akar egymast
valtogato hazigazdaknal.

Empowered Success Uzleti képzési rendszer Q
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Tamogatas

Taplalja vasarloi erdeklodeset

Epitsen fel egy aktiv, esszencialis olajokat hasznalo kdzdsséget. Csapata bévitésének

egyik legjobb maodja, ha torédik azokkal, akik mar csatlakoztak, hiszen Ok kincset

ernek, es csak a kibontakozashoz szukseges inspiraciora varnak. Az emberek jol erzik
magukat az olyan, kozos ertekeken osztozo kornyezetben, ahol egyutt tanulhatnak és

fejlodhetnek.

A vasarloi élmény hianyossagainak potlasa erdteljes modszer a hosszu tavu wellnesscéljaik tamogatasara. Tartsa szem el6tt
az On gondoskodasara bizott tagokat, és ellenérizze a virtualis irodaban, hol meriilnek fel igények. Keresse meg példaul azokat,
akik egy ideje mar nem rendelnek, vagy soha nem is adtak le masodik rendelést. Tamaszkodjon egy vagy tébb forgatokdnyvre
az alabbiak kozUl, hogy segitsenek az orientalt vasarlotamogato beszélgetések levezetéseben. A kapcsolatteremtés erdekében
inditson mindig csevegeéssel. Legféképpen pedig kérdezzen, hogy feltarja a megoldasra szoruld szikségleteket.

Az igények felmérése

- Nem tudja, hogyan kell hasznalni a termekeket.

- Meg nem tapasztalt valtozast.

- Nem tudja, hogyan rendeljen online, illetve
nem ismeri az LRP hlségprogramot.

Utokovetd hivas
o Kapcsolatteremtés és tajékozodas

Szia, _______ vagyok, a doTERRA-s Wellness Tanacsadod. Csak fel
szerettelek volna hivni megkdészonni, hogy ilyen hiuseges vasarlom
vagy, es utanajarni. . .

A. Valaszoljon a kerdésekre, és kinaljon megoldasokat:
... hatha van valamilyen konkreét kérdésed a terméekek

hasznalataval kapcsolatban vagy valamilyen prioritasod, amelyre

mostanaban szeretnel megoldast talalni. Hallgassa meg, és
Jjavasoljon szamara relevans megoldasokat, vagy nezzenek
utana a dolgoknak egyutt egy utmutato segitsegevel.

B. Kévesse nyomon a haladasat, és ajanljon megoldasokat:
... Nagyon kivancsi vagyok, hogy tetszenek a termekek, es mi
az, ami bevalt neked. Erdsitse meg a pozitiv tapasztalatokat,
es tegyen az igenyeihez kapcsolodo tovabbi javaslatokat.

A. En is imddom a Zengest™-et! Probdltad mar a ldgyzselatin
kapszulat is?

B. Ugy tinik, a gyerekeid is szeretik a levenduldat lefekvéshez.
Gondoltal mar arra, hogy minden haloszobaba beszerezz egy
parologtatot, hogy minden csaladtagot a kilénbdzo igenyeiknek
megfeleléen tamogathass?

C. Nagyon tetszik, ahogy a Deep Blue™-t hasznalod az tgyfeleid
kéreben. Fogadni mernéek, hogy imadjak. Megfigyeltem, hogy
Sok masszazsterapeuta sikeresen alkalmazza az AromaTouch™
és a doTERRA Balance™ olajokat is.

- Még nem vett részt wellness tanacsadason.
- Nem ismeri a tobbi termeket.
- Tovabbi étletekre van szuksege.

9 Ertékteremtés

Tetszes szerint Kiegészité forgatékdnyveket is felhasznalhat (lasd
a kovetkezé oldalon).

e Lezaras

Nagyon driltem a lehetésegnek, hogy beszelhettem ma veled,

és kiderithettem, hogyan hasznalod a d6TERRA olajokat. Ktildeni
fogok neked egy _______ (pl. egy hivatkozast Uzenetben), hogy
biztosan sikerdljon _______ (pl. csatlakozni a Facebook-csoporthoz).
Ha barmilyen tovabbi kérdesed lenne, Reress batran!

Legyen tisztaban a megtartasi
aranyaval

Kovesse nyomon sajat es csapata vasarloinak tevekenyseget
és megtartasi aranyat is a virtualis irodajan keresztul:

IPC szolgaltatasok > Csaladfa > Csaladfa 6sszegzes

€ COTERRA | Ulstetepitesi itmutats



A siker titka az utokovetesben rejlik.

Kiegészitd forgatokényvek

Meghivas kdézésségbe

Tudtad, hogy van egy szuper jo Ris ______ (pl. Facebook)
kr6zdssegunk, ahol kRerdezhetsz, és oktatasi anyagokhoz
Jjuthatsz hozza, valamint az eseményeRkrél es a
termekpromociokrol is értestlhetsz? Nagyon

szivesen felveszlek . ..

Meghivas folyamatos oktatasra

Szerettem volna felkindlni neked a lehetéseget, hogy
bekapcsolodj a wellnessoktatasi sorozatunkba. Minden
eloadas egy konkrét temakodrre 6sszpontosit a doTERRA
kapcsolodo esszencialis olajai es termekei
hasznalatanak bemutatasaval egybekotve.

A.Minden ______ 0ssze szoRtunk Glni ______ oraror (pl.
kedden 19 érakor) egy Zoom-hivas kereteben. Neked
is elkildém a linket. Vagy személyesen ______ (pL.
nalam).

B. EL6 kozvetitést tartunk minden ______ napon ______
orakor (pl. szerdai napon 19 érakor) az esszencialisolaj-
rajongoink ______ nevd Facebook-csoportjan beldl.
Neked is elkuldom majd tzenetben a linket, hogy
regisztralhass. Van jelenleg olyan tema, amely
érdekes a szamodra? Mert akkor esetleg mar most is a
figyelmedbe ajanlhatnek valamilyen eléadast!

C. Mindet online tartjuk, ugyhogy tetszes szerint barmikor
hozzdferhetsz az 6sszes eldadashoz. Egyszertien Reresd
fela(z) ______ (pl. csapat weboldalat vagy Facebook-
csoportjat), és kattints alz) ______ (pl. ______ fulre vagy
utmutatokra). Kuldok majd egy linket. Van jelenleg
olyan tema, amely erdekes a szamodra, es amelyrol
reészletesebb tudnivaloRrat is Ruldhetnék neked?

Tamogatas

Mechael Clowuse

Promoéciok és 6sztonzék felajanlasa

A. Szerettem volna a figyelmedbe ajanlani egy izgalmas

lehetéseéget! Ha leadsz egy legalabb ______ (pl. 200
PV) ertekri rendelest ebben a honapban ______ -ig
(pl. 15-ig, 30-ig), ajandékba kapsz egy ______ (pl.a

doTERRA vagy a sajat promociodja)! Elkotelezdédés
esetén: Rendben, akkor feljegyeztem magamnakr,
hogy 15-ig le fogod adni a rendelésedet, hogy
megkapd az ingyenes ______ !'Van valami, amit
Rifelejtettem?

B. A dOTERRA-nak van egy nagyszert ajanlata, amely
csak erre a hétre szol: ______ (pl. BOGO). Jo, ha tudod,
hogy. . .. Kuldhetek egy linket is
egyenesen az ajanlathoz ______ .

amely atiranyit

C. Emellett én is felajanlok ingyenes ajandekkent
egy —_____ (pl. egy esszencialis olajat) azoknak a
vasarlokRnak, akik ebben a honapban tébb mint 100
PV erteRu hlsegrendeléest adnak le, készénetkepp
a folyamatos tamogatasukert. Esetleg szamodra is
hasznos lenne, vagy ordlnél neRi? . .. Szuper! AkRRor
mindjart el is Ruldém a pontos részleteket.

Meghivas megosztasra és lzletépitésre

A. Tudom, mennyire szereted hasznalni a termékeket,
és biztos vagyok benne, hogy masoRat is ismersz,
akik szamara elonyosek lennének. Fontolora vennéd,
hogy hazigazdakent nalad is tartsunk egy eloadast,
és elfogadnal érte egy ajandekot?

B. Epp most jévok alz) ______ (pl. esemenyrdl, eléadasrol,
talalkozorol). Csupa celtudatos ember vett Rordl, es az
energiajukrol, a lelkesedestikrol te jutottal eszembe.
Szivesen elbeszéelgetnek veled részletesebben is errdl.
Erdekelne a d6TERRA dltal kindlt lehetéség?

Empowered Success Uzleti képzési rendszer @



tlasznes tippek

Az aktiv és kevesbe aktiv vasarlok LRP-
rendeléseinek fellenditesehez is remek
modszer a vasarlok kovetkezetes tajekoztatasa
a dOoTERRA, a felsévonala vagy akar a sajat
promocioirol es 6szténzdirdl. Meg jobb
eredmenyeket érhet el, ha az ajanlatokat
kifejezetten a vasarlok igéenyeihez igazitja, vagy
meghivja dket egy-egy uj termék kiprobalasara.

Az 6sztonzoket erdemes mindig ott bevetnie,

ahol a szintlépeshez szUkseges forgalomra vagy
csatlakoztatasokra a legnagyobb szuksege van.
Igény szerint mikodjon egyutt a felsévonalaval.

Huzamosabb ideje nem rendelt? A BOGO remek
alkalmat kindalnak, hogy vasarlasra 6szténézze.
Csak havonta vagy idészakosan rendel par
dolgot? Ajanljon fel a szamara egy 6szténzot
100+ PV érteku rendelésre.

Rendszerint 100+ PV ertekben rendel minden
honapban? Talaljon ki a szamara egy 200+ PV
erteku rendeléesert jaro jutalmat.

Vezessen egy Osszeszedett listat azokrol,

akik szivesen hallanak Ontél a kulénleges
ajanlatokrol es oktatasi lehetdsegekrdl. Legyen
kénnyen kezelhetd, hogy a segitségéevel mindig
naprakeszen és hatékonyan tajéekoztathasson.
Vasarloi folyamatos szamontartasat epitse be
a legfontosabb Uzletepitesi rutinjai koze.




Az igények kielégitése és wellnesstanacsadasi hivasok beutemezése

o Kapcsolatteremtés és tajékozodas

Szia, ___, ___ vagyok, a doTERRA-s Wellness Tandacsadod. Barmikor szamithatsz a tamogatasomra. A virtualis iroddn kereszttil
épp arra lettem figyelmes, hogy . ..

Tamogatas

Huzamosabb ideje
nem rendelt

Részt vesz az LRP
huségprogramban,

de még sosem volt
wellness tanacsadason ... egy ideje mar nem
rendeltél. Csak szerettem
... nagyon szereted volna rakerdezni, hogy van-e

az olajokat, és minden esetleg valamilyen kerdesed

honapban vasarolsz. hozzam.
Kivancsi vagyok, hogy mik
a kedvenceid! ... Mi miatt

is kezdted el hasznalni az

Tovabba . . .

esszencialis olajokat?

Ezt csak akkor keérdezze
meg, ha tenyleg nem tudja.
Szuper, hogy ilyen jol
Rihasznalod az LRP
hasegprogram Rinalta
elonyoket!

Tovabba. ..

9 Wellnhess tanacsadas belitemezése

A. Még soha nem vett reszt wellness tanacsadason: Meg akartam
bizonyosodni arrol, hogy tudsz errol a szuper lehetésegrol, mert
nem szeretnem, ha lemaradnal rola. A fiokoddal jogosultsagot
szereztel egy ingyenes wellnesstanacsadasra, amelynek a
kereteben 30 percet beszélgetnéek veled az otthonodban vagy
telefonon, hogy segitsek az egeszsequgyi prioritasaidat 6sszhangba
hozni a termékekkel, amelyeket haszndlsz. Az Eld meg atmutatot
hasznalnank hozza, amelyet elére elkuldenek neked.

Melyik csomagot is vasaroltad meg, amikor beléeptel ______ (csak
akkor kerdezze meg, ha nem tudja, vagy tul sokaig tartana
utanajarnia a virtualis irodaban)? O, tényleg! Eléfordul, hogy a
legelso esszencialis olajok megvasarlasa idejen meg bizonytalan az
ember, hogyan is kellene azokat hasznalnia. A wellness tandacsadas
célja, hogy segitsen oket beépitened a napi wellnesstervedbe, és
hogy ramutasson, hogyan éerheted el a legtdbb jotekony hatast a
nap folyaman. Az is céel, hogy meggyoézodjlink arrol, biztosan tudod,
hogyan hozhatod ki a legtobbet a tagsagodbol, es hogyan tehetsz
szert ingyenes termekekre.

Vasarol, de
LRP-n kivil

... hagyon szivesen
hasznalod az olajokat, eés
rendszeresen vasarolsz.
Nagyon kivancsi vagyok, hogy
mik a Redvenceid, és mi az,
ami bevalt neked.

A masik ok pedig, amiert
kereslek, az, hogy megosszam
veled az egyik legjobb

dolgot a doTERRA-val
kapcsolatban, és elmondjam,
hogyan juthatsz ingyenes
termekekhez az LRP
husegprogramon keresztul.
Minden vasarlasod akar 30%-
at visszaszerezheted ingyenes
termékek formajaban.
Rendelésedet pedig barmikor
kénnyeden modosithatod
vagy torolheted. Szeretnel
errél meg tobbet megtudni?
Szeretned, hogy segitsek

a hdséegrendelesed
osszeallitasaban?

Részt vesz az LRP
hiségprogramban,
de a bankkartyaja
nem mukodik

... annak idejen bedllitottad
az LRP-rendelésedet, és az a
mai napig él a rendszerben,
de nem mukédik a
feldolgozasa. Tudtal errol?
... Nem szeretnem, ha

azon kellene téprengened,
vajon miert nem erkezik
meg a csomagod. Az

egyir oka az lehet, hogy a
nyilvantartasban szereplo
kartyad lejart, illetve mar
nincs hasznalatban. En is
szivesen segitek a problema
megoldasaban, de akar

az ugyfelszolgalathoz is
fordulhatsz segitsegert.

Tovabba. ..

B. Utokovetesi wellness tanacsadas felajanlasa: Tudom, hogy

tartottunk egy wellnesstanacsadast, amikor beleptél, de az
mar elég regen volt, ezert arra gondoltam, hasznos lenne, ha
feltilvizsgalndank a napi wellnesstervedet, és ellendriznénk,
mennyire vagy magabiztos a kéveteseben.

Nagyon ortilnek, ha betitemeznénk egy utokovetési beszelgeteést.
Megfelelne neked a _______ vagy . ____ (nap) _______ ora
(idépont)? ... Szuper! Ha egy huron pendultink, akkor te is biztos
orulnél, ha eldtte meég kuldenek rola egy emléekeztetdt. Szeretned,
hogy Rildjek? ... Rendben! Akkor keészen is vagyunk! Itt van az
elerhetésegem, hogy tudd, hogyan talalsz meg. ... Mar alig varom,
hogy elbeszelgessunk!

Empowered Success Uzleti képzési rendszer @
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Kotelezodjon el az ugy mellett

Az Epitétoborzas lépés végére tudni fogja, hogyan
talaljon uzleti partnereket, és hogyan kepezze
az alsovonala epitdit egy lendlletes es sikeres

uzletepitd kdzosseg megteremtesehez.

A vezetes lenyege, hogy
olyan egyertelmuen
kommunikaluk az emberek fele
az ertekeiket es a lehetosegeiket,
hogy 6k maguk is felismerjek oket.

Stephen Covey




Epitétoborzas

Keressen uzleti partnereket

A sikeres uzlethez olyan hasonlo felfogasu emberekre van szuksege partnerkent,
akik pontosan arra vagynak, amit On és a doTERRA kinalni tud szamukra. Eljen a
toborzasi szemleletmodra vonatkozo alabbi tippekkel, hogy sikertljon talalekony
es elkotelezett uzleti partnereket talalnia és megnyernie maganak.

Mar az elsé lépésnélis a cél lebegjen a szeme
elétt. Vazolja Uzletepitd jeloltjei szamara, hogy
milyen elkepzelesei vannak. Milyen Ugy taplalja a
kozossege szolgalata irant erzett szenvedelyet? Sajat
vallalkozasanak On a vezérigazgatdja, és arra kéri
oket, hogy legyenek a partnerei. Mieldtt azonban
csatlakoznanak Onhéz, tudniuk kell, hogy merre tart.

On mindenképp révbe fog érni, velilk vagy nélkiiliik.
Csak Onoén all, hogy sikeres lesz, vagy elbukik.

Bar sziksége van kévetékre, senki sem fogja On
helyett sikerre vagy kudarcra itélni a vallalkozasat.
Olyanokat keres, akik szivesen tarsulnanak Onnel. Ha
az emberekben azt a benyomast kelti, hogy rajtuk all
vagy bukik a sikere, akkor hajlamosak elutasitoak lenni.
Ehelyett inkabb a varhato sikerek iranti lelkesedéseét
koézvetitse feléjuk. Arrol biztos nem akarnak majd
lemaradni, és ez sok esetben arra sarkallja 6ket, hogy
csatlakozzanak Onhéz.

Tokeletesitse a Bevezetés az Gizletépitésbe
eléadasat. A Bevezetes az Uzletepitesbe eléadasokat

is eéppen olyan felkészulten tartsa meg, mint Az olajok
bemutatasat. Fejlessze tokélyre az Uzleti lehetésegek
megosztasaban valo jartassagat. Tartson gyakran
eléadasokat, hogy minel nagyobb magabiztossagot és
tobb tapasztalatot gyUjtsén az epitok beleptetese teren.

Az ideadlis uzleti partner

(4]
(5]

6]

7

Vonja be a jeloltjeit vallalati és csapateseményekbe.
Ne feledje, hogy az emberek mindig valamilyen
esemeny koézben jutnak dontesre.

Mutassa be 6ket a felsévonalanak. Hasznalja fel a
felsévonalat, hogy hitelt adjon vele a dOTERRA kinalta
Uzleti lehetésegnek. Kerje meg, hogy ossza meg

a tapasztalatait a jeloltjeivel. (A 2/1-es hivasokrol
bévebben a 82. oldalon olvashat.)

Az emberek olyanokkal vagnak kézés Uzletbe, akikkel
rokonszenveznek.

On kivel toltené szivesen az idejét? Kivel utazna
szivesen egyutt? Ezuttal nem az alsovonalaba gyujt
embereket, hanem Uzleti partnereket keres. Legyen az
az ember, akivel masok is szivesen épitenének kdzdsen
Uzletet. Meséljen arrol, mennyire szereti, amit csinal, és
mekkora valtozast idézett el6 az eéletében. A legjobb
vezetdi azokbol lesznek, akik 6szinten felkeltettek

az erdeklodeset. Ha segit nekik megoldast talalni a
nehézsegeikre, 6k is nagyobb kesztetest ereznek majd,
hogy elkételezzék magukat On mellett.

Higgyen bennuik. Az uj epitoknek meg nincs
tapasztalatuk, ezért az On meggyézédéseitél fluggnek,
amig ki nem épitik a sajatjukat. Kezdetben On jobban
hisz majd bennuk, mint amennyire 6k hisznek
onmagukban. Taplaljon hitet belejuk.

A 108. oldal segitsegével talalja meg azokat a tulajdonsagokat, amelyekkel szeretné, ha Uzleti partnerei rendelkeznének.
Mikdzben egyre tobb tapasztalatot gyUjt, a listajat is folyamatosan bdvitse.

Elhivatottak és talalékonyak - ami jellemzé rajuk:

- Hitelesek - ahogy a nagykdnyvben meg van irva.

+ Csupa meggydézdédeésroél és celtudatos elkdtelezettsegrol

Ko6zombosek és vonakodoak - ami nem jellemzé rajuk:

- Hiteltelenek - nem elhivatottak.
- Lemondodak és nem elkotelezettek.

arulkodnak. - Ragaszkodnak a tértenetliikhéz es a mentsegeikhez.

- Tettre készek es motivaltak, hogy tullépjenek a sajat

tortenetlkon.

@ dOTERRA | Lztetepitesi ditmutats



Felkérés Uzletépitésre

Tekintse at a Nevlistdjat, es 6sszpontositson azokra, akiket kiemelt epitdjeldltkent
azonositott. Az alabbi egyszerl lépéseket kdvetve kérje fel dket, hogy épitsenek
Uzletet Onnel egyutt. A forgatékonyveket a tetszése szerint felhasznalhatja

vagy modosithatja.

Kérje meg a jeldltjeit, hogy a

- Kezdjenek el megismerkedni személyesen, online vagy akar telefonon, hogy
folyamatosan apoljak a kapcsolatukat. Hintse el a dOTERRA kinalta lehetésegek

talalkozo elétt nezzenek meg
egy rovid videot, amely bevezeti
8ket mindabba, ami On szerint

magvait a meggyozes hiteles modszereivel, aprankent adagolva a veluk

kapcsolatos elkepzeleseket es videokat, majd tegyen fel az alabbiakhoz

hasonlo kérdéseket:

A. Erdekelnének ujszer(i Uizleti és kereseti lehetéségek?

B. Szeretnél tobbet megtudni arrol, milyen Riegészitd jovedelemre tehetnél szert

a doTERRA-val?

C. Gondoltal mar arra, hogy masokkal is megoszd az esszencialis olajok iranti

rajongasodat, és kRézben meg nemi plusz bevételre is szert tegyel?

- Ossza meg az elkepzeleset.

- Mondja el a jeloltjeinek, hogy miert pont rajuk gondolt, és miért szeretne

velUk dolgozni.

inspiralni fogja 6ket, vagy felkelti
az érdeklédesuket (pl. a vallalatrol,
a jutalekrendszerrodl, a termekek
minésegeérél/a CPTG™-rél, a
Co-Impact Sourcing™-rél, a
doTERRA Healing Hands"-rol).

48-72 oran belul egyeztessenek
egy idépontot, amikor
elbeszelgetnének a videokrol.

Annyira jo az Uzleti erzeked/kRénnyen teremtesz kapcsolatot/jol bansz az

emberekkel/vallalkozo szellemu vagy.

- Miutan jelzik, hogy érdekli 6ket a lehetdseg, hivia meg a jeléltjeit egy Bevezetés

az Uzletepitésbe eldadasra, ahol tovabbi reszleteket is megtudhatnak.

- Amikor Uzleti partnereket toboroz, érdemes lehet akar egy 2/1-es hivast is

szerveznie a felsévonalaval, hogy meég hitelesebb benyomast keltsen.

Beszéeltem

(felsévonala) a nap folyaman. Tudod, hogy ki 6? Szakeérto
tertileten (felsdvonal belsé motivacioja/erdeklodési tertlete/

szinten van (felsévonala szintje) a doTERRA-nal. Igazan

lenytigdzo és kRozkedvelt egyeniseg! Szeretne részt venni egy k6zés hivasban

veled. En is ott lennék. Ezekben az idépontokban tudna rank idét szakitani: ______ .

Szamodra melyik lenne alkalmas kRozuldak?

Amikor egy leendé Uzletepitd szamara tart
eldéadast, akar szemelyesen, akar Zoomon,

a negyszemkozti beszelgetések sok
esetben eredményesebbnek bizonyulnak.
Amikor pedig egy vélemenyformald
egyeéniségre bukkan, gyakori, hogy az illetd
kifejezetten egy meghittebb, személyre
szabhatobb beszelgetésre vagyik.

Program:

- Tegyen fel feltaro kerdeseket.

- Mérje fel a jelolt nehézsegeit.

- Azonositsa az igenyeit.

- Kinaljon szamara megoldasokat.

Mire jok a 2/1-es hivasok?

A 2/1-es hivasok a felsévonalanak mint hiteles szakertonek a tudasat
kamatoztatjak, hogy segitsen a jeloltben tiszteletet, meggyodzddest es
bizalmat ébreszteni On, a csapata és a vallalat irant. Tartsanak kézésen egy
bevezetot a dOTERRA Uzleti lehetdsegeibe (lasd a Bevezetes az Uzletepitesbe
forgatokényveket a 89-90. oldalakon) az Epitkezés utmutato segitségével.

Akar egy belutemezett telefonhivas vagy Zoom-hivas keretében, akar
személyesen kerUl ra sor, Onnek és a jeldltiének is megnyugtaté lehet, ha egy
tapasztaltabb felsévonalbeli mentor vezeti a hivast. Hamarosan pedig On tart
majd 2/1-es hivasokat a sajat epitéi szamara, mikdzben mar 6k is sajat uzleti
partnereket és epitdket toboroznak.

Nehany dolog, amit meg fontos eszben tartania:

- A hivasban On, az On felsévonala és a jeldltje is részt vesz.

+ Gondoskodjon arrol, hogy minden resztvevo elére ertesuljon a hivas részleteirol.

- Hallgassa vegig figyelmesen, jegyzeteljen, és talalja meg a modjat, hogy
elhivatott es talalekony mentora lehessen ujdonsult epitéjének.

- Térekedjen arra, hogy a beszelgetes vegig relevans maradjon a jelolt szamara.

Empowered Success Uzleti képzési rendszer @
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Szeélesitse a hataskoret

Erjen el még tébb emberhez ugy, hogy megkeéri azokat, akiket mar ismer, mutassak be
a sajat ismerdseiknek. Talan ismernek valakit, aki épp olyan lehetdseget keres, mint

amilyet a dOTERRA kinal?

Nagyon gyakori, hogy az emberek a hétkéznapi beszélgetéseik soran megosztjak a bizalmasaikkal, ha egy uj vagy masfajta
lehetéséget keresnek az életben. Az ismeretsegi kdr szélesitésenek legnagyszertbb formaja, amikor egy ,kdzvetité fel" hozza
0ssze az embereket. Tamaszkodjon a kovetkezé oldal tetejen talalhato forgatokodnyvekre, hogy segitsenek ugy alakitani a

parbeszédeket, hogy azok épitdi ajanlasokhoz vezessenek.

Felkérés hazigazdanak

dOTERRA-kdzbssege bovitesenek és uj epitdk keresesének

az az egyik leghatekonyabb maodja, ha masok is vallaljak a

hazigazda szerepét a sajat meghivott vendegeikkel. Kisérje

figyelemmel a beszélgeteseket es a kdzdssegi mediaban zajlo
interakciokat, hogy megragadhasson minden ujonnan adodo
lehetéseget. Amikor megfelelének érzi ra az idét, osszon meg
egy terméktapasztalatot vagy reszleteket arrél, hogyan segitett

Onnek a d6TERRA. Kapcsolatépités kézben pedig meséljen

el valami hasonlot: Az az almom, hogy reszese lehessek egy

kezdeményezesnek, amellyel remenyt es jolletet vihetek az

otthonokba €s az emberek eletebe azzal, hogy megtanitom oket,
hogyan hasznaljak a dOTERRA-termekeket a mindennapjaik
soran, ahogy én is teszem. Jolesik a tudat, hogy éeleteket teszek

Jjobba szerte a vilagon: a termesztoket és a csaladjaiket, valamint

az itt eloket is.

Minden alkalommal, amikor mintakat oszt szet,

meghiv, hazigazda, eléadast tart, legfokeppen

pedig a wellness tanacsadasok és a folyamatos

oktatas keretében tartott eléadasai alatt, hintse el

a megosztasrol, a hazigazda szerepeérél es az Uzleti

lehetésegekrol szolo magvakat.

ime néhany példa:

A. Ha el tudod kepzelni, hogy azt csinalod, amit en—segitek
masoknak megtaldalni a megoldasokat—,es Rivancsi vagy,
hogy milyen a doTERRA Wellness Tanacsadojanak lenni,
szivesen mesélek arrol, hogyan érheted el, hogy fedezni
tudd a termekeid arat, valamint a kereseted kiegészitesi
és novelesi lehetosegeirdl is. Gyere oda hozzam az eléadas
utan, hogy megbeszeéljuk!

B. Miért ne tervezzink elore? Beszéljunk meg egy idoépontot,
amikor nalad is tartunk egy ilyen eloadast, hogy a hozzad
koézel allokkal is megoszthasd, amit itt hallottal.

A sikeres hazigazda

Batoritsa a megosztokat és a potencialis Uzleti partnereket,

hogy Ok is vallaljak egy eldadas hazigazdajanak a

szerepét, akar személyesen, akar online. Ha sikerul pozitiv

tapasztalatokat gyUjtenitk, elkezdik az On szerepében latni

magukat, es elindulnak az épitéve valas utjan.

- Tartson egy Bevezetés a hazigazda szerepéebe eldadast
a Megosztas utmutato és az Eléaddstervezd (lasd az 50.
oldalon) segitsegevel, hogy ésszeallitsanak egy atlathatd
és oOsszeszedett tervet, amelybdl kiderul, hogy kinek mi a
teenddje, és hogyan teremthetik meg a csatlakoztatasokhoz
optimalis elményt.

- Kérje meg dket, hogy a Megosztas utmutato 2. oldalanak a
segitsegével allitsanak dssze egy listat azokrol, akiket meg
szeretnének hivni (pl. csaladtagok, baratok, szomszedok,
munkatarsak). Javasolja nekik, hogy a térténetik megosztasa
és mintak kiosztasa reven teremtsenek a vendégek szamara
valamilyen élmenyt a meghivas elott.

- Dontsék el elére, milyen kompenzaciot varnak cserébe:
Wellness Tanacsaddit vagy a jutalmat, amelyet On biztosit
a hazigazdak szamara. Az eléadas megtartasa utan
fokozddhat az erdeklodés.

- Végezzen utokovetest, hogy megerdsitse bennuk az
elhivatottsagukat a doTERRA-val kdzos jovedelemszerzés
irant, valamint hogy tisztazza, ki hajtja vegre a
csatlakoztatasokat, tartja meg a wellness tanacsadasokat,
és nyujt tamogatast a vasarloknak.
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Epitétoborzas

Epitoi ajanlasok kérése - indirekt
meghivas

A. Azért kereslek, mert a segitsegedet szeretnem Rerni.
Mar _______ (idészak) oktatom es tanitom az embereket
az esszencidlis olajokrdl, és jelenleg épp a(z) ________
(pl. féldrajzi helyszin, Uzletag) tertletere is szeretnem

kiterjeszteni a vallalkozasomat.

Szeretnem a megfelel6 személybe fektetni az idémet,

a pénzemet és a forrasaimat - olyasvalakibe, akit
erdekel a természetes uton megvalosithato wellness, aki
vallalkozo szellemd, és mar csak a megfeleld kRepzesre
és tamogatasra van sziiksége. Tudsz esetleg valakit, aRi
szamara elonyds lenne, ha kézelebbrdl is megismerhetnée
a doTERRA termeékeit és lehetdsegeit? Mit szolnal, ha
Rruldenek neked egy esszencialis olajokat tartalmazo
ajandekcsomagot, hogy pontosabb kepet alkothass
arrol, kihez is illene igazan ez a szerep?

Idegenek megszoélitasa

Amikor ket idegen talalkozik, az egyik legelsé tema,

amit megbeszelnek, hogy ki mivel foglalkozik. Az egyik
legmeghatarozobb keszseg, amelyet elsajatithat, hogy hogyan
kezdemenyezzen egy ilyen beszelgetest ugy, hogy elsdkent
kérdez. Hogy miért? Mert ha On kérdez, akkor a masik fél is vissza
fog kerdezni. Az alabbi parbeszedmintak remekul ramutatnak,
milyen erdteljes hatasa lehet annak, ha pontosan tudja, mit csinal:

A. Te is tudod, milyen altalanos dolog, hogy az emberek masokra
bizzak az egészsegliket. Ezért is olyan fantasztikus az én munkam.
Megtanitom az embereknek, hogyan vegyek at az iranyitast az
egeszseglik felett.

B. Te is tudod, hogy bar az emberek tobbsege nyitott a természetes
uton biztositott jollet irant, fogalmuk sincs, hol is fogjanak
hozza. Ezert is olyan fantasztikus az én munkam. A termeszet
legerodteljesebb megoldasairol es azok egyszert felhasznalasi
modjairdl tanitom az embereket.

Ha ugy alakul, hogy elséként Onnek teszik fel a , Mivel foglalkozol?"
kerdest, forditsa meg a beszélgetés iranyat, és kérdezzen vissza

a masik fél foglalkozasara, hogy kézben személyre tudja szabni

a sajat valaszat: Egyszertien imadom a munkamat! Te mivel
foglalkozol? Majd miutan mar tudja, hogy mi a szakmaja, szemeélyre
szabhatja a valaszat:

A. En szulékkel dolgozom egylitt, hogy megtanitsam éket, hogyan
gondoskodjanak termeszetes uton a csaladjukrol esszencidlis
olajok es mas termékek segitsegevel.

B. En csontkovdcsokkal dolgozom egytitt, hogy megtanitsam éket,
hogyan tehetnek szert kiegeszito jovedelemre a rendeldjikben
azzal, hogy megosztjak a pacienseikkel az esszencialis olajokkal
tamogatott wellnesseletmodot.

B. Jelenleg egy dijnyertes, tobb milliard dollaros
wellnessvallalat, a d6TERRA partnereként dolgozom,
hogy vilagszerte milliokkal osszuk meg az esszencialis
olajok hatasat es erejet. Olyan embereket keresek, akik
nyitottak lennének arra, hogy belevagjanak egy ilyen
vallalkozasba, amellyel eleteket valtoztathatnanak meg.
Nagyra tartom a véleményedet, es azon gondolkodtam,
ismersz-e esetleg valaRit, akit erdekelne a d6TERRA, akar
a gazdasagi valtozasok miatt, akar egyszerten csak azert,
mert szivesen segitene masokon. Olyan is szoba johet, aRi
meg nem fejezte ki az erdeklédeéseét, de élenk, energikus
és onmotivalt alkat. Igazan haldas lennek barmilyen
ajanlasert, aki csak az eszedbe jut. Ha elobb a részletekre
is Rivancsi lennél, egyeztethetiink egy idépontot, hogy
atbeszéljuk oket.

Veled mi a helyzet? Van olyan wellness- vagy penzugyi prioritasod,
amelynek most Rittintetett figyelmet szentelsz? Miutan valaszol,
reagaljon igy:

A. Szivesen Riprobalnad magadat valami ujban?

B. Szivesen megismerkednel olyan lehetéségekkel, amelyekkel
Riegészité jovedelmet teremthetnel?

A cel, hogy az alapjan, amit megoszt vele, a masik fel azt mondja:
JIgen, meselj még a munkadrol.” Erre pedig valami ilyesmit
valaszolhat: Olyan emberekkel dolgozom egylitt, akik

biztonsagos, termeszetes es hatekony megolddasokra vagynak

a csaladjuk jollétenek biztositasahoz. Sok mindent tudsz mar az
esszencialis olajokrol?

Ha a valasz nem, akkor itt a remek alkalom, hogy megossza vele

a sajat tortéenetet arrol, hogyan nyujtanak a dOTERRA termekei es/
vagy Uzleti lehetéségei megoldast az On és a csaladja szamara
(tamaszkodjon a 36. oldalra a torténete elékeszitésehez).

Folytassa a beszélgetést kerdésekkel, hallgassa meg, és deritse
ki, hogyan teremthet értéket az életében azaltal, hogy dsszhangba
hozza az igényeivel a dOTERRA kinalta lehetdségeket. A cél vegsod
soron az, hogy ratalaljon azokra, akik éppen Ont keresik. Segitsen,
hogy a beszélgetés soran kirajzolodjon szamukra egy olyan kép,
amelyben, ha ez nekik valo, 6nmagukat fogjak viszontlatni, és
szeretnének majd rola tébbet is megtudni.

A kapcsolatépites nem csak a nevjegykartyak es az elerhetésegek
cserejet jelenti. Ahhoz, hogy valodi jelentésege legyen, dolgozzon
ki utokoévetesi strategiat azok szamara, akikkel megismerkedik.
Miutan kialakul Onok kazdtt egy kapcsolat, kévesse az utmutato
tobbi részében bemutatott lepéseket a parbeszeduk ujabb szintre
emelése erdekeben.
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Epitétoborzas

Bevezetes az uzletepitesbe

Az emberek kulonféle okokbol szoktak a dOTERRA Uzleti lehetdsege mellett donteni.
Egyesek a jovedelemszerzes, mig masok a kuldetestudat miatt. Barmi is legyen az indok,
az Epitkezés Utmutato sokat segithet, hogy a megfeleld iranyba terelje a parbeszédet.

A Bevezetés az lizletépitésbe eléadasok alatt 6sszpontositson arra, ami a legfontosabb a k6zénsége szamara, tegyen fel kérdéseket
(ehhez a kdvetkez6 oldalon talal javaslatokat), hogy megtudja, mi érdekli 6ket, és mik az igényeik, ugymint a jovedelemszerzés, a
céltudat vagy a nagyobb idébeli rugalmassag. Majd mutasson ra a céljaik eés a dOTERRA megoldasai kozotti 6sszefuggesekre.

Egy masik opcid, hogy csak az Epitkezés Utmutatd egy részét, az 1-4. [épéseket veszik at Az olajok bemutatasa eléadas utan. Fuggetlenil
attol, mit tanit meg, a parbeszed egy bizonyos pontjan fel fog merulni az igeny, hogy egyenileg az 5-9. lepeseket is megbeszeljek
Egyeztessen minden résztvevovel egy kesobbi idépontot, amikor is egy 2/1-es hivason keresztul a felsévonalaval (a 82. oldalon bemutatott
modon), illetve egy Indulasi bevezetonek nevezett strategiai megbeszeles kereteben megerositik az elhivatottsagukat. Annak erdekeben,
hogy az ertekesitesi csatornaja forgalmat fenn tudja tartani, tartson hetente legalabb egy Bevezetes az Uzletepitesbe eldadast. Az
eldadasok legyenek egyszerlek, masolhatoak es a jeloltek igenyeire szabottak. Hasznalja fel a kovetkezo oldalakon talalhato leirasokat es
forgatokonyveket az eldadasok sikeres lebonyolitasahoz.

- Emberek 6sszegyUjtése egy kdzdssegbe, az
igenyeik meghallgatasa es a dOTERRA kinalta
lehetésegek megosztasa.

- Arésztvevok igenyeinek kézeppontba helyezése;
felmérni és azonositani, hogyan tudjak kamatoztatni
a lehetésegeket.

AR
Fontos tipp

”:E‘ 72 oran belul vegezzen utokdvetest a csatlakoztatas

hrfn: erdekében (ha még nem tértent meg), és tartson
egy strategiai Indulasi bevezetd megbeszelest.
Tamaszkodjon erre az Utmutatora annak biztositasa
erdekeében, hogy a jelolt megértse a sikeres
Uzletépitéshez szukseges alapvetd lepeseket, es
lefektesse jovobeli eredmeényei biztos alapjait.

_ TTHEETT
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Idealis itemterv (20-60 perc)

Hasznalja fel az Epitkezési Utmutatéd segédanyagot.

5 perc

5-10 perc

5 perc

Az épitd tUdvozlése
Nyissa meg az eléadast,
vezesse fel és mutassa be a
vendeg eldadot.

Vendég eléado
Meséljen a hazigazdarol, és
0ssza meg a sajat tortenetet.

2

Nagyvonalu
jutalékrendszer

Magyarazza el, vagy mutassa

be video formajaban.

£ i rapi

-

#-2-4 E

i “-

Mi kell hozza?

Ossza meg az oktatashoz
és epitkezéshez kialakitott
rendszer eregjét és
egyszerlseget.

5 perc

5-10 perc

Mieért kell a csatorna?

Tortenet a vodorhordasrol
€s a csatornaépitesrol.
Ismerkedjen meg a
helyzetukkel.

{01, AP

Adjon teret az
almoknak
Emelje ki a lehetésegeket.

Kérdezz-felelek
Valaszoljon a kérdésekre.

Osszon meg egy tortenetet,

amellyel valaszt adhat a
fenntartasokra.

Miért éppen a
doTERRA?

Ossza meg a dOTERRA
termeékeivel, vezetesi

kezdemeényezéseivel vald
egyuttmukodésben rejlod eroét.

5 perc

Utvalasztas
Mutassa be, hogyan
mukodik a megosztas
és a jovedelemszerzeés.

5-10 perc

Felkérés
egyuttmukodésre
Veglegesitse az Uzletepites
melletti elkdtelezddest,

es egyeztessen idopontot
egy Indulasi bevezetd
megtartasahoz.
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Tamogatas

Bevezetés az uzletépitésbe lepésrol lepésre

Hasznalja fel az alabbi részletes attekintést, hogy sikeres négyszemkozti beszélgetéseket tudjon tartani. Az elsé nehany
Bevezetes az Uzletépitesbe eldbadasaba vonja be a felsévonalbeli mentorat is. A talalkozo eldtt ossza meg vele, mi mindent tud a
jelolt igenyeirdl/erdeklodesi koreirdl. Ahhoz, hogy a beszélgetés minel jobban sikertljon, kérje meg a jeldltet, hogy nézzen meg

egy odavago videot a 82. oldalon javasoltak szerint.

Udvézlés. Ha a felsdvonala fogja vezetni a hivast/beszélgetést, mutassa be, majd adja at neki a szot. Ne feledje, hogy On mar élvezi
a jeldlt bizalmat, de a mentora csak akkor vivja ki a tiszteletét, ha On hitelt ad neki a bemutatasa utjan.

Nala a sz6
- Teremtsen kapcsolatot kerdésekkel: Meséelj magadrol. . ..
Miota ... (allas/karrier)?

Mielodtt bekapcsolodna, barki is vezeti a beszelgetest, megkerdezi:
Milyen kérdeseid vannak szamomra? Valaszoljon a kerdésekre most,

vagy biztositsa afelél, hogy a kesébbiekben meg valaszolni fog rajuk.

Majd szdje bele ezeket a kerdeseket a beszelgetesbe, hogy meg
pontosabb képet kapjon a jeldltje igenyeirdl es erdeklodesi koreirdl.

- Min szeretnél valtoztatni a jelenlegi Rérilmenyeiddel kapcsolatban?

- Hanyadan allsz alz) ... (egészségi allapotoddal, kapcsolataiddal,

anyagi helyzeteddel, idéddel, erdeklédesi koreiddel, céltudatoddal)?

Van olyasmi, amit az allasod/karriered nem ad meg szamodra?
Van barmilyen frusztraciod, illetve olyan anyagi igényed vagy célod,
amely eddig nem teljesult?

+ Milyen hatassal van ez rad/a csaladodra (remeény, bizalom,
kapcsolatok, egészseg, anyagi Ugyek, ido6 tekinteteben)?

-+ Mitértéenhet, ha nem valtoznak a dolgok? Mennyire vagy eltokélt,
hogy valtoztass?

Onnél a szo

végezze a megosztast.

o Mesélje el a torténetét

Tudom, hogy a te életedben is megvalosithatjuk a valtozast! Hadd
meséljek neked egy Ricsit ____ (0sszon meg egy hasonlé tortenetet
valaki masrol). Igazabol szeretnek mesélni neked egy kicsit a sajat
tértenetemrol eés utamrol (készitse eld a térténetét a 36. oldal szerint)

Miért kell a csatorna?
Meselje el a véddrhordasrol és csatornaepitésrol
sz6l6 térténetet, és ossza meg, hogy Onnek miért
fontos egy jovedelemszerzeési csatorna kiépitése
(meséljen a sajat hatterérol, mi nem mukodott,

hogyan segitett a dOTERRA, €s hogy milyen jévé
all most On elétt). Ha a d6TERRA-(izleted egyetlen
varazsutesre pontosan olyanna valhatna, amilyennek szeretnéd,
az milyen lenne? Szeretned valahogy kiegésziteni vagy novelni a
keresetedet? Mit jelentene ez a jovedelmed tekinteteben? Mennyit

Ahhoz, hogy minel hatékonyabb beszelgetéseket

készitsen eld, jatssza el 6ket a felsévonalbeli
mentoraval vagy a csaladtagjaival. Gyakoroljon,
hogy a sajatjava tegye az eldéadast.

i

Legyen hiteles, mikdzben 6sszehangolja a megoldasait valakinek a problémaival, magabiztosan és szenvedéllyel

Jelentene szamodra, ha ... (pl. a jovedelembeli prioritasaid 6-12

honap alatt megoldodnanak)?

e Miért éppen a doTERRA?

Helyezze arra a hangsulyt, ami On szerint a
leginspiralobb lenne az adott jelolt

szamara (lehet az az elképzelés, hogy eljuttathatja

az esszencialis olajokat az otthonokba; a cel, hogy a
sajat kezUkben tartsak a jolletlket; a kereseti
lehetéseg; a legalaposabban bevizsgalt €s a legmegbizhatobb
CPTG™-min6segu esszencialis olajok; a rendkivuli vallalati

ertekek és vezeteési szemleletmod; vagy az olyan globalis
kezdeményezések, mint a dOTERRA Healing Hands™ és Co-Impact
Sourcing™). Fejezze ki abbeli meggydézdédeset, hogy a jeléltje igenis

megteremtheti azt az életet, amelyre vagyik.
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o Nagyvonalu jutalékrendszer
Emelje ki a dOTERRA-val megvaldsithato
negyféle kereseti lehetdéseget és az
osszessegeben kinalt jovedelemszerzesi

potencialt. Tetszes szerint akar videoval is

szemléltetheti.

o Adjon teret az almoknak
Milyen reméenyeket es almokat dedelgetsz?

Milyen célokat szeretnel eléerni?

e Utvalasztas

Biztassa a jeloltet, hogy a szamara megfeleld

szinten kételezze el magat. Ldssuk, hogyan is
vaghatnal bele! Heti hany orat lennél hajlando erre
szanni? Melyik ut illik legjobban az igényeidhez?
Mikorra szeretnéd ezt a celt elerni?

Szukseg esetén ossza meg a kévetkezoket:

Szeretnek szamodra redlis kepet festeni.

Figyelembe veve a céeljaidat eés az oraszamot, amelyet az tgynek
szentelnel, valamint a vallalatai atlagot, az egyik érteken valtoztatni
kell. Vagy az tizletépitésre aldozott oraszamot kell névelned, vagy a
futamidot, amely alatt teljesiteni szeretnéd a célodat. Melyiken lennél
hajlando modositani?

Tlzzenek ki kdzosen egy celt es egy idokeretet, amellyel
elegedett lesz. Ritka, hogy valakinek kevesebb mint heti 15 6raval
sikertlne komolyabb jovedelemszerzési csatornat kiepitenie.
Minél komolyabbak a célok, annal tobb idébefektetést igényel

a megvalositasuk.

o Mi kell hozza?

Meseéljen a felsévonalbeli csapatan keresztul és a vallalatnal
elerheté nagyszerU kepzesi

lehetésegekrol és forrasokrol. Mondja el

—HMEe

aztis, On miért érzi gy, hogy remekelne

ebben, és segitsen neki meglatni, hogy a

képessegeit kamatoztatva

milyen sikeres lehet.

e Kérdezz-felelek

Valaszoljon a kerdésekre. Ha a jeléltnek
valamilyen fenntartasa lenne, hallgassa
meg, 6sszegezze a sajat szavaival, majd

tegyen fel utokdvetd kerdéseket. Példaul:
Tehat, ha jol ertem, negativ tapasztalataid
vannak a halozati marketing teren. Meselj meg nekem errél. Mondja
el, hogy Onis igy érzett. Mondja el, On hogyan kerekedett felul
ezen az aggalyan. Mar vasarlo voltam egy ideje, amikor rajéttem,
hogy ez a vallalat teljesen atéertelmezte szamomra, mit is jelent
ebben a szakmaban dolgozni

e Felkérés partnernek és lizletépitésre

Ha az illeté termékhasznalokent mar belepett, és tul van

a wellness tanacsadason is, akkor készen all a 10. oldalon
ismertetett 2. lépésre az Epitkezés Utmutatdban. Ha nem, akkor
kezdjek az 1. lepéssel. Azt javaslom, kezdjlik az 1. lépéssel, es a
termekeket hasznalva érjlink el valtozasokat a sajat es a csaladod
eleteben is. Van a jollétetek tekinteteben barmi, ami nem mukodik
megfeleloen? Enhez szlikseg szerint hasznalja fel az utmutaté 54-
59. oldalain talalhaté forgatokonyveket. Tudom, hogy a te eletedben
életeben is oriasi atalakuldst

is megvalosithatjuk a valtozast.
ertink el. Osszon meg egy idevago térténetet valaki masrol - vagy
akar sajat magarol, ha az illik a helyzetéhez.

A. Ha a meghivott meg nem lépett be, akkor ezutan tartsa

meg neki Az olajok bemutatasa eléadast, hogy felkinalhassa a
szemelyes es Uzleti igényeihez leginkabb illé csomagtipusokat.
Majd beszéljenek meg egy idépontot az Indulasi bevezetd
megtartasara.

B. Miutan belépett, folytassak a 10. oldalon ismertetett 2. lepéssel
az Epitkezés Utmutatot, és beszéljék at, itemezzék be a kdvetkezd
lepéseket is, kdztlk az Indulasi bevezeté megtartasat.
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Epitétoborzas

4
Uj epitok utnak inditasa
Minden uj vasarlo és megoszto beleptetésével eleteket valtoztat meg, és a sajat dAOTERRA-
Uzletét is erdsiti. Uj épitdk beléptetésével pedig exponencialis ndvekedést érhet el.
Noha sokan vannak, akik vasarlokent indulnak, es csak egy bizonyos ponton kezdenek

uzletépitesbe, azért olyan is szep szamban akad, aki sikeresen indul mar eleve épitdkent.
Barmelyik esetrdl legyen is szo, foglalkozzon azokkal, akik készen allnak az Uzletépitésre.

Gondoljon a legszorgalmasabb ismerdsére, aki jovedelmet szeretne teremteni a doTERRA-val. Mire van szUksege a sikerhez? Szuksege
van egy bevalt folyamatra: hogy tudja, hol kezdje, mik az elvarasok, és hogyan kell megtennie a szukseges lepeseket. Ez az utmutato
pontosan ezt nyujtja szamara - olyan szisztematikus megkdzelitést a sikeres szokasok és készsegek kialakitasahoz, amely lepésrol lepésre
haladva természetes elszamoltathatosagot biztosit.

Tamogassa Uj epitdit az elsé 3-4 eléadasuk megtartasaban, valamint az elsé interakcioikban is. Tanitsa meg nekik a sajat peldajan keresztul,
hogyan tarthatnak igazan magukkal ragado eléadasokat. Hagyja, hogy minden eléadas alkalmaval egyre tobb felelésseget vallaljanak, amig
keszen nem allnak, hogy teljesen egyedul prezentaljanak. A masolhatosag kulcsfontossagu ahhoz, hogy az alsévonala nagyobb, hosszu
tavra szolo sikereket tudjon elérni. A kezdeti idészakra Utemezzen be rovid, de rendszeres megbeszeléseket (2-3 naponta).

Meritsen 6nbizalmat az Gjdonsiilt vezetéként nyujtott értékek kdzvetitéséhez egyszeriien abboél, hogy On
egy lépéssel mar elérébb jar.

6 hét alatt az Elite szintig

Kerje meg epitdit, hogy kévessek az 5 lepes a sikerig keretrendszerre epuld alabbi Utemtervet, amely jol szemlélteti, hogyan
juthatnak el az indulastol az Elite szintig egy 6 hetet feloleld iddszak alatt. Egy vallalkozas beinditasa olyan, akar egy rakétakiloves
- ha az elejen nagy intenzitast biztositunk a szamara, akkor lenduletesen indul utnak. A dinamikus indulas pedig révidebb idd
alatt tobb csatlakoztatas hoz majd, akik kozul kikertlhetnek az elsé epitok is, lehetdve teve szamukra, hogy egy atgondoltabb
csapatstrukturat alakitsanak ki az elhelyezesre biztositott 14 napos idészak alatt.

Idealis Gtemterv

Indulas elétt

Meghivas
a
- Az olajok bemutatasa eléadas 1. LEPES: 2. LEPES: 3. LEPES:
megtartasa .
Beléptete - Teljesitse az Uzlete alapjainak + Osszon meg, hivjon meg részletesebb + Legyen hazigazda/tartson eléadasokat
- Beléptetés

és négyszemkozti beszélgetéseket
30+ fének.

lefektetése reszt. tajékoztatasra, és emlékeztessen a

- Bevezetes az Uzletepitesbe
eléadas megtartasa

- Beleptetes vasarlokent
A sorrend épiténként
elterd lehet.

- Teljesitse A dinamikus indulas
elokészitése részt.

- Teljesitse az Indulasi bevezetd
részt a felsévonalaval.

- Vegye igénybe a csapata és a
doterra.com képzéseit ezzel az
utmutatéval parhuzamosan.

részvételre 45+ fot.

« Keressen Uzleti partnereket.

- Az olajok bemutatasa

- Bevezetés az Uzletépitésbe

- Egyik eléadas eldjegyzése a masik kdzben

@ dOTERRA | Lztetepitesi ditmutats



Mikozben ujabb es Ujabb embereket leptet be, erdemes fontolora vennie, hogy nehanyukat az elhivatott epitéi alatt helyezzen el, akik
mar maguk is aktivan leptetnek be Uj tagokat es tamogatjak a csapatukat. Tisztazzak a korulmenyeket, mieldtt ket vagy az alsovonalukat
jeldlné meg szponzorként. Oszténdzze épitéit a helyes magatartasra azzal, hogy az eréfeszitéseiknek megfeleld, nem pedig azt
meghalado feladatokkal bizza meg 6ket, es akkor 6k maguk sem fogjak elkovetni ezt a hibat. Javasoljuk, hogy a Beleptetdi statuszat
tartsa meg minden belépdje kapcsan egészen addig, amig az Uj szponzoruk azt ki nem érdemli. igy abban az esetben, ha a szponzor
nem az elvartak szerint teljesitene, még mindig megteheti, hogy az Uj belepd csatlakoztatasat a sajat mindsuld labakent kamatoztatja,
illetve megmarad a lehetdseg, hogy a késébbiekben még athelyezze. Van egy uj beléepom, aki szerintem a te csapatodban erné el a
leglatvanyosabb fejlodest. Fontos, hogy wellnesstanacsadasban es megfeleld utokdvetesben reszesuljon. Tudod vallalni, hogy megadod
szamara ezt a tamogatast? Ha igen, akkor hadd meseéljek az érdeklodesi Roreirdl, és segitsek megtalalni a legjobb helyet szamara,

Indulasi hénap

2. het 3. het 4. het Kovetkez6 lépések
Beléptetés Tamogatas Elite elérése Premier szint elérése

4. LEPES: 5. LEPES: UNNEPLES! Tovabbra is motivalja Snmagat
15+ f6 csatlakoztatasa - Felkérés hazigazdanak - Avésarlok beilleszkedésének es az epitdit a kovetkezo
- Wellness tanacsadasok es lzletepitésre tamogatasa szintek teljesitesere.
tartasa - Epitok véglegesitése - Az épitdk utnak inditasa
- Uj belépok elhelyezése - A folyamatos oktatas/

esemenyek nepszerusitése

- Stratégiatervezo
megbeszélések tartasa

Empowered Success Uzleti képzési rendszer @
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Epitétoborzas

L4
Epitdi mentoralasa
A mentoralas a masokban rejlé zsenialitas felszinre csalogatasarol és kibontakoztatasarol szol. Miutan sikeresen felismeri
a sajat eréssegeit, épitdi stratégiai és szamadasi partnereként is jobban megallja majd a helyét. Nem kell mindent tudnia ahhoz,

hogy remek mentor valjon Onbél. Tamaszkodjon erre az Utmutatéra és a felsévonalara, amikor megkezdi a mentori munkajat,
és latni fogja, milyen elképesztd névekedési folyamat megy majd vegbe.

tHasenos tippek

1. Utemezzen be rendszeres stratégiatervezé megbeszéléseket az épitéivel
telefonon vagy Zoomon keresztul.

2. Kérje be a Stratégiaattekintéjiiket a hivasok elétt. Osszpontositson a legfontosabb
cselekvesi lepesekre és arra, hogyan kell azokat hatekonyan vegrehajtani.

3. Hivja meg a felsévonalbeli mentorat is, hogy kapcsolodjon be az elsé
néhany hivasba.

4. A problémak helyett 6sszpontositson a megoldasokra. Fejezze ki az
egyutterzeset, majd amilyen gyorsan lehet, terelje az epitdk figyelmet a
problémakrol a megoldasokra. Kerdezzen, ne utasitson. Adjon nekik teret, hogy
Uj otleteket fedezzenek fel.

5. Hozza a legjobb formajat. Teremtsen komoly értéket apranként. Epitsen ki bizalmi
kapcsolatot a bizalmasan kézolt informaciok és a vallalasok megtartasa utjan.

o

. Tanitson és batoritson. Mutasson ra az adottsagaikra és az eréssegeikre.

N

Javasoljon szamukra személyes fejlédési és kiegészito képzési lehetéségeket,
hogy sikeruljon leklzdenilk az 6ket korlatozd meggydzédeseket, es fejlesztenitik
a keszsegeiket.

8. Ismerje el a sikereiket a stratégiatervezé megbeszéléesek alkalmaval,

valamint a felsévonalaval kozosen is csapatesemények/hivasok és egyéb
6sszejovetelek alkalmaval.

A heti stratégiatervezé megbeszélések célja

- Epitsinek sikerre orientalasa

Strategiaattekintd
- APIPES-modell tevekenysegeinek mérese és a készsegek fejlesztése

o ' - Kapcsolattartas es kovetkezetes tamogatas biztositasa

P Ao L BTYLEA, 8% L hardeiin -

; A stratégiatervezési megbeszélés menete (30 perc)
© s it v stimiintian 1. lépés: Kapcsolatteremtés
< Unnepeljék meg a sikereket, és mérjék fel a tamogatasra szorulé tertleteket.
I_I“I—IHI_I 2. lépés: Az elmult heti tevékenységek és eredmények attekintése

— Segitsen nekik kielemezni az elmult hetet, hogy megismételhessek, ami
mukodokepes, és kiiktathassak azt, ami nem. Segitsen megvalosithato
szintbeli és Power of 3-célokat kit(iznitik. Ertékeljék a forgalmukat, és

készitsenek tervet a hianyossagok potlasara.
3. lépés: A PIPES-tevékenységek attekintése
Ertekeljék ki a PIPES-modell elmult héten végrehajtott tevékenységeit.

Azonositsak, hol tapasztalhato visszaesés, a mentori tamogatast pedig
osszpontositsak a legfontosabbra (pl. a meghivashoz vagy belépteteshez

) A kirentkaati hatre satk oélok

—— T TR sziikséges készségek tokéletesitésére), Tuzzék ki a kévetkezé heti PIPES-célokat.
4. lépés: A legfontosabb cselekvési lépések azonositasa és belitemezése
© Aebrionk P - a kovetkez6 hétre

A kovetkezd het legfontosabb cselekvesi lepéeseit a PIPES-éertekelés alapjan
hatarozzak meg. Azonositsak, milyen tamogatasra van szikseguk. Jelezze, hogy
fmm e () szamithatnak Onre az eléadasok megtartasa vagy tamogatasa, az Uj épitdk
veglegesitése és a kezdeti wellness tanacsadasok bemutatasa tekintetében is.

@) dOTERRA | Livtetepieii itmutats



amely meghallgaf; es
lOkes a megfelelo iranyba.

John (. Croshy






(Szemelyeé’
[C 'a 7 g /;
A személyes fejlodése melletti
elkotelezodése azonos a

vallalkozasa epitese melletti
elkotelezodessel.

Szanj idét bnmagad fejlesztésére, hogy azza
valhass, aki valora valtja az almait.

A hozzaallasod . . . hatarozza meg
a naggya valasod.

Llig Liglar




Személyes

fejlédes

Almodja meg a

Mar a kezdetektél elengedhetetlen,
hogy a belsd motivaciojat osszhangba
hozza dOTERRA-Uzlete novekedesevel.

Jovedelemszerzési csatornaja kiépitésével lehetéséget
teremthet arra az életre, amelyre vagyik. Belsé
motivaciojabol meriti a remenyeit es az almait taplalo
ihletet. Akkor valik valora, amikor az igényei, a vagyai

és a celjai teljestlnek.

Belsé motivacidja keszteti arra, hogy sose tévessze szem
elél a céeljat, csak haladjon egyre elére. Mérlegeljen,
doéntson, es karikazza be minden terulet alatt azokat a
szempontokat, amelyek a legnagyobb hatassal lennenek az
életere. Tuzzon ki maga elé olyan jelentésegteljes celokat,
amelyek elérese varakozassal tolti el, és arra keszteti, hogy
most azonnal cselekedjen.

€ Magasabb kereset

- Az adossagok visszafizetese

- Tekintéelyes megtakaritas felhalmozasa
- Nagyobb anyagi mozgaster kialakitasa
- Tobb jotékony celu adomanyozas

Okosabb munkavégzés

@

- 1d6- és beosztasbeli szabadsag

- Sajat almai épitese

- Onfejlesztésre és tovabbképzésre
forditott figyelem

- Anyagi tervezés és elékeszuletek

> Azt csinalni, amit szeret

- Tobb utazas

- Eréssegei fejlesztese, erdeklodése
szelesitese

- Minél tébb ember szolgalata

- Tobb egyutt toltott idd a csaladdal

H BN 1 4 4

jovojet

Almodjon nagyot!

Almai megalmodasa és papirra vetése az elsé lépés afelé,
hogy valdra valtsa éket. Uljdn neki egyedl vagy egy
bizalmasaval, eés formalja a jovdjerdl alkotott elkepzeléseit
- hasznalja fel hozza azokat a kerdéseket is, amelyek
inspiraljak az alabbiak kozul.

Uzlet
Mit szeretne elérni dGTERRA-Uzletével? Melyik az On elétt
allo kovetkezd szint?

Cel
Hogy erzi, elegedettséggel tolti el masok szolgalata? Mir6l
szeretne ismertté vagy emlékezetesse valni?

Kapcsolatok

Ha tobb ideje, szabadsaga vagy forrasa lenne, kiket nyerne
meg maganak? Kivel toltené szivesen az idejét, kivel
ndévekedne és fejlddne egyutt?

Pénz
Hogyan mutatkozna meg eletében és eletviteleben
az anyagi szabadsag es a jomod?

Tapasztalatszerzés
Mit szeretne tébbet gyakorolni? Hova szeretne eljutni?
Minek az elérése tolti el lelkesedéssel?

Erzelmi allapot
Hogyan szeretne altalanossagban érezni magat?

Spiritualitas
Mivel jar es milyen érzes allando isteni kapcsolatot
apolva élni?

Fizikai allapot
Milyen az, amikor elégedett a teste mikodesevel?

Mentalis allapot
Mit szeretne tudni? Hogyan szeretne gondolkodni?

©) OTERRA | Ustetepitesi itmatats



fHasznos tipp

Keszitsen egy alomtablat olyan
képekbdl, amelyek valosagként
mutatjak be a jovojevel kapcsolatos
almait. Foglalkozzon vele
mindennap. Erésitse a vizualis
Osszhatast zenei alafestéssel és

a kedvenc esszencialis olajaval.




Személyes

Sajat cselekvokepessege erositese

A dOoTERRA legsikeresebb vezetdi mondtak: ,A személyes fejlédés vallalata vagyunk az esszencialis olajok vallalatanak
arculataba bujtatva." A doTERRA-nal azt szoktuk mondani, hogy az emberek életének jobba tetele ,hataroz meg bennunket,
hatarozza meg a tetteinket.” Mindegy, miert fordul valaki a doTERRA-hoz, a Wellness Tanacsadokat szenvedélyes elszantsag
vezeérli, hogy segitsenek neki olyan emberré valni, aki képes sajat sikereket elérni.

fejlédes

A napi rutin 6sszeallitasa

Aldozzon naponta kb. 20 percet a személyes fejlédésére: fejlédjén mint ember, épitd és vezetd is. Az alabbi dtletek
ramutatnak, hogyan kamatoztathatja a leghatékonyabban az eréssegeit, hogyan szeélesitheti a hataskoret, és fejlesztheti
az értekesitésre és masok szolgalatara vald képesseget.

OLVASSON az uzleti vagy vezetéi szemleletmod JARJON KORBE egy olyan témat, amellyel
vagy keszsegtar fejleszteserol szolo konyveket. kapcsolatban informaciokra vagy visszajelzésre
lenne szuksége egy megbizhato forras vagy

NEZZEN videokat egy olyan témarol, amely tanacsadé kozremukodesevel.

o0 | . .
eppen foglalkoztatja, hogy bdvitse a vele
kapcsolatos ismereteit. o .® OSSZON MEG valamit, amirél eppen tanul, egy
@  csaladtagjaval vagy baratjaval, hogy tesztelje
@ HALLGASSON rendszeresen egy olyan podcastot, a vele kapcsolatos benyomasait.
amelyben egy megbizhato veleményformalo
beszéel az erdeklédesenek vagy az igényeinek GYAKOROLJON szerepjatekok segitsegevel, vagy
megfeleld témakorokrol. @ nézzen at egy forgatokényvek alapjan kidolgozott
prezentaciot, amelyen meg csiszolni szeretne.
Tanuljon ugy, ahogy Onnek a legjobb
Magablirtosss 3 P
A sikeresseget meghatarozo tényezok kozil az az egyik legfontosabb, hogy tiszteletben tartsa MGRDIIOSSORI Y Nyomtassa ki, irja ald

a sajat egyéni tanulasi stilusat. Pipalja ki az 8sszes négyzetet, amely igaz Onre. Igényli, hogy: és tegye ki a bizalmi

O Lathassa - vizudlis/képi segédanyagok, PowerPoint, attekintések vagy grafikonok/tablazatok
[0 Hallhassa - hangos felmondas vagy felolvasas, szébeli utasitasok, megbeszélések, szobeli = .
ismétlés vagy szerepjaték S ) <

:_ nyilatkozatot, ahol naponta

lathatja és felolvashatja.

O Kimondhassa - beszélgetés, kérdezés, hangos felmondas vagy masok tanitasa - = e rageen®
O Csinalhassa - kiprobalas a gyakorlatban, maga is csinalja, mikdzben tanulja/koveti/ ——
megismétli a cselekvéseket " = = i

[0 Elolvashassa - anyagok irott formaban, szakkifejezésekkel/informaciokkal kapcsolatos
referenciak, statisztikak vagy jegyzeteles

O Atgondolhassa - idére van szilksége, hogy végiggondolja, eltdprengjen rajta, és feldolgozza

Ossza meg a felsévonalbeli mentoraval, hogyan tud a leghatekonyabban tanulni, és keressek
meg kdzdsen a legjobb modjat ennek az utmutatonak es mas tananyagok feldolgozasanak is.

Tanuljon a legjobbaktoél

Javasoljuk, hogy a napi rutinjaba a szemelyes fejlédest tamogatd kényvek olvasasat is epitse
be. Az Elite szint elerésehez sikeres vezetdink elsdkent az alabbi konyvek elolvasasat ajanljak:

- Jeff Olson: The Slight Edge

- Randy Gage: Making the First Circle Work (akar magyarul is: Az elsé kér Te magad vagy!)

O OTERRA | Ustetepitesi itmutats



Tanuljon, hogy a legjobbat hozza ki magabol

Csatlakozzon a tobb tizezer masik Wellness Tanacsadohoz, és ismerje meg sajat egyeni eréssegeit az Empowered You elnevezesu
specialis képzéesi program segitsegevel, amely a Gallup vallalattal egyuttmuikodesben azzal a céllal jott letre, hogy tamogassa a

doTERRA uzletepitoéit egyeni eréssegeik megeléeseben.

Hozza ki a lehetd legtdbbet a kepzesbol ugy, hogy elétte elvegzi a Clifton StrengthsFinder 2.0 felmeérest, hogy beazonositsa a sajat

adottsagait meghatarozo temakaoroket.

Tudjon meg rola tébbet a doterra.com > Literature (Szakmai anyagok) > Empowered Success > Empowered You menupontok alatt.

A doTERRA Erésségkalauz célja
elérni, hogy a PIPES-modell minden
tevékenységét a sajat egyedi
erésségeire alapozva végezze el.

Az utmutatoval parhuzamosan
hasznalja fel az Empowered You-
videokat is szemelyes fejlédese
testreszabasahoz, es emelje

egy teljesen uj szintre PIPES-
tevekenysegeit.

Noévekedjen ugy, ahogy Onnek a legjobb

Teremtsen olyan csapatkulturat, amely az Onnek és az
Ont kérlilvevd embereknek megfeleld szempontokra
helyezi a hangsulyt. Az a legjobb kultura, amely arra
készteti, hogy eréssegeit a vallalkozasa névekedesét
szolgalo lepésekre dsszpontositsa. Az Snmagaba
vetett hit és az Snmaga iranti szeretet a vezetdi let

ket kritikus fontossagu feltétele. Bévitse a csapatat
ugy, hogy azt valoban énmagahoz hinek éerezze.

Mely teriileteken jeleskedik igazan?

Melyek azok az erésségei, amelyekkel a legnagyobb
hatast szeretné gyakorolni a sikereire?

Mikézben az Erdssegek feltaro folyamata soran egyre pontosabb
keépet kap dnmagarol, tanuljon meg kulénbseget tenni az alapelvek
es a bevalt gyakorlatok kozott is. A bevalt gyakorlatok az emberek
altal kitapasztalt egyeni megoldasok. Mig az alapelvek bizonyitottak,
idoétalloak, nem valtoznak, és barmilyen helyzetre alkalmazhatéak.

A gyakorlatok mogott meghuzodo altalanos igazsagot kepviselik.

Mikdézben megfigyeli, hogy egy adott helyzetben mi mikodik,
elemezze a sikert azoknak az alapelveknek az azonositasa utjan,
amelyeknek a valtozas tulajdonképpen kdszdonhetd. Mivel az
emberek nem, csakis a folyamatok masolhatodak, adja énmagat,
vesse be a sajat adottsagait es kepessegeit, de kdzben tartsa

magat azokhoz az elvekhez is, amelyek elengedhetetlenek a
vart eredmenyekhez.

Empowered Success Uzleti képzési rendszer @

Személyes

fejlodeés



indenki kikot valahol -

tben. Csak vannak, akik
& Qsan-kc")tne | ott, ahol.

.



Magabiztossagi nyilatkozat

Torekedjen arra, hogy folyamatosan erdsitse a meggydzdédeset, a batorsagat

€s a magabiztossagat. A tényleges és tartos eredmeényekhez vezetd folyamatot

lenyegesen felgyorsithatja, ha tisztaban van a sziv és az ész kozotti alapvetd
osszefuggesekkel. Minden, amit kdvetkezetesen gondol, illetve ujra és Ujra
kimond, erbteljes hatassal van a tetteire és arra, hogy milyen szinben
tunteti fel a szemelyiséeget.

A fegyelmezett gondolatok, szavak es meggyodzddesek segithetnek elérni azt az eredmenyt, amelyre vagyik. Az almait es

a jovobeli celkitlzeseit tamogato vizualis segedeszkdzok es emléekeztetdk mellett az alabbi Magabiztossagi nyilatkozatot
is olvassa fel naponta kétszer. Teljesen adja at magat az eredmeényekhez vezeté munkanak, a tudatalattijat programozza

sikerre, a sziveben pedig alljon tettre készen.

Rendelkezem a képességekkel ahhoz, hogy felépitsek egy sikeres dOTERRA-Uzletet, s beteljesitsem a célomat
az eletben. Kitarto vagyok, eés szorgalmasan dolgozom a céljaim eléréseert.

Tudom, hogy amire sokat gondolok, és amiben hiszek, az vegul valora valik. Minden gondolatommal arra az emberre
osszpontositok, akive valni szeretnek, tisztan latom 6t magam elétt.

Megértem, hogy az anyagi jolet, a befolyas és az elert szint csak akkor lesz tartos, ha olyan tettekre epul, amelyek
minden érintett szamara kedvezdek. A szolgalatkeszseget vegig szem eldtt tartom, mikdzben reményt és jolletet
adok a vilagnak. Csak ugy lehetek sikeres, ha kiérdemlem, hogy masok egyuttmukddjenek velem.

Arra batoritok es kesztetek masokat is, hogy csatlakozzanak hozzam, latva a nyitottsagomat és az erdfeszitéseimet,
hogy szeretettel, egyuttérzeéssel, 6szinten és halaval szolgaljam a kdrnyezetemben éléket. Azert hisznek bennem az
emberek, mert en is hiszek benntk, ahogy 6nmagamban is.

- Hatassal leszek es valtozast viszek ________________________ (szam) ember eletebe.
- Megkeresekhavi __________________________________ eurot a doTERRA-Uzletem segitsegevel.
- Eléremalz) . _________________________________ szintet legkesébb ________________________ -ig (datum).

Ezert a szintert és jovedelemért cserébe pedig minden télem telhetét megteszek. Addig dolgozom rajta, amig kelld
Onbizalmat nem gyUjtok az elérestkhoz.

Az alairasommal hitelesitem ezt a Magabiztossdagi nyilatkozatot. Mindezt fejbél megtanulom és rendszeresen
elismétlem, fenntartdasok nélkiil bizva abban, hogy folyamatosan kihat a gondolataimra és a tetteimre, hozzasegitve
a vdgyott eredményekhez.

Aladiras

A nyilatkozat Napoleon Hill Think and Grow Rich cimU konyveboél szarmazik.

Ha szeretne tébbet megtudni a témarol, javasoljuk, hogy olvassa el a teljes kdnyvet.
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Mellekletek

Tovabbi forrasok

Tanul tobbet, csak ugy leszel
bolcsebb!

[sraelmaore Ayivor
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Kiskereskedelmi
nyereség
havi kifizetéssel

A Wellness Tanacsadok
25%-0s (afa nelkuli) profitra
tesznek szert kiskereskedelmi
vasarloik vasarlasai utan.

Kiskereskedelmi
vasarlo

Vasarlas 100 €
ertéekben

Kiskereskedelmi
nyereség
25%

On
25 € jutalék jar

Jutalékrendszer

Gyorsstart (Fast Start)
boénusz
heti kifizetéssel

Kiszamitasa az uj beléepdk elsé 60
napja alatt teljesitett jutalékalap
(Commissionable Volume, CV)

alapjan térténik. Minden beléptetének -

100 PV (személyes forgalomnyi)

dsszérték LRP-rendelést kell leadnia -

a honap soran, és a részvetelhez
egy mindenkori, legalabb 100 PV
ertéku LRP-sablon/-huségrendelés
fenntartasa is szUkseges.

[
1

csatlakoztatasi
szint

207%

®
2. / \
csatlakoztatasi

szint '
10%

Power of 3
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Power of 3-strukturajan belul
mindenkinek egy legalabb

100 PV (személyes forgalomnyi)
ertéku LRP-rendelest kell leadnia
ahhoz, hogy On jogosultta valjon
a Power of 3 bonuszra.
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100 PV Nincs
LRP hiiségprogram - jelmagyarazat feletti hisegrendelés

hlségrendeles
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Szerepkorok a doTERRA-nal

Mindenki eldéntheti, hogyan hozza ki a leheté legtobbet a dOTERRA-val kialakitott kapcsolatabol. Az alabbiakban bemutatjuk a negy fé szerepkért, és peldakkal
is szemléltetjuk a latasmodjukat/celjaikat.

Hasznalja ezt az oldalt arra, hogy:
Tisztazza, mijar az egyes szerepekkel, hogy dsszeegyeztethesse azokat mind a sajat, mind masok elvarasaival. Ne feledje, hogy az emberek elkételezddését
a tetteik és donteseik hatarozzak meg, nem pedig az elhelyezésik vagy a poziciojuk. Tartsa tiszteletben a dontéseiket. Tartson veltk olyan elbeszelgetéseket,
amikor tisztazzak az elkotelezédéseiket, valamint atertekelik a beleptetdi es szponzori feladatkordket.

Medfigyeljen. A virtudlis irodaban elérheté jelentésekkel dsszefliggésben figyelje meg azt is, mi térténik a frontvonalan vagy a minésilé vezetékon tul.

Mérje fel a ndvekedési es jovobeli lehetdsegeket a csatlakoztatasok, forgalom és szintlépések megfigyelése utjan, hogy tudja, mire szanjon tobbet az idejébdl
és a figyelmebol.
Kielemezze a csapatat. Mikézben felméri, milyen sikerek vagy kudarcok érték az embereket a szerepekben, amelyeket be kell toltenitk, tekintse at az egész
szervezetét, hogy beazonositsa azokat az épitdket, akik tdbb mentori tamogatast szeretnének vagy igényelnek. Eléfordul, hogy lehetdség adodik egy beléptetdi
statusz olyan jellegl cserejere, amely minden érintett szamara elényds lehet. Torédése és elismerese sokat jelenthet, €s nagyban hozzajarulhat a fejlddeshez,
barholis legyenek elhivatott épitdk a csapataban.

Vasarlo
Torzsvasarlo

Megoszté
Wellness Tanacsado

Epit6é
Wellness Tanacsado

Vezeto
lness Tanacsado

Wel

Ugy déntéttem, hogy a dGTERRA wellnessmegoldasait hasznalom.
Ezutan is szeretnek tanulni az olajokrol.

Ha egy baratom vagy rokonom erdeklédik iranta, orommel ajanlom

neki a doTERRA-s Wellness Tanacsadomat.

Tamogatasért az utmutatdomhoz, az online férumokhoz, a dGTERRA
lgyfeélszolgalatahoz és a Wellness Tanacsadémhoz szoktam fordulni.
Minden termékhez torzsvasarloi aron - 25% kedvezmeénnyel - jutok hozza.

Szivesen tanulok még tdbbet arrol, hogyan tamogathatjak az
olajok az én sajat és masok wellnesscéljait és -prioritasait is.
Orémmel segitek masoknak reményt és lehetéségeket talalni

a dOTERRA segitsegevel

Boldogan tartok hazigazdaként esemenyeket, é€s osztom meg

a tapasztalataimat, hogy segitsek masoknak uj iranyokat mutatni
a doTERRA-val.

Osztonosen segitek az embereknek, mikdzben megosztom
veluk a doTERRA-t.

Szenvedelyem, hogy megosszam az emberekkel a dOTERRA-L.
Ugy déntéttem, aktivan tanulok az olajokrél, hogy még
hatékonyabb tamogatast nyujthassak masoknak.

Elkoteleztem magamat a szemeélyes fejlodes es az Uzleti
ismereteim boévitese mellett.

Rendszeresen végzem a PIPES-modell tevékenysegeit.
Folyamatosan finomitok a modszereimen, hogy meg
eredmenyesebben kelthessek erdekléodest a dGTERRA-
wellnesséletmod irant.

Utmutatasért és tamogatasért a felsévonalam csapatvezetéihez

és a doTERRA-hoz fordulok.

Részt veszek a dOTERRA és a felsévonalbeli mentorom és csapatom
altal kinalt oktatasban és mentoralasban.

Eldadasokat tartok, hogy masok is megtapasztalhassak a doTERRA
kinalta termekeket es lehetésegeket.

Motivalt vagyok, hogy egyre nagyszabasubb almokat kdvessek.

Az elkepzelt eletemet elem, es hajt a kuldetestudat

Szenvedélyem a wellnesséletmod, és a befolyasomat, a hangomat
felhasznalva terjesztem ezt az Uzenetet.

Vagyom arra, hogy folyamatosan tanuljak es fejlodjek.
Felllkerekedek a korlatozo meggydzddeseimen, es minden nappal
egyre jobb vezetove valok.

Keresem a lehetdseget, és orulok, ha mentor lehetek, tamogatast
nyujthatok strategia és elszamoltathatosag teren.

Bevalt rendszer szerint osztom be az idémet és az energiamat,

igy mindig a legfontosabbra iranyithatom a figyelmemet.

Ugy déntéttem, Uzletem névekedésére raaldozom a

szUkseges anyagiakat.

Tartom magamat a kotelezettsegvallalasaimhoz es az igereteimhez.
Magabiztosan tanitok, s a hatasos zaras mestere vagyok.
Folyamatosan fenntartom a csapatom dinamikajat azzal, hogy

Doénthetek ugy, hogy hisegpontokat gyUjtok, ami lehetéve teszi, hogy a

vasarlasaim 10-30%-at visszaszerezzem ingyenes termekek formajaban.

Tetszes szerint elhetek:

- az ingyen megszerezhetd honap termekevel egy legalabb 125 PV
értékl hiségrendelés leadasaval legkésdbb a honap 15. napjaig;

- a promociokkal eés egyeb lehetdsegekkel

Amellett, hogy a d6TERRA vasarldja . . .

Erdekel, hogyan kereshetnék eleget ahhoz, hogy fedezhessem beléle
a havi rendelésemet.

Amikor azok, akikkel megosztom a doTERRA-t, vasarolnak az elsé 60
napjuk alatt, Gyorsstart (Fast Start) bonuszt szerezhetek, ha en is leadok
egy 6sszesen 100 PV ertekl LRP-rendelest, es van egy legalabb 100
PV- re beallitott LRP sablonom.

Belépdim tamogatasaval akar havi Power of 3 bonuszra is szert tehetek,
ha megfeleléen helyezem el a vasarldoimat, és biztositom,

hogy rendszeresen leadjanak egy hiségrendelést.

Amellett, hogy a doTERRA megosztoja . .

Magam biztositom az eléadasaimhoz szikseges bemutatotermekeket,
mintakat, segedanyagokat es egyeb kellekeket.

A beléptetett vasarloimat Udvdzld kommunikaciokbol és
wellnesstanacsadasbol allé utokdvetessel segitem.

lgyekszem minden belepdmet kulonos gonddal elhelyezni a
kolcsonos novekedes biztositasa erdekeben.

Ahogy egyre tobb tapasztalatot gyUjtok, magabiztosabban tanitok
masokat is arra, hogyan hivjak meg, tanitsak és tamogassak ok is
onalloan az embereket.

Eltokelt vagyok, hogy - teljes vagy réeszmunkaiddben - erds
labakon allo Uzletet epitsek fel.

Teljesitem a kdvetelmenyeket, hogy havi jovedelemhez jussak.
Ahogy haladok elére, Unilevel bonuszt és a vezetdi jutaléekalapbol
valo részesedeést is kapok.

Amellett, hogy a dOTERRA épitdje . ..

rendszeresen szemelyre szolo tamogatast kinalok, csatlakoztatok,
és arra inspiralom az epitéimet, hogy vezetokke valjianak.
JolegyuttmUkoédom a csapattagjaimmal, es tamogatom Oket.
Rendszeres oktatasokkal erésitem a csapatomat.

Elkotelezett vagyok amellett, hogy segitsek masoknak kiegeszitd
Jjovedelemre szert tenni.

Elismerem és tamogatom az egész csapatom sikereit.

Akkor is megunneplem a csapattarsaim sikereit, amikor azok a
sajatomat is meghaladjak.

Tudom, hogy megvan bennem a potencial a Diamond+ szintre,

és bizom a névekedesi Utemtervemben.

Hiszek a lehetdésegekben, amelyeket a folyamatosan kieérdemelt
Jjutalékok teremthetnek.

Elkotelezett vagyok a jovedelemszerzesi csatornam epitese mellett.
Kielvezem es megunneplem az eréfesziteseim gyimolcset.
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