
ДЕЛИТЕСЬ
dōTERRA™ легко и естественно
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Представляем 
брошюру  
''Делитесь''!  
Когда в вашей жизни происходит 
нечто удивительное, что меняет 
ее к лучшему, вам естественно 
хочется поделиться этим с теми, 
кого вы любите.  

Сейчас — идеальное время, чтобы 
начать делиться натуральными 
средствами, которые вы 
цените, с теми, кто вам дорог. 
Воспользуйтесь этой брошюрой, 
чтобы рассказать своим друзьям и 
близким о продуктах и здоровом 
образе жизни dōTERRA. 
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Как  
делиться       

 
Делиться информацией 
и продукцией dōTERRA 

— это просто и приятно! 
На следующих страницах 
вы узнаете о трех шагах, 

которые помогут вам начать 
менять жизни.

Шаг 1: Любите
Пусть продукты dōTERRA помогут раскрыть  

силу вашей истории. 

Шаг 2.: Делитесь
Делитесь dōTERRA осознанно и помогайте 

менять жизни окружающих.

  

Шаг 3: 
Зарабатывайте

Получайте вознаграждение† за то,  
что вы делитесь. 

†Личные доходы могут варьироваться в зависимости от таких факторов, 
как затраченное вами время, структура команды и количество 

зарегистрированных вами  
нижестоящих людей. 



Шаг 1.: 
Любите 
Если вы знаете, почему любите эти продукты, вам 
будет проще находить тех, кому они тоже могут 
помочь. Найдите время подумать о своих любимых 
продуктах и о тех, кому они могли бы  
принести пользу. 

Первый шаг к тому, чтобы делиться, — это сосредоточиться на продуктах, которые вы любите. 
Составьте список трех ваших самых любимых продуктов. 

1. 

2. 
3. 

Теперь подумайте о пяти людях, которым могли бы помочь эти натуральные средства.

Продукт
1.    

2.  

3.   

4.    

5.  

Потребность
1.    

2.  

3.   

4.    

5.  

Человек
1.    

2.  

3.   

4.    

5.  
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До того как dōTERRA появилась в вашей жизни, с какими проблемами сталкивались вы или  
ваши близкие? 

Как вы начали пользоваться продуктами dōTERRA? Какими были ваши первые  
положительные впечатления?

Как продукты dōTERRA повлияли на ваш образ жизни и ежедневные домашние привычки? 

Объедините свои ответы в один-два простых и запоминающихся абзаца, чтобы рассказать свою 
историю. Разместите текст там, где вы будете часто его видеть, — например на зеркале, дверце 
холодильника или экране телефона, чтобы помнить, почему вам нравится делиться и что сказать,  
когда вы это делаете.

Создайте свою историю 
История, рассказанная вами, — самый действенный способ делиться. Запишите ответы на следующие 
вопросы, размышляя о своем опыте использования продуктов dōTERRA.  
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Шаг 2.: Делитесь 
Возможности для того, чтобы делиться, появляются каждый день. Когда вы делитесь 
своей историей и позитивным опытом, людям легче откликнуться на возможность узнать 
больше. Вот четыре простых и эффективных способа делиться.

Поделитесь своей историей 
Людям нравится слушать о положительных результатах, которых удалось достичь. Обратитесь к своей 
истории и используйте следующие советы, когда будете ею делиться. 

Советы по рассказу своей истории: 
Используйте продукты каждый день. Чем чаще вы пользуетесь своими любимыми продуктами, тем 
больше личных впечатлений сможете предложить другим. 

Берите продукты с собой повсюду. Когда вы пользуетесь своими любимыми продуктами в 
присутствии других, у них появляется возможность заметить это и задать вопросы.  

Делитесь с любовью и заботой. Задавайте вопросы, стремитесь понять, через что человек проходит, 
проявляйте искренний интерес к его потребностям и выбирайте подходящий момент, чтобы рассказать 
свою историю и предложить решения.    
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Делитесь личным опытом использования продукта 
Благодаря вашему непосредственному опыту люди могут сразу почувствовать пользу продуктов 
dōTERRA™ вместе с вами. 

Советы по обмену личным опытом:   
Используйте эфирные масла у себя дома. Вы можете познакомить гостей с преимуществами масел, 
ненавязчиво добавив их в пространство, создав уютную атмосферу и пробудив интерес.  

Берите продукты с собой. Будьте внимательны к потребностям других и в нужный момент 
предложите им средства dōTERRA. Например, предложите спрей dōTERRA "сан" тому, кто забыл 
солнцезащитное средство в солнечный день.  

Стройте отношения. Уделяйте время людям и стройте искренние отношения. Когда вы выстраиваете 
искренние отношения с людьми, они становятся более открытыми к тому, чем вы делитесь. 
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Делитесь пробниками 
Пробники дают возможность попробовать продукты dōTERRA, рассчитанные на одно или  
несколько применений.

Советы по раздаче пробников:   
Персонализируйте пробники. Достаточно распознать потребность и подобрать любимое средство, 
которое вы можете сразу предложить.    

Выбирайте в качестве пробников продукты, которые производят впечатление. "Дип Блю", dōTERRA 
"Эйр", ''Он Гард'', ''МетаПауэр'', Дикий апельсин и Перечная мята — отличные варианты для легкого, но 
эффективного знакомства с продуктами через пробники. 

Используйте готовые пробники dōTERRA. Пробники лосьона ''Дип Блю'' очень удобно раздавать. Или 
вы можете подготовить собственные мини-версии эфирных масел для удобства в путешествиях и 
быстрого применения.   
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Делитесь виртуально 
Расширяйте свои возможности общения — это могут быть не только личные встречи. Люди охотно 
воспринимают и часто просматривают материалы, полученные через ссылки в письмах и публикации в 
социальных сетях. 

Как делиться онлайн — полезные советы:   
Делитесь ссылками. Ссылки на обучающие материалы, видео, подкасты, веб-страницы, публикации в 
социальных сетях и изображения помогают вызвать интерес.  

Рассказывайте о своем пути. Публикуйте в социальных сетях или блоге свои впечатления от 
использования продуктов и информацию о любимых эфирных маслах. Фотографии, отзывы и полезные 
советы — отличные способы привлечь внимание и вызвать отклик.   

Взаимодействуйте со своей аудиторией. Регулярно общайтесь с подписчиками и отвечайте на 
комментарии. Выстраивание онлайн-связей укрепляет доверие, делая ваш рассказ о продуктах  
более значимым.
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Делая dōTERRA частью своей 
жизни, вы меняете жизни 
других, находите личное 
удовлетворение и даже можете 
получить дополнительный 
доход†. Модель вознаграждения 
dōTERRA™ поощряет вас за 
то, что вы помогаете другим 
находить натуральные средства.

Шаг 3.: 
Зарабатывайте

''Быстрый старт'' 
Этот бонус еженедельно вознаграждает вас за 
регистрацию новых участников. Бонус ''Быстрый 
старт'' начисляется за первый заказ нового 
участника при регистрации, а также за все 
дополнительные заказы, сделанные участником 
в течение первых 60 дней. Для квалификации 
поддерживайте Шаблон Программы поощрения 
лояльности (LRP) на 100 PV и размещайте 
ежемесячный заказ в рамках LRP на 100 PV.

Power of 3 (Сила трех)
Этот бонус ежемесячно вознаграждает вас за поддержку 
команды в формировании и поддержке полезных привычек 
с помощью заказов по программе лояльности. Чтобы 
получить бонус уровня 1 (45 €), необходимо:

1. Разместить заказ в рамках LRP на 100 PV и более

2. Помогать своим клиентам оформлять заказы по 
программе лояльности

3. Иметь один блок LRP на своей первой линии с объемом 
не менее 500 PV

Узнайте, как вы можете зарабатывать с dōTERRA благодаря таким бонусам, как:

Чтобы узнать больше, обратитесь к участнику вышестоящего уровня или ознакомьтесь с буклетом 
о компенсационном плане по ссылке: www.doterra.com/ME/en_ME/compensation-plan. Там вы 

можете выбрать нужную языковую версию для просмотра или загрузки.

ВЫ

20 %

НОВЫЙ УЧАСТНИК

Заказ на 200 CV

ВЫ

100+ LRP

БЛОК 500+ LRP

†Личные доходы могут варьироваться в зависимости от таких факторов, как затраченное вами время, структура команды и количество зарегистрированных 
вами нижестоящих людей. 
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Расширьте свои 
возможности 
делиться
Многие выбирают сотрудничество с Велнес 
Консультантом, чтобы расширить свое 
влияние через проведение занятий.

Зачем проводить занятия 
dōTERRA?  
Проведение занятий dōTERRA позволяет 
делиться с несколькими людьми 
одновременно. Лекции dōTERRA создают 
пространство для обучения, поддержки и 
обмена личным опытом, помогая каждому 
найти свое решение.

Как устроено 
проведение занятий?     
Вы работаете с вашим Велнес 
Консультантом, чтобы определить 
формат занятий и распределить 
роли. Обычно консультант берет 
на себя образовательную часть и 
организационные моменты, а также 
помогает с приглашениями и созданием 
атмосферы. Вместе вы создадите для 
гостей запоминающийся опыт и поможете 
им найти средства для заботы о  
своем здоровье.

Решитесь  
провести лекцию!   
Согласуйте с вашим Велнес Консультантом 
дату и время первого занятия. Определите 
свои ожидания и поделитесь ими, чтобы 
получить дополнительную поддержку. 



Делитесь — и получайте отдачу! Помогая 
другим находить натуральные средства, вы 
расширяете свои возможности. 

Обратите внимание, что перечень продуктов и информация в этой брошюре могут 
меняться, а внешний вид товаров может отличаться от того, что вы видите на 
изображениях. Чтобы оставаться в курсе всех новостей, посетите сайт  
shop.doterra.com. 

За исключением указанных случаев, все слова или зарегистрированные 
обозначения с товарными знаками являются торговыми марками или 
зарегистрированными торговыми марками компании dōTERRA Holdings, LLC. 
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