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Velkommen til
Del-guiden!

Nar du oplever noget vidunderligt, der gor en forskel i dit liv, vil du
naturligvis gerne dele det med dem, du holder af.

Nu er det perfekte tidspunkt at begynde at dele de naturlige

lesninger, du elsker, med de mennesker, du holder af. Brug denne
guide som hjaelp til at dele dOTERRAS velveaerelivsstil og produkter
med dine venner og din familie.




Sadan
deler du

Det er let og sjovt at dele
doTERRA! Udforsk mere om
disse tre trin til at dele pa de
folgende sider, og begynd at

forandre liv.

Trin 1; Elsk

Brug doTERRA-produkter, og luk op for
din histories kraft.

Trin 2. Del

| Del doTERRA pa meningsfulde mader, og pavirk liv
’ hos dem, du deler med.

Trin 3: Indtjen

Oplev belonningernet, der kommer fra
ganske enkelt at dele.

Den personlige indtjening kan variere afhaengigt af faktorer som den tid, du
leegger i det, teamstrukturen og antallet af personer, du tilmelder i
din downline.
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Trin 1: E|

Hvis du kender grundene til, hvorfor du personligt
elsker produkterne, vil det naturligt fore til, at du
teenker pa andre, der kan have gavn af lignende
naturlige lesninger. Brug noget tid pa at teenke pa
dine foretrukne produkter, og hvem disse produkter
kan gavne.

Det forste trin til at dele er at fokusere pa de produkter, du elsker. Lav en liste over dine tre
foretrukne produkter.

1.

2.

3.

Teenk nu pa fem personer, der kunne have gavn af disse naturlige lesninger.

Person Behov Produkt
1 1. 1
2 2. 2
3 3 3
4 4. 4




Fa din historie ned pa skrift

Den mest virkningsfulde made at fortaelle din historie pa er ved at dele den. Skriv svarene pa de folgende
sporgsmal ned, mens du reflekterer over dine oplevelser med doTERRA-produkter.

For dOoTERRA var en del af dit liv, hvilke bekymringer havde du eller en, du holder af?

Hvordan kom du i gang med doTERRA-produkter? Hvad var nogle af dine forste positive oplevelser?

Hvordan har doTERRA-produkter aendret dine velvaerevaner og hjemmerutiner?

Saml dine svar i en enkelt, uforglemmelig saetning eller to, sa du har din historie pa skrift. Placer den et
sted, hvor du ofte ser den - som et spejl, kaleskabsdoeren eller som baggrund pa telefonen - for at minde
dig om, hvorfor du elsker at dele, og hvad du vil sige, nar du deler.




Trin 2: Del

Muligheder for at dele sker hver dag, hvor som helst. Hvis du fortaeller din historie og om
positive produktoplevelser, forer det til, at folk siger ja tak til at here mere. Her er fire lette og
effektive mader at dele pa.

Del din historie

Folk kan godt lide at here om positive resultater, som nogen har oplevet. Henvis til din historie fra for, og
benyt dig af folgende tips, nar du deler din historie.

Tips til at dele din historie:

Brug produkterne dagligt. Jo mere du bruger dine foretrukne lesninger, jo flere oplevelser har du at
forteelle andre om.

Brug produkterne, hvor end du gar hen. Hvis du bruger dine foretrukne produkter, nar du er omkring
andre, giver du dem mulighed for at bemaerke dem og stille spergsmal.

Del med keerlighed og medfalelse. Stil spergsmal, fokuser pa at forsta, hvad de oplever, vaer interesseret i
deres behov, og find det rette tidspunkt at dele din historie og dine lesninger.



Del en produktoplevelse

Umiddelbare produktoplevelser giver glimt af fordelene ved doTERRA™-produkter og ger, at folk personligt
kan opleve produkternes positive indvirkning pa dig.

Tips til at dele oplevelser:

Brug aeteriske olier i dit hjem. Du kan prassentere gaesterne for fordelene ved olier ved diskret at indfgje
dem i dit rum og dermed skabe en indbydende stemning og vaekke nysgerrighed.

Hav produkterne med rundt. Veer opmaerksom pa andre folks behov, og tilbyd dem doTERRA-l@sninger
i ojeblikket. Del for eksempel vores dOTERRA-solspray, nar en eller anden navner, at vedkommende har
glemt sin solcreme pa en solrig dag.

Opbyg relationer. Giv dig tid til at leere folk at kende, og dan segte forbindelser. Nar du skaber et autentisk
band til andre, bliver de mere abne over for det, du deler.
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Del en produktprove

Produktproever giver folk mulighed for at proeve doTERRA-produkter, fordi de far nok til en eller
flere paferinger.

Tips til at dele produktprever:

Gor produktproverne personlige. Det handler ganske enkelt om at identificere et behov og matche det
med en specifik lesning, som du elsker og har ved handen.

Uddel prover af de produkter, der hurtigt har en virkning. Deep Blue™, doTERRA Air™, On Guard™,
MetaPWR™, vild appelsin og pebermynte er gode muligheder, der giver ubesvaerede, men effektfulde
oplevelser med produktprover.

Brug doTERRAs feerdigpakkede produktprover. Pakkerne med Deep Blue Rub-produktprover er sa lette
at dele. Eller du kan lave en mindre storrelse af dine egne aeteriske olier, sa de er lette at have med pa
rejsen og hurtigt bruge.



Del virtuelt

Udvid din reekkevidde udover fysiske interaktioner. Folk er ofte modtagelige for og ser tit indhold
fra e-mail-links og opslag pa de sociale medier.

Tips til at dele virtuelt:

Del links. Det vaekker interesse, nar du deler leeringsindhold, videoer, podcasts, websider, opslag pa de
sociale medier og billeder.

Del din rejse. Lav opslag om dine produktoplevelser og foretrukne aeteriske olier pa de sociale medier
eller en blog. Fotos, testimonials og bedste tips er alt sammen fremragende mader at skabe engagement.

Skab forbindelse til dit publikum. Interager regelmasssigt med dine folgende, og svar pa kommentarer.
Det skaber tillid at opbygge forbindelser, og det gor de produktoplevelser, du deler, mere virkningsfulde.
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Trin 3: Indtjen

Det forandrer liv og kan veere personligt
tilfredsstillende at dele dOoTERRA, og sa kan

det endda give ekstra indkomstt. dOTERRA™-
kompensationsmodellen belonner dig for at styrke
andre med naturlige l@sninger.

Udforsk, hvordan du kan indtjene med dOoTERRA gennem bonusser som:

Fast Start

Denne bonus belenner dig ugentligt for at
tilmelde. Fast Start kan optjenes pa et nyt
medlems tilmeldingsordre og alle yderligere
ordrer, som vedkommende afgiver i lebet af sine
forste 60 dage. For at kvalificere dig skal du
have en LRP-skabelon pa 100 PV og afgive en Ordre pa 200 CV 20 %
loyalitetsordre pa 100 PV hver maned.

Power of 3

Denne bonus belenner dig manedligt for at hjeelpe dit
team med at opbygge og bevare deres velvaerevaner
gennem loyalitetsordrer. For at kvalificere dig til at
modtage niveau 1-bonussen (45 €) skal du:

100+ LRP

1. Afgive en loyalitetsordre pa mindst 100 PV

|
2. Hjaelpe dine kunder med at afgive loyalitetsordrer @ @ (Q) @

3. Have éen LRP-pod i din frontlinje med mindst . )
500 PV 500+ LRP-Pod

For at laere mere sa sporg endelig din upline, eller se pjecen om kompensationsplanen
pa www.doterra.com/ME/en_ME/compensation-plan. Der kan du vaelge din foretrukne
sprogversion, som du kan se eller downloade.

tDen personlige indtjening kan variere afhaengigt af faktorer som den tid, du laegger i det, teamstrukturen og antallet af personer, du tilmelder i din downline.
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Det er givtigt at dele! Efterhanden som du
fortsaetter med at styrke andre med naturlige

leasninger, styrker du dig selv.

Bemaerk, at produkterne og oplysningerne, der er vist i denne brochure,
kan aendres og variere fra det, der er vist. Ga til shop.doterra.com for at fa de
seneste oplysninger.

Medmindre andet er angivet, er alle ord med et varemaerke eller symbolet for

registeret varemaerke varemaerker eller registrerede varemaerker tilherende doTERRA
Holdings. LLC.

dGTERRA UK Office, Altius House, 1 North Fourth Street, Milton Keynes, MK9 1DG,
United Kingdom | doterra.eu

dGTERRA Global Limited, 32 Molesworth Street, Dublin 2, Irland

© 2025 dATERRA Holdings, LLC, 389 S 1300 W St. Pleasant Grove, UT 84062 USA




