doTERRA

Prirucka
pro podnikani




Naglaiugle siij uspéch

Prirucka Launch je vasi mapou na cesté k dosazeni pozice Elita, zakladny pro rdst
ve spolecnosti doTERRA . Uspéch mate ve svych rukou. Postup je zde!

+ ke = Vg’SWkg

- Sdilejte nejméné se 45 » Zménéné zZivoty
» Zaregistrujte nejméné 15 « Osobni rust
« Nastartujte 1-3 ,,builders* « Pasivni pfijem

PREPARE INVITE PRESENT
(PRIPRAVA) (POZVANI) (PREZENTACE)
- Rozjedte to naplno (str. 4) - Kontaktujte, sdilejte a zvéte (str. 8) - Podstata sdélent (str. 10)

- Hledejte fesent (str.5) - Vyzvéte ke zméné (str. 9) - Ze seminéfe na seminar (str. 10)

- Plan Gspéchu (str.7)

1-2 tydny pred zahajenim | |

Vytisk k rozdavani
na seminari
Natural Solutions
(Pfirodni feseni)

Sledovani uspéchu




SNADNE KROKY K USPECHU

Elita Stribro
> >
EXEJE

SEE s

ENROL SUPPORT

(PRIHLASENI) (PODPORA)
- Zaregistrujte nejméné 15 (str. 11) - Kontakt s novymi ¢leny (str. 13)
- Predstavujte prirucku Jak na to (str. 12) - Najdéte své builders (str. 15)

Mésic nastartovani |

Prirucky Live,

Share, Build Prirucka Launch




Kezjed e Te haplhe

Vase presvédceni, ze produkty a financni prilezitost spolecnosti doTERRA mohou zménit
Zivoty-vcetne toho vaseho- jediny a nejvétsi zdroj energie, ktery potfebujete k rozjezdu svého
podnikani. Cim pevnéjsi je vase presvedceni, tim snadnéjsi je sdilet to, na Cem vam zélezi.

USPECH ZACINA U VAS SDILENi MENI ZIVOTY REALIZUJTE SVE SNY

M Nastavte svou $ablonu LRP na 100
Civice PV, abyste ziskavali provize.

M Napliujte denni plan wellness,
ktery jste vytvorili v prirucce
Live na strané 16.

M Vzdélavejte se studiem referencni
prirucky nebo navstévovanim
tématickych seminara.

[Vl Predavejte své nad3eni pro zivotni
styl wellness podle spolecnosti
doTERRA™ a nadchnéte ostatni pro
podobny zivotni styl.

V] PouZivejte pfirucku Share, ktera vam
pomUzZe Uspésné sdilet a zvat.

] Kontaktujte své potencialni
zdkazniky a vybudujete svou sit.
Néstroje a videa najdete na strance

doterra.com > Empowered Success.

dGTERRA
dOTERRA'

Phebled podnikinl ./

M Spojte se s vasim mentorem z
horni linie:

Klicova podpora:
E-mailova adresa:
Telefon:

Tymové cally / webova stranka /
skupiny na Facebooku:

M dGTERRA je mocny prostfedek, jak se
dostat tam, kam potfebujete. Rozsifte cll
své cesty, ktery jste si stanovili v pfiru¢ce
Build, viz nize:

................................... Wﬁ Ul& w /wsm §¢ 0(0, ,JVW

Vas cil je dosahnout pozice Elita

(zakrouzkujte jednu moznost)

30 dnt 60 dnl 90 dni

idedlni cil standard

o

90 denni cil

Pozice

Jednorocéni cil

mésicne é € Ssicna

Pozice

AZ si stanovite cile vaSeho podnikéani a pustite se do promyslené akce, vaSe snaZeni a vize o lepsi budoucnost se zacnou
naplnovat. To vam bude neustale dodavat energii i v situacich, které nejsou béZzné nebo prijemné.



Produktovy poradce doTERRA™ sdili novy pfistup k wellness.
Pracujeme ,,s knihou a krabici* (referencni pfirucka o olejich

a krabice esenciélnich olej& dOTERRA CPTG™), a u¢ime, Ze
mnoho problémi v oblasti télesné a dusevni pohody doma je
mozné vyresit za pomoci esencialnich olejd. A v neposledni radé

mUZete navazat partnerstvi s odborniky ve zdravotnictvi, kterf
chépou vasi snahu volit jednoduché Feseni.

b ‘ 4t Kdyz se naucite hledat zdravéa pfirodni feSeni doma, vase sdilena
w7 ) ‘ 4

zkuSenost nadchne i ostatni. Béhem kaZzdého setkani s pripadnymi
zajemci uvadéjte priklady toho, jak vypada vas viastni
Zivotni styl wellness.

dGTERRA

Program doTERRA Empowered Success je vaSe moZnost
jak davat lidem silu a sebed@véru, zménit své Zivoty.

Pravidelné provadéjte viechny aktivity systému pét ,P". Tato pfirucka
vam do detailu pom0ze efektivné nastartovat vase podnikant.

RADY Nezbytnosti do zacatku:
- Budte takowvi, jaci skutecné .
jste, a prirozené ukazujte o ZVETE na prezentace o produktech a podnikani
ostatnim nové moznosti tim, ze
jim predate své zkusenosti. VYUCUJTE prezentace o produktech a podnikani
- S timto pozitivnim pristupem
zvéte potencidlni zakazniky ZNOVU KONTAKTUJTE zakazniky s priruckou Jak na to

na seminare nebo prezentace
ve dvou, kde nabidnete

oo tiag e NASTARTUJTE A PODPORUJTE své nové builders



Lt uspéchu.

Mésic zahajeni:

Pondéli

12:00
1:18
Karlem

Utery Streda
123:001 : 1
s Martinouw
1:9:00
semingr
o olgjich
1L:00
Semindr
Natural
Solutions

(Prirodni vedent)

Rozsirte svyj vliv

Cim vice lidT si vyslechne va3e sdéleni, tim vice se jich zaregistruje a tim vice Zivotl zménite,
v€etné svého vlastniho. Za¢néte sdilenim ve svém okruhu rodiny a pratel - u lidi, s nimiz
uz mate vybudované dlvéryhodné a stabilni vztahy. Jakmile si spolecnost dOGTERRA zamiluji,

stanou se dalsim zdrojem kontaktd.

V MESICI ZAHAJENI:
1. Pozvéte 45 osob

2. Naplanujte 3 seminare nebo 15 osobnich setkani

ve dvou (nebo kombinace obou)

3. Stanovte Cas, ktery hodlate investovat
do svého podnikani

4. Zeptejte se sami sebe a planujte:

Ctvrtek

Poledne:
Minl
semLniar @
Juice Bar

- Kdo potrebuje Gvodniinformace Natural Solutions
(Prirodni reSeni) k esencialnim olejdim?

- Kdo potrebuje k registraci dalSi komunikaci?

- Kdo potrebuje prehled Jak na to?

- Kdo potrebuje prehled podnikani?

- Kdo je pripraven byt hostitelem/
hostitelkou seminare?

Patek

15 registraci x 200 PV primeér z kazda registrace = 3 000 OV (hodnota organizace) Elita

Sobota

15:00
1:1 Helena
16:00
1:1 jakub

»Neposuzuj
den podle
velikosti sklizné,

ale podle mnozstvi
zasetych semen.”

—Robert Louis Stevenson

USPORADEJTE SI

POTENCALNI ZAKAZNIKY

45

PREPARE (PRIPRAVA)

INVITE (POZVANT)

TeeeYY
3 9% SUPPORT 3 BUILDERS
(PODPORA 3 BUILDERS)

Nedéle



Sledovani Uspéchu
Usporadejte si jmenny seznam (z pfiru¢ek Build a Share) a sledujte svou ¢innost podle PIPES se svymi 45
nejslibnéjsimi potencialnimi zakazniky. Projdéte si telefonni kontakty a pratele na socialnich sitich a zjistéte, kdo
si ceni wellness, smysluplnosti a svobody. Jakmile se vam vybavi novi lidé a jak se ve svém Zivote budete setkavat
s dalsimi, doplnujte je do svého seznamu, abyste udrzeli tempo. UrCete potencialni builders, ktefi vynikajvétsi
schopnosti dosahnout Gspéchu (viz str. 15). Cil: 45+ 30+ 15+ 15+ 3+

P | P E

Sdilet a zvat
Prezentace
Registrace
PFehled Zivotniho
stylu ,Jak na to*
Prehled podnikani

Fozhimky

3

0 ® N oUW N =




eHlaklle, sdilefle w avéte

Podnikani doTERRA™ je zaloZené na vztazich. Ukotvéete svij pFistup v péci a pozornosti. Péce a
pozornost je nejvetsi dar, ktery mdZzeme kazdému, s kym se setkame, dat. Vase nové i staré kontakty
musi v komunikaci s vami citit d@veéru. Sdilenim své vasné usilujte o zménu k lepSimu at' jste

kdekoli a s kymkoli.

Q SPOJUJTE SE S LIDMI OPRAVDOVE A UPRIMNE

Oslovujte jménem. Pokladejte otézky a naslouchejte, abyste poznali jejich zajmy a potreby. Budte opravdovi
a navazujte vztahy na zékladé d@veéry. Setkéavejte se s novymi prateliis témi, které jiz znate.

Nékdo, koho jiz znate:

Jak se mds? Jak se dari rodine? NEBO Co je u vds nového? Jak jde Zivot? Slysel/a jsem, Ze malému neni dobre. Jak to
zvldddte? (Prizplsobte skutecnosti)

Nékdo novy:

Lidé velmi radi hovofi o sobé. Zeptejte se na néco z jejich Zivota, o Cem soudite, Ze radi hovori. Najdéte spolecny
zajem a nebojte se navazat vztah kdykoli se sezndmite s nékym novym.

Q PREDSTAVTE NOVA RESENI

Zamyslete se, kde byste zdjemcdm mohli konkrétné prispét, at uz nabidkou produktd, nebo podnikani.

Nékdo, koho jiz znate:

Zda se, Ze je stdle dileZitejsi jist lépe, vice cvicit, mit kvalitni spdnek a zbavit se toxickych produktli v domdcnosti.
Také vds to zajima? Co v této oblasti s rodinou déldte? Co vite o esencidlnich olejich?

Esencidlni oleje mi zgsadnim zpdsobem zménily Zivot. Zkusil/a jste nekdy néjaky? Rad/a bych s vami sdilela
tento produkt. Za nékolik dni bych se vam ozval/a, abych Zzjistil/a, co si o tom myslite.

Nékdo novy:

Potkali jste se s nékym novym. Zeptejte se na jejich praci, at vite, kudy se dal ubirat. At odpovi jakkoli, pfistupujte k
nim jako k nékomu, s kym uz jste pracovali nebo pracujete. ,,Pracuji s maminkami a u¢im je pecovat o rodinu pfirodnim
zpUsobem s vyuZitim esencidlnich olejd a dalsich produktd.“ NEBO ,Pracuji s chiropraktiky a ucim je, jak prinést jejich
ordinaci extra prijem pouZivanim esencidlnich olejd a sdilenim zdravého Zivotniho stylu.“ Kdyz potfebujete otevrit
konverzaci: ,Miluju svou prdci, co déldte vy...”"




Vyzveéte ke zméné

K tomu, abyste lidem dokazali nabidnout nejvhodnéjsi FeSeni, nemusite byt odbornici. Pokud projevite

vvvvvv

JAK POZVAT NA PREZENTACI

Zde je nékolik zplsobl pozvani na rdzné akce, kde se lidé mohou
dozvedét vice. Dalsi pokyny jsou uvedeny v prirucce Share.

SETKANI VE DVOU

Ahoj , mds chvilicku cas?

Skvélé, pravé mdm také chvilku, tak voldm
pratellm, ktefi dbaji o své zdravi, a domlouvdm
pdlhodinovou ndvstévu, behem niz probereme
jejich cile v oblasti wellness, nabidnu jim par
senzacnich tipd ohledné pouZivani esencidlnich
olejli a poté jim ukdzu nejoblibenéjsi mozZnosti.
Pokud se rozhodnes, Ze se chces podivat na
véci, které bys vyzkouSel/a pro sebe nebo
svou rodinu, bude to skvélé. Pokud ne, je to
Uplné v pordadku. Je to néco, co bys rad/a
zkusil/a? Skvélé! Je to pro tebe lepsi
zitra ve 13 hodin, nebo ve ¢tvrtek
v 19 hodin?

SEMINAR

Studuji a pozndvdam esencidini
oleje, které pro mé i pro mou rodinu
predstavuji obrovskou zménu. Pouzivdme
je na vSechno. Vim, Ze jste doma bojovali
s (napriklad se sezénnimi
zdravotnimi problémy déti), a myslel/a jsem na
vas! Viyucuji v krdtkém semindri a velmi réd/a
bych vds tam uvital/a jako svého osobniho
hosta. Kond se u mé doma ve Ctvrtek v sedm
nebo se mizeme spolu setkat pristi

tyden. Co se vdm hodi lépe?

WEBINAR

Vzpomindm si, Ze té
zajimalo (téma).
Kdyz ti poslu pristup na webindr
0 (téma),
pridas se?

_ PREHLED
ZIVOTNIHO STYLU

Chci se ujistit, Ze vite, jak pouZivat své
produkty a maximalizovat odmény. Rada bych,
abychom si zavolali a fekli, o co byste méli zdjem.
Predvedu vam, jakym zplsobem se objedndvd a
ukdzu, jak ziskat produkty zdarma. Je to tak na
30-40 minut. Pak si budete moci objednat
kdykoli sami. Co vy na to? Prima!

PREHLED PODNIKANI

Jsou tfi zplsoby jak podpofit zakazniky na jejich
cesté s dOTERRA. Zaprvé vds nau¢im produkty
pouZivat, ukdzu vam, jak se dozvédét vice a jak pozvat
na semindr nebo setkdni vase zndmé, ktefi o oleje
projevili zdjem.

Pak vam mohu ukdzat, jak produkty ziskat zdarma, nebo si dokonce
sdilenim d6TERRA s vasimi blizkymi privydélat.

A treti zplsob je pro ty, kteff fikaji: ,Ja vim, Ze je dlleZité mit nékolik
zdrojl prijmu, a lepsi télesnd a dusevni pohoda mé velice zajima.

Moc by se mi libilo mit moZnost vybudovat podnikdni v této oblasti

Cdstecné z domova.”

Pomozte lidem fici ano:
Kterym z téchto tri zplsobd mohu nejlépe podporit vds?
- Srozumitelné vysvétlete, nac je zvete (napf. seminar za Gcelem

PN ’ Pokud zvolivariantu dve nebo tfi, kaZdy tyden si vyhradim cas
nalezeni FeSeni potiZi v oblasti wellness)  kazdy Lyen i vy

na objasnéni, jak by to mélo vypadat. Mohu v Gtery v 19:00
- Zd@raznéte, jak velky pfinos pro né bude mit investovat ave ctvrtek v poledne. Co z toho se vam nejlépe hodi?

do vés Cas
- Ctéte jejich preference (radéji seminar, nebo setkani ve dvou?)

- Zivte vzajemny vztah a budujte diivéru pravidelnym kontaktem
a dodrzovanim slibl



Fedstata soélen

DalSim krokem pro vase potencialni zakazniky (po tom, co byli pozvani na informacni schizku) bude

zaZit, co vase sdéleni o produktech doTERRA a prfilezitosti pfijmu u dOTERRA predstavuje.

PREZENTACI LZE PROVEST RUZNYMI ZPUSOBY. DELEJTE TO, CO VAM NEJLEPE VYHOVUJE.

Seminar, setkani ve dvou nebo U vas doma nebo u pratel, v
trojsmérny telefonat, Webinar, kavarné, ordinaci chiropraktika
video nebo socialni site nebo kancelari

VYBERTE SI SVOU PREZENTACI

(7 Pisvodus ickent PRODUKT (40-50 MIN)) | i PODNIKANI (20-30 MIN.)
AR il Por
(W =B 0 Shromézdéte ldi, e Shromasdéte lidi, vyslechnéte
e — vyslechnéte je, umoznéte jim . jejich potreby, nastirte

jim prilezitost podnikani
u spolecnosti dOTERRA™.
’ Zamérte se na potreby
» Gcastnikd; zjistujte a
sdilejte, jak jim prileZitost
' [ . mdze pomoci.

— pohrat si s oleji, at se bavi.
o === o Zameérfte se na potreby
Ucastnikd; hledejte pro né

& & © konkrétni fegen.
1=

- 5 min: navazte s lidmi spojent / vypréavéjte jim svijj . 2:5Vmin: nava.ite s lidmi spojeni / vypravéjte jim svdj
pribéh (1-2 min) pribéh (1-2 min)

-1 min: urcete zamér - 1 min: urete zamér

- 10 min.: Pro¢ esencialni oleje / Pro& dGTERRA? (str. 1) - 2-5 min: poznejte jejich situaci (noseni véder oproti

vodovodni siti - str. 2)
- 2-5 min: pro¢ spoleénost dGTERRA (str. 3)
- 2 min: co to obnasi (str. 4-5)

- 5 min.: Osobni priority (str. 3)
-+ 10-20 min: vyucujte o esencialnich olejich a LLV (str. 2-3)
- 9 min: objasnéte volitelné typy ¢lenstvi a dalsi postup

(zbytek handoutu) - 2 min: kompenzaéni plan (str. 6-7)
- Podavejte ob&erstveni a zodpovidejte dotazy - 4-5 min: plan a vybér cesty (str. 8-9)
- Pomozte hostéim s registraci - 5 min: dalsi postup (str. 10-11)
\ j \_ - Otéazky a odpovedi: Co byste jeSté potrebovali vedét? j

ZE SEMINARE NA SEMINAR

Rozsifujte svou sit kontaktl nabizenim seminard pro blizké zGCastnénych. Tém, ktefi projevi zajem,
nabidnéte milé, motivacni pozornosti (napf. klicenky).

Urcité vam prichdzeji na mysl lidé, kterym by to, o cem jsme dnes mluvili, mohlo prospét. Pokud
byste pro né chtéli usporadat podobné setkani, mizeme se domluvit. A pokud se domluvime uz
dnes, mdm pro vds maly ddrek! (ukézete klicenku).




e9isthyle uspeshe

Registrace je vrcholnym okamzikem prezentace. U&astnici prezentace se rozhodnou pro produkty,
které jim zméni Zivot k lepSimu! BEhem seminéare zjistéte, co Ucastniky privadi a budte pfipraveni
nabidnout Ffeseni pfesné pro jejich potreby. Poradte nove registrovanym s vybérem typu ¢lenstvi a
doporucte sadu, ktera jim bude nejvice vyhovovat.

ZAVER

Na pocdtku jsem vam slibil/a, Ze vam ukdzu, jak oleje ziskat. Projdeme si vase moznosti. Povézte jim o moznostech clenstvi.

Nyni vdm ukéZu dvé nejoblibenéjsi sady, se kterymi miZete zacit. Toto je Sada zdkladnich domdcich olejd, kterd obsahuje 10 nejzddanéjSich
olejd, z nichz vétsinu jsme jiz probrali. Obsahuje také krasny difuzér (uvedte cenu sady). Velkym favoritem je vSak Sada prirodnich feseni.
Pringsi doslova vse, co Ize najit v koupelné (vratte se o stranku zpét a ukazte). Je to skutecnd sada Zivotniho stylu, splriujici vSechny

tri zakladni zGjmové oblasti; pripravenost, péce o nase télo a kazdodenni ndvyky v oblasti wellness. Dodavd se s difuzérem, s krabici

na uskladnéni vasich olejd; a az zaslete svou prvni objedndvku v rdmci programu vérnostnich odmeén, automaticky ziskate zdarma 100
vérnostnich bodd, které miZete vyuZit k vyzkouseni nékterych novych oblibenych produktd. A bonus! MdZete rychle postoupit na tvodni
procentudlni troveri LRP ve vysi 15 %. Zjistite, proC je to nase oblibend sada!

Nyni'vam ukdzu dvé z nasich nejoblibenéjsich sad, které vam umozni zacit. Toto je rodinnd sada olejl. Soucasné také sada se vzorky
Ci cestovni sada s 85 kapkami na lahvi¢ku - a stoji (uvedte cenu sady). Sada zdkladnich domdcich oleji obsahuje stejné oleje, ale
s 250 kapkami na lahvicku a difuzérem - za pouhych (uvedte cenu sady).

DALSI POSTUP
- Zminte jaka specialni nabidka se k zaloZeni G¢tu v aktualnim obdobi poji, a jak je mozné ji zZiskat. Vysvétlujte srozumitelné a presné.
- Nezapomerite pripomenout, Ze mohou ke startovaci sadé pridat i libovolny dalsi produkt podle potreby. Poskytnéte ke
konzultaci referencni prirucku.
- Pripomente jim, Ze pokud se zaregistruji dnes, mohou ziskat darek zdarma.
Viyberte sadu, kterd je nejlepsi pro vds i vasi rodinu.
- Vyzvéte je k prohlédnuti registrac¢niho formulare, objasnéte postaveni velkoobchodniho zékaznika v porovnani
s produktovym poradcem, pripadné pomozte s vyplnénim.
Pochutnejte si na obcerstveni ochuceném esencidlnimi oleji. Mate-li jakékoli otdzky, . _ ________ (hostitel) a ja vdm je nyni pomohu zodpovédet.

- Doporucte potencialnim zakaznikdm, aby si zakoupili sadu a méli tak k ruce vice produktd, nikoli jen jeden i dva.

- Sdélte jim, co mate nejradéji na sadé, o niz se domnivate, Ze by pro né byla nejlepsi.

- VSe dejte do souvislosti s jejich prioritami a s tim, jak jsou sady vyvinuty, aby zajistily konkrétni podporu.

- Kdyz je zahltite, odejdou. Nepredvadejte pflis mnoho zboZi. Viyberte jen par produktd, mozna poukaZte na specialni nabidku, nekomplikujte
- Vétsinu budete registrovat jako velkoobchodni zékazniky. Ty, co chtéji sdilet ¢i budovat podnikan, jako produktové poradce.

»,Na cem pracujete?” Podivejte se na jejich priority a doporucte jim, at najdou reSeni v referencni
pfirucce. ,Kterd sada by nejlépe splfiovala vase potreby?“ Nabidnéte své navrhy. ,Kdybych byl/a vami, tak bych...

,Co pfi rozhodovani berete v potaz?* Dobre naslouchejte a poskytnéte zpétnou vazbu na vSechny obavy a touhy. Navrhujte rfeseni.
»Chtél/a byste usporddat semindr, a tim na sadu, kterou skutecné potrebujete, vydélat penize?*

»MoZnd by vam vice vyhovovalo vybrat si pdar olejd v souladu s vasimi prioritami v oblasti télesné a dusevni

pohody a asi za tyden si podle svych zkuSenosti udélat jasnéjsi predstavu o tom, kterou sadu zvolit?*
I I



Fiwika Jak ha 16

Uspéch
Chcete-li si udrzet vérnost zakaznik{, je tfeba neustéle dbat na jejich aktualni tkvi v
potreby. Novy zajemci se nejprve registruji se startovaci sadou, a pak si zaloZi pravidelném
vérnostni objednavku. Vérnostni objednavka je zéklad vasi financni sité. kontaktu

UCEL PRIRUCKY NA CO NEZAPOMENOUT S NOVYMI CLENY

Pomoci VSEM novym &lentim: [/] Kratce po té, co obdr#i svou startovaci sadu, seznamit s
- Pouzivat produkty, které maji priruckou Zivotniho stylu , Jak na to®
- Pripravit denni plan wellness

- Maximalizovat jejich ¢lenstvi pomoci LRP
- Najit zdroje informaci

- Zménit zivot k lepsimu

[/] Doporucit sledovani videa o pfiruéce ,Jak na to“ (Live)
na strance doTERRA.com > Empowered Success

Predstavte pyramidu Zivotniho stylu a wellness spolecnosti doTERRA

V1 Pozadejte je, aby se ohodnotili (str. 3)
V1 Predstavte jim Zivotni styl dGTERRA (str. 4-12)
| Vyzvéte je, aby zpracovali svdj seznam prani (str. 13-15)

Vase wellness konzultace

V1 Vypliite wellness konzultaci (str. 16)

M Prodiskutujte 90denni plan a tfi pristi vérnostni objednavky " ll LW
ii =
V1 Poucte je o LRP a pomozte jim zaloZit prvni g
objednavku on-line » 0% :

Predstavte jim zdroje a komunitu

V] Doporucte svou oblibenou referenéni pfirucku a aplikaci

V] Predstavte nastroje, které ukazuji, jak produkty podporuji jejich 90denni cile
- Seriadl Empowered Life (velmi dlkladny)
- Aplikace dOTERRA Daily Drop® (na cesty)
- Casopis Living

V] Spojte se s nimi 2-3krat béhem prvniho mésice, pokracujte v
pravidelném kontaktu




Udrzeni kontaktu s novymi éleny

M Vyzvéte ke sdileni nebo podnikani s doTERRA

Na vhodné umisténi kazdého nové registrovaného ¢lena mate Ihdtu 14 dni. KdyzZ se od zacatku
budete snaZit s novymi zakazniky udrzet dobry vztah, ceka vas dlouhodoby Uspéch. Postup nize
vam ukaze, jakym zplsobem je vhodné kontakt udrzovat. Pokud chcete skutecné zmeénit Zivoty
lidi k lepSimu, povazujte téchto prvnich 14 dni za investici do Gspéchu vaseho i vaseho nového
zékaznika. Staci jen zlomek vaseho Casu. Pokud zavedete toto pravidlo, u sebe, budou ho chtit

napodobit i vasi builders.

PRIRUCKA ,JAK

PREHLED PRO
HOSTITELE
SEMINARU

ZAKAZNIK
- PouZiva produkty pro svou télesnou
a dusevni pohodu

HOSTITEL
Piinodud eboni

REGISTRACE

NATO*

- Zaregistruje se jako velkoobchodni zakaznik

- MlZe nebo nemusi byt v programu LRP

HOSTITEL
- Chce sdilet produkty s dalsimi lidmi
poradanim seminard nebo setkani ve dvou
———= - Registruje se jako velkoobchodni zékaznik
nebo produktovy poradce (aby mohl
registrovat dalsi a ziskaval provize)

PREHLED
ZAHAJENI

PREHLED
PODNIKANI

BUILDER
- Chce vytvéret prijem
\ « Registruje se jako produktovy poradce

- Zavazuje se k mésiénim objednavkam
LRP v hodnoté nejméné 100 PV, aby
ziskaval provize

- Zapisuje si ¢arky pro zjisténi potencialu
(viz. str. 15)




aleqie umislohi

Uspésné umisténi vasich zaregistrovanych ¢lend je klicové pro vas rdst, postup na vyssi pozice a kvalifikaci

na bonusy z provizi. Pro dobré vztahy je dobré jasné stanovit sva ocekavani. Tak zajistite co mozna nejlepsi

umisténi. Neéktefi si zvoli svou cestu okamzite, jini k tomu, aby se rozhodli vykrocit za pozici zakaznika,

potrebuji cas. Na vhodné umisténi mate prvnich 14 dni, kdy je dobré zjistit o novaccich maximum.

TIPY PRO UMISTENI
Vsichni nové zaregistrovani:

- Umistéte kaZdého tam, kde mu bude nejlépe a bude mit
dostatec¢nou podporu. Dlouhodoby Gspéch a vize maji prednost
pred kratkodobymi potfebami.

- Sponzorstvi Ize zménit jen jednou, a to béhem prvnich 14 dni.

- Poradte se se svym mentorem z horni linie nebo
kontaktujte zakaznicky servis, kde vam poskytnou
obecnou radu ohledné umistént.

UMISTENI A STRUKTURA TYMU

Rychlost budovani tymové struktury se réizni. Jak rychle uvedete
novou vétev vaseho tymu do provozu zéleZi nejen na tom, kdy

se vasi builders registruji, ale i na tom kdy se skutecné zapoji do

podnikani. Néktefi zacinaji s jednim builderem a jini se tremi (méli
moznost zacit s vetsi siti kontaktd nebo zndmych z drivejska).

Vasi obchodni partneri (odhodlani a schopni)
Builders a hostitelé (odhodlani a schopni)

Zakaznici+

POCHOPENI ROLI

Registrator:

- Osoba, kteréa pfivedla registrovaného do spole¢nosti doTERRA™

(Cije to kontakt? Kdo je pozval?)
- Prvnich 60 dni po registraci novych ¢lend ziskava za jejich
nakupy bonus rychlého startu.

- Spolupracuje se sponzorem (je-li to jind osoba) a domluvi se,
kdo provede zékaznika priruckou Jak na to, kdo bude udrzovat
komunikaci a poskytne dalsi podporu.

- Registrovany se pocité pro postup registratora na vyssi pozici.

- Registrator mbzZe v rdmci prvnich 14 dni registrovaného zménit jeho
sponzorstvi v online systému (back office na www.mydoterra.com).

PFesun po Sestimési¢ni necinnosti:

PREVOD A PRESUN

VELKOOBCHODNICH ZAKAZNiKU

Velkoobchodni zakaznik:

- Pokud je zména umisténi vyhodn4, je mozné presun uskutecnit v
ramci prvnich 14 dni po registraci.

- Velkoobchodni zékaznik mze povysit na produktového poradce
jedinym kliknutim v ramci online systému (www.mydoterra.com)
neboli ,back office”

- Rozhodne-li se k povyseni na produktového poradce po uplynuti
prvnich 14 dni svého Clenstvi, zUstava jeho sponzorské umisténi stejné.

- Chcete-li zménit umisténi zékaznika (po uplynuti prvnich 14 dni jeho
¢lenstvi), méiZete ho po uplynuti hdty 90 dni povysit na produktového
poradce, a pak mate 14 dni na rozhodnuti, kam jej umistite.

- Umistéte zakaznika do tymu, kde nékoho zna nebo jsou ¢lenové s
podobnymi zajmy.

Sponzor:

- Osoba, pfimo pod niz je registrovany umistén (oznacovana také
jako jejich pfima hornt linie).

- Vyuziva prinosl bonusu Power of 3 a organizacniho
bonusu Unilevel.

- Pomaha s prehledem Zivotniho stylu a dalsi komunikaci s
registrovanymi (dle dohody s registratorem).

zmeénit sponzora v prvnich 14 dnech:
Back Office > Downline >
Sponsor Changes

Produktovy poradce mize poZadat o zménu sponzora a/nebo registratora po Sestimésicni necinnosti (necinnost je definovana tak, ze
v prdbéhu Sesti mésicd nebyla zaslana zadné objednavka na Zadném Uctu a rovnéz nebyly vydélany zadné provize). Osoba, kterd pozaduje

presun, musi sama o tuto zménu pozadat vyuzitim vlastniho, e-mailu.



NejoléTe sve huilders

KDE JE NAJDU?

Pri budovani prosperujiciho podnikani je dllezité najit spravné obchodni

partnery. Za¢néte hledat builders mezi svymi stavajicimi i potencialnimi

zakazniky. Mnozi zacinaji jako uZivatelé produktd nebo sdileji jen s nékolika

dalSimi. Viybizejte k vyzkouSeni produktd, udrzujte kontakt a vytvorte vizi toho, Oddani a schopni builders

CO je mozné. Casem se builders objevi. 5 3 . .
Oddani = splini 3 kroky v pfirucce Build

Pokud své builders hned nenajdete, pokracujte v registracich. Podle statistik Schopni = zaregistruji nékoho sami v prvnich
se dfive i pozdéji 1 az 2 z 10 zajimaji o vybudovani podnikani u spole¢nosti 14 dnech svého zavazku budovat podnikani
dOTERRA". Stanovte si za cil najit 3 builders béhem prvnich 30-90 dni. Jestlize

¢lenové vaseho tymu zaregistruji dals$i a rozhodnou se pro podnikéani, zméni se

vice ZivotU a vas tym poroste rychleji!

KDO Z VASICH ZNAMYCH... Potencialni obchodni partnefi

- Dobre navazuje vztahy nebo je vlivnou osobou

- Mé& zajem o nebo vyznava prirodni, zdravy, aktivni Zivotni styl
- Umi si stanovovat cile, dokaze se motivovat, je ambiciozni

- Je pozitivni, nadSeny, inspirujici

- Mé& podnikatelského ducha, zkusenosti v prodeji

- Je v takové fazi Zivota, kterda umozriuje budovat podnikani

- Hleda zplsoby, jak si vice vydélavat, nebo touzi
po lepsi budoucnosti

Prejdéte k sledovani Gspéchu (str. 7). Zhodnotte své kandidaty a zapiste jim carku za kazdou vySe uvedenou vlastnost.
Zaznamenejte si jména, k nimz jste prifadili nejvice carek.

CO PREZENTOVAT

Lidé se rozhoduji vyuZit prileZitosti se spole¢nosti dOTERRA z rdznych
,Chcete-li na dlvodd. N&které laka doplikovy pFijem, jiné poslani. A7 je budete
nékoho mit V|iV, provadét Prehledem podnikéni, zamérfte se na to, co motivuje
musite védét, co ho prave danou osobu. Nad pfiruckou Build Ize dobFe probirat potfebna
témata. Znate-li jejich prani, je snadnéjsi najit na jejich cile feseni
v ramci doTERRA.

ovliviuje.®
- Tony Robbins

Prezentujte jednotlivedim nebo skupindm

Zvéte své potencialni kandidaty, aby se stali vasimi obchodnimi partnery. |5

Vyzvéte vase builders ke tfem krok&m k podnikani (Build str. 10)

CO DAL?

Provedte své builders pfiruc¢kou pro podnikéani. Je to osvédcena cesta k dlouhodobému Uspéchu.
Podporte je, aby zacali zvat, klidné i pred vlastnim zahajenim.

Tydenni kontroly Gspéchu poskytuji:

- Zpétnou vazbu podniknutych krokd

- Hmatatelnou podporu a a pocit kontaktu pro builders
- Vas prehled o tom, jaky druh podpory je kde nejvice potfeba

Jak pokracujete v registracich, zvazte umisténi nékterych vlastnich registrovanych pod oddané builders,

ktefi aktivné registruji a podporuji svij tym. Ve vysledku podporou cild ostatnich podporujete i cile své.




Justin Harrison, vedouci distributor

Zjistéte vice:

doTERRA.com > Empowered Success
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