
Plan ELITE 2021

6 semanas para ser élite
Crea una acción masiva



¿Porque es una

Base 
Importante?

¿Porque es una

Base 
Importante?



¿Que

Prefieres?
Cimiento





ENFÓCATE EN
COMPARTIR CON
LAS PERSONAS

Aprende a enseñar 
como crear Élites

Fundamentos 
del éxito

Aprende a 
crear Élites



Cimientos Clave
para tu negocio
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Ingresos 
Anuales en 
promedio
$28.205 (usd)



Ingresos 
Anuales en 
promedio
$115,512 (usd)
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Ingresos 
Anuales en 
promedio
$204,796 (usd)
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DIAMOND



Ingresos 
Anuales en 
promedio
$1,295,857 (usb) DIAMOND

PRESIDENTIAL
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Comienza
con un Salto

Sistema de
construcción

6 semanas para
ser ELITE.

Ayuda a 3
de tus

constructores a
ser ELITE.

Enseña a tus
líderes a que

enseñen a otros
a ser ELITE.



a que aquellos
en tu lista que 

tengan el punto más 
alto de las 7

 características de 
éxito.

Dales una 
Muestra Primero

• Mujer.

• Necesita din
ero/tiempo

• Edad 30-55 años.

• Interesada
 en cosas n

aturales.

• Tiene expe
riencia en

   negocios
/ventas.

• Socialmente influyente.

• Su pareja
 la apoya.

Crea tu 

Lista de Nombres



Semana de
Lanzamiento

Agenda 4 clases 
esta 1er semana

Da a las personas opciones para elegir

Garantizar buena asistencia a la clase

Considera ubicaciones

Los líderes aprenden a dar clases
durante la semana

LUN MAR MIE JUE

12-1 10-11

7-8 7-8

VIE SAB DOM



Garantiza una buena
Asistencia

Método de los 
5 contactos

Contacto 1
Ofréceles una 
muestra gratis.

Contacto 2
Da seguimiento con 
la entrega de la 
muestra.

Contacto 3
Llama dos días 
después.

Después de una 
buena experiencia
invitar a una clase

Contacto 4
Llama dos días antes.

Contacto 5
Mensaje de texto 2 
horas antes de la 
presentación.



Anfitriones de futuras
Clases

Invita a que otros sean

Ten clases a futuro en tu agenda.

Dale un regalo GRATIS a quien sea
que acceda a ser un anfitrión para
una clase.



Élite en
Seis Semanas

•  Nuevos miembros en tu equipo.

•  Tu nuevo distribuidor independiente está entrenado y 
   dando clases de manera activa.

•  Gana un gran bono de inicio rápido.

•  Ahora tienes todo para un NEGOCIO EXITOSO.

•  Clases agendadas para el futuro para que tu negocio
   siga fluyendo.

• Duplicación enseña a otros lo que has aprendido.



Lista de Contactos 
Clase 1

Hacer la Lista de Contactos

Calificarla

Llamar a Invitar a una Muestra, 
a todos mis contactos 5, 6 y 7.



¡Extiende tu influencia!
Continúa agregando prospectos a tu lista de 
nombres para garantizar un flujo constante 
de personas con quienes compartir. Existen 
siempre personas que están buscando lo que 
tú estás ofreciendo. Recuerda que encontrar 
nuevos prospectos y compartirles la experi-
encia de los aceites, promueve la buena 
asistencia a la clase y las inscripciones, lo 
cual es fundamental para construir un 
proyecto exitoso. Use las preguntas y suger-
encias que te damos a continuación para 
identificar a otras personas con quienes 
puedes compartir tanto los productos como 
la oportunidad dōTERRA®. 

¿Con quién puedo fácilmente 
conectarme?
  
¿Quién me admira?  |   ¿Quiénes son mis mejores 
amigos? | ¿A quién admiro (influenciadores)?

¿Quién es mi mercado caliente?  

Nombres en mi agenda de contactos 
Tarjetas de presentación 
Lista de tarjetas navideñas Iglesia 
Lista de Vecinos 
Grupos de Facebook 
Compañeros de trabajo y colegas 
Grupos de convivencia
Club / Asociación Amigos 

¿Quiénes son mis familiares? 

Padres / Suegros / Abuelos (as) Hermanos (as) / 
Cuñados (as) Tías (os) / Primas (os) / Sobrinas (os) 

¿Quiénes está interesado en ...? 

Fitness / Salud Naturaleza / Verde / orgánico 
Valores familiares Emprendedor / 
Internacional  

¿Quién me vendio mi…? 

Bicicleta 
Cama 
Persianas 
Cámara 
Camper
Coche
Computadora
Copiador 
Productos Cosméticos
Ropa
Equipo de  ejercicio 
Anteojos
Cerca /Reja
Flores 
Ropa formal
Muebles 
Casa
Seguro 

¿A quién conozco de…? 

Restaurante 
Hotel/B&B  
Campamentos 
Lavado de autos 
Iglesia 
Clínica 
Universidad / Escuelas 
Viveros 
Futbol 
Gobierno 
Club de salud 
Hospital 
Biblioteca
Bailes y fiestas 
   

¿Quién es mi…?    

Contador 
Instructor de aeróbicos 
Arquitecto
Abogado
Niñera 
Panadero
Banquero
Barbero
Conductor de autobús
Carnicero
Carpintero
Quiropráctico
Consultor
Dentista
Dermatólogo 
Naturista/Nutriólogo 
Electricista
Ingeniero
Planeador financiero
Jardinero  
Decorador de interiores 
Masajista 
Enfermera 

Personas que vienen
a la mente:

*No olvides agregarlos a tu lista de 
100 nombres! 

Museo 
Empleos anteriores 
Farmacia
Puesto de periódico  
Tienditas 
SPA 
Supermercado 
Viajes  
Cancha de tenis 
Teatro Vacaciones
Grupo de voluntarios 
Trabajo
Karate            

Joyería 
Teléfono móvil
Mascotas 
Zapatos 
Protección de la piel 

Oftalmólogo 
Pintor 
Fotógrafo
Fisioterapeuta
Médico
Instructor de Piano 
Oficial de Policía
Psicólogo
Agente de bienes raíces 
Reportero
Representante de 
ventas 
Guardia de seguridad 
Telemarketer 
Veterinario 
Instructor de yoga           



Muestreo Efectivo e Invitación 
a una Clase

Clase 2

Entregar una muestra, para la dolencia 
en la que el prospecto, pueda tener una 
respuesta mas rápida.

Muestra para 2 días.

Hacer el seguimiento a la muestra.

Invitar a una clase solo si ha tenido una 
experiencia positiva con los Aceites 
Esenciales.



Clase de Introducción a 
los Aceites Esenciales

Clase 3

Testimonio de Producto. 

3 Características de los Aceites.

3 Formas de Uso. 

10 Aceites del Kit.

Transición al Cierre – Forma de Comprar.

Transición al Cierre – Como participar.

Testimonio de Negocio.

Elección del Kit o Producto.

Entrenamiento Básico de Negocio.



Consulta de Bienestar
Clase 4

Abre la caja con tus nuevos clientes y 

distribuidores.

Explica la pirámide del Estilo de Vida.

Realiza un programa de bienestar de 90 

días para tu nuevo afiliado.

Entrega Herramientas (libros, apps).

Explica el Programa LRP.



Lista de Contactos

Clientes 85%
Distribuidores 15%



Agenda 6 semanas
para Élite

Prep
Semana 1

Prep
Semana 2

Semana 
01

Semana 
02

Semana 
03

Semana 
04

Semana 
05

Semana 
06

Muestras e 
invitar

Muestras e 
invitar

4 Clases 2 Clases 2 Clases 2 Clases 2 ClasesPrep

Crear lista de 
prospectos y 
calificar la 

lista

Compartir 
muestras e 

invitara 
clases

Hacer 
clases

Cerrar y 
Afiliar

Hacer 
asesoria de 

Bienestar



El camino al éxito es tomar acción masiva y determinada. 

Recuerda que la verdadera decisión es medida por el 

hecho de haber tomado acción. Si no hay acción, no has 

tomado una desición.

Tomar Acción
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