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Camila Morales Laura Gonzalez
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Cierre

La fase de cierre del Ciclo de Ventas
de dOTERRA es donde se ve el
resultado de tu trabajo previo.

Si lograste conectar con la persona
a quién le estas compartiendo, el
cierre dara mayorresultado.
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Vender: Es una habilidad basada en la confianza personal y en el producto que ofreces
Creencia: Es una forma de pensamiento que crea una realidad una realidad especifica
* La mayoria de nuestras creencias se forman en los primeros 7 afios de vida Q

* Tenemos muchas creencias limitantes con respecto al dinero N T~
* Eres un reflejo de tus creencias, por eso estas determinan tus resultados

* La abundancia no se trata del dinero, se trata de cambiar tu estado mental
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CREENCIAS LIMITANTES SOBRE EL DINERO NO

El dinero es malo o sucio

Si tienes dinero, algo malo debes haber hecho

El dinero es solo para genterica

El dinero solo trae problemas

No mereces tanto dinero

A mis padres les costaba ganar dinero, por eso
a mitambién

No hay suficiente para todos

Pobre Naci, Pobre Morire

El dinero no hace la felicidad
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CREENCIAS LIMITANTES SOBRE LAS SI NO
VENTAS

Vender es enganar o manipular

Hay vendedores natos

Vender es imponer o convencer

Vender es hablar y soy muy timid@

Vender me somete al rechazo

Vendo solo un producto mas
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MIS ACEITES ESENCIALES Sl

¢.Son una excelente elecciéon de vida?

.Son realmente poderosos?

¢Puedo cambiarle la vida a alguien con un
Aceite Esencial?

cConoces el valor de un Aceite Esencial?

:Siento que ayudar a las personas a mejorar
sus salud y bienestar hace parte de mi
propoésito de vida?

¢Este negocio puede transformar mi vida?
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NECESITO MI ACEITE ESENCIAL
SEGURIDAD CASIA

VALOR CLAVO
REVELACION COPAIBA
POSITIVISMO CURCUMA
EMPODERAMIENTO JENGIBRE
OPTIMISMO MENTA

CLARIDAD Y VISION SALVIA
SANACION GENERACIONAL ABETO SIBERIANO
ANALISIS INTERIOR MAGNOLIA
CONEXION INTERPERSONAL MEJORANA
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Dalo porhecho!
Enfocate en las experiencias positivas que quieres que las
personas experimenten contigo!
e Cerrares MUY FACIL cuando lo haces parte de tu mision de vida
e Vender ala manera de doTERRAtiene que ver con servir a otros:
acercandose, escuchando, desarrollando relaciones e
interesandose genuinamente en las personas que hay en tuvid




INCENTIVO

— Reto {5/1/77 —

02

PREPARATU CIERRE

iPREPARATE PARAEL Sl!




QUE DEBES TENERLISTO:

1. Imagenes de los kits de insripcion del pais de donde es tu invitado (tus

invitados)
2. Linkde inscripcion para el pais donde se va a a inscribir tu invitado (inférmate:

hay club diamante en esos paises en elmomento?)
3. Libro o app de referencia para asesorar en necesidades
especiales (Ejemplo: Modern essentials, Oillife)
4. Tiempo para hacer el cierre La clase o reunion NO se acaba cuando terminas

la explicaciony resuelves dudas.
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PASOS PARAEL
CIERRE

ESTAMOS LISTOS!
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1. Asegurate de

> ' haber resuelto
e e todas lasdudas
U iAsi puedes ira la fia
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2. Expon tu
testimonio mas
poderoso

Conectadesde tucorazon con el
ser humano enfrente
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3. Escucha las
hecesidades de
tu cliente

Preguntale: En tu caso, en que temas
de salud te gustaria que miremos
soluciones
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¥ 4. Resuelve sus
*; - necesidades con
» tUS sugerencias!

El mejor kit para tien ese caso, es
Porque
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¥ 5 Séinmediato
ol . En caliente.. Retribuye tu
ke

dedicacion!
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ELVERDADERO
CIERRE

ACANO TERMINA TODO..
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UN CIERRE VERDADERAMENTEEFECTIVO

NO ES LAVENTADE UN KITDE AFILIACION

ES CUANDO LOGRAS UNADE
ESTAS:

e | RPdeesenuevocliente

e C(Clase con sus referidos
interesados




1.AGENDA LA SESION DE BIENESTAR ESE MISMO DIA

2.DILE QUE INVITEAALGUIEN A LA SESION
DE BIENESTAR

3.0FRECEUNA CLASE O TALLERPARASUS
CONTACTOS ENDONDE VAS ARIFARALGO ENTRE
ELLOS, O LESVAS AHACERLLEGARUNA MUESTRA

4.OFRECE UN REGALO PORQUE TEDE UN REFERIDO
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COMO DANAR
TU CIERRE




Acciones que NO debes hacer si
deseas tener un cierre exitoso

1. No serinmediatoy dejarlo paradespués
Algunas frases que puedes decir son: “Tranquilal hablamos manana y me

cuentas que pensaste!” "Mira los kits y me cuentas qué opinas!" “Gracias por
venir a la clase! los que estén interesados escribanme un mensajey
hablamos”

Ofrecer un solo aceite o hablar del trio mas que de otros aceites

Darles milopciones, mil diferentes kits para que escojan

Pensar que lo que estas vendiendo es caro

Hablar, hablar, hablar. Y no escucharlos

oA WD
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PLAN DE
ACCION

iA LA PRACTICA!
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Gestionar mis creencias

Prepararme mejor para el cierre

Asegurarme de resolver las dudas de mi
cliente previamente

Exponer con seguridad mi testimonio
mas poderoso

Escuchar mas

Tener confianza plena en mis recomendaciones

Cerrar Inmediatamente

Mejorar mis practicas post inscripcion para
tener un verdadero cierre




PLAN DEACCION

.Como sabras que has mejorado?
Rétate

Fijate una meta
y muestra tu mejor version!!!

INSCRIPCIONES 6

CLASES 10
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“El exito es la suma de
pequenos esfuerzos que

se repiten cada dia,
hasta generar unhabito”

ELEXITODEPENDE DETI
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jEs hora
de avanzar!

doTERRA




