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Cierres  Efectivos



Cierre
La fase de cierre del Ciclo de Ventas

de dōTERRA es donde se ve el
resultado de tu trabajo previo.

Si lograste conectar con la persona
a quién le estás compartiendo, el
cierre dará mayorresultado.





GESTIONATUS 
CREENCIAS

EL ÉXITO DEPENDE DE TI
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1. GESTIONA TUS CREENCIAS



1. GESTIONA TUS CREENCIAS
CREENCIAS LIMITANTES SOBRE EL DINERO SI NO

El dinero es malo o sucio

Si tienes dinero, algo malo debes haber hecho

El dinero es solo para gente rica

El dinero solo trae problemas

No mereces tanto dinero

A mis padres les costaba ganar dinero, por eso
a  mi también

No hay suficiente para todos

Pobre Nací, Pobre Moriré

El dinero no hace la felicidad



1. GESTIONA TUS CREENCIAS

CREENCIAS LIMITANTES SOBRE LAS  
VENTAS

SI NO

Vender es engañar o manipular

Hay vendedores natos

Vender es imponer o convencer

Vender es hablar y soy muy timid@

Vender me somete al rechazo

Vendo solo un producto más



1. GESTIONA TUS CREENCIAS

MIS ACEITES ESENCIALES SI NO

¿Son una excelente elección de vida?

¿Son realmente poderosos?

¿Puedo cambiarle la vida a alguien con un
Aceite  Esencial?

¿Conoces el valor de un Aceite Esencial?

¿Siento que ayudar a las personas a mejorar 
sus  salud y bienestar hace parte de mi 
propósito de  vida?

¿Este negocio puede transformar mi vida?



1. GESTIONA TUS CREENCIAS
NECESITO MI ACEITE ESENCIAL

SEGURIDAD CASIA

VALOR CLAVO

REVELACIÓN COPAIBA

POSITIVISMO CÚRCUMA

EMPODERAMIENTO JENGIBRE

OPTIMISMO MENTA

CLARIDAD Y VISIÓN SALVIA

SANACIÓN GENERACIONAL ABETO SIBERIANO

ANÁLISIS INTERIOR MAGNOLIA

CONEXIÓN INTERPERSONAL MEJORANA



1. GESTIONA TUS CREENCIAS

● Dalo por hecho!
● Enfócate en las experiencias positivas que quieres que las

personas  experimenten contigo!

● Cerrar es MUY FACIL cuando lo haces parte de tu misión de vida
● Vender a la manera de dōTERRA tiene que ver con servir a otros:  

acercándose, escuchando, desarrollando relaciones e
interesándose  genuinamente en las personas que hay en tu vida.



PREPARATU CIERRE
¡PREPÁRATE PARA EL SI!
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QUÉ DEBES TENERLISTO:

1. Imágenes de los kits de insripción del país de donde es tu invitado (tus
invitados)

2. Link de inscripción para el país donde se va a a inscribir tu invitado (infórmate:
hay  club diamante en esos países en el momento?)

3. Libro o app de referencia para asesorar en necesidades
especiales  ( Ejemplo: Modern essentials, ,Oillife)

4. Tiempo para hacer el cierre :La clase o reunión NO se acaba cuando terminas
la  explicación y resuelves dudas.



PASOS PARAEL 
CIERRE

ESTAMOS LISTOS!
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1. Asegúrate de  
haber resuelto  
todas las dudas

¡Así puedes ira la fija!
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2. Expón tu  
testimonio más  
poderoso
Conecta desde tu corazón con el
ser  humano en frente
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3. Escucha las  
necesidades de
tu  cliente
Pregúntale: En tu caso, en qué temas
de  salud te gustaría que miremos  
soluciones
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4. Resuelve sus  
necesidades con  
tus sugerencias!
El mejor kit para ti en ese caso, es
Porque
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5. Sé inmediato
En caliente.. Retribuyetu  
dedicación!



ELVERDADERO 
CIERRE

ACÁ NO TERMINA TODO…
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UN CIERRE VERDADERAMENTEEFECTIVO
NO ES LA VENTA DE UN KIT DE AFILIACIÓN

ES CUANDO LOGRAS UNA DE
ESTAS:

● LRP de ese nuevo cliente
● Clase con sus referidos

interesados



CÓMO

1. AGENDA LA SESIÓN DE BIENESTAR ESE MISMO DÍA

2.DILE QUE INVITE A ALGUIEN A LA SESIÓN
DE  BIENESTAR

3.OFRECE UNA CLASE O TALLER PARA SUS
CONTACTOS  EN DONDE VAS A RIFAR ALGO ENTRE
ELLOS, O LES VAS  A HACER LLEGAR UNA MUESTRA

4. OFRECE UN REGALO POR QUE TE DE UN REFERIDO
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CÓMO DAÑAR 

TU CIERRE



Acciones que NO debes hacer si 
deseas tener un cierre exitoso

1. No ser inmediato y dejarlo para después
Algunas frases que puedes decir son: “Tranquila! hablamos mañana y me  
cuentas que pensaste!” , “Mira los kits y me cuentas qué opinas!” “Gracias por  
venir a la clase! los que estén interesados escríbanme un mensaje y
hablamos”

2. Ofrecer un sólo aceite o hablar del trio más que de otros aceites
3. Darles mil opciones, mil diferentes kits para que escojan
4. Pensar que lo que estás vendiendo es caro
5. Hablar, hablar, hablar. Y no escucharlos



PLAN DE  
ACCIÓN

¡A LA PRÁCTICA!
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PLAN DEACCIÓN
NECESITO SI NO ¿CÓMO?

Gestionar mis creencias

Prepararme mejor para el cierre

Asegurarme de resolver las dudas de mi 
cliente  previamente

Exponer con seguridad mi testimonio
más  poderoso

Escuchar más

Tener confianza plena en mis recomendaciones

Cerrar Inmediatamente

Mejorar mis prácticas post inscripción para 
tener  un verdadero cierre



PLAN DEACCIÓN

● ¿Cómo sabrás que has mejorado?
- Rétate
- Fíjate una meta
- y muestra tu mejor versión!!!

META RETO ELITE 21 JUNIO - 31 JULIO

INSCRIPCIONES 6

CLASES 10



“El éxito es la suma de  
pequeños esfuerzos que  

se repiten cada día,
hasta  generar un hábito”

EL ÉXITO DEPENDE DE TI
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¡Es hora
de avanzar!


