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Muestreo
Efectivo e
Invitar a una
clase
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IDENTIFICA

* Tipo de clientes que queremos.

« Tipo de clientes que necesitas.

« Tipo de clientes con los que puedes
trabajar.
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CREA TU LISTA DE NOMBRES

* Mujer.

* Necesita +dinero/tiempo

* Edad 30-55 anos.

* Interesada en cosas naturales.

» Tiene experiencia en
negocios/ventas.

» Socialmente influyente.
* Su pareja la apoya.
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COMO DAR UNA MUESTRA DE
MANERA EFECTIVA

« ;Por qué damos muestras de
aceites esenciales?

 Toda madre deberia tener
acceso a un llavero con
aceites esenciales.

« Multiples contactos con una
persona antes de que tome
una decision de compra.

doTERRA




CLAVES PARA DAR MUESTRAS DE
MANERA EFECTIVA

» Solo ofrece una muestra, por un
problema de salud.

 Suficiente para 2 dias (15 gotas).

» Da una muestra para la prioridad de
salud que sea mas facil de tratar.

 Diles como usarlo.
 Diles que llamaras en 2 dias.
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DAR LA MUESTRA

Una muestra del aceite
esencial, que sabes,
funcionara mejor.

Dales una copia gratis del libro
"A quick reference essential
oil book (A-Z guide)”.
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Los aceites esenciales son similares al medicamento en éste sentido.
Cuando tienes un padecimiento, y vas al doctor, te dan una prescripcion. Si
utilizas el medicamento y no te funciona, no es comun que pienses: “Nunca
mas voy a tomar medicina, no sirve”.

Lo que sueles pensar a su vez, es: “Esa medicina no me sirvio, le preguntaré
al doctor por algo diferente”. Hemos sido programados de esta manera:
entendemos que la medicina reacciona diferente en cada paciente. Los
aceites esenciales son similares en este sentido: para cada organismo
tendran una reaccion diferente.

Asi que si pruebas un aceite esencial y el resultado no era lo que esperabas,
esta bien, podemos intentar con otro. Si tienes paciencia con esta nueva
alternativa, asi como la tienes con los vigjos medicamentos, encontraremos
una solucion mas segura, mas economica, y mas efectiva para ti.



INCENTIVO
—Retog/rjf—

LLAMADA A LOS 2 DIAS

iDebe ser una llamada telefénica!
Un mensaje de texto o un Email no es efectivo

‘ o . o ‘ o ‘
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LLAMADA A LOS 2 DIAS

“Hola, ;tuviste oportunidad de utilizar la muestra (de aceite esencial)?”

NO LA

USARON

REDIRIGE UNA LLAMADA
EN LA MANANA

“Esto es lo que vamos a hacer...”
DEBE ser una llamada por

(Dales instrucciones teléfono.
de como usar la muestra ese
dia/noche, y hazles saber que “¢Ya pudiste usar la

llamaras al otro dia en la mafana) muestra?”.
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LLAMADA A LOS 2 DIAS

Si no la usaron la primera vez, llama a la manana siguiente

UNA LLAthDA 2
EN LA MANANA - “Esto es lo que
. NO LA vamos a hacer...”
DEBE ser una llamada por USARON
teléfono. (Haz que vayan por la
muestra, y haz que la
“¢Ya pudiste usar la utilicen en ese momento.)

muestra?”.
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LLAMADA A LOS 2 DIAS

Cuando ya han usado la muestra

“Cuéntame como fue”

= Escucha qué fue lo que paso.

aese NADA Bl EN * Reafirma su experiencia. )

* “Esto es lo que haremos: Tu seguiras
siendo paciente con este proceso, y
juntos buscaremos opciones que te
funcionen. Cuando hayamos
encontrado el aceite esencial correcto
para ti, tendras algo mas seguro,
efectivo, y economico, para ayudarte
con oF

» Dales una nueva muestra.
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LLAMADA A LOS 2 DIAS

Después de que han tenido una Buena experiencia: Pasa a
Invitar de manera efectiva

INVITAR A
UNA CLASE
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INVITACIONES
EFECTIVAS

CUANDO HAYAN TENIDO UNA GRAN
EXPERIENCIA CON LOS ACEITES
ESENCIALES. .. INVITALOS A UNA
CLASE.
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INVITACIONES EFECTIVAS

* jAhora es cuando los invitas a
una Clase!

« Agenda el dia, la hora, y hazles
saber que les llamaras, dos dias
antes de la clase, para
contarles mas detalles.
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INVITACIONES EFECTIVAS

« jAhora es cuando los invitas a
una Clase!

« Agenda el dia, la hora, y hazles
saber que les llamaras, dos dias
antes de la clase, para
contarles mas detalles.




CLAVES PARA
EL EXITO

LLAMADA DE RECORDATORIO 2 DIAS —
ANTES _—

MENSAJE DE TEXTO RECORDATORIO 2 E

HORAS ANTES

DALES SEGUIMIENTO A LOS QUE NO
ASISTIERON
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IES hora
de avanzar!
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