


Muestreo 
efectivo:    
Tips para mostar. 





• Tipo de clientes que 
queremos.

• Tipo de clientes que 
necesitas.

• Tipo de clientes con 
los que puedes
trabajar.

IDENTIFICAR 



Muestra
virtual de 
educación 



• Llamada en frío.

• Hacer sentir tu 
emoción.

• Crear una curiosidad.

• Concretar una cita.



• Identificar sus necesidades o de 
una persona que le rodea.

• Escuchar a la persona.

• Crear una necesidad de tu servicio 
y producto.

• Crear una buena relación.

• Compartir el estilo de vida que le 
presentaste.

• Mostrar con el ejemplo.

Tips para mostrar 



• En las primeras 48 horas llamar.

• Identificar si tuvo oportunidad de usar 
la muestras.

• Muy importante  “ESCUCHAR A LA 
PERSONA”.

• Invitarle a tus próximos eventos.

El seguimiento






