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Prospeccion y Lista de Contactos

Platino y fundadora de colombia Diamante y fundadora de colombia



Introduccion Avanzando ¢Como hacer una clase?

Jueves 27 de enero 10:00 a.m. Viernes 4 de febrero 10:00 a.m.

A

Adriana Liévano

e Adriana Liévano (Platino CO) e Viviana Saltos (Diamante EC) -y
e Carolina Gonzdalez (Diamante CO) e Adriana Liévano (Platino CO) \
Zoom ID: 882 3244 2467 Zoom ID: 851 7565 091
.- . o o - C_arol'irr-b; Ggr;;;la_z -
Prospeccion y lista de contactos Seguimiento y cierre Dl Shmbie dOTERRA

Martes 8 de febrero 10:00 a.m.

Miércoles 2 de febrero 10:00 a.m.

Parte | Parte |

Massai Torres
Diamante Colombia

e Mirta Ibanez (Diamante CO)
e Viviana Saltos (Diamante EC)
e Ma. Luisa Hurtado (Plotino EC)

e Laura Gonzdalez (Platino CO)
e Massai Torres (Diamante CO)

Agenda

Zoom ID: 828 0243 0157 Zoom ID: 868 4865 0716
Mirta Ibanez
Diamante Colombia
Jueves 3 de febrero 10:00 a.m. Miércoles 9 de febrero 10:00 a.m.

Parte 2 Parte 2

e Mirta Ibariez (Diamante CO) :
e Viviana Saltos (Diamante EC) Laura Gonzalez
e Ma. Luisa Hurtado (Platino EC) "

Zoom ID: 834 4273 4818

e Laura Gonzélez (Platino CO)
e Mirta Ibanez (Diamante CO)

Zoom ID: 851 9532 0758

Consulta de bienestar ( /.
Diamante Ecuador

Viernes 11 de febrero 10:00 a.m.

e Carolina Gonzalez (Diamante CO) Zoom ID: 818 0144 6868
e Massai Torres (Diamante CO) L SS—

Platino Ecuador
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3 CLAVES PARA PROSPECTAR

- Reinventamos y acomodamos a las circunstancias
- probar muchas formas de prospectar, saliendo de nuestra zona de confort
- Constancia en nuestras estrategias, crear un habito.



Como prospecto AX
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hoy endia

1. Por referidos (clientes, compartidores)

2.Mis canales digitales (Instagram, Pag web )
3. Por medio de mis clases intro (semanales o personalizadas)

4.Por whatsapp (Tener material listo para responder preguntas.
Cerrar la venta y enviar link de pago)
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Resumen de mis

aprendizajes a
l]a hora de

1. Inténtalo todo, hasta que encuentres estrategias que te
funcionen afti.

2.Combina mas de una forma para prospectar: mientras
mas sean las maneras de llegar a clientes potenciales, mas
probabilidad de afiliar

3.Si tienes una idea que sabes que te dara prospectos
manana:

4.La constancia es lo UNICO que te va a llevar al otro lado:
Esto demuestra qué tan profesional eres construyendo este
negocio y queé tanto te la crees.

5.Construir un negocio solamente basado en consumidores
toma mas tiempo y es mas desgastante. Transforma tus es-

trategias para empezar a prospectar lideres
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Hablemos de como
prospectar lideres
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Creando un
negocio por
REDES SOCIALES
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Tips generales para
prospectar lideres
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Nadie nace con seguidores , todos comienzan de
cero y entre mas demores en tomar la decision mas
tardaras en recoger los frutos. Recuerda que tienes
algo valioso que compartir, dale valor agregado a tu
contenido.



N TECMNIQUE.

Cuenta tu historia y logra conectar

Cuéntale al mundo las razones que te mantienen en tu negodio. Recuerda que No
tienes que esperar ser diamante para sentirte exitoso. Tienes que sentirte exitoso
para llegar a ser diamante.
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estan observando y es tu oportunidad de transmitir la verdadera

Se autentico y no des falsas expectativas.

Muestraunav

de Doterra.

esendia

Las personas te




Avanzando
Sembrar semillas siempre, que cada contacto sepa que hay una dOTERRA

oportunidad para emprender.

s s T
e

Liderar con el ejemplo es clave en este negocio,
no puedes pedir algo que tu no eres, asi que
trabajar en ti es el primer paso.
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Anyela Puentes Tarquino % £ Tu armonia Vital

£‘ Aly Ramirez - Vita Essential - & (A

Invitar Desactivar mi micréfono Méasv

"~ - Formatos para recopilar informacion
-Capsulas informativas siempreala

| mano

-Graba tus clases para los clientes con

horarios complicados

- Ten calendario fijo de clases
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LIracids AQl, super imeresane
De Marisol Correia a Todos

b =] ¢ g [ - . 4 4 Massai y Adri miles de gracias

Ye Lina Rincon a Todos

Patty Vega ,) Adriana Cerén -
‘ Gracias Massai por esta invitada

Devis a Todos

gracias adiy massai

ar sus m...grabacién esta habilitada

7 Jennifer rocha



Plan paraprospectar  AX
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efectivamente

1.Selecciona cOmo vas a prospectar esta

semana (qué estrategias vas a usar)

2. Define tus Power hours para cada una de estas estrategias
3. Evalua y repite
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Conclusiones

1.Prospectar es el alma de este negocio. (puedes gastar
tiempo haciendo otras actividades pero si no prospectas,
nuNca vas a crecer)

2. Sé el lider que quieres atraer

3.Aumenta tus probabilidades (quieres afiliar mucho?
tienes que manejar mucho volumen y usar ma de una estra-
tegia de prospectacion)

4.Prospectar es como sembrar. a veces dara fruto hoy, otras
veces dara fruto en un aino, otras, no dara fruto.
5.0rganizacion (escuchar, tabla de excel, tener prospectos
organizados)

6.Como estas liderando tu negodo? estas proyectando se-
riedad? profesionalismo? o lo proyectas como un hobby al
que no le tienes muchafe

7.Eres el producto del producto (como esperas vender si no
los conoces y tienes tu propio estilo de vida doTERRA)

8. Esto es para los que no se ninden.
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Elige tus estrategias de prospectacion para los
proximos 10 dias. agenda tus power Hours.
compartelo con tu mentor
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Avanzando es el programa con el

que lograras tus metas este ano.

www.doterra.com




