Liste de noms

Vous voulez changer des vies, mais la vie de qui? Pour batir un réseau financier prospere, il faut d'abord inviter les autres a découvrir comment les
solutions de bien-étre de dOTERRA et les opportunités d'affaire peuvent leur étre utiles.

o Dressez une liste de toutes les personnes auxquelles vous pensez. Ne vous censurez pas. Vous ne pouvez pas savoir qui est justement a
la recherche des solutions que vous proposez. Inscrivez leurs noms sur cette page et la suivante en les placant en sous-groupes, comme
la famille ou les amis.
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9 Ensuite, au fur et a mesure que vous réflechissez a chaque personne dont vous avez ecrit le nom, filtrez votre liste pour cibler les clients
potentiels. Cochez les colonnes qui sappliquent correspondant aux qualites recherchees chez un batisseur potentiel. Faites ensuite le
déecompte dans la derniere colonne.

Cette personne souhaite ou ameéliorer sa vie ou ses perspectives futures.
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Elle se trouve a une étape de sa vie ou elle peut creer son entreprise.
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La clé du succés : Programme de formation axée sur l'entreprise
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