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Nom de l’animateur �:  

No de représentant 
du bien-être de l’animateur �:  

Lieu� :

Date :

Soutien à la participation des représentants du bien-être �:  

Nom �:    

Nom �:    

Nom �:   

Astuces �:  

 
  

 • Le ratio idéal est d’un représentant du bien-être par 
trois clients potentiels pour favoriser un plus grand 
nombre d’inscriptions. 

• Les appels et SMS de rappel augmentent 
considérablement le taux de participation.  

Cocher les tâches terminées 


