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Lanza tu Exito

Esta Guia de Lanzamiento es tu mapa para alcanzar el rango de Elite, la base de todos los
rangos en dOoTERRA®. Tu éxito depende de ti. iConfia en el proceso para experimentar el éxito!

+Accion =Resultados
!

PPRODUCTO € /, - Comparte con 45 o - Cambia vidas

mas personas

- Inscribe a 15 o mas
personas

- Lanza de 1 a 3 Nuevos
Constructores

- Crece personalmente

- Crea ingresos
residuales
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Preparate Invita Presenta
- Impulsa tu éxito (pag. 4) @ - Conecta, comparte e invita @ - Presenta el mensaje (pag. 10)
- Sé un proveedor de soluciones (pag. 8) - Agenda clases a partir de
(pag. 5) - Invita para cambiar vidas clases (pag. 10)
- El exito esta programado (pag. 9)

(pag. 6)
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PASOS HACIA EL EXITO

LANZAMIENTO HACIA ELITE > LANZA TUS 3 TU EQUIPO LANZA 3
Elite: 3000 /P CONSTRUCTORES HACIA ELITE CONSTRUCTORES A ELITE
$364/mes" Platino: $2,388/mes" Platino: $9,951/mes"

[ J
Empodera Soporte

- Inscripcion Exitosa (pags. 11)

- Seguimiento de Nuevos

- Resumen del Estilo de Vida Miembros (pags. 13)
@ (pags. 12) @ - Estrategia de Colocaciones

Mes de Lanzamiento

[ J
(pags. 14) '
+ Encuentra a tus Constructores
(pags. 15) ‘

CONST, ; i T
=2 Guia Vive, Guia

Comparte, Guia
Construye

.+ Guia de Lanzamiento
R =\ 8 y Guia Construyendo
Guia Construy'eﬁ; X tU N egOCi (o]

tu Negocio'

Exito Empoderado

“‘Consulta el Resumen de divulgacion de oportunidades y ganancias de d6TERRA en doterra.com/disclosure.



Impulsa Tu Exito

Tu conviccion de que los productos y oportunidades financieras de doTERRA® pueden
cambiar vidas—incluida la tuya—es la principal fuente de impulso para lanzar tu negocio.
Cuanto mayor sea tu nivel de creencia, mas facil sera compartir lo que amas.

EL EXITO COMIENZA CONTIGO COMPARTIR TRANSFORMA VIDAS CONSTRUYE TUS SUENOS

¢Estas listo
ara vivir tus sue

N"*oi‘ -
- 5 '
AU
O Configura tu plantilla de LRP a 100+ O Comparte tu pasion por vivir el estilo [0 Conéctate con el apoyo de tu equipo en
VP para recibir comisiones. de vida de bienestar dOTERRA® e linea:

inspira a quienes te rodean a estar

i . A lave:
abiertos a aprender como hacerlo poyo clave

Correo electronico:

O Implementa el Plan de Bienestar
Diario que creaste en la Guia Vive

(pag. 22). tambien. Telefono:
A O Utiliza la Guia Comparte para ayudarte
[0 Aprende mas utilizando regularmente ir e invi i Llamada de equipo/Sitio web/Grupol(s) de
una guia de aceites y participando en a compartir e invitar con éxito. e quip p
educacion continua. [0 Empieza a conectar con tus '

prospectos y construir tu tuberia.

[0 dOoTERRA es un vehiculo poderoso para
llevarte de donde estas ahora a donde
quieres estar. Expande los objetivos
que estableciste en la Guia Construye a
continuacion:

.......................... Establece Metas y Toma Accién

Meta para Alcanzar el : ) .
Rango Elite Marcauna opcion) 8 Meta a 90 Dias : MetaalAno
30 dias 60 dias 90 dias g S mes . $ mes
Sobresaliente Objetivo Minimo : R :
. ango : Rango

A medida que estableces metas de negocios y te comprometes a tomar medidas, conectas tus esfuerzos con tu vision
de un futuro mejor. Esta conexion consciente te impulsa repetidamente, incluso cuando estas fuera de tu zona de
confort.



Sé un Proveedor de
Soluciones

Un Distribuidor Independiente de dOTERRA® comparte un nuevo
tipo de cuidado de la salud. Ensenamos “con un libro y una caja”
(guia de referencia de aceites y caja de aceites esenciales CPTG®
de dOTERRA), para que estes preparado para abordar muchas de
tus prioridades de salud en casa. En otras ocasiones, te invitamos a
asociarte con profesionales de la salud que apoyen tu compromiso
con el uso de soluciones naturales.

q - .
S S —

doTERRA L

pursue what's pure”

Al elegir ser el proveedor de soluciones en tu propio hogar, tus experiencias
generan entusiasmo para compartir con los demas. En cada interaccion con
posibles miembros, pinta un cuadro de bienestar autodirigido.

El programa de Exito Empoderado de dOTERRA te
permite empoderar a otros para cambiar sus vidas.

Compromeétete y programa tus actividades PIPES. Esta guia
te ofrece detalles sobre como involucrarte eficazmente en
los aspectos esenciales para lanzar tu negocio.

SUGERENCIAS Habilidades Esenciales para el
Lanzamiento:

+ Sé tu mismo y comparte tus

experiencias de manera natural

para mostrar a los demas las INVITA a presentaciones de productos y hegocios.
posibilidades.

\CSCEEIC fposslel positiva invita ENSENA presentaciones de productos y negocios.
a tus prospectos a conocer mas en

una clase o presentacion individual
donde ofrezcas la oportunidad de HAZ SEGUIMIENTO con una Consulta de Bienestar.

inscribirse.
LANZAY APOYA a tus nuevos constructores.



EL Exito se Programa

Mes de Lanzamiento: 15 inscripciones x 200 VP por inscripcion = 3,000 OV para Elite.

Domingo Lunes Martes Miercoles  Jueves Viernes Sabado
{ pm I con
n\o\roia\
3 pm {4
7 pm con Elena
olo\sez_sobw 4 pm {{ con
aceites Voo
db p Mediodia:
Ase de Miniclase
naturales Ao jugos
: “No juzgues
12 i I con cada dia por
Ko\rl la cosecha que

Expande tu Influencia

recoges, Sino por

las semillas que
siembras.”

-Robert Louis
Stevenson

A medida que mas personas experimenten tu mensaje, mas personas se inscribiran y mas vidas cambiaras.
Comienza compartiendo con tu propio mercado calido de relaciones de confianza y establecidas. A medida
que se enamoren de dOTERRA, se convertiran naturalmente en una fuente continua de contactos.

DURANTE TU MES DE
LANZAMIENTO:

1. Invita a 45 personas a asistir a una clase.

REFINA TUS PROSPECTOS

Prepara 100

2.Programa 3 clases o 15 reuniones unoauno ~ FEFFERRRRRRRRRRRRRR R R R R A nombres
(o una combinacion). AR AARARAARAAAARAARARRARAARRAL]
3.Reserva tiempo para invertir en tu negocio. ".'.'.'.'.'.'_'.'.'.'.'.'.'.'.'.'.'.'.'.'." it
. nvita a 45
4.Preguntate y programa: """"""""""'
. , » , (AARARAARARAAARAL
+ ¢Quién necesita una Introduccion a los Aceites? Jiitiffieiife  Presentaa 30+
- ¢Quién necesita un seguimiento para inscribirse? TTITTITT
s . Y Y Y A Inscribe a 15+
-+ ¢Quién necesita una Consulta de Bienestar? TeveYY 5

- ¢Quién necesita una Introduccion para Construir? T9Y Apoyade1a 3 Constructores

- ¢Quién esta listo para organizar una clase?



Rastreador de Exito

Refina tu lista de nombres y realiza un seguimiento de tus actividades PIPES con tus principales prospectos.
Busca en tus contactos telefonicos y amigos en redes sociales a personas que valoren la salud, el proposito y
la libertad. A medida que nuevas personas lleguen a tu mente y a tu vida, anadelas a tu lista para mantener el
flujo.

Empieza a compartir e invitar, y a medida que los prospectos se inscriban, involucralos exitosamente como
clientes o constructores. Identifica a los constructores prospectivos que se destacan por tener una mayor
capacidad de éxito (consulta la pagina 15).

|5 o a5 |
s = 5

. . , ‘2.9 © ﬁ ] ‘g o é é ) o

Rastrea el progreso de tus principales 45 prospectos aqui. 23 % § S & s 3 .= 5 2

Coloca a los constructores en la parte superior. 82 = 3 s 8 s 2 E 58 < & 5
1d La mejor manerade E% g § § ‘% g é % % 3 § E ;ﬁ
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Conecta, Comparte e
Invita

doTERRA® es un negocio basado en relaciones. Ancla tu actitud en la creencia de que cuidar
es el regalo mas importante que puedes ofrecer a todos con los que te conectas. Ya sea con
una relacion existente o alguien nuevo, construye confianza en cada interaccion. Busca cambiar
vidas compartiendo lo que amas, sin importar donde estes o con quién te encuentres.

0 Conéctate con las personas de manera auténtica y sincera

Refierete a las personas por su nombre. Haz preguntas y escucha para descubrir sus intereses y
necesidades. Seé auténtico y construye relaciones de confianza. Conéctate de manera unica con
nuevos amigos y con aquellos que ya conoces.

Alguien que ya conoces:

¢Como estas? ;Como esta tu familia? O Cuéntame, ;qué esta pasando en tu vida? Vi tu publicacion sobre
tu hijo que no se sentia bien. ;Como estan ambos? (Personaliza para contactos existentes)

A la gente le encanta hablar sobre si misma. Haz preguntas sobre areas de su vida que creas que les
entusiasmara comentar. Encuentra puntos en comun y sé relatable cuando conozcas a alguien nuevo.

@ Conecta a esas personas con tus soluciones.

Comparte una solucion buscando maneras de agregar valor y adaptando naturalmente tus
productos o soluciones de negocio a sus necesidades.

Alguien que ya conoces:

¢Sabes como cada vez mas personas estan interesadas en el bienestar natural hoy en dia? Parece que es
cada vez mas importante comer mejor, hacer mas ejercicio, dormir bien y eliminar productos toxicos en
casa. ¢le sientes igual? ;Que cosas estas haciendo con tu familia? ;Qué sabes sobre los aceites esenciales?

iEn serio, los aceites esenciales estan revolucionando mi vida y no puedo guardarmelo para mi! iTienes que
verlo! ;Alguna vez has probado alguno? Nos encantaria darte algo para que pruebes y lo uses para alguna
prioridad de salud que quieras abordar. Te contactare en un par de dias para ver como te ha ido.

Conoce a alguien nuevo. Haz preguntas sobre su trabajo para que puedas personalizar tu respuesta y ser
relevante. Cualquiera que sea lo que digan, miralo como alguien con quien puedes o ya has trabajado.
"Trabajo con mamas y les enseno como cuidar de su familia de manera natural utilizando aceites esenciales
y otros productos." O "Trabajo con quiropracticos y les enseno a crear una fuente adicional de ingresos en

su oficina compartiendo con sus clientes como llevar un estilo de vida saludable con aceites esenciales.” Si
necesitas empezar tu, ‘Es realmente increible. Me encanta lo que hago. ;Y tu, que haces?"



Invita a Cambiar Vidas

No necesitas ser un experto para invitar con éxito a las personas a que se conviertan en sus propios
solucionadores. Descubre qué es lo mas importante para cada persona interesandote genuinamente en
quiénes son, lo que estan viviendo y como puedes ayudarles.

e Conéctate a una Presentacion

Aqui tienes algunas formas de invitar a aprender mas en diferentes eventos.

Consulta la guia para compartir para obtener mas detalles.

Uno a Uno

Hola Jtienes un momento? iGenial, yo tambien tengo solo un segundo! Estoy llamando

a mis amigos que se preocupan por su salud para organizar una visita de 30 minutos. Quiero repasar sus objetivos de
salud, sugerir algunos consejos interesantes usando aceites esenciales y otros productos naturales, y luego mostrar las
opciones mas populares. Si encuentras algo que te gustaria probar para ti o tu familia, igenial! Si no, no pasa nada. JEs
algo que te interesa explorar? iPerfecto! ;Te viene mejor manana a la 1:00 o el jueves por la tarde a las 7:00?

Webinar

Se que mencionaste que te interesaba
(tema), Jlo verias?

(tema). Si te enviara acceso a un seminario web sobre

Clase

He estado aprendiendo sobre aceites esenciales, y estan haciendo una gran diferencia para mi'y mi familia. Los usamos
para todo.: dormir mejor, tener mas energia, fortalecer el sistema inmunologico, limpieza sin toxicos... ilo que sea! Se que
en tu casa has tenido dificultades con (por ejemplo, los desafios estacionales de los ninos, la
tension), iy pense en ti!l Estoy dando un pequeno taller de salud y me encantaria que fueras mi invitado/a personal. Es en
mi casa el jueves a las 7:00, o podemos reunirnos la proxima semana. ;Queé te viene mejor?

Consulta de Bienestar

Quiero asegurarme de que sepas como usar tus nuevos productos y maximizar tus recompensas. Nuestro siguiente paso
es programar una llamada rapida para hacer tu lista de deseos, mostrarte como hacer un pedido, y darte los mejores
consejos para conseguir la mayor cantidad de productos gratis. Toma unos 30-40 minutos. La idea es que puedas hacer
pedidos por tu cuenta cuando quieras. ;Que te parece? ... iGeniall Tengo disponible el miercoles a la 1:00 o el jueves por
la noche despues de cenar. ;Cual te viene mejor?

Descripcion General del Negocio

Hay tres maneras en las que apoyo a mis clientes en su camino con doTERRA.
La primera es ayudandote a aprender como usar los productos, recibir mas

Ayuda a las personas
a decir si
+ Sé claro sobre lo que estas invitandolos a

hacer (por ejemplo, una clase para descubrir
soluciones para problemas de salud).

educacion y referir a amigos que esten interesados en asistir a una clase.

La segunda manera es ayudarte a cubrir el costo de tus productos e incluso
ganar algo de dinero extra compartiendo doTERRA con tus seres queridos.

Y la tercera es para aquellos que dicen, 'Se que es importante tener multiples
fuentes de ingresos y me apasiona la salud natural. Me encantaria poder crear
un negocio haciendo esto a tiempo parcial desde casa.

+ Hazles saber el valor de invertir su tiempo.

- Ofrece dos opciones que les puedan
funcionar (por ejemplo, una clase o una

Entonces, jcudl de estas tres formas es la mejor para apoyarte?

Si dicen la numero dos o tres, di: ‘Apario tiempo cada semana para
compartir como es esto. Tengo disponible el martes a las 7.00 y el jueves al
mediodia. ;Cual te viene mejor?

reunion uNo a uno).

- Fortalece las relaciones, construye
confianza a través de multiples interacciones
y cumple tu palabra.



Presenta el mensaje

El siguiente paso para tus prospectos, después de ser invitados a aprender mas, es experimentar el mensaje
sobre los productos que cambian vidas y la oportunidad de generar ingresos que doTERRA ofrece.

Las presentaciones pueden realizarse de diferentes maneras. Haz lo que
funcione mejor para ti.

Clase, sesiéon uno a uno,
llamada en tres vias,
seminario web, video o
redes sociales

Elige tu presentacion

Proposito:

Reune a las personas,

con los aceites. Hazlo
divertido.

e Enfocate en las
necesidades de los

asistentes; comparte las
principales soluciones.

- 5 min: Conéctate y cuenta tu historia (1-2 min)

- 1 min: Expon tu intencion

- 10 min: ¢Por que aceites esenciales? ¢Por que
dOTERRA? (pag. )

- 5 min: Prioridades de salud (pag. 3)

- 10-20 min: Explica los aceites esenciales y
dOTERRA Lifelong Vitality® (pag. 2-3)

- 9 min: Explica las opciones de membresia y los
proximos pasos (resto del folleto)

- Sirve refrigerios y responde preguntas

- Ayuda a los invitados a inscribirse

RESERVAR CLASES DESDE CLASES

PRODUCTO (40-50 MIN.)

escucha sus necesidades
y deja que experimenten

. En tu casa o en la de un amigo, en
cdonde T de jugos o cafeteria, en
una oficina de quiropractico o en
una oficina profesional

e NEGOCIO (20-60 MIN.)

il  CONsSTRUYE  Propdsito:

Un negocio dGTERRA®

Reune a las personas, escucha
sus necesidades y presenta la
oportunidad dOTERRA®.

Enfocate en las necesidades
de los asistentes; conoce

y comparte como la
oportunidad puede funcionar
para ellos.

+ 2-5 min: Conéctate y cuenta tu historia (1-2 min)

< 1 min; Expon tu intencion

+ 2-5 min: Conoce su situacion (Cubos vs. Tubos - pag. 2)
-+ 2-5min: ¢Por que doTERRA? (pag. 3)

- 2min: Lo que se necesita para hacer esto (pag. 4-5)

- 2 min: Plan de compensacion (pag. 6-7)

+ 4-5min: Visualiza y elige un camino (pag. 8-9)

+ 5 min: Proximos pasos (pag. 10-11)

- Preguntas y Respuestas: ;Algo mas que quieran saber?

Haz crecer tu red invitando a los asistentes a organizar una clase propia. Ofrece un
incentivo por reservar (por ejemplo, un llavero con aceite dOTERRA).

Es probable que hayas pensado en personas que podrian beneficiarse de esta misma
experiencia. Si te gustaria organizar tu propia reunion, habla con nosotros despues. iY
si reservas esta noche, te llevas a casa este llavero! (Muestra el llavero)

10



Inscribe Exitosamente

La inscripcion es el climax de la presentacion, cuando los asistentes eligen cambiar sus vidas al
comprar los productos. Durante la clase, averigua qué les trajo alli y preparate para ofrecer soluciones que
satisfagan sus necesidades. Guia a los nuevos inscritos en la eleccion de la membresia y el kit o productos
que mejor se adapten a ellos.

EL CIERRE

Al principio, prometi mostrarles como llevar estos aceites a su hogar. Vamos a repasar sus opciones. Hablemos de las
opciones de membresia.

Opcioén uno

Ahora les voy a mostrar los dos kits mas populares para empezar. Este es el Kit de Habitos Saludables, que incluye muchos
de los productos de los que acabamos de hablar. EL gran favorito es el Kit de Soluciones Naturales. Viene literalmente con
todo lo que ven en el gabinete del barno (gire la pagina y senale). £s realmente un kit de estilo de vida, cubriendo las tres
areas basicas de interes. estar preparados, el cuidado personal y los habitos de salud diarios. Incluye nuestros mejores
difusores y una caja para guardar sus aceites.

Este es el Kit de Inicio Saludable. Es mas bien un Rit de muestra o tamano de vigje, con 85 gotas por botella. EL Kit de
Inscripcion Esenciales para el Hogar tiene aceites similares pero con 250 gotas por botella y un difusor. Eso es el triple de
cantidad de aceites por menos del doble del dinero. Ambos Rits incluyen nuestros 10 aceites principales y vienen con un
difusor gratis.

PROXIMOS PASOS
- Menciona cualquier oferta especial de inscripcion y como calificar para recibirla. Sé claro y conciso.

- Informa que pueden anadir articulos individuales segun prioridades especificas. Ten a mano una guia de referencia para que puedan
consultar.

- Recuerda que pueden ganar un regalo gratis si se inscriben hoy.
Elijan el kit o los productos que mejor se adapten a ustedes y a su familia.

- Invitalos a pasar al formulario de inscripcion, explica la diferencia entre Cliente Mayorista y Distribuidor Individual, e instruye sobre como
completarlo.

Disfruten de los refrigerios infusionados con aceites esenciales. Si tienen alguna prequnta, ___________ (anfitrion) y yo podemos
ayudar a responderlas.

Consejos para la inscripcién:

-+ Anima a los prospectos a comprar un kit o paquete para que tengan varios productos a la mano, no solo uno o dos articulos.

+ Comparte lo que te encanta del kit o los productos que crees que son mejores para ellos.

- Conecta todo de vuelta a sus prioridades de salud y como los kits estan disenados para brindar apoyo especifico.

- La mente confundida dice no. Evita mostrar un exceso de articulos. Muestra unos pocos, ofrece una oferta especial y mantenlo simple.
« Inscribe a la mayoria como Cliente Mayorista. Inscribe a quienes quieran compartir o construir como Distribuidores Independientes.

Superando objeciones:

+ No estas seguro de qué kit ordenar: /1 que esias lrabajando?” Revisa sus prioridades de salud; invitalos a encontrar soluciones en una
guia de referencia. Que kit satisfaria mejor tus necesidades?” Ofrece tus sugerencias. 'S/ yo fuera tu, elegiria..”

+ No estas seguro de qué membresia elegir: ' Oue [aciores estas considerando?” Escucha 'y aborda sus deseos o preocupaciones. Ofrece
sugerencias.

 Preocupaciones financieras: '/ /e gustaria organizar una clase para ganar el dinero que necesitas para obtener el kit de productos que
realmente quieres?"

+ No estas seguro de por donde empezar: /e serviria mejor elegir algunos aceites o productos para abordar una prioridad de salud y luego,

con la experiencia, elegir tu Rit?"
11



(_Zonsulta de Bienestar

Busca satisfacer las necesidades de tus nuevos miembros y ganar el derecho de La fortuna
mantenerlos como clientes a largo plazo. Los nuevos miembros ahora pueden configurar estaenel
su Programa de Recompensas por Lealtad (LRP) al momento de inscribirse. Los clientes seguimiento.
comprometidos son los que realmente construyen un flujo financiero estable.

Proposito de la Consulta de Lista de verificacion para
Bienestar consultas de bienestar
Ayuda a CADA nuevo miembro: |Z[ Agenda una Consulta de Bienestar poco después
- Usar los productos que tienen. de que se espera la llegada de sus productos.
- Establecer un Plan de Bienestar Diario. |Z[ Recomienda ver el video de la Guia Vive en
+ Maximizar su membresia a travées del LRP. doTERRA.com >Exito Empoderado.

+ Conectar con recursos.
+ Invitar a cambiar vidas.

e Presenta la Piramide de Estilo de Vida y Bienestar de doTERRA.

M Pideles que se califiquen (pag. 3).
[V] Muéstrales el estilo de vida dOTERRA (pags. 4-17).
M Invitalos a crear su lista de deseos (pags. 20-21).

.......................................................................................................................

e Consulta de bienestar EZ’S?L’L"'JLZQ b Ei‘:i.‘iffiﬂi Bienestar
i 1 = :
V] Ayudales a configurar su Plan de Bienestar Diario (pag. 16). “Bil ;
[Vl Haz una lluvia de ideas sobre su plan de 90 diasy los Hm_
proximos tres pedidos de lealtad. AR
[V] Enséfiales sobre el LRP y ayudales a configurar su primer ] l =
pedido. I8

.......................................................................................................................

e Conéctalos con Educacion y Comunidad

[Vl Recomienda tu guia de referencia y aplicacion favoritos.

V] Presenta herramientas para aprender como los productos
apoyan sus metas de 9o dias:

- Serie de Vida Empoderada (en profundidad)
* Revista Living

[Vl Conéctate 2-3 veces en el primer mes; contintia haciendo
seguimiento periodicamente, especialmente durante los
primeros Q0 dias.

12



o Seguimiento de nuevos miembros

M Invitalos a compartir o construir dOTERRA.

Tienes hasta el dia 10 del mes siguiente a la inscripcion para deferminar la mejor colocacion para cada nuevo
miembro que inscribas. Tu compromiso temprano con fus nuevos miembros es crucial para su éxito a largo plazo.
Utiliza el proceso a continuacion para guiar tus actividades de seguimiento. Para realmente tfransformar vidas,
considera estos primeros dias de su membresia como una inversion para asegurar el éxito tfanto para ti como
para ellos, y fodo lo que requiere es un poco de tu tiempo. Al modelar este apoyo, fus nuevos miembros estaran
mucho mas inclinados a hacer lo mismo.

CLIENTE I ron Anfitrion
- Usa los productos para su salud
CONSULTA DE - Se inscribe como Cliente Mayorista ey

INSCRIBE BIENESTAR - Puede o no estaren el LRP YA

COMPARTIDOR | e

- Quiere compartir con otros ;I .

organizando una clase o reuniones T ]

uno a uno —

- Se inscribe como Cliente Mayorista

o Distribuidor Independiente (para Introduccion a Introduccion al

inscribir a otros y recibir comisiones) Construir Lanzamiento

CONSTRUCTOR IH  CONSTRUYE Lanzamiento,

+ Quiere generar ingresos I ‘i'g _QWD

- Se inscribe como Distribuidor L) = &4

Independiente a

- Se compromete a realizar un
pedido mensual de 100 VP+ en LRP
para recibir comisiones

- Realiza un conteo para identificar el
potencial (pag. 15)




Estrategia de Colocacion

El éxito en la colocacion de tus nuevos miembros es crucial para tu crecimiento, avance de rango y
calificacion para bonificaciones. Establece expectativas claras para proteger las relaciones y asegurar la
mejor colocacion. Algunos eligen su camino de inmediato, mientras que otros tardan en decidir ir mas alla de
ser solo clientes. Aprende todo lo que puedas y luego toma las mejores decisiones de colocaciéon antes del 10

del mes siguiente a la inscripcion.

Consejos de Colocacion

Todos los Nuevos Inscritos:

- Coloca a cada uno donde puedan prosperar y recibir el mejor
apoyo. Opta por una vision a largo plazo y éxito en lugar de
necesidades a corto plazo.

+ La patrocinacion puede cambiarse una vez antes o en el dia 10
del mes siguiente a la inscripcion.

- Consulta con tu mentor en linea ascendente o con la linea de
negocios de dOTERRA al 801-370-2140 para obtener apoyo en
la estrategia de colocacion.

Colocacion y Estructura del
Equipo

El ritmo de construccion de la estructura del equipo varia.
Dependiendo de cuando se involucren tus constructores o
socios comerciales, determinara la velocidad con la que lances
cada nueva pierna del equipo. Por ejemplo, algunos comienzan
con un constructor y crecen a partir de ahi, mientras que otros
pueden comenzar con tres (por ejemplo, quizas comenzaron con
una red mas grande o relaciones previamente establecidas).

Entiende los Roles

Patrocinador de Inscripcion:

- La persona que trajo al nuevo miembro a dOTERRA® (;De
quién es el contacto? ¢Quien los invito?).

- Recibe bonificaciones de Inicio Rapido sobre las compras
de su nuevo inscrito durante los primeros 60 dias despues
de su inscripcion.

- Trabaja con el patrocinador (si es diferente) para
determinar quién proporcionara la Consulta de Bienestar,
el seguimiento y el apoyo continuo.

+ Elnuevo inscrito cuenta para el avance de rango del
Patrocinador de Inscripcion (uno por pierna fisica).

- El Patrocinador de Inscripcion puede cambiar el
patrocinador de un nuevo inscrito una vez en cualquier
momento hasta el 10 del mes siguiente a la inscripcion, a
través de la Oficina Virtual.

Siempre mantén la inscripcion de tus inscritos hasta que tenga
sentido transferirla a su patrocinador u otro constructor para
estrategias de avance de rango y construccion a largo plazo.

Actualizacion o Movimiento
Un Cliente Mayorista:

+ Colocalo en un equipo donde pueda tener intereses similares

con otras personas que ya conoce.

+ Puede ser reubicado una vez antes o en el dia 10 del mes

siguiente a la inscripcion si su ubicacion es mas adecuada en
otro lugar.

+ Puede decidir actualizarse a si mismo a un Distribuidor

Independiente en su oficina virtual.

Un Distribuidor Independiente:

+ Un cambio de patrocinador puede ocurrir si se completa

antes o en el dia 10 del mes siguiente a su inscripcion.

- Para cambiar su ubicacion después de eso, necesita inscribir

a un nuevo miembro con un pedido de inscripcion unico de al
menos 100 VP,

Nivel 1: Tus Socios de Negocio

(Comprometidos y Capaces)

Nivel z: Constructores y Compartidores

(Comprometidos o Capaces) Q

Nivel 3+ Clientes+ | 0 | 0

0600

—— —— ——
000000000

—— o o o o ——

Patrocinador de Colocacion:

+ Persona bajo la cual el inscrito esta directamente colocado

(tambien conocido como su linea directa de apoyo).

- Se beneficia de los bonos de Poder de 3y unilevel.

- Asiste con la Consulta de Bienestar y otras necesidades de

seguimiento (dependiendo de los acuerdos realizados).

Para cambiar el patrocinador
una vezy antes del 10 del mes
siguiente a la inscripcion: Oficina
Virtual > Equipo > Cambios de
Patrocinador de colocacion.

QR para acceder a
los recursos de Exito
Empoderado.

Para preguntas sobre colocacion, consulta la pestana de Equipo > Colocaciones en tu oficina
virtual. Envia un correo a placements@doterra.com para solicitar cambios y movimientos.
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Encuentra a tus Constructores

¢Donde los Encuentro?

Identificar a tus socios de negocio es fundamental para construir un negocio
prospero. Empieza buscando constructores entre tus clientes actuales y

prospectos. Muchos comienzan como usuarios de productos o compartiendo Constructores Comprometidos y
con solo unos pocos. Fomenta las experiencias con los productos, haz un Capaces

seguimiento adecuado y crea una vision de lo que es posible. Con el tiempo, Comprometido: Completa los pasos para
surgiran constructores. lanzarse segun lo descrito en esta guia.

Si no encuentras constructores de inmediato, sigue inscribiendo personas. Capaz: Inscribe a alguien por su cuenta en los
Estadisticamente, de cada 10 personas, 1 0 2 estan interesadas en construir primeros 14 dias de comprometerse a construir.

un negocio con doTERRA® tarde o temprano. Establece un objetivo para
encontrar tres constructores durante tus primeros 30-90 dias. iCuando los
miembros de tu equipo inscriben a otros y eligen construir, mas vidas cambian y
tu equipo crece mas rapido!

¢A QUIEN CONOCES QUE SEA... Socios de negocios potenciales

- Orientado a las relaciones o influyente
- Abierto a o viva un estilo de vida natural, saludable y activo
- Orientado a metas, automotivado, ambicioso

- Positivo, apasionado, inspirador

- Emprendedor, con experiencia en ventas

- En una fase de vida que apoya la construccion de un negocio

+ Buscando mejorar sus finanzas o su futuro

Ve a tu Rastreo de Exito (pag. 7). Califica a tus prospectos colocando marcas de conteo para cada cualidad
mencionada arriba. Anota los nombres con mas marcas de conteo.

Qué Presentar

"Para influir Las personas eligen la oportunidad de dOTERRA por diferentes razones. Algunos
en a[guien, buscan ingresos adicionales, mientras que otros se sienten atraidos por la mision.
necesitas saber Durante una presentacion de Introduccion al Crecimiento, enfécate en lo que les
qué es lo que ya los importa. Deja que las paginas de la guia de Crecimiento dirijan la conversacion. Conocer
inﬂuye." sus deseos te ayudara a conectar sus metas con las soluciones que ofrece dOTERRA.
- Tony Robbins Paso 1. Presenta en reuniones individuales o grupales.
Paso 2: Invita a los prospectos calificados a convertirse en socios de negocio.
Paso 3: Inicia a los nuevos constructores con los pasos que detalla esta guia.
Paso 4: Preséntales la Guia Construye tu Negocio (BBG).

Queé Hacer a Continuacion

Proporciona una Introduccion al Lanzamiento a cada uno de tus nuevos constructores, compartiendo el camino
probado para el éxito a largo plazo. Invitalos a comenzar a compartir e invitar de inmediato, incluso antes de su
mes de lanzamiento.

Los Chequeos Semanales de Estrategia aseguran que:
- Se midan los pasos hacia el éxito.
+ Se sientan conectados y apoyados.
+ Sepas consistentemente como brindar el mejor apoyo.

A medida que continlas inscribiendo nuevos miembros, considera colocar algunas inscripciones bajo
constructores comprometidos que inscriben y apoyan activamente a su equipo. En ultima instancia, apoyarles en
alcanzar sus metas te ayuda a alcanzar las tuyas.
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