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Nar du har upplevt ndgonting som har gjort en skillnad i ditt eget liv, ar det naturligt
att du ocksa vill dela med dig av detta till dem som du bryr dig om!

Varfor dela med sig av doTERRA?

0 HJALP ANDRA

Bjud in till en klass och introducera
dina vanner och familj for doTERRA
och hjalp dem hitta naturliga
|8sningar for deras situation.

Nar dina kontakter blir kunder
kan du fa fria produkter eller
provision. (Frédga en upline-ledare
for mer information.)

Skapa en inkomst och bygg en
finansiell pipeline nar du delar med
dig av dOTERRA och forandrar
manniskors liv.

BJUD IN TILL KLASSER ELLER ONE-ON-ONES

Du kan bjuda in till en klass eller till en one-on-one (enskild konsultation), kan dven ske via t ex sociala medier. Planera ditt event med din
upline-ledare eller anvdnd dGTERRA™ Class kit som ett stod for din presentation. Gor en lista Sver de som du vill bjuda in till ditt event.

Vilka personers liv skulle du vilja férdndra? (Kryssa i det bésta alternativet)
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Folj de har enkla stegen for att pd ett effektivt satt bjuda in vanner och familj till en produkt- eller
affarspresentation som hjalper dem att lara sig mer om doTERRA.

(o l/)e[w EN ERFARENHET

Ar du intresserad av att prova
ndgonting naturligt?

- Gor det du delar relevant genom
att stélla frdgor for att upptdcka
deras hélsoprioriteringar under
vanliga samtal.

- Dela med dig av din erfarenhet. Dela
med dig hur produkterna har hjalpt dig:
Vi har anvdnt d6TERRAs essentiella oljor
och vi gillar verkligen att de hjdlper oss
med sG mdnga olika saker!

- Frdga om det &r ok att dela med dig av
ett prov, om de &r villiga att anvanda det.
Jag bara undrar om du skulle vara
intresserad av att prova en naturlig
[6sning? Om jag ger dig ett prov, skulle
du kunna tdnka dig att testa?

- Frdga om det &r ok att ta en kontakt
igen under de ndrmaste dagarna
och be om kontaktuppgifter.

Skulle det vara ok fér dig om jag hérde
av mig om ndgra dagar fér att se hur
det har fungerat fér dig? Vilket nummer
kan jag nd dig pa?

- Borja med att tréffas, métas online
elleri ett telefonsamtal for att 13ta er
relation vaxa och utvecklas.

- Nar det passar, frdga:

Skulle du vara intresserad av att fd
en extrainkomst?

- Dela din vision och idé.

- Beratta varfor du ténkte pa just
dem och varfor du skulle vilja arbeta
tillsammans med dem.
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VETA MER

Ar du intresserad av att léra
dig mer?

- Bjud in till en presentation; en klass
(kan dven goras via t ex social media),
eller till en one-on-one, tillsammans
med din upline-ledare.

- Var personlig (anvdnd férnamn, bjud in
personligt via telefon, eller genom ett
personligt sms).

Ar du intresserad av att f& veta mer
om essentiella oljor och naturliga sdtt
att ta hand om dig sjdlv och din familj?
(Gor en kort paus och lyssna in) Jag
har en klass den _____ (datum) klockan
,,,,, (tid) eller s kan vi métas ndsta
vecka. Vilket skulle funka bdst fér dig?

- Frdga om det &r ok att pdminna:
Om du dr lite som jag, sG behéver man
en paminnelse ibland. Ar det ok om jag
hor av mig fore klassen?

- Undvika att bjuda in genom mailutskick,

sms eller Facebook-inbjudningar.

- Bjud in till att |dra mer om vilka
inkomstmaojligheter som finns
med dOTERRA.
Skulle du vara intresserad av att veta
mer om hur man gor fér att f en
extrainkomst med d6TERRA?
Ge négra val: Vilket dr bdsta tillfdllet
att trdffas? Mdandag eller onsdag?
Férmiddag eller kvdll?

- Boka in tillfallet och bekrafta det ni

bestdmt: Vad bra, dd ses vi (datum)
klockan

o
(3 ) Fittinh OM ATT KOMMA

Jag ser fram emot att trdffa
dig! Roligt att du vill veta mer.

- Ring eller smsa till dina inbjudna
kontakter tvé dagar fore
presentationen for att pdminna dem
om att komma. Berétta att du ser
fram emot att traffas. (Det hdr ska
bara vara en pdminnelse, de har ju
redan bokat in att de ska vara med.)
Jag ser fram emot att fd trdffa dig! Du
kommer verkligen att gilla att fG héra
om bra sdtt att ta hand om din familj pa
ett naturligt sdtt! Om du tar med en vdn
ocksd, sd far du en liten present av mig!

=p

- Skicka ett sms 2-4 timmar fore
presentationen och upprepa att du
ser fram emot att traffas. Beratta
ndgot kring presentationen: Det
gdr bra att parkera pd uppfarten
eller Idngs med gatan. Du kommer
att gilla véra férfriskningar med
essentiella oljor!

DIG AV MOJLIGHETEN TILL EN INKOMST

- Pdminn 4-24 timmar fére
presentationen. Ring eller skicka
ett sms:

Jag ser framemot att fa trdffas och
fa berdtta lite mer!
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Om det dr majligt, boka in en presentation (personligt mote, online eller dver telefon) med din upline-ledare och den person som &r
intresserad av att fa en extrainkomst. Att ta med din upline-ledare skapar trygghet och fortroende bade for doTERRA som foretag
och for din inbjudan till att arbeta tillsammans med dig.
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Att anvanda och integrera doTERRAs™ produkter i din vardag kan hjalpa dig att dela med dig av dina
egna erfarenheter till andra och bli battre rustad att hjalpa dem att hitta sina egna naturliga I6sningar.

doTERRA handlar om relationer. Ta dig tid att skapa och vérda relationer nar du borjar dela. Nar
tiden ar inne kan du frdga om halsoprioriteringar och dela prover. Forsok att tjana, dd kommer
andra att vilja ha det du erbjuder.

Dela en erfarenhet

Dela din berattelse av oljorna Dela online

VAR OCH NAR SKA MAN DELA MED SIG

Det basta sattet att hjalpa andra att vilja veta mer om essentiella oljor &r genom att dela erfarenheter. Vélj ett satt som
ar bast for dig. Mdnga tillféllen intraffar naturligt under vardagens olika aktiviteter (t ex vid moten med andra, under
idrottsevenemang, pa sociala medier eller i kon till kassan). Dela med dig av en enkel oljeerfarenhet nér och narhelst
det kdnns naturligt. Ju mer erfarenhet en person har av oljorna och av dig, desto mer troligt &r det att man vill veta
mer och bli kund. Ta tillvara pa tillfallen och majligheter att dela med dig.

TA MED DIG PROVER

TIPS PA PROVER

Dela med dig av en droppe olja som du har
med dig i din véska eller dOTERRAs nyckelring.

Anvand doTERRAs fardiga varuprover
eller gor egna. Ta 10-15 droppar essentiell

ABTERRA Bra oljor att dela med sig av &r: oljaien1/4 dram-flaska eller 5 ml roll-

Wild Orange, doTERRA Balance™,
Peppermint, Lavender, PastTense™

on-bottle tillsammans med Fractionated
Coconut Oil. (Ge bara ut s§ mycket att det
récker for en positiv upplevelse.)

DELA MED DIG ONLINE

Anvénd en uppslagsbok eller app som Né&r du delar online, hanvisa till kroppens

en hjalp for att dela en erfarenhet av egen formaga att hantera halsobekymmer

oljor. Ta med n&gra rader om hur man med hjélp av oljorna istéllet for att tala om

anvander oljan och frdga om det &r ok . specifika hélsotillstdnd eller sjukdomar.
att du hor av dig efter ndgra dagar om

hur det har gatt.

SourceloYou.com
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TIPS PA HUR MAN BAST DELAR MED SIG AV PROVER:

- Anpassa proverna sé att de uppfyller ett visst vélbefinnandeomrade som du kan hjalpa till med.

- Dela med dig av prover som snabbt kan géra en skillnad (t ex doTERRA On Guard™, Deep Blue™, dSTERRA Air™, Lavender, Peppermint).
- Ge bara ut en eller tva prover per person. Anvand 10-15 droppar av en olja i varje provflaska.

- Berdtta hur man anvander oljan.

- Frdga om det &r ok att du hor av dig efter ndgra dagar om hur det har gatt.

BEKRAFTA DERAS UPPLEVELSE

Positiv upplevelse: Negativ upplevelse/Inget resultat: Anvénde inte provet:

- Bjud in till att ldra mer p& en klass (folj - Erbjud att prova en annan olja. - Be dem att ge det en chans.
instruktionerna och hur man kan saga - Var uthdllig och ta dig tid att hitta en - Frédga om det ar ok att du hor av dig
pa sidan 3). |6sning som kan hjdlpa dem att f& en efter ndgra dagar om hur det har gatt.

egen upplevelse av produkten som
gor att de vill veta mer.

Dela med dig av din berattelse

Var forbered pa att dela din egen berattelse om varfor essentiella oljor ar viktiga for dig. Hall det kort s& att du har tid att
ocksa lyssna in den du berattar for.

Hur kom du i kontakt med d6TERRA? Vilka halsobekymmer hade du och dina ndrmaste? Vilka svarigheter upplevde du pa
grund av dessa omstandigheter?

Vilka positiva erfarenheter har du haft med oljorna? Produkter?

Hur har d6TERRAs produkter féréndrat ditt liv? Hur var din vardag innan dGTERRA? Hur ser ditt liv ut nu?
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Bjud in dina vanner till en produktpresentation eller presentation av affarsmojligheten. Valj
det satt som passar dem bast.

Personligt méte: Personligt, via telefon (gérna trepartssamtal)

eller online (t.ex. Zoom).

- Posta prover for att ge en upplevelse av oljorna om personen bor Idngt bort
- Anpassa efter personens eget schema om det &r svart att fa till en tid
- Om nagon foredrar en mer enskild, personlig kontakt

- Om nagon ar en mojlig kontakt som kan ténka sig att skaffa en extra inkomst och arbeta

tillsammans med dig

Forberedelser:

- Bjud in till att motas pa en tid och plats
som funkar bast for dem.

- Ta reda pa lite om den som héller i
presentationen sd att du kan beratta ndgot
om personens bakgrund och varfor det &r
vart att sdtta av tid for en presentation.

- Var beredd att dela med dig av din
berattelse (se sidan 5) s att du kan dela
med dig av personliga erfarenheter.

Klass: personligt eller online

Exempel pa tidsplan

- Fraga vad de ar mest intresserade av att

f& veta mer om.

- Berdtta om intresse- och

behovsomrdden for den som héller i
presentationen for att dessa omrdden
ska kunna tas upp under traffen.

Forberedelser:
- Vilken tid som helst kan vara en perfekt tid

for en klass, men tisdagar, onsdagar och
torsdagar ar vanligen de dagar som funkar
bast for de flesta.

- Om du bjuder in 12 personer brukar det

komma 4 till 6, vilket &r ett bra antal for en
klass. Inte alla man bjuder in har méjlighet
att komma.

- Ta reda pa lite om den som héller i

presentationen sd att du kan beratta ndgot
om personens bakgrund och varfor det ar
vart att satta av tid for en presentation.

- Skapa en inbjudande miljé med bekvdma

sittplatser. Undvik moment som kan
distrahera. En frasch plats, utan barn,

Dag 10

ar bast for att kunna lara sig under
presentationen.

- Var beredd att dela med dig av din

berattelse (se sidan 5).

- GOr plats s& att presentatdren kan plocka

fram sitt material och visa produkter.

- Ha pennor tillgéngliga.
- Bjud pa vatten med ett enkelt tilltugg i

slutet av klassen sd att gdsterna kan mingla
nar den som haller i presentationen svarar
pa frdgor och hjélper gaster att bli kunder.
Du kan hitta tips, idéer och recept pa
forfriskningar pd dSTERRA™ blog.
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Delaen  Folj upp och bjud in Paminn 48 Paminn 2-4 Gor en klass eller en
erfarenhet/  till att lara mer timmar fore timmar fore One-on-One och
prov enrolla kunden
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. Dag 1

Ga igenom Live-bro-
schyren nar kunden fatt
sin bestallning
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Att fa med din familj och dina vanner till en presentation ar din hogsta prioritet! Sdkra att sa manga
som mojligt kommer pa ditt event genom att folja "Tre steg att bjuda in” (se sidan 3).

DIN UPPGIFT UNDER EN PRESENTATION

DELA MED DIG » ENROLLA NYA KUNDER —» FOLJ UPP

- Introducera och lyft fram den som
presenterar® under 1-2 minuter

- Dela en personlig erfarenhet av en

olja eller en produkt under
2 minuter.

- Hjalp gaster att bli kunder

genom att vélja ett startkit
for basta rabatt och
storsta varde.

- Besok mydoterra.com/

- Folj upp géster inom 48 timmar som inte blivit kunder.

P&minn om eventuella specialerbjudanden.

Vad roligt att du kunde komma! Vad tyckte du var bdst? Vad kdnner
du infér att oljorna kan hjdlpa dig och din familj? Vilket kit passar
bdst for dina behov? Har du ndgra frdgor? Skulle det vara ok om
jag visade dig hur man tar ndsta steg?

Application/index.cfm, valj - Bestdm en tid for att gd igenom Live-broschyren

sprék och land och sedan efter det att de fétt sin bestallning. Ta hjalp av din

*Om det dr du som presenterar, ldr dig

» »
mer om hur man kan berdtta fér andra Wholesale Customer™.

om do6TERRAs produkter.

upline-ledare for stod eller titta pd videorna pé

Produktpresentationer

doterra.com > Empowered Success.

- Introducera och berdtta ndgot - Bjud in mojliga kontakter - Folj upp géster inom 48 timmar som inte bestamt sig

om den som presenterar® under som kan ténka sig att skaffa for att bli byggare tillsammans med dig.

1-2 minuter. en extrainkomst och arbeta

- Uppmuntra till att arbeta tillsammans med dig och

tillsammans med dig.

- Dela en personlig erfarenhet av erbjud stdd och hjélp for att de ska kunna né sina

en produkt under 2-3 minuter och - Visa dem och I8t dem
beratta varfor du valt att dela med

dig av d6TERRA.

ekonomiska malsattningar.
gbra ”3 steq for att

- Visa dem och &t dem gora "3 steg for att komma
komma igdng”.

igdng i Build-guiden.”

Affarspresentation

- Erbjud dem att enrolla som
Wellness Advocate med
ett business builder kit. (Ett
Natural Solutions kit eller ett

*Om det dr du som presenterar, ldr dig
mer om hur man kan berdtta fér andra
om d6TERRAs produkter och hur man
kan fé en extra inkomst. storre kit som réacker till for
bade personligt bruk och for

att kunna dela med sig av.)
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Att dela med sig ar givande! Nar du fortsatter att hjalpa andra med naturliga I6sningar,
hjalper du samtidigt dig sjalv. Over tid kommer du att fa dina egna produkter betalda, en
egen ekonomisk pipeline och skapat dig en inkomst!

FA DINA EGNA PRODUKTER BETALDA BYGG EN EXTRAINKOMST OVER TID MED
POWER OF 3 BONUS

FAST START BONUS POWER OF _
: - : 3-BONUS > 2
Betalas for kompensationsbaserad volym (CV) for nya DU o
. ' <
medlemskund?r under; de ﬁ?rsta '60 dagarna'.'\/a'rje person PeEks e e 100 PV S
som enrollar ndgon maste lagga in LRP-bestallningar baserat pa struktur S
pa totalt 100 PV under ménaden och ha en LRP-mall/ erat pe st i 2
lojalitetsbestallning pd minst 100 PV hela tiden for att delta Varje team méste ha 5:
: 600 Tearn Volume 2¢ . i
Tjdna provision omedelbart! for att f& denna LEVELT S
sponsorbonus. (34
® @ @
Medlemskund Medlemskund Medlemskund 212 € ® ® ®
LEVEL 3 LEVEL 2 LEVEL 1 LEVEL2
5% betalas 10% betalas 20% betalas (3x3=9+)

pé CV** -9 pé CV** -9 pé CV**

Tjana 20 % pa kunder som handlar genom dig.
F& dina egna produkter betalda och mer nér du hjélper nya

medlemskunder att lara sig mer om doTERRA-livsstilen.

Ga till doterra.com > Empowered Success for att lara dig
allt om de ekonomiska maojligheterna med doTERRA.

FORANDRA DIN FRAMTID

Boka in ett méte om hur du kan tjéna en extrainkomst

- Skapa extrainkomst pé& din fritid*

- Uppné en storre ekonomisk frihet i ditt liv*

- Starta din dOTERRA-verksamhet och fa valbeprovad
tréning och support

1 FAMILY ESSENTIALS KIT

*Resultaten &r inte typiska. Den personliga inkomsten kan vara ldgre.
**CV &r en volym som varje produkt har och som bonusen beréknas pé. Dessa varden finns angivna pé Builder's Price List.
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eller registrerade varumarken tillhérande d6TERRA Holdings, LLC.



