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Wm ES ALGO NATURAL EN 3 PASOS
YES PARTE DE LA CULTURA d3TERRA®

Seguir estos sencillos pasos para invitar a tus amigos y familiares a una presentacion de productos o negocios es
Cuando experimentas algo maravilloso que ha hecho la diferencia en tu vida, jnaturalmente deseas la forma més eficaz para ayudarles a aprender mas acerca de dGTERRA®.

compartirlo de inmediato con tus seres mas queridos!
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(2] f W i1t A APRENDER M (3] U‘MVLQ/ PARA CONFIRMAR ASISTENCIA
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(1) &Mfmlﬁ UNA EXPERIENCIA

¢;Estas dispuesto a probar algo natural? ;Te gustaria saber mas? ¢Listo para aprender? ;Que gusto verte!

- Haz preguntas dando relevancia a tus - Invita a tus conocidos a una reunion, - Llama o textea a tus invitados 48
palabras para descubrir las prioridades presentacion en vivo o en linea, con horas antes de la presentacion para
de bienestar durante una conversaciéon tu Lider de linea ascendente. recordarles el evento y compartir tu
ordinaria con las personas. - Déle un toque humano (usa nombres emocion y los beneficios que recibiran

- Comparte siempre una experiencia de pila; invita personalmente, por al asistir. (Esto es sélo un recordatorio;
teléfono o por texto con tu estilo). ellos ya se comprometieron a venir.)

. - . - ® personal explicando la manera en que > .
¢ PO r q ue com pa rtl r d OT E R RA ? los productos te han ayudado: ;Te gustaria aprender mads acerca de los jSerd un placer verte! ;Te encantard

Hemos estado usando aceites aceites esenciales y métodos naturales ZP"e”féer GI%U;’CGS ’T;,G”j"f;cs exce/enttes "
i 5 e, . i i ilia? e cuidar a tu familia de forma natural!
EMPODERAMIENTO ANAR PREMI REAR | RE esenciales d6TERRA® y jnos encanta para cuidarte y cuidar a tu familia? € ! !
Ll GAN MIOS 0 C NGRESOS cémo nos han ayudado en nuestro (Espera y escucha) Voy a tener una Slentef)g en I:bertad’ d’e traer a un amigo
Da una clase para presentar Cuando tus contactos se inscriban, Obtén ingresos y desarrolla una bienestar! claseel _____ (fecha), alas _____ iy recibirds un regaro-

_ o . , ) . ) o ) - Al compartir una muestra; pregunta (horario) o podemos reunirnos la - Textea de 2-4 horas antes de la
dGTERRA® con tus amigos y podras. ganar productos gfat|s tuberia financiera” a medida c!ue su opinién y solicita el compromiso de proxima semana. ; Qué te conviene reunion. Reitera tu entusiasmo'y
familiares, para ayudarles a o comisiones. Puedes pedir compartes dOTERRA® y cambias que la persona usara la muestra. mas? comparte mformamon nueva.
encontrar soluciones naturales. mas detalles a tu Lider de Iinea vidas. Me pregunto si estarias dispuesto a usar - Obtén el permiso para enviar un Siéntete en libertad de estacionar frente

dente (Upline) algo natural para eso. Si te diera una recordatorio: amicasao al Iado,_en /q calle,.,'Te
ascendente LUpline muestra, ;la usarias? Si eres como yo, te gustard que te envie encantaran las be.br/da’s infundidas
P . iso. : i i tes esenciales:
- Obtén permiso para hacer un aviso. ;Puedo enviarte un mensaje con acei
HACER CLASES O REUNIONES UNO A UNO e e 8 horas y Gpido ontes de la clase?
Puedes tener clases o reuniones Uno a Uno en persona o en linea. Programa un evento con tu Lider de linea pregunta la informacion de contacto. - Procura evitar hacer invitaciones a
ascendente o usa la herramienta dGTERRA® Class in a Box para apoyar tu presentacion. Haz una lista de las personas ¢Te parece bien si me comunico contigo través de textos masivos por correo
que deseas invitar a tu evento. en un par de dias para ver qué resultados electronico y/o Facebook.
tuviste? ; Podrias darme un ndmero para
;Qué vidas deseas cambiar? (Marca la mejor opcion) llamarte o textearte?
NOMBRE 1A1 CLASE NOMBRE 1A1 CLASE COMPARTE EL NEGOCIO
- Para nutrir relaciones, comienza a - Invitalos a aprender més acerca de - Recuérdales con una llamada o
comunicarte en persona, en linea o por doTERRA®. mensaje de texto de 4-24 horas
teléfono. ;Te gustaria saber cémo puedes crear antes de la presentacion.

ingresos adicionales con d6TERRA®?
Ofrece opciones: ;Cudl es la mejor
hora para comunicarnos, podemos
acordar un horario?

- Pregunta en el momento correcto:
¢;Estas interesado en nuevas maneras de
generar ingresos?

jEstoy emocionada por conectarnos y
explorar las posibilidades contigo!

- Comparte tu vision y tu experiencia. . )
- Programa una cita y obtén un

compromiso: Entonces, ;nos vemos el
?

J U (fecha)______ alas (hora)_________ AN -

Siempre que sea posible, programa una presentacion (en persona, en linea o por teléfono) con tu Lider de linea ascendente (upline) y tus
candidatos Constructores. Cuando involucras a tu Lider agregas credibilidad y certeza a la oportunidad y a tu invitacion.

- Expresa la razén por la que te encantarfa
colaborar con ellos.
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C{/"/ EN CUALQUIER MOMENTO Y EN CUALQUIER LUGAR CON MUESTRAS

Eluso eintegracion de los productos d6TERRA® en tu vida puede ayudarte a compartir tu experiencia personal SUGERENCIAS PARA DAR MUESTRAS:
con otros y estar mejor equipado para ayudarles a encontrar sus propias soluciones naturales. - Personaliza tus muestras para atender necesidades especificas de bienestar (por ejemnplo: estrés, tension en la cabeza, malestar
doTERRA® es un negocio de relaciones, para crearlas y nutrirlas es importante compartir e invertir tiempo estructural). De esa forma podrés ayudar faciimente o o

- Regala muestras de aceites que causen un impacto rapido (por ejemplo: On Guard™, d5TERRA Deep Blue™, Easy Air®, Lavanda o

para fortalecerlas. Cuando el momento sea oportuno, pregunta a las personas cOmo se sienten en sus vidas y
comparteles muestras de los aceites esenciales. Procura ayudar, y entonces los demas naturalmente desearan
lo que td tienes para ofrecer.

Menta)
- Usa de 10 a 15 gotas de aceite por cada vial que compartas y regala de 1a 2 viales de muestra por persona
- Provee instrucciones de uso a cada persona con quien compartas una muestra
- Muestra interés y dale seguimiento dentro de las proximas 72 horas para preguntarle cual fue su experiencia de uso

APOYA SU EXPERIENCIA

Comparte tu historia Comparte una experiencia Comparte una muestra Comparte en linea

Experiencia positiva: Experiencia negativa/ningin resultado: No probé la muestra:
- Invita a las personas a aprender mas en - Invita a la persona a probar una muestra - Investiga la razén por la cual no la probd
una clase (que las instrucciones vy el d|jcerent'e ' - Invita a la persona a probarla
guién de la pagina 3). - Sé paciente y mantente dispuesto a ) ) .
; o - Pide permiso de hacer seguimiento en
invertir tiempo en ayudarle a encontrar )
una solucion que le permita desarrollar un par de dias

su propia creencia en el producto para
que desee aprender mas

Comparte tu historia

DONDE Y CUANDO COMPARTIR , - o i ) N
Permanece preparado para compartir tu propia experiencia con doTERRA®. Mantén esta platica de forma breve para que
La mejor manera de ayudar a otros a desear aprender mas es compartiendo experiencias. Escoge el método que mas tengas tiempo para conocer més sobre las necesidades de la otra persona.

te convenga. Muchas oportunidades de compartir se presentan naturalmente durante actividades de la vida diaria

(en reuniones sociales, eventos deportivos, redes sociales, al hacer fila en la tienda, etc.) Comparte rapidamente una

experiencia con los aceites esenciales siempre y cuando lo sientas natural. Entre mas experiencias tenga una persona

con los aceites y contigo; méas deseara aprender e inscribirse. Aprovecha cada oportunidad que se te presente para

compartir.
:Coémo llegaste a doTERRA®? Menciona qué problemas tenian td o tus seres queridos en ese momento. Y como te sentias
respecto a ellos.

LLEVA MUESTRAS CONTIGO
IDEAS DE MUESTRAS

Comparte una gota de aceite esencial de los mas populares:  Utiliza las muestras d6TERRA® para compartir o prepara tus propias ¢Qué experiencias positivas has tenido con los aceites? Enuncia qué productos dSTERRA® son los que mas te ayudaron.
Naranja Silvestre, dGTERRA Balance®, Menta, Lavanda, Limén o muestras: Agrega 10-15 gotas de aceite esencial a un vial o frasco roll

PastTense®. on de 10 mL vy rellena con Aceite Fraccionado de Coco. (La finalidad

Lliévalos siempre en tu bolsa o llavero para compartir en cualquier €S compartir lo suficiente para generar una experiencia positiva en la

momento. otra persona).

COMPARTE EN LINEA

Puedes  compartir  informacion ¢Como han cambiado tu vida los productos dGTERRA®? Recuerda como era tu vida antes de vivir con d6TERRA®, y como es

oficial y experiencias de uso, a través

de nuestros sitios oficiales. Recuerda

cuidar la informacion que compartas

-ﬂ‘ ‘!’ o en linea, te sugerimos no hacer

- declaraciones sobre enfermedades

o afirmaciones médicas.
www.doterra.com/MX/es_MX

hoy.



‘h/a/ PRESENTACIONES

Invita a tus amigos a una presentacion de productos o negocio. Escoge el formato que sea mejor para ellos.

Uno a Uno: en persona, en una llama

da o enlinea (via Zoom o Skype)

- Sivive fuera de tu area (envia una muestra por correo para que experimente los aceites)

- Si estd muy ocupado; necesitas ajustarte a su horario

- Si es un posible Constructor

- Si es una persona que prefiere el contacto personal

Preambulo:

- Invita al candidato a reunirse contigo
a la hora y en el lugar que mas le
convenga

- Conoce al presentador para que
puedas hablar de él o ella, de donde
viene, y por qué vale la pena escuchar
su presentacion

- Haz el ejercicio “Comparte tu historia”

de la pagina 5 para compartir tu
experiencia personal

Clase: En vivo o en linea

- Preglntale a tu invitado qué es lo que
mas le interesa saber

- Informa al presentador acerca de los
intereses y necesidades de tu invitado
para que pueda prepararse y atender
esas necesidades en la presentacion

Preparacion:

- Aunque cualquier hora es perfecta para
tener una clase, tipicamente la asistencia
mejora los martes, miércoles y jueves.

- Invita a 12 personas para tener una clase.
El ndmero ideal es de 4 a 6 personas. No
todas las personas que invites asistiran

- Conoce la historia del presentador para
que puedas hablar de él o ella, y puedas
transmitir el por qué vale la pena escuchar
Su presentacion

- La mejor opcion para el aprendizaje es
crear un ambiente donde la temperatura
sea adecuada, los asientos comodos, libre
de distracciones y limpio. De preferencia
sin nifios

- Reserva un

- Aromatiza  con

- Preparate para compartir tu historia de

forma natural
espacio para que el
presentador ponga sus materiales y exhiba
los productos
aceites  esenciales

edificantes como Naranja Silvestre o
doTERRA Citrus Bliss®

- Calcula tener lapices y plumas disponibles
- Prepara agua y refrescos sencillos para que

los invitados puedan conversar al final de
la clase mientras el presentador contesta
preguntas y ayuda con las inscripciones

il

e

iHacer que tus amigos y familiares lleguen a una presentacion es tu prioridad! Si sigues los “3 pasos
para invitar” de la pagina 3, lograras mayor asistencia a tu reunion.

TU PARTICIPACION EN LA PRESENTACION

Presentaciones de productos

EDIFICARY COMPARTIR

v

- Introduce al presentador™
(de 1a 2 minutos)
- Comparte una experiencia personal
sobre un aceite o producto
(2 minutos)
*Si tl eres el presentador, aprende a
ensefiar a otros sobre los productos
doTERRA®

INVITARLOS A INSCRIBIRSE

—

-Apoya a los invitados en
el proceso de inscripcion
sugiriéndoles un Kit que les
de grandes beneficios con un
mayor descuento

- Puedesinscribira tus invitados
desde  www.mydoterra.com
Entra a tu Oficina Virtual y haz
clic en “Inscribir a un DI"

- Platica con tus invitados sobre

HACER SEGUIMIENTO PARA APOYAR

- Haz seguimiento con quienes no se inscribieron
(dentrode48horas).Recuérdaleslasofertasespeciales.

v

;Gracias por haber venido a la reunién!, ;Qué fue lo que mds

te gusto?, ;Como crees que los aceites podrian ayudarte a ti y

a tu familia?, ;Cudl de los kits te serviria mejor?, ;Tienes alguna

pregunta?, ;Te gustaria que te muestre como iniciar?

- Programa una Consulta de Bienestar después de que
reciba su kit. Habla con tu Lider de linea ascendente

para obtener su apoyo

- Haz seguimiento con los invitados que no se
inscribieron (dentro de 48 horas)

- Introduce al presentador*
las  ventajas de asociarse
contigo

- Compromételos a seguir los
“3 pasos de lanzamiento”

- Invitalos a inscribirse como
Distribuidores Independientes
con un kit de Constructor

(de Ta 2 minutos)
- Aliéntalos a inscribirse y ofréceles apoyo para lograr

- Comparte una experiencia personal
sus metas de bienestar fisico emocional o financiero

Linea de tiempo ideal sobre un aceite o producto

- Compromeételos a seguir los "3 pasos de lanzamiento”
de la Guia Construye

(2 minutos)

*Si th eres el presentador, aprende a
ensefiar a otros sobre los productos

Dia 1
Dia 3

. Dia 10
. Dia 1214

o)
3
Q

doTERRA® (Kit Soluciones Naturales o
» méas grande para que puedan
| 4
- ~ compartir y tener para uso
Comparteuna  Haz seguimiento e Recordatorio Recordatorio Ten una clase o reunién Consulta de bienestar personal)

Presentaciones de negocios

experiencia

invita a aprender mas 48 horas antes 2-4 horas antes. Uno a Uno / Inscribe después de que llegue su kit




MAS VIDAS

Compartir es satisfactorio! Al continuar empoderando a otros con Soluciones Naturales, te
empoderas a ti mismo. Con el tiempo podréas aprovechar los beneficios de compartir y obtener
productos gratis al hacer tus 6rdenes mensuales en LRP, también construiras tu propia "tuberia
financiera" y jempezaras a generar ingresos!

ADQUIERE TUS PRODUCTOS GRATIS CONSTRUYE TU INGRESO RESIDUAL MENSUAL
BONO DE INICIO RAPIDO PODER DE 3 2
;Gana comisiones inmediatamente! BONO DE EQUIPO ® 3
' TO S

Pagado semanalmente [ ) Pagado mensualmente 100 PV v N
sobre el volumen de las ~ Nivel de 20% segln la estructura. g =
6rdenes de tus nuevos mscr'f)c‘on Cada equipo debe P =
inscrjtos en sus primeros sumar 600 PV NvELIy P e® 8 g
60 dias. °® como Volumen USD$50 g

. . Nivel d Organizacional (VO) 2
Td como Patrocinador de Ml s 10% i el b o)
Inscripcion, debes tener 5 [Pl iterelelir S leieinie: s
una plant|||a‘en LRP de NVEL2(3c329+) @0 00 00
100 PV o0 mas y procesar

e A [ ) USD$250
tu orden para recibir este Nivel de
bono. inscripcion 5%
3 Para recibir este bono debes tener una plantilla LRP de 100 PV

0 mas y procesar tu orden.

;Gana productos GRATIS y mas!

Incentiva a tus nuevos inscritos para que vivan, compartan
2 O % y construyan d6TERRA® y para obtener estos beneficios.
Para aprender mas sobre comisiones y beneficios, visita el
sitio oficial de dOTERRA®. www.doterra.com/MX/es_MX

CAMBIATU FUTURO

Organiza el desarrollo de tu negocio

1KIT ESENCIALES DEL 1KIT SOLUCIONES NATURALES - Crea ingresos residuales en tu tiempo libre
HOGAR

- Logra una mayor libertad y prosperidad en tu vida
- Inicia tu negocio siguiendo los pasos del
entrenamiento dOTERRA® ya comprobados

*Los resultados son variables y dependen de cada persona. Consulta el Plan de Compensacion en doterraeveryday-la.com/mx

CONSTRUYE UN INGRESO YTEN UN IMPACTO POSITIVO
iCAMBIA TU FUTURO!

Inicia tu negocio dGTERRA® compartiendo y empoderando con
soluciones naturales y ensefiando a otros a hacer lo mismo.

v3 actualizada al 6 de julio 2018
60206777
Version 3 2018 doTERRA® de México S de R.L. de C.V. Insurgentes Sur 800, Piso 19, col. Del Valle, c.p. *Todas las palabras con simbolos de marca comercial o registrada |||I||II||||II||I||I||II|II|||I||I||| ||||| |||| ||||

03100 Ciudad de México www.doterra.com son marcas comerciales o registradas de d6TERRA® Holdings, LLC.



