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CLASS IN A BOX

Sammen med de vaerktojer og informationer der findes i denne brochure, har dOTERRA
kreeret Class in a Box. Formalet med dette saet er at STYRKE DIG, til komfortabelt at
dele budskabet om, hvordan dOTERRASs ateriske olier hjeelper mennesker med, at tage
kontrol over deres helbred og velvaere. Class in a Box indeholder alle de nadvendige
emner du har brug for, for at planlaegge og afholde en succesfuld klasse. Indhold:

5 dOTERRA Living blade é 10 Wild Orange (appelsin) ¢ 1Building (At Bygge) Brochure
10 5 ml Wild Orange Provekort ¢ 1 Produktguide

1 dO6TERRASs Velkomstbrochure é 1Living (At Leve) Brochurer (produktvejledning)

10 Class in a Box Brochurer é 1Sharing (At Dele) Brochurer

Class in a Box vil hjeelpe dig med at invitere folk, til at laere om aeteriske olier, hvordan
man holder en klasse og deler magtfulde begreber om fordelene, ved brugen af
eteriske olier. Kort fortalt er empower kittet designet til, at hjeelpe dig med at forklare
folgende for dine venner og gaester:

(1) De bedst mulige priser for dem

(2) Fordelene ved at vaere engrosmedlem

(3) Fordelene ved dO6TERRASs LRP program - den mest intelligente made at kabe
dOTERRA produkter til den bedste discountpris.

Nar du afholder en klasse, opdager du maske, at nogle af dine gaester selv gnsker
at dele olierne. Dette saet giver dig hjaelp til at tilmelde dine gaester som wellness
konsulenter, og tilbyde dem en chance for at samarbejde med dig, om at afholde en
klasse. Dette veerktaj er en afpravet made at dele olierne pa, og gor deling enkelt.
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at dele

ATERISKE OLIER

AT DELE ATERISKE OLIER

Nar du begynder at dele med familie og venner, kan processen med at forklare
om olierne virke skraemmende. Uanset om du er ny i forhold til aeteriske olier eller
ekspert i eeteriske olier, kan denne vejledning hjaelpe dig med, at navigere gennem
og forenkle processen med at dele.

PLANLAGNING AF DIN KLASSE

n |
DATO OG TID 0 —,
At veelge dato og tid er det fgrste store bump, nar man 00—

skal organisere en succesfuld klasse. Faor du vaelger dato og
tidspunkt, sa overvej fglgende:

* Giv rigeligt af tid til forberedelse. Hvis det er muligt,
sa giv dig selv mindst en uge til at arrangere, og til at lave og uddele
invitationer.

 Tirsdage, onsdage og torsdage har tendens til at fa sterst fremmade. Undga
weekender hvis det er muligt.

* |dentificer hvilke personer du inviterer til din klasse. Hvis starstedelen af dem
arbejder fuldtid, sa hold din begivenhed efter kl. 17.00.

» Undgd sammenstad med kommunale arrangementer og aktiviteter. Du kan
tabe, nar du konkurrerer om deltagelse.

* Overvej en tilbagevendende dato og tid. Dette giver dig og dit team
stabilitet og forhindrer presset ved at starte forfra.

MODESTED

Wellness konsulenter skaber et afbalanceret og venligt miljg, ved at afholde
klasser i deres eget hjem. Hvis du beslutter, ikke at bruge dit eget hjem, sa veelg et
modested som ligger godt, som kan rumme dine gaester, og som passer til dit tema.

KLASSE INFORMATION .

Dato: Nar du holder en klasse hjemme, sa serg for,
Tid: . at dine barn bliver passet. Har du husdyr, s&
Stea' placer dem i et andet rum eller udenfor, hvor

de ikke distraherer.

Oplaegsholder:
Veert:



team

DELTAGELSE

Inviter dit team til at deltage. Tildel specifikke opgaver og hold made med eller
kommuniker pa anden vis med dit team regelmaessigt. Alle der deltager i klassen,
bar vide hvad der forventes og hvor man er i processen. Overvej at uddele folgende

opgaver til dit team, eller til et specifikt teammedlem:

BEGIVENHED PRASENTATION
» Udstilling af produkter * Produkterfaring
* Indbydelser * Forretningserfaring
* Opfelgning af indbydelser * Del af praesentation
GASTELISTE

Nar du planlaegger en klasse, sa fokusér pa dit formal — at styrke andre gennem de
naturlige lgsninger dOTERRA giver. Dette vil hjeelpe dig med at vurdere, hvem der
vil have fordele ved at deltage.

Nogle ting at overveje, nar man sammensatter en gaesteliste:

1. Hvor mange gaester har du plads til? Ikke alle du inviterer, kommer til at
deltage. Hvis dit hjem har plads til fem gaester, bar du invitere 15 til 20 gaester,
for at fylde rummet.

2. Vil du invitere segtefeeller eller kaerester? Mange forskellige individer kan fa
fordele af dOTERRAS aeteriske olier. Udeluk ikke muligheder, fordi du ikke
udvidede invitationen.

Nar du har arrangeret en endelig gaesteliste, sa vaer sikker pa, at du har
kontaktinformationerne pa alle fra din liste.

TRTRTT A0 &4 04
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GASTELISTE

KLASSEINFORMATION

Brug kolonnerne nedenfor, til at nedskrive navnene pa dem, du
gnsker at dele dOTERRA med. Du kan bruge denne liste, til at dele
med personer én-til-én eller i en klasse.

NAVN TELEFON EMAIL WELLNESSMAL

Del olieprave

Personlig indbydelse

P&mindelse 2 dage for

Sms pamindelse samme dag

Deltog i klasse

Blev optegnet




At dele a=teriske olie-

PROVER

At give nogen en aeterisk olieprave, er en effektiv made, at introducere dem til
dOTERRA pa. Nar en person har oplevet duften og sundhedsfordelene af dOTERRAS
eteriske olier, vil han eller hun blive ivrig efter at deltage i en klasse og laere mere.

ORDFORSLAG:

“/Eteriske olier styrkede mig til, at blive mere aktiv omkring min families sundhed.
Jeg begyndte at bruge dem fordi, (indsaet personlig erfaring). Ateriske olier er

vidunderlige og har andret vores liv pa mange mader. Hvilke bekymringer har din
familie? Jeg vil rigtig gerne give dig nogle aeteriske olieprover.

“Jeg giver dig (indseaet navn pa olie) aeterisk olie at prave. Du bruger denne olie ved
(indsaet paferingsmetode). Jeg ringer til dig om 2 dage, for at here, hvordan det har
virket pa dig.

Det er altid bedre at hjzelpe folk, Vaer opmaerksom pa, at alle har forskellig kropskemi,
med at finde svaret, end at give og hvordan din krop reagerer pa hver enkelt olie, kan
et el Vil lleel el bl svaleE e variere. “Denne aeteriske olie hjalp mig, men der kan

Do), e eller enline. Dzl vaere en anden aeterisk olie, der virker bedre for dig.”
laerer dem, hvor enkelt det er at

dele — ogsa kaldet duplikation.

Dette gor tre ting:

» Sikrer at de er okay med, at du ringer, og ger det mere komfortabelt at ringe.
» Hvis de ikke fik resultater, er de abne for at pr@ve en anden aeterisk olie; de er
ikke skuffede.

» Du bliver en segte wellness konsulent. Du gnsker, at de far gode resultater, og
du forteeller dem, at det betyder noget for dig.

Under opfalgningssamtalen:

» Sperg om de har haft en chance for, at bruge olien, ga aldrig ud fra at de har.

* Hvis de ikke har, sa veer forberedt med en artikel eller en oplevelse som vil
begejstre dem. Forteel dem, at du vil ringe igen om to dage.

* Hvis de har, sa sp@rg dem, hvordan det
er gaet. Hvis de er vilde med det, sa
invitér dem til en klasse. Hvis de ikke fik e
de resultater de hdbede p4, er der ingen L
grund til stress. Giv dem en anden olie at

s .
- p,ﬁ%:%_ﬁz’“ ﬁ;_:;jf’s'-fa/},;,b =%
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pregve, og gentag processen.
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doTERRA

Primaere fordele

» Renggrer og renser luften og over-
flader

* Renser kroppen naturligt og hjaelper
med fordgjelsen

e Stgtter sund vejrtraekningsfunktion

* Fremmer et positivt humar og kogni-
tive evner

doTERRA

Primeere fordele

» Bliver brugt for dens beroligende og
afslappende egenskaber

e Lindrer hudirritationer
* Hjaelper huden til hurtig heling
e Lindrer muskelspaendinger
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Primaere fordele
* Fremmer sund vejtraekningsfunktion
¢ Lindrer maveproblemer

* Brugt i tandpasta og tyggegummi
for mundhygiejne

* Energigivende og kglende duft
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Primaere fordele

» Stotter et sundt immunforsvar

» Beskytter mod miljgmaessige trusler
* Renggrer overflader

¢ Renser huden og fremmer samtidig
en sund cirkulation

doTERRA
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Primeere fordele

» Fastholder rene luftveje og
vejrtraekning

* Understotter en overordnet sund
vejrtraekning

* Fremmer afslappende sgvn ved
natlig forstevning (diffuser)
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Primaere fordele
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Primeaere fordele
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Primaere fordele
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Primaere fordele
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Primaere fordele

» Stgtter et sundt immunforsvar
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Primaere fordele
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vejrtraekning

¢ Understgtter en overordnet sund
vejrtraekning
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- For yderligere
information kontakt:

Mit aeteriske olietip:

*Dette produkt er ikke beregnet til at diagnosticere, behandle, helbrede eller
forebygge nogen sygdom.
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Mit aeteriske olietip:
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forebygge nogen sygdom.
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INVITER

Et vigtigt, og nogle gange undervurderet element ved en succesfuld klasse, er
invitationen. Der er mange mader, hvorpa en IPC kan invitere personer til at deltage.
Nar der anvendes forskellige ressourcer, sa overvej felgende:

» Sociale medier informerer, men er ikke en effektiv
invitation. Sociale mediebegivenheder er veerd
at sla op, men forvent ikke, at de kan fylde et
rum, medmindre det bliver fulgt op med et mere
personligt praeg.

* Invitationer foretaget pr. telefon eller ved personligt
besag er bedst. Det giver dig mulighed for, at
henvende dig til personen ved navn, og tilpasse
invitationen til deres interesser.

Atbr
og n:

dGTERRA

Den bedste made at sikre en succesfuld klasse pa, er at na ud til gaesterne pa flere
forskellige mader.

Det er forstaeligt, at med livets forpligtelser glemmer mange velmenende personer
simpelthen kommende klasser, selvom de havde planlagt at deltage. Vi folger

op, ikke for at aergre, men for at paminde dem om den kommende klasse og de
kraftfulde produktlgsninger, de vil opdage, nar de deltager. Fremgang ligger i
opfaelgningen.

Foreslaet opfalgning

Telefonopkald
» Kontakt hver gaest 24 timer for klassen.
* Mind dem om datoen og tidspunktet for klassen.
» Giv udtryk for hvordan dét at laere mere, har gjort en
forskel for dig.
* Del en personlig oplevelse med aeteriske olier.
e Invitér dem til at komme forberedt med spargsmal.

SMS
* Send en sms til hver gaest 4 timer for klassen
begynder.
* Fortael hvor glad du er for, at de deltager.

Folg din opfalgning, pa skemaet du fik pa side 4.
Hvis nedvendigt, sa tilpas maderne for opfalgning,
sa de passer til de kommunikationsmader dine
gaester bruger.



klasse

TJEKLISTE

At lave og bruge en tjekliste kan sikre, at du er godt forberedt til din kommende
klasse. Tjeklister kan hjaelpe dig med, at administrere din tid, at uddele opgaver og
at felge dine fremskridt. Nedenfor er der en provetjekliste, som kan justeres til at

passe til dine klassebehov.

— Nar du har fastsat en dato: —
() Beslut dig for tid og sted

) Definér klassens tema

) Lav en gaesteliste

- J

~ En uge for: N

O L&n/klarger audiovisuelt udstyr
til praesentation

O Forbered produktpraver og
praemier

O Send eller omdel invitationer

O Anskaf brochurer, kataloger og
produkter

O Uddeleger produkterfaringer og
dele af praesentationen

- J

~ En uge for: N

() Bekraeft med hver gaest over
telefon

() F& et personligt tilsagn om at
deltage

~ Pa dagen: ~

O Send en sms til deltagerne med
en sidste pamindelse

O Opseet audiovisuelt udstyr

O Placer bordet med
produktudstillingen pa et
tilgeengeligt sted

O Placer gaesterne med ansigtet
rettet mod oplaegsholderen

O Laeg brochurer, kataloger og
skemaer pa stolesaaderne

() Saet vand med tilhgrende
eteriske olier bagerst i rummet

Efter en klasse, husk at falge op med
gaesterne som bestilte, ved at give
dem produkttraening og besvare
sp@rgsmal.
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at planlaegge klasser

FRA EN KLASSE

NODVENDIGE ELEMENTER:

1.

Tom kalender — print en tom kalender og saet cirkel rundt om 4 datoer, hvor du
kan holde en klasse.

. Vaert/veertinde gave — Vaertindens/veertens gave bar vaere billig og enkel. Vi

anbefaler, at man ikke bruger mere end ca. 50 kroner pa gaven.

. Deltagerpraemie — Disse er enkle praemier, som deltagerne kan traekke fra en

pose. Vi anbefaler, at man ikke bruger mere end ca. 15 kr pa deltagerpramier.
Disse praemier kan indeholde en 5 ml Wild Orange (appelsin) (empower kittet)
eller en 5/8 proveflaske (sample vial) med et lille kort.

. Lodtraekningssedler — Disse er et enkelt stykke papir, som gaesterne kan udfylde,

for at deltage i lodtraekningen. Dette papir kan f.eks. indeholde: Navn, tlf.nr., email
og helbredsmal.

AT TILRETTELAGGE KLASSER:

Kald vaerten/veertinden op foran.

Ordforslag: Jeg vil gerne anerkende og takke (navn pa veert/vaertinde) for at
abne sit hjem for os denne aften. For at vise min glaede over at (han/hun) lader
mig dele mine erfaringer i aften, far (navn pa veert/vaertinde) en gratis (navn pa
gaven).

Saml lodtraekningssedlerne. Put dem i en beholder, bland og traek sa én. Invitér
denne person til at komme op foran og traekke en praemie fra posen.

ORDFORSLAG: Som tak for deltagelse, vil jeg gerne invitere (navn ) til at
komme op og traekke en praemie fra praemieposen.

Hold kalenderen op.

Ordforslag: Jeg ved, at nogen af jer er interesserede i at vaere veert for jeres
egen klasse ligesom (navn pa veerts/vaertinde) var i aften. Jeg vil gerne give jer
mulighed for at modtage en gratis (veerts/vaertindegave) denne maned. Jeg
sender en kalender rundt, med de 4 datoer, jeg har abne. Alle som bestiller en
klasse iaften, ma traekke noget fra min pose. Hvis du pa aftenen for din klasse,
har 5 venner som deltager, far du ogsa en veerts/vaertindegave lige som (navn
pa vaert/vaertinde).



dOTERRA

VARKTAJER

| takt med at du holder klasser og tilmelder nye wellness konsulenter,
vil det vaere vigtigt for dig, at forsta placeringer indenfor dit team.
Ved at placere nye konsulenter korrekt, kan du optjene bonusser,
som kan daekke udgifterne for de produkter, du bestiller hver maned.
For at hjeelpe dig med, at forsta struktur og kompensation, har
dOTERRA udviklet en “At bygge dOTERRA naturligt” brochure, som
er en simpel vejledning i at udvikle dit dOTERRA team.

doTERRA EUROPAISK KUNDESERVICE:

Tjekkisk (Tjekkiet)
zakaznickyservis@ddoTERRA.com
+42 0228882251

Dansk
kundeservice@ddTERRA.com
+45 89881085

Hollandsk
klantenservice@doTERRA.com
+31 208085094

Engelsk (Irland)
europeanorders@doTERRA.com
+35 316917051

Engelsk (England)
europeanorders@doTERRA.com
+44 2033180064

Fransk
france@doTERRA.com
+33 182888834

Tysk
kundendienst@ddoTERRA.com
+49 3056796808
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Tysk (Dstrig)
kundendienst@ddTERRA.com
+43 720115368

Tysk (Schweiz)
kundendienst@ddTERRA.com
+41 435082878

Ungarsk
hungary@doTERRA.com
+36 18088058

Norsk
kundesupport@ddTERRA.com
+47 21959499

Slovakisk (Slovakiet)
zakaznickyservis@doTERRA.com
+42 1233056269

Israel
Kun email
israel@doterra.com

Italiensk
assistenzaclienti@oddo TERRA.com
+39 0426270026

(phone) +44-2033-180064 + (email) europeanorders@doTERRA.com

Portugisisk
portugues@doTERRA.com
+35 1308800575

Rumaensk
europeanorders@doterra.com
+40 316303696

Russisk
Kun email
russian@doTERRA.com

Slovensk
storitvezastranke@doterra.com
+38 682880204

Spansk

Kun email
espana@doTERRA.com

vl 42739805



